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La primera jornada estuvo 

dedicada a las hembras de las 

tres razas.

Brangus: 
calidad, 
funcionalidad
y fertilidad
La Gran Campeona Hem-

bra Brangus fue la RP 12368 

de Cabaña El Porvenir; la 

Reservada Gran Campeona 

Hembra, la RP 429 de La Que-

rencia; y la 3° Mejor Hembra, 

la RP 11684 de El Pozo de La 

Carreta. El jurado Alejandro 

Lauret destacó el nivel gene-

ral de los ejemplares y puso el 

foco en características vincu-

ladas con la funcionalidad y la 

capacidad productiva: “Vimos 

hembras muy funcionales, 

muy adaptadas, de pelo cor-

to, muy femeninas y con 

muchísima habilidad mater-

na”. Al referirse a las premia-

das, subrayó la combinación 

entre características carnice-

ras, capacidad materna y fer-

tilidad. Además, consideró 

que el nivel de hembras pre-

sentado “desde el primer 

bozal hasta el último lote, 

merece las más sinceras feli-

citaciones porque fue exce-

lente”. Para Lauret, la evolu-

ción de Brangus reflejó tam-

bién el crecimiento de la gana-

dería en las regiones donde 

tiene mayor presencia: “La 

raza crece año tras año muy 

fuerte, a paso firme”, afirmó, 

señalando que se trata de una 

herramienta especialmente 

adaptada a sistemas produc-

tivos de zonas tropicales, sub-

tropicales y áridas.

Jura de hembras: funcionalidad, fertilidad y adaptación
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Foto: Carlos Hamann

Brahman:
funcionalidad,
precocidad y
adaptación
La Gran Campeona Hem-

bra Brahman fue la RP 2134 

de Cabaña El Ceibalito; la 

Reservada Gran Campeona, 

la RP 1080 de Cabaña Las Dos 

A; y la 3° Mejor Hembra, la RP 

2126 de Cabaña El Ceibalito. 

El jurado Martín Alonso 

recalcó especialmente la pre-

cocidad, el desplazamiento, el 

volumen de carne y la manse-

dumbre de los animales pre-

sentados. Señaló que se des-

tacaron por ser productivos, 

precoces y de excelente cali-

dad racial, además de presen-

tar buenas características 

carniceras y desplazamiento. 

Alonso puso en valor la impor-

tancia del Brahman para los 

sistemas ganaderos del nor-

te: facilidad para disipar el 

calor, mayor resistencia a 

ectoparásitos, menor depen-

dencia de insumos veterina-

rios y capacidad para proce-

sar pastos más difíciles. Estas 

condiciones, combinadas con 

la búsqueda de mayor preco-

cidad y formación carnicera, 

fueron parte del trabajo que 

los criadores desarrollaron 

para aportar herramientas a 

la ganadería.

Ignacio Piñeiro, gerente 

de la Asociación Brahman 

Argentina, destacó el creci-

miento y la calidad de la raza 

en pista.

Piñeiro subrayó la impor-

tancia de la raza en la gana-

dería del norte:“El Brahman 

argentino aporta rusticidad, 

adaptación y hoy también 

carne. No es solo cruzar por 

resistencia, sino por producti-

vidad. ”El interés por la raza 

se expande hacia Córdoba y el 

sur de Santa Fe, con produc-

tores que se inician en Brah-

man y encuentran buena acep-

tación en el mercado.

Su mensaje final fue cla-

ro:“Que se animen a cru-

zar con Brahman argenti-

no certificado. Es indis-

pensable para el NEA y 

NOA, y estamos para acom-

pañar a cada productor.”

Casa Central LA BANDA
DORREGO 528
Tel. 3855 021 200
rchelala@robertochelala.com.ar 

www.robertochelala.com.ar

robertochelala

Suc. TUCUMÁN
CONCEPCIÓN
RUTA 38 KM. 739
Tel. 3865492777

Suc. CATAMARCA
RUTA 38 KM 760
TEL. 385 6880639

Suc. BANDERA
RUTA NAC. Nº 98
Tel. (03857) 421-590/91

Suc. FERNANDEZ
AV. SAN MARTIN 628
SANTIAGO DEL ESTERO
Tel. 385 491 1269

CONCESIONARIO
OFICIAL
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Braford: 
calidad racial
y evolución

La Gran Campeona Hem-

bra Braford fue la RP E2840 

de Cabaña Los Socavones; la 

Reservada Gran Campeona, 

la RP J154 de Tenondera; y la 

3° Mejor Hembra, la RP E708 

de Cabaña Santa Irene. 

El jurado Maximiliano 

Freschi destacó el nivel gene-

ral de la competencia y la cali-

dad de las hembras en las 

distintas categorías. 

Sobre la Gran Campeona, 

resaltó su corrección, fuerte 

caracterización racial, el 

hecho de que había tenido su 

segundo parto, y sus datos de 

precocidad sexual y EPD, con 

bajo peso al nacer y buenos 

indicadores de crecimiento y 

peso final. 

La Reservada Gran Cam-

peona fue definida como una 

hembra muy femenina, de un 

biotipo similar al de la Gran 

Campeona y con una preñez 

muy temprana, a los 14 

meses. 

La Tercera Mejor Hembra 

se destacó por su caracteriza-

ción racial, calidad de pelo y 

buen desplazamiento. 

Freschi subrayó la evolu-

ción de Braford año tras año y 

el alto nivel parejo observado 

en la pista, con ejemplares 

destacados en las distintas 

categorías. 

La adaptación a condicio-

nes climáticas adversas y la 

capacidad de producir carne 

se mantuvieron entre los prin-

cipales atributos de la raza.
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La segunda jornada estuvo 

marcada por las juras de 

machos y el tradicional rema-

te de invernada de Colombo y 

Magliano, con 14.500 cabe-

zas.

Brangus
El Gran Campeón Macho 

fue el RP 10581 de Los Gua-

sunchos; el Reservado Gran 

Campeón, el RP 8485 de Las 

Dos A; y el 3° Mejor Macho, el 

RP Z74 de El Guayabo. 

Daniel Werthein, dueño 

de Los Guasunchos, destacó 

el trabajo sostenido detrás de 

cada premio y puso el foco en 

el equipo que está a diario con 

los animales: “Son en definiti-

va los responsables de que 

podamos llegar a esto”. 

Explicó que la cabaña 

comenzó a trabajar con Bran-

gus entre 2001 y 2002 y que, 

desde entonces, fue constru-

yendo una genética propia a 

partir de la investigación, la 

inversión y la mejora perma-

nente: “Lo más importante es 

el trabajo, la investigación, la 

eficiencia, saber que estamos 

trabajando con una genética 

adecuada e ir mejorándola 

permanentemente”.

Jura de machos y remate de invernada

14



La segunda jornada estuvo 

marcada por las juras de 

machos y el tradicional rema-

te de invernada de Colombo y 

Magliano, con 14.500 cabe-

zas.

Brangus
El Gran Campeón Macho 

fue el RP 10581 de Los Gua-

sunchos; el Reservado Gran 

Campeón, el RP 8485 de Las 

Dos A; y el 3° Mejor Macho, el 

RP Z74 de El Guayabo. 

Daniel Werthein, dueño 

de Los Guasunchos, destacó 

el trabajo sostenido detrás de 

cada premio y puso el foco en 

el equipo que está a diario con 

los animales: “Son en definiti-

va los responsables de que 

podamos llegar a esto”. 

Explicó que la cabaña 

comenzó a trabajar con Bran-

gus entre 2001 y 2002 y que, 

desde entonces, fue constru-

yendo una genética propia a 

partir de la investigación, la 

inversión y la mejora perma-

nente: “Lo más importante es 

el trabajo, la investigación, la 

eficiencia, saber que estamos 

trabajando con una genética 

adecuada e ir mejorándola 

permanentemente”.

Jura de machos y remate de invernada

14



16

Brahman
El Gran Campeón Macho 

fue el RP 1101 de Cabaña Las 

Dos A; el Reservado Gran 

Campeón, el RP 197 de Doble 

Zeta; y el 3° Mejor Macho, el 

RP 265 de Don Felipe. 

Para Las Dos A, este pre-

mio tuvo una historia particu-

lar: la iniciativa de incorporar 

la raza fue de Giovanni Vlo-

zovic, de 12 años, hijo del 

propietario de la cabaña. Ubi-

cada en Villa Ángela, Chaco, 

comenzó con vientres adqui-

ridos en distintos remates y 

avanzó en el mejoramiento de 

la genética mediante herra-

mientas como el trasplante de 

embriones. 

El Gran Campeón Macho se 

sumó a otro reconocimiento 

obtenido en la jura de hem-

bras, donde Las Dos A consi-

guió la Reservada Gran Cam-

peona. 

Para Giovanni, ambos 

resultados reflejaron un pro-

ceso que combinó “mucho 

esfuerzo y sacrificio” con la 

incorporación de genética y 

distintas herramientas de 

mejoramiento.
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Remate de reproductores
 
Con precios destacados: toros Brangus con un 

máx imo  de  $20 .000 .000 ,  B ra fo rd  con 

$11.000.000 y Brahman con $16.500.000, ade-

más de vaquillonas preñadas de las tres razas.

$6.270. De 250 a 290 kg 

$5.618, máx. $5.920. Más 

de 290 Kg $5.190 y máx. 

$5.320. 

t Novillos de hasta 350 kg a 

$5.197 y máx. $5.320. De 

350 a 390 kg $4.967, máx. 

$5.200. Más de 390 kg a 

$4.200.

t Macho y Hembra hasta 

180 kg  $6.096 y máx. 

$6.350. De 180 a 220 kg 

$5.710, máx. $5.950. Más 

de 220 Kg $4.700.

t Terneras de hasta 180 kg 

$5.925 y máx. $6.750. De 

180 a 220 kg $5.771, máx. 

$6.100. Más de 220 Kg 

$5.067 y máx. $5.700.

t Vaquillonas de hasta 290 

kg $5.017 y máx $5.250. De 

290 a 330 kg $4.300, max 

$5.000. 

Más de 330 Kg $4.800

t Vaqui l lonas Preñadas 

$2.100.000.

t Vaca Preñada $1.724.000 

y Max $1.950.000.-

t Vacas con cría $2.000.000.

t Vacas (Faena) hasta 450 

kg $2.800 y máx. $3.100.

t Vacas invernada hasta 

400 kg  $3.023 y máx. 

$3.150. De 400 a 450 kg 

$3.008, máx. $3.070. Mas 

de 450 kg $3.120

t Toros (Faena) hasta 700 kg 

$2.750

t
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Braford
El Gran Campeón Macho 

fue el RP 12759 de Cabaña El 

Estribo; el Reservado Gran 

Campeón, el RP E657 de 

Santa Irene; y el 3° Mejor 

Macho, el RP 701 de la misma 

cabaña. 

El Estribo, ubicada en Mer-

cedes, Corrientes, comenzó 

originalmente con Brangus, 

pero la adquisición de un 

campo con una base impor-

tante de vientres Braford 

llevó a desarrollar esta segun-

da línea de trabajo. 

Tomás Romero Peart, 

gerente general, resaltó el 

trabajo del equipo y el camino 

recorrido para llegar al reco-

nocimiento. Destacó la inver-

sión en genética y el uso de 

inseminación como parte de 

una estrategia de mejora per-

manente: “Siempre apostan-

do a no quedarnos quietos en 

el lugar y seguir creciendo en 

todo sentido”. Para Romero 

Peart, la competencia en las 

exposiciones también resultó 

una herramienta para medir 

el trabajo realizado puertas 

adentro: “La competencia te 

hace mejorar”, aseguró.

Remate de invernada

El remate televisado de 

Colombo y Magliano incluyó 

14.500 cabezas, con precios 

destacados en terneros, novi-

llitos, vaquillonas y vacas pre-

ñadas, reflejando la demanda 

por genética adaptada a los 

sistemas productivos del nor-

te.

Los precios fueron:

t Terneros de hasta 180 kg 

$6.118 y máx. $6.350. De 

180 a 220 kg $6.326, máx. 

$6.750. De 220 a 260 kg 

$6.144 y máx. $6.600. Más 

de 260 Kg $6.020.

t Novillitos de hasta 250 kg 
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EN LA EXPOBRA 2026

NOS UNE Y REÚNE REVISTA CAMPO PARA TODOS

Casa Central LA BANDA
DORREGO 528
Tel. 385 155021200
rchelala@robertochelala.com.ar

Suc. BANDERA
RUTA NAC. Nº 98
Tel. (03857) 421-590/91

Suc. TUCUMÁN
CONCEPCIÓN
RUTA 38 KM. 739
Tel. 3865492777

Suc. FERNANDEZ
AV. SAN MARTIN 628
SANTIAGO DEL ESTERO
Tel. 385 491 1269

Suc. CATAMARCA
RUTA 38 KM 760
TEL. 385 6880639

info@robertochelala.com.ar

www.robertochelala.com.ar

robertochelala

Bayer BAYER
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A
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DISTRIBUIDOR OFICIAL

SEGURIDAD Y DURABILIDAD

EN TODOS LOS TERRENOS

TRUCK - BUS - AGRO - OTR AUTOS - CAMIONETAS - SUV
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Néstor Machado: 

“ExpoBRA es hoy

una certeza y un 

motor productivo”

En la apertura de la 19ª ExpoBRA 2026, 

el ministro de Producción de Santiago del 

Estero, Néstor Machado, destacó la tras-

cendencia de la muestra, considerada entre 

las tres más importantes del país.

“Hace 19 años ExpoBRA era una 

apuesta; hoy es una certeza y una expo-

sición de categoría internacional.”

Machado subrayó la participación de 420 

reproductores y 62 cabañas, resaltando 

la particularidad de que las tres razas —Bran-

gus, Braford y Brahman— compartan pista y 

remate. Reconoció la decisión política que 

impulsó la continuidad del evento y el apoyo 

del gobierno provincial a la producción.

El ministro también valoró las actividades 

técnicas realizadas junto a universidades, 

colegios profesionales e INTA, como la pre-

sentación del manual de buenas prácticas 

del MBGI, y la firma de convenios con 

SENASA y AgroTraza, que fortalecen la 

trazabilidad animal y el control de agroquími-

cos.

“Queremos producir más, pero también 

producir conservando. Ese es el gran desa-

fío que tenemos.”

Finalmente, agradeció a las asociaciones de 

criadores, técnicos y personal del Ministerio de 

Producción por el esfuerzo conjunto que permi-

tió el éxito de la muestra.

Durante la apertura de 

ExpoBRA 2026, la presidenta 

del SENASA, María Beatriz 

Giraudo, felicitó a las autori-

dades y productores por la 

organización de la muestra y 

destacó el rol del organismo 

sanitario en el fortalecimiento 

del sector agroalimentario 

argentino.

“Nuestro mandato es 

facilitar, simplificar y estar 

cerca de los productores 

para potenciar la capaci-

dad productiva y agroex-

portadora del país.”

Subrayó la importancia de 

los convenios firmados con el 

Ministerio de Producción de 

Santiago del Estero, que per-

mitirán mejorar el estatus 

sanitario y garantizar trazabi-

lidad frente a las exigencias 

de los mercados internacio-

nales.

“Cumplir la normativa 

nos da la posibilidad de 

mejorar los negocios par-

ticulares y, al mismo tiem-

po, fortalecer la produc-

ción provincial y nacio-

nal.”

Finalmente, dirigió un men-

saje a los jóvenes de los cole-

gios agrotécnicos: “Senasa 

necesita un semillero de 

profesionales. Pongan al 

organismo en el foco cuan-

do diseñen su futuro labo-

ral.”

María Beatriz Giraudo:
“La trazabilidad fortalece

la producción y abre mercados”

23
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Mauricio Groppo: “La genética es

el motor del desarrollo ganadero”

24

En el acto inaugural de la 

ExpoBRA 2026, el presiden-

te de la Asociación Argentina 

de Brangus, Mauricio Grop-

po, celebró el momento que 

atraviesa la ganadería argen-

tina y el valor que ha recupe-

rado en los últimos tiempos.

“La ganadería es una 

actividad que se valorizó y 

eso está buenísimo para 

todos los que estamos en 

ella.”

Groppo agradeció a los 

criadores de las tres razas y a 

sus equipos, destacando que 

sin su esfuerzo y compromiso 

no sería posible realizar una 

muestra de esta magnitud. 

Recordó los inicios de la expo-

sición hace dos décadas y 

subrayó que hoy es una reali-

dad consolidada: “La genéti-

ca es el primer eslabón de 

la cadena que termina en 

ese bife que tanto nos gus-

ta.”

También puso en relieve la 

interacción público-privada 

como clave del éxito de 

ExpoBRA: “El apoyo del 

gobierno provincial a las 

asociaciones y consigna-

tarias ha beneficiado a los 

productores locales. La 

mayoría de la genética que 

llega de distintas provin-

cias queda en Santiago del 

Estero, lo que explica el 

desarrollo ganadero de los 

últimos 20 años.”

Finalmente, resaltó el cre-

cimiento de las cabañas san-

tiagueñas, que hoy compiten 

al máximo nivel nacional, y 

deseó buenos resultados en el 

remate: “Ojalá tengan 

buen negocio en la venta, 

porque eso sirve para 

seguir traccionando la 

rueda productiva.”
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En el acto de apertura de la 

19ª edición de ExpoBRA 

2026, el gobernador de San-

tiago del Estero, Elias Suá-

rez, expresó su satisfacción 

por la magnitud y trascenden-

cia de la muestra ganadera, 

considerada una de las más 

importantes del norte argen-

tino.

Al inicio, agradeció la pre-

sencia de autoridades nacio-

nales y provinciales, entre 

e l las  la  pres identa  de l 

SENASA, María Beatriz 

Giraudo, y el subsecretario 

de Producción Agropecuaria y 

Forestal de la Nación, Manuel 

José Chiape, además de los 

presidentes de las asociacio-

nes de Braford, Brangus y 

Brahman.

“Esta muestra tiene un 

gran valor porque refleja 

el potencial productivo de 

Santiago del Estero y del 

norte del país. Aquí están 

representadas provincias 

como Salta, Corrientes, 

Córdoba, Santa Fe, Chaco 

y, por supuesto, nuestros 

productores santiague-

ños.”

El mandatario destacó la 

importancia de la integración 

regional y los convenios fir-

mados con SENASA, que per-

mitirán mayor eficiencia en el 

transporte y control de la pro-

ducción ganadera. También 

reconoció el compromiso de 

las instituciones locales, uni-

versidades, consejos profe-

sionales y colegios agrotécni-

cos, subrayando el rol de los 

jóvenes como presente y futu-

ro de la producción provincial.

En cuanto a la magnitud de 

la exposición, Suárez resaltó: 

“Hoy contamos con más de 

400 reproductores, 62 

cabañas participantes y un 

remate que pondrá a la 

venta más de 14.500 ani-

males de invernada y cría. 

Además, 45 empresas 

nacionales acompañan 

con equipamiento, servi-

cios y tecnología.”

Finalmente, reafirmó el 

compromiso del gobierno 

provincial: “Nuestro desa-

fío es seguir acompañando 

a los productores, gene-

rando herramientas de 

crecimiento y desarrollo. 

Entre todos dejamos inau-

gurada esta 19ª ExpoBRA 

2026.”

Elias Suárez 

inauguró ExpoBRA 2026

destacando integración y

compromiso productivo
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Forestal de la Nación, Manuel 

José Chiape, además de los 
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Brahman.
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norte del país. Aquí están 
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400 reproductores, 62 

cabañas participantes y un 

remate que pondrá a la 
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Además, 45 empresas 

nacionales acompañan 
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cios y tecnología.”

Finalmente, reafirmó el 

compromiso del gobierno 

provincial: “Nuestro desa-

fío es seguir acompañando 

a los productores, gene-

rando herramientas de 

crecimiento y desarrollo. 

Entre todos dejamos inau-

gurada esta 19ª ExpoBRA 

2026.”

Elias Suárez 

inauguró ExpoBRA 2026

destacando integración y

compromiso productivo
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Cabaña Doble Zeta

se lució en ExpoBra

con ejemplares premiados

En el cierre de ExpoBra 

2026, Juan Zeman, refe-

rente de Cabaña Doble 

Zeta (El Caburé, Santiago 

del Estero), compartió su 

balance de la participación en 

la muestra.

Al comenzar, destacó el 

orgullo de sentirse anfitriones 

en esta exposición: “Termi-

namos una muy linda 

ExpoBra otra vez. Siempre 

para nosotros es impor-

tante porque nos sentimos 

locales.”

Sobre los resultados obte-

nidos, detalló: “Con Brah-

man trajimos tres anima-

les: dos vacas y un toro. El 

toro salió Reservado Gran 

Campeón y las vacas gana-

ron su categoría, peleando 

hasta la final por el tercer 

mejor hembra. Con Bran-

gus trajimos cuatro ani-

males, logramos la cate-

goría ternera menor y un 

Reservado Ternero Inter-

medio Mayor. Estamos 

muy conformes.”

Respecto al desempeño de 

“Manolo”, el ternero premiado 

en Palermo, Zeman comentó: 

“Aquí salió Reservado Cam-

peón de Categoría. No pudi-

mos repetir lo de Palermo, 

pero así son las juras y 

creo que ha estado muy 

bien el fallo. Los animales 

jóvenes crecen y cambian 

mucho, estoy seguro de 

que el año que viene nos 

va a dar grandes satisfac-

ciones.”

Sobre el nivel general de la 

e x p o s i c i ó n ,  s u b r a y ó : 

“ExpoBra es la tercera 

exposición en importancia 

del país. Siempre vienen 

los mejores animales de 

las mejores cabañas. 

Nunca deja de sorprender 

el avance de la genética 

argentina.”

28

Cabaña Madera

Dura del Norte:

genética Brangus

en la ExpoBRA

desde Santiago

del Estero

En el marco de la ExpoBRA 2026, Igna-

cio Corti Maderna, de Cabaña Madera 

Dura del Norte en Campo Gallo, Santiago del 

Estero, compartió sus impresiones sobre la 

participación y los resultados obtenidos con 

sus ejemplares Brangus. Con satisfacción, 

expresó: “Sí, creo que nos fue bien. Traji-

mos por primera vez bosaleros, sacamos 

el reservado campeón 2 años macho y la 

reservada campeona ternera mayor. Ade-

más, un trío de toros fue campeón senior 

mayor de lotes. Con los premios nos 

vimos bien, ahora veremos en las ventas 

la verdad”.

Al consultarle sobre las características de 

los animales, Corti Maderna explicó: “Estos 

son de padres ajenos, comprados, pero 

siempre mantenemos fiel el tipo de ani-

mal Brangus que criamos. Más allá de los 

premios, la idea es mostrar lo que esta-

mos haciendo y que la gente vea el tipo 

de animal que producimos”.

La conversación derivó hacia las dificulta-

des que atravesó el campo en los últimos 

años. Con tono reflexivo, señaló: “Venimos 

de unos años muy difíciles, nos estamos 

acomodando. El verano pasado fue un 

poquito mejor y esperamos que este año 

terminemos de acomodarnos con el cli-

ma”.

Respecto al destino de los ejemplares, fue 

contundente: “Los animales los trajimos 

para salir a la venta, menos las hembras 

que no se venden. Los machos la idea es 
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Luis Salomón: compromiso, pasión
y futuro ganadero desde Tintina

En el marco de ExpoBra, Luis Salo-

món, propietario de Cabaña El Des-

canso en Tintina, Santiago del Estero, 

compartió su mirada sobre la importancia 

de estar presentes en cada edición y el 

valor de la genética que se exhibe en pista.

Sobre la continuidad en la muestra, 

expresó: "Desde el primer día estamos 

en ExpoBra. Un año mejor que otro y 

lo importante es participar, acompa-

ñar y ser parte de los eventos de la 

provincia. Ahora, lo que te puedo 

decir es que cada día la encontramos 

más linda."

Al referirse a la calidad de los animales, 

destacó con entusiasmo: "La calidad de 

animales es excepcional. La genética 

se expresa de una manera brutal… 

Dios mío lo que era ese rodeo en la 

jura del gran campeón. Eso te llena el 

corazón porque a todos los que nos 

gusta la vaca es algo bello, y más 

poder verlo aquí en nuestra provin-

cia."

Consultado sobre la situación de su 

zona, comentó: "La zona está bien, por 

suerte ha llovido muy bien y todavía 

tenemos humedad en el perfil. Eso 

ayuda a que las pasturas estén ver-

deando temprano. Esperamos una 

lluvia en estos días para que explote 

realmente el pasto y podamos avan-

zar con las transferencias embriona-

rias y servicios en octubre."

Respecto a la Sociedad Rural de Tintina 

y el laboratorio, señaló: "La actividad de 

la Sociedad Rural está en suspenso, 

esperando que ingrese gente joven 

que hace muchísima falta. Con el labo-

ratorio estamos trabajando muy bien, 

con un equipo comprometido que reci-

be muestras de todos lados, y eso nos 

enorgullece.”

sacar todos a venta”. Sin 

embargo, aclaró que este año 

no realizarán su tradicio-

nal remate de reproducto-

res, una decisión que marca 

un cambio en la estrategia 

comercial de la cabaña.

Sobre la financiación brin-

dada a los productores loca-

les, valoró positivamente la 

medida: “Es muy bueno. 

Esta exposición tiene que 

ser un lugar donde los pro-

ductores locales se abas-

tezcan de genética. La 

ayuda que hay es muy 

buena para que así sea. 

Las condiciones son muy 

buenas para comprar, 

esperemos que el remate 

lo refleje”.

En cuanto al convenio fir-

mado para el traslado de ani-

males, aclaró: “No estoy en 

detalle sobre eso, pero 

todas las reglamentacio-

nes que sumen y se refle-

jen en alguna mejoría son 

buenas, siempre que no 

sean meras trabas buro-

cráticas”.

También se refirió al uso 

del RIMI: “Nosotros no 

hemos estado en compra 

últimamente porque esta-

mos reacomodando el 

campo después de la 

sequía. Pero en el sur lo 

hemos usado y realmente 

es muy beneficioso”.

La charla se enfocó luego 

en la planificación agrícola, 

marcada por la problemática 

de la chicharrita en el maíz. 

Con firmeza, sostuvo: “No 

vamos a hacer maíz hasta 

que no veamos aclarado el 

tema de la chicharrita. La 

idea es no arriesgarnos. 

Estamos p lanificando 

sobre todo hacer sorgo y 

dentro de la rotación soja. 

Por ahora el maíz lo esta-

mos ojeando, como dicen, 

a ver qué va a pasar”.

Finalmente, habló de las 

pasturas y el trabajo realiza-

do: “Hemos sembrado 

mucho, hemos rolado 

durante todo este año y 

recién se va a ver reflejado 

con las lluvias de esta pri-

mavera. No estamos bien 

todavía, pero esperamos 

que este verano podamos 

acomodarnos”.

La entrevista refleja tanto 

los logros obtenidos en pista 

como la mirada prudente de 

un productor Brangus que, 

tras años difíciles, busca con-

solidar su sistema productivo 

en la ExpoBRA, adaptando 

sus decisiones comerciales y 

productivas a las condiciones 

climáticas y sanitarias.
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Cabaña La Querencia conquistó

la pista con una vaca

reservada Gran Campeona

La participación de Caba-

ña La Querencia, de Mauri-

cio Hazam, dejó una huella 

destacada en la ExpoBRA 

2026 realizada en Santiago 

del Estero. Desde El Caburé, 

al norte de Santiago del Este-

ro, participó con seis ejempla-

res en pista, la cabaña obtuvo 

importantes resultados y se 

llevó el título de Reservada 

Gran Campeona Hembra, 

reafirmando la calidad genéti-

ca y el trabajo de selección 

que caracteriza a su produc-

ción.

Una presentación

con seis ejemplares

Hazam detalló que en esta 

edición presentó tres toros y 

tres hembras: “Una ternera 

salió segunda en su categoría, 

otra quedó quinta y la vaca 

ganó su categoría y salió 

reservada Gran Campeona”.

La vaca premiada pesó 

742 kg, ya había parido y 

destetado, y se encontraba 

nuevamente preñada con 

apenas dos años y medio de 

edad: “La fertilidad y el balan-

ce corporal que tiene la vaca, 

cómo se mueve, la verdad era 

muy atractiva. Por eso me 

animé a traerla después de 

andar en Palermo con ella”.

Genética adaptada

al monte santiagueño

El ejemplar fue producido 

íntegramente en el campo de 

la cabaña, en Monte Quema-

do: “Es una vaca hecha en 

nuestra zona, de fecundación 

in vitro con vacas nuestras y 

semen comprado, pero criada 

en el monte, en la zona dura 

donde el calor y la lluvia 

hacen estragos”.

Sobre su origen, Hazam 

explicó: “El padre es Macho y 

la madre una vaca que adquirí 

hace mucho en Los Reales, 

una donante nuestra que 

viene por Turbo”.

Sanidad y manejo en

condiciones adversas

El productor destacó la 

importancia de un plan sani-

tario adecuado: “Tenemos un 

veterinario que lleva adelante 

todo: garrapatas, sanidad, 

reproducción. Es imposible no 

contagiarse de garrapatas en 

época de lluvias, pero se con-

trola con el plan sanitario”.

Respecto al calor, subrayó 

el uso del silvopastoril como 

estrategia de manejo: “La 

mayoría del campo está 

hecho silvopastoril, con alga-

rrobo, mistol y quebracho. 

Los árboles dan sombra y fru-

tos que en épocas malas las 

vacas también consumen”.

Premios y logros de la cabaña

Doña Evangelina en ExpoBRA

La cabaña Doña Evange-

l ina ,  representada por 

Tobías Ozan, cerró con éxito 

su participación en la jura de 

la ExpoBRA 2026.

“La verdad que muy con-

tento de participar en el 

marco de esta gran expo-

sición. Fueron dos días de 

jura extraordinarios, con 

buen clima y animales 

espectaculares”, expresó 

Ozan al finalizar la competen-

cia.

El criador detalló que la 

cabaña presentó 18 anima-

les en total: nueve de Bra-

ford y nueve de Brangus.

Premios obtenidos

Ozan destacó los logros 

alcanzados en ambas razas:

Brangus

Campeón Vaquillona Joven

Reservado Campeón Ter-

nero

Braford

Reservado Campeón Ter-

nera Intermedia Mayor

Campeón Senior

Campeón Ternero Inter-

medio Mayor

“Muy contento de mos-

trar los productos que 

hacemos, y mucho más en 

nuestra provincia”, subra-

yó.

Proyección y 

próximos desafíos

Consultado sobre el calen-

dario de exposiciones, Ozan 

comentó: “Venimos de coro-

nar en Jesús María con 

grandes campeones. Eso 

nos incentiva a seguir. 

Seguramente estaremos 

participando de la Nacio-

nal Braford en Chaco”.

Tomas Rodriguez, Tobías Ozan y Crístian Romanutti 
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Tomas Rodriguez, Tobías Ozan y Crístian Romanutti 
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Te esperamos en nuestros locales oficiales

Al finalizar la jura de ExpoBRA 2026, Diego Rodrí-

guez destacó el marco excepcional del evento, tanto 

en público como en calidad genética y participación de 

cabañas. 

Resaltó la competencia reñida en corrales y 

bozales, la participación récord de la raza Braford 

con 160 animales de 24 cabañas, y la importancia 

de la articulación público-privada en la organiza-

ción. Además, valoró las herramientas financieras 

ofrecidas a los productores locales, con plazos y tasas 

competitivas que facilitan el acceso a genética superior.

Rodríguez también resaltó el valor social del 

encuentro, donde productores, técnicos y familias se 

dieron cita en un espacio que combina negocios, gené-

tica y camaradería. “ExpoBRA no es solo una expo-

sición, es un punto de encuentro que fortalece 

vínculos y proyecta la ganadería argentina hacia 

adelante”, afirmó, subrayando que el intercambio de 

experiencias y la construcción colectiva son tan impor-

tantes como los logros en pista.

Horizonte Braford: genética superior
para productores comerciales

Tiziana Prada hizo un balance de la participación de la raza 

Braford en Santiago del Estero.

“Es una lindísima Expo, un clásico que reúne a amigos 

y productores. Este año participaron 26 cabañas de 

nueve provincias, incluso de Formosa, con animales de 

gran calidad y funcionalidad.”

Prada destacó el crecimiento de la ganadería en la provincia: 

“Cada vez más cabañas se suman, algunas nuevas y otras 

con trayectoria, pero todas con un nivel muy importante. 

La ganadería viene con buen desarrollo y acompañada de 

precios y demanda creciente.”

La dirigente subrayó la importancia de la genética como 

herramienta de mejora y adelantó el proyecto Horizonte 

Braford, que busca acercar toros superiores al productor 

comercial.

“Argentina logró fenotipos eficientes, fértiles y 

dóciles, lo que genera demanda internacional. El desafío 

es mostrar que la genética no está alejada de la 

producción, sino que es clave para mejorar rodeos 

comerciales y la rentabilidad.”

Diego Rodríguez: “ExpoBRA 2026
reafirmó su nivel superlativo”
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Lauret destacó el crecimiento
de la ganadería santiagueña

en ExpoBra

“Un nivel excelente, muchos animales que refle-

jan el trabajo, la inversión y el sacrificio de los pro-

ductores. Vimos hembras funcionales, con fertilidad 

y buena adaptación, lo que buscamos en sistemas 

pastoriles argentinos.”

La elección de la Gran Campeona recayó en una vaca de 

El Porvenir, que destacó por su funcionalidad, adaptación 

y excelente ubre.

Sobre la ganadería santiagueña, Lauret subrayó: “Lo 

único que veo es crecimiento en calidad y cantidad 

de hacienda. Es difícil encontrar hembras con tanta 

estructura y volumen de carne sin perder femini-

dad.”

Finalmente, invitó al sexto remate anual de La 

Dominga, el próximo 24 de noviembre, con charlas téc-

nicas y disertaciones especiales: “Será una experiencia 

para seguir mejorando la ganadería que se viene.”

Piñeiro alentó a los productores:
“Que se animen a cruzar con Brahman certificado”

Ignacio Piñeiro, gerente de la Asociación Brah-

man Argentina, destacó el crecimiento y la calidad de la 

raza en pista.

“ExpoBra siempre exige animales de gran nivel, y 

este año la calidad fue notable. Los criadores han 

acompañado y eso nos llena de orgullo.”

Participaron 12 cabañas del NEA y NOA, incluyendo 

nuevas incorporaciones como La Manuela de Recon-

quista, Santa Fe, lo que refleja el interés creciente por el 

Brahman.

Piñeiro subrayó la importancia de la raza en la ganade-

ría del norte: “El Brahman argentino aporta rustici-

dad, adaptación y hoy también carne. No es solo cru-

zar por resistencia, sino por productividad.”

El interés por la raza se expande hacia Córdoba y el sur 

de Santa Fe, con productores que se inician en Brahman y 

encuentran buena aceptación en el mercado.

Su mensaje final fue claro: “Que se animen a cruzar 

con Brahman argentino certificado. Es indispensa-

ble para el NEA y NOA, y estamos para acompañar a 

cada productor.”

ExpoBra mostró el potencial del Brangus
y la fuerza de Santiago del Estero

Manuel Mateo, gerente de la Asociación Argentina de 

Brangus, celebró el desempeño de las cabañas santiagueñas.

“Segundo premio para una vaca de Santiago. Este año 

tenemos 232 animales de nueve provincias y Santiago está 

tercero. Es muy importante que tantas cabañas locales estén 

compitiendo.”

El dirigente destacó el esfuerzo de los productores tras años de 

sequía y la expectativa por recuperar stock en los próximos remates.

La convocatoria fue masiva: “Las tres razas, Brangus, 

Braford y Brahman, tuvieron un primer día con muchísima 

gente, más de lo normal. Estamos muy contentos.”

Mateo también subrayó el trabajo de la Asociación en el 

programa de carnes Brangus, en convenio con Marfrig y UB Meat, 

para medir calidad y posicionar la carne con marca propia en 

mercados internacionales.

“Hoy la cuota Hilton tiene una demanda sostenida y 

genuina. Eso nos impulsa a trabajar en genética y en carnes 

con marca, acompañando la evolución de la ganadería 

argentina.”
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Gastón Roldán, director de Consultora 

Conecta, explicó los alcances del RIMI, el régimen 

que impulsa inversiones en el sector agroganadero.

“Se trata de incentivar que las PyMEs invier-

tan en producción, con beneficios fiscales 

como amortización acelerada y la posibilidad 

de financiarse vía bancos, mercado de capita-

les o CFI.”

Roldán señaló que la herramienta aún necesita 

mayor difusión, pero que el trámite es simple y 

accesible vía web, con apoyo de asesores conta-

bles y fiscales.

Sobre el financiamiento, destacó: “El mercado 

de capitales ofrece costos más bajos que el sec-

tor bancario y se adapta al ciclo de negocio. 

Hoy la estrategia financiera está allí.”

Finalmente, subrayó el interés creciente de inver-

sores en la ganadería argentina: “El sector está 

mejor posicionado que otras economías PyME, 

y eso atrae capitales, fideicomisos e instru-

mentos bursátiles. Es cuestión de animarse e 

informarse.”

Gastón Roldán: el RIMI impulsa inversión
y financiamiento accesible para el agro

La Brahman Junior Argentina fortaleció
su presencia en ExpoBRA 2026

En la 19ª edición de ExpoBRA, realizada en Santiago del Estero, 

los jóvenes de la Brahman Junior Argentina tuvieron un rol clave 

en la organización y acompañamiento de la muestra. Eric Nataloni, 

tesorero de la agrupación, destacó que se trata de una exposición de 

categoría A, donde los Juniors colaboran en la admisión veterina-

ria, zootécnica y en la jura.

La agrupación reúne a unos 35 jóvenes de distintas provin-

cias del norte argentino, con sede central en Corrientes, y pro-

mueve el intercambio entre regiones en cada exposición. Las ins-

cripciones se realizan dos veces al año y, en esta edición, se incorpo-

ró un sistema de apadrinamiento para sumar nuevos integrantes.

Finalmente, Nataloni subrayó la importancia de las redes sociales 

como medio de difusión y confirmó que la cuenta oficial es @Brah-

manJuniorAr, donde se publican inscripciones, actividades y even-

tos.

La participación de la Brahman Junior Argentina volvió a mos-

trar el compromiso de los jóvenes con la raza y con la ganadería del 

norte argentino.
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Reservado Gran Campeón Ternero de cabaña Don Pedro

Marce lo  Rambaudi , 

gerente de Grupo Sancor 

Seguros en la región NOA, 

destacó la presencia de la 

compañía en la muestra gana-

dera más importante del 

norte argentino.

El Grupo Darwin es el 

representante oficial ase-

gurador de SanCor Segu-

ros en Santiago del Estero, 

fortaleciendo la llegada de la 

compañía a los productores 

locales.

“Sancor acompaña todas 

las economías regionales. 

Somos una empresa del inte-

rior del interior, líderes 

desde hace años en el mer-

cado agropecuario y gana-

dero”, afirmó, subrayando el 

compromiso de la asegurado-

ra con el sector.

El ejecutivo explicó que 

cada cabaña y cada productor 

tienen realidades distintas, y 

que la fortaleza de Sancor 

está en “la amplitud de poder 

charlar con cada uno y darle 

una solución asegurativa a 

medida”.

Evolución y 

profesionalización

Rambaudi remarcó que la 

empresa ha evolucionado 

junto con la actividad: “Hoy el 

riesgo climático ya no tiene 

fronteras. En Santiago antes 

no granizaba, hoy graniza. 

Antes no había tormentas tan 

fuertes, hoy las hay. Noso-

tros tuvimos que generar 

profesionalismo y profun-

didad en coberturas para 

acompañar esta realidad”, 

señaló.

Ventajas para 

el productor

Consultado sobre qué ofre-

ce Sancor al productor agro-

pecuario, respondió: “La ven-

taja es primero coberturas a 

medida. Segundo, la expe-

riencia de entender la activi-

dad y la cultura. Somos 

gente de campo también”.

GENSUS: innovación en algodón y
sorgo para enfrentar nuevos desafíos

En el marco de ExpoBRA 2026, el ingeniero Osvaldo Crocco, 

representante de GENSUS en Santiago del Estero, presentó 

las novedades de la empresa en algodón y sorgo. Recordó que 

GENSUS ha sido pionera en semilla de algodón y ahora también 

apuesta por el sorgo, un cultivo que gana relevancia frente a la 

presión de la chicharrita en maíz.

Crocco destacó que el algodón mantiene su protagonis-

mo en la región, impulsado por mejores precios y mayor inten-

ción de siembra, mientras que el sorgo se posiciona como alter-

nativa estratégica. Entre las variedades, mencionó la 278 de 

algodón, muy adaptada y de ciclo largo, y los sorgos 723 (do-

ble propósito) y 824 (granífero), ambos con buen desempe-

ño y gran aceptación entre productores.

Finalmente, dejó su contacto: “Yo vivo en Santiago del Este-

ro. Mi contacto es 385 481 3633. Estoy para cualquier duda o 

inquietud que se les presente, tanto para sorgo como para algo-

dón. Tenemos muchas promociones y esto hay que apro-

vecharlo.”

Con esta propuesta, GENSUS reafirma su liderazgo en gené-

tica agrícola, ofreciendo soluciones adaptadas a las problemáti-

cas actuales y acompañando a los productores del norte argenti-

no en la búsqueda de mayor rendimiento y estabilidad.

Pasturas en un momento histórico:
semillas al menor costo en 15 años

En ExpoBRA 2026, Martín Pemán, referente de 

Pemán Semillas, destacó que el país atraviesa un 

escenario excepcional para la implantación de pastu-

ras gracias al pronóstico de un año más lluvioso y al 

precio históricamente bajo de las semillas. Una hec-

tárea de Grama Rhodes cuesta hoy el equivalen-

te a 20 kilos de carne, cuando en los últimos 15 

años el valor rondaba entre 35 y 40.

Pemán subrayó la importancia del asesoramiento 

técnico, con una paleta de más de 50 forrajeras sub-

tropicales adaptadas a distintos ambientes, y señaló 

que el sorgo cumple un rol clave en las rotaciones del 

NEA y NOA, además de su valor como cultivo de renta.

Finalmente, resaltó la red de siete sucursales y 

más de 100 comercios que permiten a Pemán 

Semillas llegar con logística eficiente a productores 

de todo el país, consolidando su presencia en el mer-

cado y acompañando la evolución de la ganadería 

argentina.

Sancor Seguros: acompañamiento
y profesionalización en ExpoBRA

Marcelo Rambaudi
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Sancor Seguros: acompañamiento
y profesionalización en ExpoBRA

Marcelo Rambaudi
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Santiago del Estero presentó
un nuevo manual para el manejo

sustentable del bosque
nativo en ExpoBRA

La directora general de 

Bosques y Fauna de la provin-

cia, Dra. Noelia Zanichelli, 

anunció en ExpoBRA la pre-

sentación de un manual de 

metodología para la toma 

de muestras de indicado-

res, elaborado en el marco 

del Comité Técnico de Mane-

jo de Bosques con Ganade-

ría Integrada (MBGI).

“Es un l ineamiento 

nuevo que apunta a produ-

cir conservando”, explicó 

Zanichelli, quien detalló que 

actualmente existen ocho 

planes piloto en ejecución, 

dos de ellos ya completados al 

100%.

Un cambio de uso

de suelo con

menor impacto

El sistema propone un 

esquema innovador: “Dejar 

mayor cantidad de arbus-

tivas, garantizar un 10% 

de soporte para forraje, un 

10% de conservación y 

habilitar el resto, pero no 

con un silvopastoril tradi-

cional, sino con un cambio 

de uso de suelo de menor 

impacto”, señaló.

Respecto al manejo de 

fachinales, Zanichelli aclaró: 

“El análisis se hace siem-

pre a nivel predial. El comi-

té técnico aporta su opi-

nión, pero la Dirección de 

Bosques define la catego-

ría de cada área. Estamos 

trabajando en una segun-

da actualización del orde-

namiento territorial para 

ajustar estos criterios”.

Recomendaciones

para productores

La funcionaria advirtió a 

quienes buscan invertir en la 

provincia: “Lo más acerta-

do antes de adquirir un 

inmueble es pasar por la 

Dirección de Bosques para 

conocer qué se está com-

prando. Muchas veces se 

llevan la sorpresa de que 

el área adquirida es reser-

va de un plan productivo”.

Zanichelli destacó que el 

equipo técnico está disponible 

para asesorar a los producto-

res en la categorización de 

lotes y en el desarrollo de pro-

yectos. “La nueva modali-

dad del MBGI es una herra-

m i e n t a  s u p e r a d o r a . 

Requiere paciencia y más 

inversión que los sistemas 

tradicionales, pero una 

vez que se genera el circui-

to económico es altamente 

rentable”, afirmó.

La experiencia de

Santiago del Estero

Consultada sobre cómo la 

provincia logró avanzar en 

discusiones que en otras 

jurisdicciones aún están tra-

badas, Zanichelli sostuvo: 

“No es fácil, son procesos 

que requieren madurez y 

convocar a todos los sec-

tores. El Comité MBGI está 

integrado por universida-

des, colegios profesiona-

les, la Subsecretaría de 

Ambiente y la Dirección de 

Agricultura y Ganadería. 

Esa pluralidad es la que 

permite avanzar”.

F inalmente, remarcó: 

“Queremos que Santiago 

del Estero sea una oportu-

nidad para todos”.
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NOS UNE Y REÚNE REVISTA CAMPO PARA TODOS

dad importante, pero hay 

herramientas para trabajar.”

Finalmente, dejó un men-

saje optimista:

“Estamos en un momento 

histórico para la ganadería. 

Santiago del Estero tiene 

todas las condiciones para 

crecer mucho. Soy un con-

vencido de que se puede mejo-

rar y que el año próximo 

vamos a estar hablando de 

una mejor tasa de destete y 

una relación ternero-vaca 

más alta.”

Con una mirada técnica y 

esperanzadora, Federico Ber-

ger reafirmó que la profesio-

nalización, la sanidad y el 

manejo eficiente son las 

llaves para que la ganadería 

argentina alcance su verda-

dero potencial.

En el marco de ExpoBRA, 

Federico Berger brindó una 

disertación sobre los factores 

y enfermedades que afectan 

la producción bovina. Con un 

enfoque integral, repasó los 

pilares de la actividad y las 

debilidades que aún persisten 

en el país.

Al consultarle por el cuadro 

sanitario actual, explicó:

“Hicimos una descripción 

bastante detallada de cómo 

debería ser una producción 

ganadera óptima. Hablamos 

sobre los cuatro puntos que 

sostienen la actividad: gené-

tica, manejo, sanidad y 

alimentación. Mostramos la 

relación ternero-vaca a nivel 

país y la comparamos con 

Santiago del Estero, para ver 

realmente el potencial de esta 

provincia.”

En ese sentido, Berger sub-

rayó las diferencias de pro-

ductividad:

“Hoy la tasa nacional es 

del 65%, mientras que en 

Santiago del Estero esta-

mos en el 54%. Esto quie-

re decir que tenemos 

muchísimo por crecer.”

La clave, señaló, está en 

mejorar la tasa de destete:

“Creemos que hay una 

pérdida importante de terne-

ros desde la gestación hasta 

el destete. Es una maniobra 

simple de revertir con el uso 

de vacunas reproductivas, 

pero estamos muy por debajo 

de lo necesario. Deberíamos 

aplicar unas 30 millones de 

dosis y apenas se producen 

10 millones.”

Respecto al manejo, Ber-

ger fue claro en los errores 

frecuentes:

“Vaca que no se preña 

se va, toro que no reprodu-

ce también se va. El manejo 

con asesoramiento profesio-

nal permite detectar esas 

fallas. Con datos y registros, 

como un diagnóstico de ges-

tación, podemos saber dónde 

está el problema y corregir-

lo.”

Sobre las enfermedades 

que preocupan a los produc-

tores, coincidió en que la 

garrapata y la diarrea viral 

bovina son las más relevan-

tes:

“La frontera de la garrapa-

ta ya no es la que teníamos 

marcada en nuestros mapas. 

Se ha extendido mucho más 

por falta de control y por el 

cambio climático. En cuanto a 

diarrea viral, es una enferme-

Federico Berger: “La ganadería argentina

tiene un enorme potencial por desarrollar”
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Investigación y desarrollo en el agro:

desafíos del maíz

en el norte argentino

En el este de Santiago del 

Estero y el oeste del Chaco, la 

ingeniera Graciela Leguiza-

món, responsable de LyC 

Crop Biotech Services SAS, 

lleva adelante una intensa 

tarea de investigación aplica-

da al desarrollo de nuevos 

híbridos y al estudio de las 

problemáticas que afectan al 

maíz en la región.

Al comenzar la charla, le 

preguntamos por las noveda-

des en materia de investiga-

ción y desarrollo, especial-

mente en el campo del maíz, 

donde las preocupaciones por 

enfermedades y rendimientos 

dispares se multiplican.

“En mi trabajo actual llevo 

ensayos para determinadas 

empresas y también estoy 

haciendo ensayos fenológicos 

para las plataformas inteli-

gentes de simulación de ellas. 

Y también con algunos pro-

ductores para empezar a ver 

desde nuestro lado, que tene-

mos muchos datos, no yo sola-

mente sino los productores, 

para empezar a trabajar con 

las problemáticas que nos 

aquejan. Vamos a ver hoy el 

estrés.”

Graciela explica que, aun-

que este año no hubo estrés 

hídrico, sí se observa estrés 

térmico, un factor que puede 

afectar severamente el rendi-

miento. A esto se suma la 

persistente amenaza de la 

chicharrita y las enfermeda-

des del complejo corn stunt, 

además de un nuevo proble-

ma detectado en la última 

campaña: fallas en la caña 

del maíz.

“En una campaña tan inte-

resante desde el punto de 

vista hídrico como fue la pasa-

da, el maíz no respondió 

como esperábamos. Los rin-

des tuvieron un techo de 

8.000 kg y de ahí para abajo, 

con comportamientos muy 

dispares incluso dentro del 

mismo campo.”

La especialista señala que 

este comportamiento obliga a 

analizar las causas y bus-

car soluciones. Entre ellas, 

menciona el quebrado de 

caña y los problemas en el 

llenado de grano, donde el 

cultivo detiene su crecimiento 

y pierde capacidad de trans-

porte de nutrientes.

“El problema más grave 

ha estado en el llenado de 

grano. En algún momento 

detiene el crecimiento, tapo-

na todo lo que es la parte floe-

mática y empieza a no recibir 

alimento, entonces el grano 

no llena.”

Además, el exceso de días 

nublados en abril redujo la 

transformación de energía 

solar en carbohidratos, afec-

tando la calidad del llenado.

“Eso es parte de la proble-

mática que estamos viendo 

hoy, además de nuestra con-

sabida chicharrita y el corn 

stunt.”

Consultada sobre si este 

fenómeno podría asemejarse 

al achaparramiento, Graciela 

aclara que no se trata del 

mismo origen ,  aunque 

puede confundirse por los 

síntomas.

“En este caso las plantas 

eran perfectamente norma-

les, cuajaron bien, desarrolla-

ron igual porte que las sanas, 

solamente que se enrojecie-

ron. Y ahí es donde no 

llenó el grano.”

La ingeniera advierte que 

el fitoplasma y el corn 

stunt, ambos transmitidos 

por la chicharrita, seguirán 

siendo un desafío permanen-

te.

“De la chicharrita no nos 

salvamos. Más presión, 

menos presión, pero siempre 

va a estar. Una chicharrita 

infectada que esté en nuestro 

campo ya es un problema.”

En cuanto al manejo, des-

taca la necesidad de ajustar 

fechas de siembra y elimi-

nar el maíz guacho, que 

actúa como reservorio del 

insecto.

“El maíz guacho hay que 

tratarlo y también generar 

conciencia en el productor 

de no sembrar en estadios 

tempranos. Si el negocio 

indica eliminar fuente verde, 

tenemos que hacerlo. Con-

ciencia.”

Con una mirada técnica y 

comprometida, Gracie la 

Leguizamón resume el desa-

fío actual del maíz en el norte 

argentino: convivir con el 

insecto, entender los nue-

vos factores de estrés y 

adaptar las estrategias de 

manejo para sostener la pro-

ductividad en una región 

clave para el agro nacional.

Foto Bayer
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Especies nativas frente al
aumento de la temperatura

El cambio climático consti-

tuye uno de los principales 

desafíos ambientales actua-

les. El Grupo Interguberna-

mental de Expertos sobre el 

Cambio Climático (IPCC) seña-

la que en Sudamérica aumen-

taron las temperaturas máxi-

mas, y proyecta olas de calor 

más frecuentes e intensas.

El Chaco está particular-

mente expuesto a estos cam-

bios por sus condiciones cáli-

das y estacionalmente secas. 

Santiago del Estero no es 

ajeno a este proceso. Los 

registros de temperaturas 

máximas de las últimas déca-

das plantean una pregunta: 

¿cómo responden nues-

tras especies nativas fren-

te al aumento de la tempe-

ratura?

Las especies del Chaco 

están adaptadas a ambientes 

cálidos, pero esto no significa 

que las altas temperaturas no 

produzcan cambios en su fun-

cionamiento. Conocer estas 

respuestas resulta importan-

te para comprender cómo 

podrían comportarse frente a 

futuros escenarios climáticos.

 ¿Qué ocurre cuando 
aumenta la temperatu-
ra?

Las altas temperaturas 

pueden alterar procesos 

como la fotosíntesis. Frente al 

estrés térmico, las plantas 

regulan el intercambio gaseo-

so (transpiración e ingreso de 

dióxido de carbono), modifi-

can el uso de la energía lumi-

nosa y activan sistemas 

antioxidantes que protegen 

las células.

Estas respuestas pueden 

reducir los efectos del estrés. 

Sin embargo, a temperaturas 

mayores pueden aparecer 

alteraciones que persisten 

después de retornar a condi-

ciones favorables.
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altas temperaturas de espe-

cies características de nues-

tros bosques. Entre ellas se 

encuentran el algarrobo blan-

co (Neltuma alba), el quebra-

cho blanco (Aspidosperma 

quebracho-blanco) y el que-

bracho colorado santiagueño 

(Schinopsis lorentzii).

En plántulas de algarrobo 

blanco sometidas durante 

siete días a diferentes tempe-

r a t u r a s ,  a  4 0 / 2 6  ° C 

(día/noche) disminuyó la foto-

síntesis, mientras que a 

46/26 °C también se redujo la 

eficiencia máxima del fotosis-

tema II, relacionada con el 

aprovechamiento de la ener-

gía luminosa. Al aumentar la 

temperatura se activó ade-

más el sistema antioxidante, 

que protege a las células fren-

te al daño oxidativo. Al retor-

nar las plantas a 26/26 °C, la 

fotosíntesis y el funciona-

miento fotoquímico tendieron 

a recuperarse, mientras que 

la actividad antioxidante per-

maneció elevada. Esta res-

puesta podría mantener cier-

ta protección frente a nuevos 

episodios de calor.

 
Cuando el estrés deja 

efectos persistentes
Los resultados recientes 

obtenidos con quebracho colo-

rado santiagueño muestran 

cómo cambia la fotosíntesis al 

aumentar la temperatura. En 

esta especie, la eficiencia 

máxima del fotosistema II se 

mantuvo relativamente esta-

ble hasta 40/30 °C, aunque a 

esa temperatura ya se obser-

varon cambios en el aprove-

chamiento de la energía lumi-

nosa. A 45/35 °C aparecieron 

alteraciones más importan-

tes, que se intensificaron a 

47/37 °C, la mayor tempera-

tura utilizada en el ensayo.

Las plantas sobrevivieron 

a este tratamiento, pero algu-

nas variables fotosintéticas 

no recuperaron posterior-

mente sus valores iniciales. 

Sobrevivir a una temperatura 

extrema no significa necesa-

riamente recuperar comple-

tamente el funcionamiento 

fisiológico.

 ¿Hasta qué tempera-
tura pueden soportar el 
calor?

Es una pregunta lógica, 

pero nuestros ensayos toda-

vía no permiten establecer 

una temperatura máxima de 

tolerancia para cada especie. 

Nota: Las ilustraciones fueron elaboradas por los autores con asistencia de inteligencia ar�ficial (ChatGPT, OpenAI).
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Determinar ese valor no es 

sencillo. Una ola de calor en el 

monte no se define solamente 

por la temperatura máxima 

alcanzada. También importan 

la duración del episodio, las 

variaciones de temperatura 

entre el día y la noche y el 

microclima que rodea a cada 

planta. Reproducir simultá-

neamente estas condiciones 

en un ensayo controlado 

resulta complejo.

Por ejemplo, el quebracho 

colorado santiagueño sobre-

vivió a 47/37 °C, pero esto no 

significa que 47 °C sea el 

límite de tolerancia de la espe-

cie. Bajo las condiciones de 

nuestro ensayo, podemos 

afirmar que a esa temperatu-

ra se produjeron alteraciones 

importantes de la fotosíntesis 

y que su recuperación fue 

incompleta.

Por eso, nuestros estudios 

permiten conocer qué proce-

sos fisiológicos comienzan a 

alterarse frente a tempera-

turas crecientes y cuál es su 

capacidad de recuperación.

La respuesta comien-
za en la semilla

Las altas temperaturas 

también afectan la germina-

ción, una etapa clave para el 

establecimiento de nuevas 

plantas.

En quebracho blanco, la 

germinación fue elevada a 

30/20 y 35/25 °C, disminuyó 

a 40/30 °C y fue muy baja a 

45/35 °C. Sin embargo, parte 

de las semillas que no germi-

naron a altas temperaturas 

pudieron hacerlo posterior-

mente al retornar a condicio-

nes favorables. La inhibición 

durante el estrés, por lo tan-

to, no implica necesariamente 

la pérdida de la capacidad de 

germinar.

La germinación está regu-

lada, entre otros factores, por 

hormonas vegetales. Las gibe-

relinas favorecen este proce-

so, mientras que el ácido abs-

císico contribuye a inhibirlo 

cuando las condiciones no son 

adecuadas.

En semillas de quebracho 

colorado santiagueño obser-

vamos que el aumento de la 

temperatura modifica este 

equilibrio hormonal. En los 

tratamientos más cálidos dis-

minuye la germinación y cam-

bia la relación entre las hor-

monas que promueven y las 

que inhiben el proceso.

Retrasar la germinación 

durante condiciones térmicas 

desfavorables podría evitar 

que una nueva plántula 

comience su desarrollo en un 

momento poco favorable. Sin 

embargo, olas de calor más 

frecuentes o prolongadas 

podrían reducir las oportuni-

dades para el establecimiento 

de nuevas plantas.

¿Qué podemos espe-
rar frente a un clima 
más cálido?

Los resultados muestran 

que las especies estudiadas 

poseen mecanismos que les 

permiten responder a tempe-

raturas  e levadas  y,  en 

muchos casos, recuperarse 

después del estrés. Sin 

embargo,  l a  respues ta 

depende de la especie, de la 

etapa de desarrollo y de la 

intensidad y duración del epi-

sodio térmico.

Esta información puede 

contribuir a definir condicio-

nes para la producción de plan-

tines y aportar criterios para 

la restauración y el manejo de 

los bosques nativos.

Frente a olas de calor más 

frecuentes e intensas, cono-

cer estas respuestas permiti-

rá evaluar con mayor preci-

sión la vulnerabilidad de las 

especies nativas del Chaco. 

No se trata solamente de 

saber cuánto calor pueden 

soportar, sino de comprender 

qué procesos se alteran y 

cuánto pueden recuperarse 

después.

Actualización del Sector
Frutihortícola Santiagueño

Por: MBA Ing. Eve Luz Yñiguez 
Asesora Privada 

El sector frutihortícola en 

Sant iago de l  Estero se 

encuentra en un período de 

desafíos complejos y gestio-

nes de articulación, marcado 

por la búsqueda de nuevos 

mercados a mayor escala y 

dificultades estructurales. 

Como he comentado anterior-

mente la base productiva se 

concentra fuertemente en el 

sistema de riego del Río Dul-

ce, entre los departamentos 

Banda y Robles y dentro de 

ellos la zona de Colonia San 

Juan, Colonia Gamara, Colo-

nia El Simbolar, La cañada. 

Hurito Huasi y Fernandez.

Principales desafíos

Contexto de 

rentabilidad:

 A nivel general, el sector 

continúa, con la variabilidad 

de precios y un escenario eco-

nómico exigente para soste-

ner los márgenes de los 
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pequeños y medianos pro-

ductores.

Factores climáticos y de 

infraestructura: 

Problemas de drenaje e 

inconvenientes por exceso de 

precipitaciones temporarios 

en algunas zonas productivas 

han afectado parcialmente las 

labores culturales en los lotes.

Estructura y logística: 

Los productores enfrentan 

retos vinculados a los costos 

de transporte, la distancia a 

los grandes centros de consu-

mo del país y limitaciones en 

la industrialización local espe-

cialmente a productos que 

salen como de 2* calidad.

Precios de Referencia y 

Tendencia Semanales

La dinámica de los últimos 

días refleja un mercado fuer-

temente presionado por la 

estacionalidad invernal / pri-

maveral y un incremento 

general en el segmento mayo-

rista. Durante los últimos días 

de septiembre de 2026, los 

precios de referencia mayo-

ristas por kilo en el Mercado 

Central de Buenos Aires 

(MCBA), han oscilado de la 

siguiente manera:

Cebolla Valencianita 

Santiagueña: 

Se comercializa bajo la 

categoría de cebolla comer-

cializada por bolsas (general-

mente de 16 a 20 kg). En las 

jornadas recientes, el valor de 

referencia de la cebolla tipo 

valencianita ronda un prome-

dio de $2.050 a $2.200 por 

kilo mayorista, mostrando 

variaciones según el tamaño 

y la calidad del lote.  Se esta-

biliza tras fuertes subas pre-

vias. La bolsa tratada de 18 kg 

cotiza en $17.000 (aprox 

$940/kg) mientras que las 

variedades premium o mora-

das trepan hasta los $26.000.

Zanahoria Santiagueña: 

Cotiza bajo la modalidad 

de bolsón elegido de 20 kg a 

$22.000 (aprox $1.100/kg) 

para mercadería nueva, mien-

tras que los formatos están-

dar (cubito de 10 kg) se man-

tienen en $8.000.

Zapallo kabutiá: 

Se encuentra en un punto 

crítico con precios que prome-

dian los $1.900 por kilo (coti-

zando las bolsas comerciales 

entre $15.000 y $18.000 

según peso del bulto). Pre-

senta un quiebre de tendencia 

alcista debido al bache de 

oferta antes de la entrada 

masiva de las primicias. 

Zapallo Anco (Anquito): 

La bolsa de 18 kg de cali-

dad seleccionada cotiza en 

$35.000, posicionando el kilo 

en un eje cercano a los 

$1.940 - $2.000. Muestra un 

comportamiento más estable, 

aunque con pisos altos.

 

Volúmenes de Ingresos 

y competencia estacional

Santiago del Estero compi-

te estratégicamente según 

los ciclos de cosecha del país 

(grafico).

El escenario del 

Zapallo: 

Santiago del Estero aporta 

volumen clave (históricamen-

te las variedades Anquito y 

Cokena INTA dominan casi el 

67% del consumo de zapallos 

identificados en el MCBA). 

Actualmente comparte espa-

cio con los ingresos del Nor-

este (Formosa/Chaco) y Sal-

ta, esperando el pico de des-

carga local hacia fin de año. 

El factor Cebolla: 

Se transiciona del rema-

nente del sur de Buenos Aires 

hacia el ingreso definitivo de 

las variedades tempranas 

santiagueñas y salteñas, lo 

que aliviará la presión sobre 

los precios. Dado que en esta 

provincia esta comenzando la 

campaña de cosecha.

Monitoreo de Importa-

ciones (Brasil y otros mer-

cados)

Hortalizas pesadas: 

El ingreso de zapallo o cebo-

lla desde Brasil u otros países 

limítrofes se mantiene en nive-

les mínimos o nulos durante 

este mes, dado que la produc-

ción del bloque norte argenti-

no (NOA) cubre los requeri-

mientos del mercado interno.

Alerta de desvíos: Las 

importaciones de la región 

(principalmente Brasil, Ecua-

dor y Bolivia) se concentran 

fuertemente en frutas como 

la banana (por el cierre tem-

poral de pasos cordilleranos) 

y manzanas, sin generar 

interferencia directa en la 

balanza comercial de las hor-

talizas santiagueñas por el 

momento

Puntos Críticos y Análi-

sis de Tendencias

La Cebolla y la Zanaho-

ria lideran la distorsión: 

Son los productos con 

mayor diferencia relativa. 

Mientras que a nivel mayoris-

ta los camiones que llegan 

desde Santiago del Estero y el 

NOA estabilizaron los precios 

de bulto, las góndolas de los 

supermercados sostienen 

valores elevados, haciendo 

que el consumidor final pague 

más del doble (2,1x a 

2,2x) del valor de distribu-

ción inicial.

El Zapallo Anco resiste 

con menor margen: 

El zapallo tipo Anco es el 

que presenta la brecha más 

Producto  Origen Competidor   
Principal  

Estado de la Oferta  

Zapallo Anco/  
Kabuto  

Chaco, Formosa y Salta  Transición hacia primicias del 
NOA 

Cebolla  Región Sur de Buenos Aires  Fin de stock / Comienzo del 
Norte  

Zanahoria  Santa Fe (San Javier) y 
Mendoza  

Alta competencia por calidad 
nueva  

 

Cebolla de Sgo. Al día 30/9/2026 
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dad seleccionada cotiza en 

$35.000, posicionando el kilo 

en un eje cercano a los 

$1.940 - $2.000. Muestra un 

comportamiento más estable, 

aunque con pisos altos.

 

Volúmenes de Ingresos 

y competencia estacional

Santiago del Estero compi-

te estratégicamente según 

los ciclos de cosecha del país 

(grafico).

El escenario del 

Zapallo: 

Santiago del Estero aporta 

volumen clave (históricamen-

te las variedades Anquito y 

Cokena INTA dominan casi el 

67% del consumo de zapallos 

identificados en el MCBA). 

Actualmente comparte espa-

cio con los ingresos del Nor-

este (Formosa/Chaco) y Sal-

ta, esperando el pico de des-

carga local hacia fin de año. 

El factor Cebolla: 

Se transiciona del rema-

nente del sur de Buenos Aires 

hacia el ingreso definitivo de 

las variedades tempranas 

santiagueñas y salteñas, lo 

que aliviará la presión sobre 

los precios. Dado que en esta 

provincia esta comenzando la 

campaña de cosecha.

Monitoreo de Importa-

ciones (Brasil y otros mer-

cados)

Hortalizas pesadas: 

El ingreso de zapallo o cebo-

lla desde Brasil u otros países 

limítrofes se mantiene en nive-

les mínimos o nulos durante 

este mes, dado que la produc-

ción del bloque norte argenti-

no (NOA) cubre los requeri-

mientos del mercado interno.

Alerta de desvíos: Las 

importaciones de la región 

(principalmente Brasil, Ecua-

dor y Bolivia) se concentran 

fuertemente en frutas como 

la banana (por el cierre tem-

poral de pasos cordilleranos) 

y manzanas, sin generar 

interferencia directa en la 

balanza comercial de las hor-

talizas santiagueñas por el 

momento

Puntos Críticos y Análi-

sis de Tendencias

La Cebolla y la Zanaho-

ria lideran la distorsión: 

Son los productos con 

mayor diferencia relativa. 

Mientras que a nivel mayoris-

ta los camiones que llegan 

desde Santiago del Estero y el 

NOA estabilizaron los precios 

de bulto, las góndolas de los 

supermercados sostienen 

valores elevados, haciendo 

que el consumidor final pague 

más del doble (2,1x a 

2,2x) del valor de distribu-

ción inicial.

El Zapallo Anco resiste 

con menor margen: 

El zapallo tipo Anco es el 

que presenta la brecha más 

Producto  Origen Competidor   
Principal  

Estado de la Oferta  

Zapallo Anco/  
Kabuto  

Chaco, Formosa y Salta  Transición hacia primicias del 
NOA 

Cebolla  Región Sur de Buenos Aires  Fin de stock / Comienzo del 
Norte  

Zanahoria  Santa Fe (San Javier) y 
Mendoza  

Alta competencia por calidad 
nueva  
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ajustada de la  semana 

(~50%). Al ser un producto 

de alto volumen y rotación 

constante, los hipermercados 

lo utilizan frecuentemente 

como artículo de oferta en sus 

"días de feria".

Presión sobre el Kabu-

tiá: 

Debido a los bajos stocks 

de transición previos a las 

primicias santiagueñas, las 

cadenas minoristas han 

remarcado el kabutiá con rapi-

dez para cubrir el costo de 

reposición.

Dinámica de Ingresos 

de la Semana

Origen Santiago: 

Se mantiene el ritmo de 

carga en las zonas bajo riego 

de la provincia para cebolla y 

zanahoria, consolidando el 

desplazamiento definitivo del 

remanente del sur de Buenos 

Aires (Pedro Luro/Villalonga).

Importaciones: Conti-

núan en valores bajos  para el 

bloque hortícola pesado, ase-

gurando fluidez comercial 

para las cargas del norte, aun-

que iniciando con cebollas 

moradas a un precio muy alto. 
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