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La chicharrita reconfigura

la campaña estival 2026/27

en Santiago del Estero

El último Informe Agro-

nómico N.º 855 de la Bolsa 

de Cereales de Córdoba 

(BCCBA), correspondiente a 

agosto de 2026, advierte que 

la amenaza de la chicharrita 

del maíz y el complejo de acha-

parramiento están modifican-

do las decisiones de siembra 

en Santiago del Estero.

Caída en la superficie de 

maíz

La primera estimación de 

superficie para la campaña 

2026/27 muestra una reduc-

ción del área de maíz en un 19 

% interanual, con 725.300 

hectáreas proyectadas. El 

informe señala que la rotación 

sigue siendo un factor impor-

tante, pero la elevada presen-

cia de la plaga y los bajos rin-

des observados en algunas 

zonas generan preocupación.

“La amenaza concreta 

de la chicharrita del maíz 

favorece el traslado de 

superficie hacia soja, gira-

sol y especialmente sor-

go”, destaca el relevamiento 

.

Incrementos en soja, 
girasol y sorgo
En contraste, la soja 

aumentaría su área en un 13 

%, alcanzando 1.238.600 

hectáreas, mientras que el 

girasol también crecería un 

13 % con 150.800 hectáreas. 

El sorgo sería el cultivo con 

mayor incremento relativo, 

con un 21 % más de super-

ficie, llegando a 47.400 

hectáreas. El maní, en tanto, 

mantendría niveles similares 

al ciclo anterior.

“Campo para Todos: 17 años junto a ExpoBra,
creciendo con la ganadería”

GRACIAS

http://www.campoparatodos.com.ar
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Resultados de la 
campaña 2025/26
El ciclo previo cerraría con 

una producción de maíz de 

4,7 millones de toneladas, 

triplicando el volumen del año 

anterior. Sin embargo, los 

rendimientos fueron hetero-

géneos:

Ÿ Bandera registró hasta 90 

qq/ha.

Ÿ Colonia Alpina mostró valo-

res entre 45 y 75 

qq/ha.

ŸWeisburd, Tomás Young 

y Quimilí reportaron 

mínimos cercanos a 

42 qq/ha.

Según el informe, los 

resultados inferiores a lo espe-

rado se vinculan a estrés 

hídrico y térmico, además 

del impacto del complejo de 

achaparramiento .

Contexto climático 
y pronóstico
Las precipitaciones de julio 

fueron heterogéneas, con 

excesos hídricos en departa-

mentos como Aguirre y Bel-

grano, lo que demoró labores 

de cosecha y siembra. De cara 

al trimestre agosto, septiem-

bre, octubre, el Servicio 

Meteorológico Nacional 

anticipa altas probabilidades 

de un evento El Niño fuerte 

o muy fuerte, con lluvias 

dentro de valores normales y 

temperaturas superiores a lo 

normal en toda la provincia .

Maíz voluntario y riesgo 

de plaga

El relevamiento también 

identificó una mayor concen-

tración de maíz guacho en 

el sudeste provincial, lo 

que podría sostener poblacio-

nes de chicharrita entre cam-

pañas. Técnicos advierten 

que, dadas las condiciones de 

humedad y temperatura, será 

clave reforzar el monitoreo y 

control de estos lotes .

El informe de la BCCBA 

refleja que la campaña 

2026/27 en Santiago del Este-

ro estará marcada por la 

reconfiguración de la 

superficie estival, con un 

maíz en retroceso frente a la 

presión de la chicharrita y 

cultivos como soja, girasol y 

sorgo ganando protagonis-

mo.

Tecnología que ahorra combustible sin perder fuerza

Casa Central LA BANDA
DORREGO 528
Tel. 3855 021 200
rchelala@robertochelala.com.ar 

www.robertochelala.com.ar

robertochelala

Suc. TUCUMÁN
CONCEPCIÓN
RUTA 38 KM. 739
Tel. 3865492777

Suc. CATAMARCA
RUTA 38 KM 760
TEL. 385 6880639

Suc. BANDERA
RUTA NAC. Nº 98
Tel. (03857) 421-590/91

Suc. FERNANDEZ
AV. SAN MARTIN 628
SANTIAGO DEL ESTERO
Tel. 385 491 1269

CONCESIONARIO OFICIAL
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Chicharrita

del maíz:
una amenaza 

que exige 

manejo 

inteligente

En el Programa 12 de 

Campo para Todos Strea-

ming, el Ing. Agr. Matías 

Romani brindó una exposi-

ción detallada sobre el maíz y 

la problemática de la chicha-

rrita, insecto que en los últi-

mos años se convirtió en una 

amenaza seria para la pro-

ducción en Santiago del Este-

ro.

Romani explicó que desde 

hace seis campañas realizan 

un monitoreo semanal con 

trampas amarillas, lo que 

les permite seguir la dinámica 

poblacional de la plaga. “Don-

de hay maíz, está la chi-

charrita. No puede repro-

ducirse ni alimentarse de 

otra cosa”, señaló, subra-

yando la importancia de con-

trolar los maíces guachos que 

actúan como reservorio.

El especialista recordó que 

en campañas húmedas la 

plaga aparece antes y puede 

causar pérdidas devastado-

ras: “En 2023 hubo lotes 

con pérdidas del 100%. La 

solución de fondo es gené-

tica, pero mientras tanto 

el manejo de fechas y el 

control de plantas volun-

tarias son claves”.

Romani también destacó 

que el ambiente manda 

sobre cualquier estrate-

gia: incluso con fertilización y 

riego, sembrar en fechas de 

alta temperatura puede redu-

cir el rendimiento a la mitad. 

“Podés tener todos los 

insumos, pero si sembrás 

en la primera quincena de 

diciembre, la floración 

coincide con temperaturas 

de 40 grados en la mayoría 

de los años y el rendimien-

to se desploma”, explicó.

Sobre el manejo, reco-

mendó tres pilares:

n Eliminar maíces gua-

chos para evitar reservorios 

de la plaga.

n Ajustar fechas de siem-

bra para reducir la exposición 

en estadios jóvenes ( hasta 

V7-V8).

n Evitar apl icaciones 

indiscriminadas de insec-

ticidas, que además de cos-

tosas eliminan fauna benéfi-

ca.

Romani concluyó que el 

desafío es integrar genética, 

manejo y monitoreo para 

enfrentar una plaga que ya 

forma parte del escenario 

productivo santiagueño.

Maíces guachos
Foto: Carlos Hamann
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Algodón 2026: 
una campaña desafiante

entre temporales, plagas y
precios en tensión

Las lluvias intensas de abril 

y junio, con más de quince 

días de temporales consecuti-

vos, retrasaron la cosecha 

entre 15 y 20 días respecto de 

lo habitual. A esto se sumaron 

heladas tempranas que com-

plicaron el desarrollo del culti-

vo y obligaron a esperar la 

caída de hojas dañadas, gene-

rando una cadena de demoras 

que afectó tanto la cosecha 

como la planificación de la 

próxima siembra.

La producción se concentró 

en el área de riego, mientras 

que el secano mostró una 

fuerte caída debido al avance 

de otros cultivos como soja y 

maíz, más competitivos en 

superficie y maquinaria. Los 

participantes coincidieron en 

que el algodón sigue siendo 

un cultivo exigente: su cose-

cha es lenta, requiere un par-

que de maquinaria limitado y 

una logística más compleja 

que la de los granos, lo que lo 

hace menos atractivo en cier-

tos escenarios.

Las plagas fueron otro 

tema central. El picudo vol-

vió a tener incidencia marca-

da, especialmente en siem-

bras tardías. Se destacó la 

necesidad de estrategias pre-

ventivas, aplicaciones tem-

pranas y monitoreo constante 

mediante trampas. La apari-

ción de la lagarta, aunque 

con menor impacto este año, 

recordó la importancia de 

estar preparados frente a pla-

gas emergentes. En este sen-

tido, la incorporación de dro-

nes para las aplicaciones se 

mencionó como una herra-

mienta clave, durante la 

época de lluvia sin tener la 

necesidad de retrasar las apli-

caciones por falta de piso.

En lo económico, los costos 

elevados y los rindes bajos a 

moderados complicaron un 

En el programa Campo para Todos Streaming, el Ing. Carlos 
Mitre y Federico Oliverio compartieron un análisis profundo 
sobre la campaña algodonera, marcada por un contexto 
climático y productivo complejo. 

12

Federico Oliverio y Carlos Mitre
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poco la rentabilidad. Muchos 

lotes alcanzaron rindes entre 

1.500 a 2.000kg por hectá-

rea, lo que implica que los 

números son muy finos cuan-

do se terceriza todos los ser-

vicios. Sin embargo, la mejo-

ra del precio interno —con un 

aumento del 18% entre 

marzo y mayo— permitió cier-

to alivio. Los productores 

señalaron que con un rinde de 

2.3tn, un desmote de 33 pun-

tos, dentro de la calidad de C 

1/2 se logra cubrir costos y 

obtener márgenes de $300 a 

$400 por hectárea. “Cuando 

tenemos precio, no tenemos 

rinde, y cuando tenemos 

rinde no tenemos precio”, 

resumieron, reflejando la 

tensión constante del sector.

El debate también incluyó 

la perspectiva internacional. 

Según datos del USDA, se 

proyecta una reducción del 

3,5% en la siembra global y 

un 5% menos en los stocks de 

los grandes compradores, lo 

que podría sostener los pre-

cios en la próxima campaña. 

La relación con el poliéster, 

sustituto directo del algodón, 

también fue mencionada: el 

encarecimiento del petróleo 

ha elevado el costo de las 

cultivo representa una tradi-

ción que se adapta a los nue-

vos tiempos.

La incorporación de herra-

mientas digitales, el uso de 

drones y la búsqueda de 

variedades nuevas, más 

resistentes muestran que el 

algodón no solo resiste, sino 

que evoluciona. Como señala-

ron los productores en el pro-

grama, “cuando tenemos pre-

cio no tenemos rinde, y cuan-

do tenemos rinde no tenemos 

precio”, pero aun así el algo-

dón sigue siendo un cultivo 

que define la identidad 

agrícola de la región y pro-

yecta futuro.

En definitiva, el algodón es 

más que un cultivo: es parte 

de la historia y del presente 

del agro argentino, y su resi-

liencia confirma que seguirá 

siendo protagonista en la 

construcción de un campo 

más competitivo y sostenible.

“El algodón resiste y evolu-

ciona, identidad productiva 

del norte argentino”

fibras sintéticas, lo que abre 

una oportunidad para que el 

algodón recupere espacio en 

la industria textil.

En conclusión, la campaña 

2026 dejó en claro que el algo-

dón sigue siendo un cultivo 

estratégico pero desafiante. 

Entre temporales, plagas y 

costos, los productores 

remarcaron la necesidad de 

innovación tecnológica, plani-

ficación ajustada y políticas 

que acompañen al sector. El 

algodón resiste, y aunque las 

condiciones cambien año tras 

año, su lugar en el agro 

argentino continúa siendo de 

relevancia histórica y econó-

mica.

Más allá de las dificultades 

coyunturales, el algodón man-

tiene su lugar como símbolo 

de la producción del norte 

a rgent ino ,  gene rando 

empleo, arraigo y desarrollo 

en las comunidades. Su fibra, 

reconocida por la calidad, 

continúa siendo demandada 

tanto en el mercado interno 

como en el internacional, y su 
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El ingeniero forestal —casi 
veinte años en el INTA Santia-
go del Estero y primer forestal 
en dirigir la Estación Experi-
mental— pasó por Campo 
para Todos Streaming. 

En esta primera entrega: 
por qué el silvopastoril 
tuvo que cambiar de nom-
bre, cuánto crece real-
mente el monte santia-
gueño y cómo se lee la 
degradación en un poste 
de quebracho.

Primera parte: 
la cuenta que no se hizo
Hay una idea que Marcelo 

Navall repite de distintas for-
mas a lo largo de toda la 
entrevista: en el Chaco, el 
monte vuelve. Vuelve des-
pués del fuego, de la sequía, 
de la inundación, del hacha y 
hasta del desmonte. El pro-
blema no es que el monte no 
crezca, sino que casi nunca se 

hizo la cuenta de cuánto cre-
ce. Sobre esa cuenta —y 
sobre lo que se puede cons-
truir a partir de ella— giró la 
charla que el Ing. Ftal. Mar-
celo Navall mantuvo con 
Carlos y Javier Hamann en 
Campo para Todos Strea-
ming.

Veinte años en el INTA
Navall trabajó casi dos 

décadas en el INTA Santiago 
del Estero y fue el primer inge-
niero forestal en llegar a la 
dirección de la Experimental, 
cargo que ejerció hasta 2023. 
Le tocó una etapa difícil: pri-
mero los recortes presupues-

Marcelo Navall:

"El monte chaqueño tiene una

enorme capacidad de recuperación"

TINTINA (C.C.) > San Martín 90 / 03846-421026 / cel. 3846-446645

  Rivadavia 743 / 03843-421078 / cel. 3843-446647QUIMILÍ (Suc.) >

  Independencia 1389 / 0385-6005224 / Cel. 385-4880118SGO. DEL ESTERO (Suc.) >

  San Martín 259 / 3841-451957 / Cel. 3841-451957MONTE QUEMADO (Suc.) >

tinagro.central

Te esperamos en nuestros locales oficiales
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estrella indiscutida
Antes de entrar en el mane-

jo, Navall pidió precisar de 
qué territorio se habla. El 
Gran Chaco no es sólo el cen-
tro norte argentino: se com-
parte con Bolivia y Paraguay y 
cubre más de un millón de 
kilómetros cuadrados. "So-
mos mucho más diferen-
tes de Buenos Aires o del 
sur de Córdoba que de Boli-
via y Paraguay en cuanto a 
ambiente", planteó.

Y ese ecosistema tiene, en 
sus palabras, "una estrella 
indiscutida, que es la pre-
sencia de leñosas". Ahí está 
el desafío productivo: no se 
produce a pesar de las leño-
sas, se produce con ellas. 
Entre los dos extremos —lar-
gar las vacas al monte sin 

tarios y después la pandemia.
"Gestionar la institu-

ción en medio de esas con-
diciones fue un desafío 
mayor a lo que hubiera 
sido en otros tiempos", 
recordó, aunque enseguida 
corrió el foco del cargo al equi-
po: en esos puestos, dijo, uno 
coordina el esfuerzo de un 
conjunto y hace apenas una 
parte de las cosas. Sobre el 
presente de la institución no 
ocultó su preocupación: "Una 
institución que costó tanto 
construir, da un poco de 
pena verla tan golpeada 
por no poder sostener una 
política estable que la valo-
re por lo que tiene para 
aportar al sector". Desde 
2023 trabaja de manera inde-
pendiente.

2012: el congreso que 
sentó a dos mundos en la 
misma mesa

El Congreso Nacional de 
Sistemas Silvopastoriles 
de 2012, realizado en Santia-
go del Estero, fue para Navall 
un punto de inflexión. Reunió 
a más de 700 participantes, y 
sobre todo logró algo inédito: 
que las máximas autoridades 
nacionales del área ambiental 
se sentaran por primera vez a 
discutir silvopastoril, un tema 
que hasta entonces miraban 
de reojo y con bastante rece-
lo. Desde ese congreso 
siguieron participando en 
todos los siguientes, e incluso 
financiándolos.

"Claramente disparó 
una serie de políticas aso-
ciadas al bosque nativo, 
acercando el bosque nati-
vo al mundo de la produc-
ción", evaluó. "El objetivo 
del congreso era encon-
trar esos mundos y poner-
los a dialogar. Y se logró."

El Gran Chaco y su 

ningún manejo, o erradicar el 
monte en pie y reemplazarlo 
por una pastura— hay una 
gama enorme de situaciones 
intermedias. "Yo en lo que 
más me especialicé es en 
tratar de encontrar pautas 
técnicas que hagan viable 
una coexistencia entre los 
sistemas. Mi perfil profe-
sional fue para algún lugar 
en el medio de eso", se defi-
nió.

Por qué dejó de 
llamarse silvopastoril
El cambio de nombre hacia 

Manejo de Bosques con Gana-
dería Integrada (MBGI) no fue 
un capricho burocrático. Bajo 
la etiqueta de "silvopastoril" 
se habían hecho millones de 
hectáreas de un tratamiento 
que consistía en desmontar 

El Ing. Marcelo Navall (der.) habla en el Congreso Nacional de Sistemas Silvopastoriles.

los montes santiagueños cre-
cen algo más de una tonelada 
de madera por hectárea y por 
año. "Si tenés mil hectá-
reas, tu capacidad de pro-
ducción son mil toneladas 
anuales. Si le sacás tres 
mil por año, te estás 
comiendo el capital".

La factura no llega al año 
siguiente, sino a los diez. La 
secuencia es conocida: pri-

casi todo y dejar treinta o cua-
renta árboles grandes por 
hectárea. Para el criterio 
forestal, eso es exactamente 
lo contrario de un manejo.

"¿Qué es lo que apren-
demos los forestales? Uno 
debería cortar los adultos 
que están cerca de su 
turno de madurez, mane-
jar la competencia entre 
los más jóvenes y favore-
cer el reclutamiento", 
explicó. Y ahí trazó la analogía 
que usa cuando conversa con 
ganaderos: es lo mismo que 
hace un criador con su rodeo 
—vender la vaca vieja, man-
tener saludables las catego-
rías productivas y asegurar 
una buena tasa de ingreso de 
terneras—.

"Esos mal llamados sil-
vopastoriles son como si 
te hubieras quedado solo 
con la vaca vieja y liquida-
ras todo lo demás". Ningún 
ganadero en su sano juicio 
trataría así a su rodeo; sin 
embargo, así se trataron 
millones de hectáreas de Cha-
co. Cuando Ambiente y Agri-
cultura de Nación se sentaron 
a dialogar, una de las condi-
ciones fue llamar a las cosas 
por su nombre: el término 
silvopastoril, aunque técnica-
mente correcto, había queda-
do asociado a esa práctica. 
Del acuerdo surgió el MBGI.

La cuenta que no se hizo
Navall reivindica el peso 

histórico de la actividad fores-
tal en la provincia. Los dur-
mientes de los ferrocarriles 
salieron de esta zona y siguen 
saliendo; el carbón, los rollos 
y los postes siguen siendo las 
producciones tradicionales. 
"En las familias tradicio-
nales de Santiago que hoy 
están más arraigadas a la 
ganadería, la generación 
de riqueza inicial en la 
mayoría de ellas fue fores-
tal: hicieron sus casitas, 
cerraron el campo, com-
praron los primeros ani-
males".

Esa matriz sigue viva. 
Monte Quemado, donde tra-
baja habitualmente, es una 
ciudad forestal desde hace 
cien años, y en los parajes del 
interior el carbón continúa 
siendo la principal fuente de 
liquidez de las familias. "La 
casa, la represa, el corral y 
el horno: son los compo-
nentes típicos de una pos-
tal del campesinado san-
tiagueño", describió.

Lo que faltó, sostiene, fue 
ajustar la tasa de cosecha a la 
capacidad de crecimiento del 
recurso: algo que en pasturas 
se sabe hace décadas. "La 
degradación del monte 
ocurre porque la tasa de 
corta supera la tasa de cre-
cimiento". Y puso números: 

18 19
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mero salen los rollos de que-
bracho colorado —la madera 
de primera dimensión, la más 
valiosa del monte en pie—; en 
la segunda corta ya no hay 
para aserrado y se va a car-
bón; en la tercera se sacan 
postes de árboles cada vez 
más finos; en la cuarta queda 
un fachinal impenetrable.

Hay un indicador que cual-
quiera puede ver al costado 
de la ruta. El poste de quebra-
cho colorado debería ser colo-
rado: se corta un palo lo bas-
tante grueso como para des-
cartar la albura —la parte blan-
ca externa— y quedarse con 
el duramen puro. "Hoy los 
postes de colorado son 
manchoneados de blan-
co", señaló, porque el rollo 
que llega ya no da para más 
que sacarle la corteza. "Ahí 
vas viendo cómo se degra-
da la calidad de la materia 
prima, básicamente por 
falta de planificación y 
sobre todo de regulación 
en la intensidad de cose-
cha. Si entrás y sacás lo 
que necesitás, y no lo que 
el monte puede dar, va a 
llegar un momento en que 
el monte no te va a poder 
dar más".

El monte vuelve solo
Pese al diagnóstico, Navall 

rechaza la lectura catastrofis-
ta. "Las leñosas nuestras 
resisten sequía, inunda-
ción, fuego, salinidad y 
herbivoría. Estuvieron 
antes que nosotros y van a 
seguir después de noso-
tros". Un monte que sufrió 
intervención intensiva, e 
incluso un desmonte, no es un 
monte perdido para siempre.

De ahí su reparo frente a la 
plantación presentada como 
única vía de recuperación. 
"Te dicen: si cortó un 
árbol, plantá dos. Eso en el 
Chaco no funciona así: por 
cada árbol que cortás hay 
fácil cien más chicos cre-
ciendo y esperando el 
lugar que va a dejar". Hay 
sitios donde forestar delibera-
damente es el único camino y 
no lo desmerece, pero le 
molesta que se imponga 
como receta universal: "Nos 
falta mucho valorar esa 
fuerza natural que tiene 
nuestro ecosistema, y 
muchas veces termina 
ganando la receta traída 
de afuera". El propio produc-
tor lo verifica en el campo: 

cuando se saca el fachinal, los 
algarrobos vuelven a salir de 
una manera impresionante.

También pidió no confundir 
montes con cultivos. Una plan-
tación de pino o eucalipto —to-
dos los árboles de la misma 
especie, de la misma edad, 
del mismo tamaño— es un 
cultivo forestal y, para él, 
tiene poca diferencia con un 
cultivo de soja o maíz en ese 
sentido. El monte nativo es 
otra cosa: en el mismo metro 
cuadrado conviven un que-
bracho de 100 o 120 años y un 
quebrachito del grosor de un 
dedo que tiene cinco o seis, 
con arbustos, con árboles 
derechos, torcidos o partidos 
por un rayo. Esa diversidad de 
tamaños es lo que permite 
cosechar sin descapitalizar.

En la próxima edición: 
cómo se fabrica un fachinal y 
por qué el rolo lo empeora, en 
qué consiste armar un silvo-
pastoril de abajo hacia arriba, 
qué hacer con la biomasa fina 
que hoy es puro costo y de 
qué se trata ReMonte, el pro-
yecto de carbono que busca 
pagarle al productor por dejar 
venir el monte.
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Eficiencia reproductiva:

organización y resultados

en el rodeo de cría

La eficiencia reproductiva 

es uno de los pilares de la 

ganadería de cría. Alcanzar 

mejores índices de preñez, 

parición y destete no depende 

únicamente de la genética o la 

nutrición, sino de la organi-

zación y el registro siste-

mático de datos.

Un viejo concepto recuer-

da que la herramienta para 

superar las crisis es la organi-

zación. En este sentido, llevar 

registros claros permite 

detectar problemas y aplicar 

correcciones oportunas.

Puntos clave para 
mejorar la eficiencia
1. Composición del 

rodeo de cría: la primera 

selección debe hacerse por 

fertilidad.

¢ Vaca con cría al pie y más 

de medio diente: mantener.

¢ Vaca vacía y menos de 

medio diente: descarte.

¢ Vaquillona preñada y con 

buena condición: mantener.

¢ Animales sin cría o con 

baja dentición: última oportu-

nidad o descarte.

2. Época de servicios y 

pariciones: fijar períodos 

definidos permite ordenar el 

manejo y anticipar necesida-

des nutricionales y sanitarias.

3. Animales a servicio: 

evaluar edad, peso y condi-

ción corporal, especialmente 

en vaquillonas de primera 

parición.

4. Porcentaje de pre-

ñez, parición y destete: 

cada indicador refleja la efi-

ciencia del sistema y debe ser 

monitoreado en forma conti-

nua.

5. Peso al destete: una 

vez logrados buenos índices 

reproductivos, el foco debe 

estar en maximizar kilos de 

terneros destetados por vaca.

Análisis de resultados
u Baja preñez: revisar 

nutrición, tacto pre-servicio, 

enfermedades venéreas y 

virales.

u Baja parición: considerar 

brucelosis, leptospirosis, 

neosporosis y factores tóxi-

cos.

u Bajo destete: atender 

distocias, diarreas y neumo-

nías.

u Bajo peso al destete: 

mejorar condición corporal de 

la vaca y aptitud materna.

Vaquillonas: la base 
del futuro
No hay mejor reproductora 

que la nacida y criada en el 

campo, por su adaptación al 

medio.

n Tacto pre-servicio: des-

cartar por infantilismo o pro-

blemas detectados por el vete-

rinario.

n Servicio: adelantar en 

vaquillonas de primera pari-

ción para dar más tiempo de 

recuperación.

n Selección estricta: ser 

inflexible con las que no se 

preñan; es más fácil lograr la 

primera preñez que la segun-

da.

Conclusión: 

La eficiencia reproductiva 

no es un resultado aislado, 

sino la consecuencia de un 

Eficiencia reproductiva del rodeoPor: Ing. Zoot. Martín Montiel 

manejo ordenado, registros 

precisos y decisiones firmes 

sobre la composición del 

rodeo. La organización es la 

clave para transformar datos 

en productividad y asegurar 

la sustentabilidad de la gana-

dería de cría.
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Tonelli brindó una charla 
sobre “La nueva era de la 
ganadería, desafíos y oportu-
nidades”, en la que abordó los 
principales cambios y pers-
pectivas para el sector. Sostu-
vo que el actual contexto 
podría extenderse durante 
varios años. “Los productores 
tienen por delante mínimo 
cinco años de precios muy 
buenos y demandas muy fir-
mes”, afirmó.

En ese sentido, consideró 
que la relación entre el valor 
del producto y los costos de 

incorporación de tecnologías, 
infraestructura e insumos 
resulta actualmente favora-
ble. Sin embargo, remarcó 
que las mejoras más impor-
tantes no necesariamente 
requieren grandes inversio-
nes económicas.

“Las mejoras más signifi-
cativas no vienen por inver-
sión en plata, sino por cambio 
de metodología”, señaló.

Al respecto, recomendó a 
los productores trabajar junto 
a técnicos y profesionales, 
además de observar expe-

riencias exitosas de producto-
res vecinos para adaptar aque-
llas prácticas que puedan 
mejorar los procesos produc-
tivos.

Tecnologías y herra-
mientas disponibles

El especialista destacó que 
la Argentina cuenta actual-
mente con tecnologías y pro-
cesos productivos amplia-
mente probados y disponibles 

Víctor Tonelli destacó el potencial

de la producción bovina en el

este santiagueño

24

En el marco de la 25° Jornada Ganadera del Sud-
este Santiagueño, organizadas por INTA y APADRAM, 
el Lic. en ciencias Agrarias Víctor Tonelli, especialista 
en producción animal, analizó las perspectivas de la pro-
ducción bovina en el este de Santiago del Estero y destacó 
el escenario favorable que atraviesa la actividad, tanto por 
los valores de la carne como por la firmeza de la demanda 
internacional.

Por: Marcelo Lagos - INTA EEA Quimilí
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para afrontar diferentes limi-
taciones.

Mencionó, entre otros 
aspectos, las herramientas 
para la cosecha de agua, el 
manejo de la garrapata y la 
disponibilidad de una amplia 
variedad de pasturas adapta-
das a distintas regiones.

En este punto, instó a los 
productores a acercarse a 
instituciones como el INTA 
para buscar respuestas espe-
cíficas a las problemáticas de 
cada establecimiento.

“Cada campo es un mundo 
y cada uno verá cuáles son 
sus limitaciones. Recurrí al 
INTA, andá a visitarlo y pre-
guntale qué respuesta te 
puede dar para tus proble-
mas”, expresó.

Una brecha productiva 
que todavía puede redu-
cirse

Durante la entrevista tam-
bién se refirió a la compara-
ción entre la producción gana-
dera argentina y la australia-
na. Según explicó, existe una 
importante brecha de eficien-
cia que todavía puede ser 
reducida.

Tonelli estimó que, mante-
niendo el stock ganadero 
actual y aplicando procesos 
productivos similares a los 
ut i l izados en Austra l ia, 
Argentina podría incrementar 
su producción de carne en 
alrededor de un 30%.

Para el especialista, una de 
las principales oportunidades 
se encuentra en mejorar los 
índices reproductivos, espe-
cialmente en las zonas donde 
predomina la actividad de 
cría.

La importancia de ade-
cuar la carga animal

Tonelli puso especial énfa-
sis en la necesidad de adecuar 

bia la vida”, sostuvo.

Inseminación artificial y 
manejo reproductivo

Como segunda herramien-
ta, recomendó avanzar, de 
acuerdo con las posibilidades 
y la escala de cada productor, 
en la inseminación artificial a 
tiempo fijo (IATF).

Según explicó, esta tecno-
logía permite concentrar los 
servicios y lograr una mayor 
uniformidad en los nacimien-
tos, generando terneros que 
llegan al destete con una edad 
y peso más parejos.

También señaló que los 
beneficios pueden traducirse 
en mayores kilos al momento 
del destete, lo que permite 

la cantidad de vacas a la dis-
ponibilidad forrajera de cada 
establecimiento.

Explicó que, si una vaca no 
llega al servicio en una ade-
cuada condición corporal, sus 
posibilidades de quedar pre-
ñada disminuyen, afectando 
directamente la cantidad de 
terneros obtenidos por año.

Por ello, consideró que uno 
de los principales objetivos 
debe ser lograr que las vacas 
lleguen al servicio en buen 
estado corporal, mediante 
una correcta planificación de 
la alimentación y de la carga 
animal.

“Si las vacas llegan bien, 
vas a tener tal vez 0,8 o 0,85 
terneros por año. Eso te cam-
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mejorar los resultados econó-
micos de la actividad.

A esto sumó la importancia 
de prestar atención al control 
de enfermedades, tanto 
internas como externas, y 
mantener una adecuada base 
forrajera.

“Nunca vi un escenario 
como este”

Al referirse al futuro de la 
actividad, Tonelli se mostró 
particularmente optimista y 
destacó la combinación entre 
precios, demanda y posibili-
dades de mejora productiva.

“El escenario se presenta 
como yo no vi en 60 años, o 
50 y pico de productor y 50 y 
pico de técnico. Yo nunca vi un 
escenario como este, tan lar-
go, de tan buenos valores y 
con una demanda asegura-
da”, afirmó.

Finalmente, alentó a los 
productores a aprovechar el 
contexto favorable y avanzar 
en mejoras que permitan 
incrementar la eficiencia y la 
producción.

“Perdé el miedo, creétela, 
hacé lo que tengas que hacer. 
Hoy la relación entre el valor 
de tu producto y lo que tengas 
que hacer para mejorar tu 
eficiencia y producción es 
muy favorable”, concluyó.

De esta manera, el licen-
ciado Víctor Tonelli dejó un 
mensaje de optimismo y opor-
tunidad para la ganadería 
argentina, con especial énfa-
sis en la necesidad de mejorar 
los procesos productivos, 
optimizar los recursos dispo-
nibles y aprovechar las herra-
mientas tecnológicas para 
reducir las brechas de eficien-
cia.

 

Catalina Boetto des-
tacó la importancia de 
planificar para mejorar 
la eficiencia ganadera

En el marco de la 25° Jor-
nada Ganadera del Sudeste 
Santiagueño, realizada en 
Malbrán, la Ing. Agr. (Mgter.) 
Catalina Boetto presentó la 
disertación titulada “Precios 
históricos, decisiones estraté-
gicas; planificación nutricio-
nal para captar el mercado”, 
donde analizó las estrategias 
productivas y nutricionales 
necesarias para mejorar la 
eficiencia de los sistemas 
ganaderos y aprovechar el 
actual escenario de precios y 
demanda.

Durante su exposición, 
Boetto planteó una pregunta 
central: ¿qué le falta a la gana-
dería para alcanzar todo su 

potencial? A partir del análisis 
de los diferentes sistemas 
productivos, sostuvo que exis-
te una importante brecha 
entre los resultados actuales 
y el potencial que podría 
alcanzarse.

Según explicó, la situación 
presenta diferentes niveles de 
eficiencia: “En la cría estamos 
mal, en la recría estamos más 
o menos y el feedlot mediana-
mente bien”.

Frente a este escenario, la 
especialista propuso una 
herramienta que, aunque 
parece sencilla, resulta fun-
damental: la planificación.

Planificar para tomar 
mejores decisiones

Boetto explicó que una 
adecuada  p l an i fi cac i ón 
comienza por establecer obje-
tivos concretos para cada 

categoría y desarrollar una 
metodología que permita ana-
lizar diferentes estrategias 
frente a distintos escenarios 
productivos y de precios.

Una vez seleccionada la 
estrategia más conveniente, 
el siguiente paso es elaborar 
un plan productivo que permi-
ta llevarla a la práctica y eva-
luar sus resultados.

Durante la jornada, pre-
sentó ejemplos concretos de 
planificación aplicados a 
sistemas de recría y cría, 
demostrando cómo la toma 
de decis iones ordenada 
puede traducirse en mejores 
resultados productivos.

“Tecnología y genética 
nos sobran”

Uno de los conceptos des-
tacados de su exposición fue 
que la principal limitante de la 
ganadería no es la falta de 
tecnología o genética.

Boetto explicó que actual-
mente existe una enorme 
disponibilidad de genética de 
calidad en todo el país, mien-
tras que permanentemente 
aparecen nuevas herramien-
tas tecnológicas destinadas a 
mejorar los procesos produc-
tivos.

Mencionó como ejemplos 
los drones, collares, cercos 
virtuales, sistemas de medi-
ción y las nuevas posibilida-
des que ofrece la inteligencia 
artificial.

Sin embargo, aclaró que 
estas herramientas deben 
incorporarse dentro de una 
estrategia general.

“Son herramientas que 
tienen que ingresar en un 
plan para mejorar, para acele-
rar, para ayudar, para colabo-
rar, para hacerlo más rápido y 
más simple, pero el plan tiene 
que estar”, sostuvo.

En ese sentido, consideró 

que la tecnología puede 
potenciar una planificación 
bien diseñada, pero no reem-
plazarla.

Un mensaje para los 
productores

Como recomendación prin-
cipal, Boetto llamó a los pro-
ductores a confiar en los 
jóvenes profesionales y dar-
les la posibilidad de participar 
en la planificación de sus 
establecimientos.

“Que confíen en los jóve-
nes profesionales que estén 
muy capacitados y que les 
den este lugar de que les pre-
senten un plan y ayuden al 
productor a hacer el plan”, 

expresó.
La especialista remarcó 

que el acompañamiento pro-
fesional puede ser especial-
mente importante para aque-
llos productores que necesi-
tan identificar sus principales 
limitantes y establecer objeti-
vos concretos de mejora.

La tecnología también 
está al alcance del peque-
ño productor

Consultada sobre la situa-
ción de los pequeños produc-
tores y las dificultades que 
muchas veces tienen para 
acceder a información y tec-
nología, Boetto destacó el rol 
que actualmente cumple el 
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mejorar los resultados econó-
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teléfono celular.
“Hoy el acceso es a través 

del celular. Todos tienen celu-
lar. Con un celular podés acce-
der a cualquier información”, 
señaló.

En ese sentido, sostuvo 
que las nuevas herramientas 
de búsqueda y la inteligencia 
artificial permiten acceder a 
una gran cantidad de infor-
mación, aunque advirtió que 
es fundamental saber qué se 
necesita buscar y recurrir a 
fuentes confiables.

También destacó la impor-
tancia del intercambio entre 
productores como una herra-
mienta para mejorar la toma 
de decisiones.

La importancia de tra-
bajar en conjunto

Boetto puso como ejemplo 
el funcionamiento de los gru-
pos CREA, donde los produc-

tores comparten experien-
cias, conocimientos y estrate-
gias para mejorar sus siste-
mas productivos.

Consideró que, indepen-
dientemente de la organiza-
ción o espacio elegido —gru-
pos de productores, Cambio 
Rural, asociaciones u otras 
instituciones—, trabajar de 
manera conjunta permite 
avanzar más que hacerlo en 
forma individual.

“Unirse con otros ganade-
ros hace la fuerza. Te permite 
madurar mejor las ideas y 
cristalizarlas en una acción”, 
afirmó.

De esta manera, la diserta-

ción de Catalina Boetto dejó 
como principal mensaje la 
necesidad de planificar, esta-
blecer objetivos, analizar 
escenarios y utilizar de mane-
ra estratégica las herramien-
tas disponibles, en un contex-
to donde la demanda mundial 
de proteína representa una 
importante oportunidad para 
la ganadería argentina.

La especialista planteó que 
el desafío no pasa solamente 
por incorporar más tecnología 
o genética, sino por tomar 
mejores decisiones y conver-
tir los recursos disponibles en 
resultados productivos con-
cretos.

Expo Quimilí 2026: 
celebración, compromiso y

futuro productivo

El mensaje del presi-

dente Manubens

El acto de apertura estuvo 

encabezado por el presidente 

de la Sociedad Rural, M.V. 

José Manubens ,  quien 

expresó:

“Hoy es un día de cele-

bración, festejamos el ani-

versario número 59 de la 

Sociedad Rural”, destacan-

do el rol de la institución como 

espacio de diálogo y defensa 

del sector agropecuario.

Manubens agradeció el 

acompañamiento de socios, 

autoridades provinciales, 

expositores y familias, y sub-

rayó que el trabajo conjunto 

permitió superar las dificulta-

des climáticas y económicas 

de años anteriores. Reconoció 

“la conducción del gobier-

no provincial y su predis-

posición al trabajo y al diá-

logo para solucionar los 

problemas de la provin-

cia”.

El dirigente rural sintetizó 

el espíritu productivo provin-

cial en una frase que resonó 

entre los presentes:

“Si al campo le va bien, a 

la provincia le irá bien”.

Además, dedicó parte de 

su mensaje a las necesida-

des del sector: reclamó una 

legislación nacional contra el 

vandalismo rural, defendió 

“el respeto a la propiedad 

privada y al estado de dere-

cho”, y pidió revisar la matriz 

impositiva provincial, seña-

lando que impuestos como 

ingresos brutos y sellos enca-

recen la producción y el finan-

ciamiento.

“La producción primaria 

no es simple: incorpora 

tecnología, transforma 

recursos y requiere mano 

de obra cada vez más cali-

ficada”, afirmó.

La Expo Quimilí 2026 se desarrolló los días 3 y 4 de septiembre en el 

predio de la Sociedad Rural del Noreste Santiagueño, con un programa 

que combinó inauguración oficial, conferencias, actividades ganaderas y 

un remate que marcó el cierre con gran dinamismo. Bajo el lema:

“Santiago del Estero produce, Quimilí lo muestra”, la exposición 

reafirmó su lugar como vitrina del agro provincial.
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Finalmente, remarcó que 

“la riqueza que se genere 

en nuestro territorio debe 

quedar en nuestro territo-

rio”, y que el objetivo es “de-

jar una provincia más com-

petitiva, más innovadora y 

más integrada al mundo, 

pero con raíces firmes en 

su identidad”.

Balance ganadero

con Lucas Gelid

En el área ganadera, el 

médico veterinario Lucas 

Gelid compartió su balance:

“La verdad que muy 

bien, muy cómodo, con-

tento. El equipo de la Rural 

impecable y con la comi-

La visión del 

ministro Machado

El ministro de Producción 

de Santiago del Estero, Ing. 

Néstor Machado, transmitió 

el saludo del gobernador Elías 

Miguel Suárez y reafirmó el 

compromiso oficial con el 

desarrollo productivo:

“Es para mí un gran 

honor estar aquí en repre-

sentación del gobernador, 

quien envía sus mejores 

deseos de éxito en esta 

exposición”.

Machado subrayó que “el 

mundo demanda más ali-

mento, más energía, más 

valor agregado, pero tam-

bién exige calidad, traza-

bilidad, innovación y sos-

tenibilidad”, y recordó que el 

gobernador Suárez “instaló 

el eje productivo como cen-

tralidad de su gestión de 

gobierno”.

El ministro explicó que esta 

política se traduce en accio-

nes concretas: “acercar el 

Estado a la producción, el 

conocimiento a la acción y 

la planificación a la reali-

dad concreta de cada pro-

ductor”. Destacó la articula-

ción con entidades rurales, el 

INTA, el INTI, las universida-

des y los colegios profesiona-

les, así como los convenios 

firmados para fortalecer la 

capacitación, la tecnología y 

los estándares sanitarios.

También resaltó el trabajo 

de las agencias de desarro-

llo territorial y del programa 

Santiago Crece con Vos, 

que ya capacitó a más de 

5.000 jóvenes en áreas vin-

culadas al sector productivo.

“Buscamos mejorar la 

oferta laboral y las condi-

ciones de empleabilidad 

pensando en las genera-

ciones futuras”, afirmó.

Con una mirada hacia el 

futuro, Machado sostuvo que 

“atravesamos una etapa 

de gran potencial produc-

tivo para Santiago del Este-

ro”, y que el desafío está en la 

bioeconomía:

“Queremos transformar 

nuestros recursos natura-

les en conocimiento, inno-

vación y agregado de 

valor”.

sión también trabajando 

muy bien”.

Gelid valoró la participa-

ción del público y el contexto 

favorable para la ganadería, y 

dejó un mensaje de esperan-

za:

“Estamos todos espe-

ranzados en que la Expo 
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Quimilí vuelva a resurgir 

como en sus mejores años. 

La zona de Quimilí es muy 

pujante, con ganadería, 

agricultura y tecnología, y 

la Rural está para mostrar 

todo lo que se hace y acer-

car el campo a la ciudad”.

Programa y remate

El programa incluyó confe-

rencias sobre coyuntura agrí-

cola, mercados ganaderos y 

clima, además de actividades 

en pista con hacienda. El 

remate UMC, realizado el 

viernes 4, se destacó por su 

agilidad y buena concu-

rrencia, con la participación 

de reconocidas cabañas: Pila-

gá, Jagüel Pampa, Los 

Tapiales, La Barbarita, La 

Gelid, El Descanso y Don 

Felipe.

La Expo Quimilí 2026 dejó 

en claro que la región es un 

polo productivo pujante, con 

capacidad de integrar agricul-

tura, ganadería y tecnología, 

y con una fuerte articulación 

entre el Estado, las institucio-

nes rurales y los productores. 

Con vistas al 60º aniversa-

rio de la Sociedad Rural del 

Noreste Santiagueño, el 

desafío será seguir consoli-

dando este espacio como 

vitrina del agro santiagueño y 

punto de encuentro para toda 

la comunidad.

Foto: La Nación

EN LA EXPO QUIMILÍ 2026

NOS UNE Y REÚNE REVISTA CAMPO PARA TODOS
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nes rurales y los productores. 
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la comunidad.
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Diego Ponti:

“La ganadería argentina

atraviesa uno de sus

mejores momentos”

En el marco de la Expo 

Quimilí 2026, el asesor de 

empresas y mercados gana-

deros de AZ Group, Diego 

Ponti, brindó una conferencia 

en la que analizó el presente y 

las perspectivas de la ganade-

ría argentina.

Ponti explicó que la activi-

dad vive “un momento de 

reglas de juego claras, pre-

cios muy buenos para la 

hacienda y oportunidades 

que dependen de la capa-

cidad de los productores 

para transformar esos bue-

nos precios en resultados 

económicos a través de la 

productividad”.

El especialista detalló que 

la ganadería atraviesa una 

fase de retención de vien-

tres, con menos faena y ani-

males más pesados, alcan-

zando un récord de 244 kg 

promedio. Además, el por-

centaje de hembras en faena 

descendió al 43%, lo que indi-

ca que los productores están 

reteniendo más terneras para 
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incrementar la producción 

futura.

“El productor se está 

quedando con más terne-

ras de las necesarias para 

mantenerse en el stock, 

apuntando a crecer en 

vientres para incrementar 

la producción de terneros”, 

señaló.

Respecto al futuro, Ponti 

fue optimista:

“El momento es muy 

bueno porque están dadas 

las condiciones para que 

los precios se mantengan 

en el tiempo. No estamos 

en una burbuja ganadera: 

el mundo juega a favor de 

Argentina”.

El asesor proyectó un ciclo 

de al menos cinco años de 

buenos precios, aunque 

advirtió que la principal ame-

naza es el riesgo político y la 

incertidumbre institucional 

que frena inversiones.

“Hoy ingresar al negocio 

ganadero implica desem-

bolsar mucho más dinero 

que en cualquier otro 

momento de la historia, y 

las condiciones de finan-

ciamiento no acompañan”, 

agregó.

Finalmente, Ponti destacó 

que la combinación de precios 

récord, demanda internacio-

nal sostenida y retención de 

vientres configuran un esce-

nario de gran potencial para la 

ganadería argentina, siempre 

que se mantenga la estabili-

dad institucional y se generen 

condiciones favorables para la 

inversión.
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Reservado Gran Campeón Ternero de cabaña Don Pedro

La jornada inaugural, desa-
rrollada el viernes, tuvo como 
protagonistas a la produc-
ción, la capacitación y el inter-
cambio de conocimientos.

Uno de los puntos de 
mayor interés fue el rema-
te ganadero, que reunió a 
productores y comprado-
res en una actividad cen-
tral para la dinámica 
comercial de la exposi-
ción.

La capacitación también 
tuvo un lugar destacado. 

Entre las propuestas se desa-
rrolló la conferencia “Territo-
rios que producen futuro, 
experiencias, innovación y 
valor agregado para el desa-
rrollo local”, orientada a mos-
trar experiencias y herra-
mientas vinculadas al creci-
miento de las comunidades 
productivas.

También expuso el inge-
niero agrónomo Alejandro 
Portiri, quien brindó una char-
la sobre el manejo de enfer-
medades en cereales de 
invierno, haciendo especial 
énfasis en el cultivo de trigo.

Jurado: “Esto es una 
fiesta del pueblo”

El presidente de la Socie-
dad Rural de Bandera, inge-
niero Alejandro Jurado, reali-
zó un balance positivo de las 
tres jornadas y destacó espe-
cialmente el acompañamien-
to recibido por parte de pro-
ductores, empresas y público.

“Vivimos tres jornadas de 
satisfacción, con mucho 
público de toda la zona y pro-
vincias de diferentes puntos 
del país”.

En ese sentido, remarcó el 
esfuerzo del productor frente 
a las dificultades climáticas 
que atravesó la región: “Nos 
sentimos muy acompañados 
y con un productor que no le 
afloja, siendo que venimos de 
una caída de más de 300 milí-
metros en nuestra zona”.

Jurado también puso en 
valor el movimiento comercial 
generado durante la muestra 
y la presencia de empresas 
vinculadas al sector.

“Están trabajando con 
esfuerzo y viendo ventas 
importantes de diferentes 
expositores, lo que nos llena 
de alegría, tanto por las 
empresas como por los pro-
ductores que crecen y que 
aquí pueden conocer lo último 
en tecnología e innovación y 

compartir la cultura en fami-
lia”, expresó.

Finalmente, resumió el 
espíritu de la exposición con 
una frase que sintetiza el sig-
nificado de la muestra para la 
comunidad: “Esto es una 
fiesta del pueblo”.

Expo Bandera 2026: 
el campo, la innovación y

las raíces regionales
fueron protagonistas

La ciudad de Bandera volvió a convertirse durante tres jornadas en unos de 

los puntos de encuentro del sector productivo del sudeste santiagueño. La Expo 

Bandera 2026 convocó a productores, empresas, instituciones, familias 

y visitantes de distintos puntos de la región y de otras provincias, en una 

propuesta que combinó actividad agropecuaria, tecnología, capacitación, 

tradición y espectáculos. Revista Campo Para Todos presente, diálogo en 

exclusiva con el presidente de la Sociedad Rural Ing. Alejandro Jurado y 

el ministro de producción Ing. Mg. Néstor Machado.

 

Por: Christian Emanuel Andrada - Campo para Todos
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El Gobierno destacó el 
potencial productivo de 
Bandera

Durante el acto central 
estuvo presente el ministro 
de Producción de la pro-
vincia, ingeniero magíster 
Néstor Machado, quien 
destacó la importancia 
estratégica de la Expo Ban-
dera dentro del mapa pro-
ductivo santiagueño y del 
Norte Argentino.

“La exposición rural de 
Bandera representa el poten-
cial productivo de la zona de 
Santiago del Estero y del 
Norte Argentino”, afirmó.

El funcionario señaló ade-
más el crecimiento experi-
mentado en distintas activi-
dades, no solamente en agri-
cultura y ganadería, sino tam-
bién en infraestructura y ser-
vicios vinculados a la produc-
ción.

En esa línea, destacó el 
desarrollo de plantas de aco-
pio y nuevas alternativas pro-
ductivas que se están insta-
lando en Santiago del Estero.

Machado también hizo refe-
rencia a las políticas impulsa-
das desde el Gobierno provin-
cial y sostuvo que, desde la 
asunción del gobernador, “la 
producción” fue colocada 
como uno de los ejes centra-
les de gestión.

Entre las acciones mencio-
nadas, destacó la puesta en 
marcha de 12 agencias de 
desarrollo territorial y el for-
talecimiento de otras 32, ade-
más del acompañamiento 
mediante servicios mecaniza-
dos de labores destinados a 
pequeños productores.

El ministro también resaltó 
el proceso de modernización 
administrativa implementado 
desde su cartera, con herra-
mientas digitales destinadas 
a facilitar los trámites del sec-
tor.

Entre ellas mencionó el 
registro online del productor, 
la receta ficha sanitaria elec-
trónica, el registro de marcas 
y señales, además de la próxi-
ma implementación de la guía 
forestal y el Documento de 
Tránsito Digital.

Según expl icó,  estas 
herramientas forman parte de 
una serie de convenios y pro-
gramas destinados a acompa-
ñar al sector productivo desde 
el Estado provincial.

Sábado: la tecnología se 
encontró con las tradicio-
nes del campo

La segunda jornada de la 

Expo Bandera tuvo una mar-
cada presencia de propuestas 
vinculadas directamente con 
la actividad agropecuaria.

Las demostraciones a 
campo permitieron conocer 
de cerca diferentes tecnolo-
gías  y soluciones orientadas 
a optimizar las tareas, mejo-

rar los rendimientos y aportar 
mayor eficiencia a los siste-
mas productivos.

La maquinaria agrícola, las 
herramientas y las nuevas 
alternativas tecnológicas ocu-
paron un lugar importante 
dentro del predio, mostrando 
cómo la innovación continúa 
transformando el trabajo 
rural.

Pero el sábado también 
tuvo espacio para las tra-
diciones.

La jineteada se convirtió 
en uno de los grandes atracti-
vos de la jornada y convocó a 
un importante número de 
espectadores. A la propuesta 
se sumó el chamamé, refor-

zando el carácter popular y 
regional de la celebración.

La presentación de Los 
Chalas y la elección de la 
mejor pareja de baile chama-
mecero completaron una jor-
nada en la que la cultura y las 
costumbres del campo tuvie-
ron un fuerte protagonismo.

Un cierre marcado por 
la identidad regional

E l  d om i ngo  l l e g ó  e l 
momento de la despedida. La 
tercera jornada estuvo atra-
vesada por el encuentro fami-
liar, las expresiones culturales 
y las actividades tradiciona-
les.

El acto central abrió una 
jornada que continuó con las 
clásicas destrezas criollas, 
una de las propuestas más 
representativas de la identi-
dad rural de la región.

La música volvió a ocu-
par un espacio destacado 
con la presentación de 
Facundo Groh.

Como cierre de la edición 
2026 se realizó el tradicional 
Fogón de Clausura, que contó 
con la participación de Los 
Santiagueños del Río, Omar 
Chiatti y El Sachero, poniendo 
el broche final a tres jornadas 
donde Bandera volvió a mos-
trar su fuerza productiva y 
cultural.
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En los primeros meses de 

este año hubo precipitaciones 

intensas durante bastante 

tiempo (desde febrero hasta 

abril). Eso destruyo la mayo-

ría de los lotes de zanahoria y 

principalmente lotes de cebo-

llas. En la zona quedaron 

pocos lotes que han llegado a 

su final por las inundaciones. 

En cuanto a zanahoria (lo que 

quedó) , los  productores 

comenzaron el periodo de 

cosecha desde fines de junio 

(F 1 y 2) y se extenderá hasta 

mediados de octubre proba-

blemente. Con precios de 

compra de tacos (bolsas de 

30 kg) que llegaron hasta 

6500 pesos en el campo. Aun 

asi en lavadero se sigue 

observando perdidas que 

superan el 25 % del total de 

una hectárea (F 3 y 4). 

Precios mayoristas 

de referencia

En cuanto a los precios 

que se observan en el Mer-

cado Central de Buenos 

Aires (MCBA), los últimos 

datos consolidados se pue-

den verificar directamente 

desde ese mercado y mues-

tran :

Cebolla

La cebolla es el producto 

con mayor interés estratégico 

para Santiago del Estero en 

este momento. Durante junio 

el MCBA señalaba que existía 

un elevado abastecimiento y 

que lotes con problemas de 

calidad estaban presionando 

los precios hacia abajo.  Pero 

en julio ocurrió un cambio: el 

precio de la cebolla aumentó 

aproximadamente 25% men-

sual, asociado a la situación 

de oferta y demanda.  Y el 

dato más importante para 

Santiago es que la provincia 

entra justamente en el perío-

do de fuerte participación de 

la cebolla temprana.

El antecedente productivo 

es muy claro: la cebolla 

Valencianita santiagueña 

comienza a llegar al MCBA a 

fines de agosto/septiembre, 

obteniendo inicialmente bue-

nos precios y cae posterior-

mente en noviembre. 

Precio mayorista de 

referencia MCBA

junio 2026: 

$659,73/kg.   

Bolsa de 20 kg =

$13,194 

Informe del mercado frutihortícola
Actualización septiembre de 2026

Fotos 1 y 2 , de Angela Jimenez. Excelente calidad 

Fotos 3 y 4, Lotes de descarte en la Colonia el Simbolar. 

Por: MBA Ing. Eve Luz Yñiguez 
Asesora Privada 

El cinturón verde de produccion frutihortícola de la zona de 

riego de Santiago del Estero se concentra en los departamen-

tos Robles y Banda. Se producen hortalizas de otoño invierno: 

cebollas, zanahorias, lechugas, remolachas, batatas, acelgas, 

rúculas, apio, perejil entre otras siendo las mas importantes en 

cuanto a superficies el cultivo de cebollas y zanahorias. 

Producto  Abril 2026  Mayo 2026  Tendencia reciente

Cebolla
 

$635,92/kg
 

$645,10/kg
 

Firme al alza

Zanahoria

 

$708,99/kg

 

$965,69/kg

 

Fuerte al alza

Los valores corresponden al promedio mayorista mensual del MCBA. En 

abril, por ejemplo, la cebolla había aumentado 103,47% interanual y la 

zanahoria 11,50%-
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datos consolidados se pue-

den verificar directamente 

desde ese mercado y mues-

tran :

Cebolla

La cebolla es el producto 

con mayor interés estratégico 

para Santiago del Estero en 

este momento. Durante junio 

el MCBA señalaba que existía 

un elevado abastecimiento y 

que lotes con problemas de 

calidad estaban presionando 

los precios hacia abajo.  Pero 

en julio ocurrió un cambio: el 

precio de la cebolla aumentó 

aproximadamente 25% men-

sual, asociado a la situación 

de oferta y demanda.  Y el 

dato más importante para 

Santiago es que la provincia 

entra justamente en el perío-

do de fuerte participación de 

la cebolla temprana.

El antecedente productivo 

es muy claro: la cebolla 

Valencianita santiagueña 

comienza a llegar al MCBA a 

fines de agosto/septiembre, 

obteniendo inicialmente bue-

nos precios y cae posterior-

mente en noviembre. 

Precio mayorista de 

referencia MCBA

junio 2026: 

$659,73/kg.   

Bolsa de 20 kg =

$13,194 

Informe del mercado frutihortícola
Actualización septiembre de 2026

Fotos 1 y 2 , de Angela Jimenez. Excelente calidad 

Fotos 3 y 4, Lotes de descarte en la Colonia el Simbolar. 

Por: MBA Ing. Eve Luz Yñiguez 
Asesora Privada 

El cinturón verde de produccion frutihortícola de la zona de 

riego de Santiago del Estero se concentra en los departamen-

tos Robles y Banda. Se producen hortalizas de otoño invierno: 

cebollas, zanahorias, lechugas, remolachas, batatas, acelgas, 

rúculas, apio, perejil entre otras siendo las mas importantes en 

cuanto a superficies el cultivo de cebollas y zanahorias. 

Producto  Abril 2026  Mayo 2026  Tendencia reciente

Cebolla
 

$635,92/kg
 

$645,10/kg
 

Firme al alza

Zanahoria

 

$708,99/kg

 

$965,69/kg

 

Fuerte al alza

Los valores corresponden al promedio mayorista mensual del MCBA. En 

abril, por ejemplo, la cebolla había aumentado 103,47% interanual y la 

zanahoria 11,50%-
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presentación. Aunque en 

2026 esas hectáreas sembra-

das disminuyeron drástica-

mente.

Precio mayorista de 

referencia MCBA – junio 

2026: $858,92/kg

En junio el precio prome-

dio disminuyó respecto de 

mayo.

Principales zonas de 

abastecimiento:

= Mendoza

= Mar del Plata. Buenos 

Aires

= Santa Fe

= Santiago del Estero

Importada: también 

ingresó zanahoria de Brasil, 

aunque con un volumen redu-

cido frente a la oferta nacio-

nal.

Para el productor san-

tiagueño: junio–noviembre 

constituye una ventana 

importante de participación 

de Santiago del Estero en el 

abastecimiento del MCBA.

Una conclusión impor-

tante para Santiago del 

Estero

Los datos del MCBA permi-

ten visualizar una oportuni-

dad muy concreta:

Santiago tiene una ven-

taja de primicia, pero nece-

sita transformar esa ven-

taja en una estrategia 

comercial.

No alcanza con producir. 

Hay que saber:

Qué semana cosechar; 

qué volumen mandar; qué 

calibre ; qué presentación; 

qué precio mínimo acep-

4746

En julio la cebolla registró 

un fuerte aumento de precios, 

cercano al 25% mensual. 

Hacia fines de agosto se 

observó una corrección debi-

do al buen nivel de ingresos al 

mercado.

Principales 

orígenes actuales 

Ÿ Buenos Aires

Ÿ Río Negro

Ÿ Mendoza

Ÿ Otros orígenes nacionales

También se registraron 

partidas provenientes de 

Chile, cuya calidad y pre-

sentación influyeron en las 

cotizaciones.

Conclusión: septiembre 

es una ventana comercial 

particularmente importante 

para la cebolla santiagueña, 

aunque este año las cosas se 

tornan altamente difíciles 

para los productores santia-

gueños dado que la siembra 

quedo muy acotada por las 

inclemencias climáticas ocu-

rridas. 

 Zanahoria

El MCBA indica que Santia-

go del Estero representa apro-

ximadamente 9,6% del ori-

gen de la zanahoria que 

ingresa al Mercado Central, 

detrás de Mendoza, Santa Fe 

y Buenos Aires.  Existe una 

característica estacional muy 

favorable: desde junio los 

ingresos de zanahoria prove-

nientes de Santiago del Este-

ro comienzan a fortalecerse y 

continúan hasta noviembre. 

Eso significa que septiembre-

octubre-noviembre son preci-

samente meses importantes 

para la zanahoria santiague-

ña. 

Y hay otro dato fundamen-

tal: en la campaña 2024 se 

implantaron aproximada-

mente 3.500 hectáreas de 

zanahoria en Santiago del 

Estero, concentrándose alre-

dedor del 90% en Colonia El 

Simbolar. La mayor parte se 

lava, clasifica y empaca antes 

de llegar a mercados mayo-

ristas y supermercados. 

Esto le da a la zanahoria 

una ventaja respecto de la 

cebolla: hay mayor organiza-

ción comercial y posibilidad 

de vender producto diferen-

ciado por calidad, calibre y 
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tar; qué operador compra; 

cuánto mandar al MCBA ; 

cuánto derivar a otros mer-

cados.

P r o p u e s t a  p a r a  e l 

siguiente paso de comer-

cialización en fresco 

Armar un “Tablero de 

Inteligencia de Mercado 

Santiago del Estero hacia 

mercados mayoristas”, de 

acuerdo a la estacionalidad , 

estimando toneladas men-

suales/semanales, pre-

cios $/kg, y relación volu-

men-precio, y luego proyec-

tando escenarios optimista, 

probable y pesimista.

Además, se suma las posi-

bilidades que tienen las horta-

lizas de aprovechar lo que no 

se puede comercializar por 

perdida de valor. Aunque 

tenga un alto valor alimenticio 

como por ejemplo chip, deshi-

dra tados ,  mermeladas , 

sopas, jugos. En el caso de la 

zanahoria la Asociación de 

productores de la Colonia El 

Simbolar (APAZ V) junto a 

una Empresa privada avanza-

ron en análisis de zanahoria 

con el apoyo del INTI de Tucu-

man, y ya lo están haciendo 

también con la batata santia-

gueña. Para ello desde el 

Ministerio de la Produccion de 

esta provincia visitaron el 

lavadero de APAZ V y se reu-

nieron los productores para 

conversar sobre estas nuevas 

posibilidades. 
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