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La provincia alcanzé su maxima produccién historica de soja,
consolidando un hito para el agro santiaguefio. Al mismo tiempo, los

informes de la Bolsa de Cereales de Cdérdoba (BCCBA) destacan
avances en maiz, sorgo y girasol, junto con una campana invernal

favorable en trigo y garbanzo.

Soja: un maximo
historico

La produccién se estima en 5
millones de toneladas, con
rindes destacados de hasta
40 gg/ha en Quimili y Tinaje-
rayoj. Segun técnicos zona-
les, se trata de una campafia
excepcional tanto en cantidad
como en calidad de los gra-
nos.

“La produccién alcanzaria un
maximo historico y el rendi-
miento seria el sequndo mas
alto de la serie” (Informe Agro-
nomico N.© 851, BCCBA).

Otros cultivos estiva-
les

@ Maiz: 3,4 millones de tone-
ladas, mas del doble que la
campafia pasada.

$ Sorgo: rindes entre 20 y
50 gg/ha, con produccién
inferior al ciclo anterior.

@ Girasol: recuperacién nota-
ble, con mas de 280 mil tone-
ladas (+419% interanual).

Campanainvernal

& Trigo: superficie estimada
en 320.700 ha, con demoras
en zonas por falta de piso tras
las lluvias de junio.

@ Garbanzo: siembra practi-
camente finalizada en 14.100
ha, con buena evolucion feno-
I6gica y reservas hidricas favo-
rables.

“Trigo y garbanzo evolucio-
nan favorablemente pese a
las demoras en la siembra de
trigo” (Informe Agrondmico
N.© 850, BCCBA).

Cultivos esﬂvales 2025/26

SANTIAGD DEL EYTESD Fjufin
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Contexto climatico

Las lluvias de junio fueron
heterogéneas: excesos en
Aguirre, Ojo de Agua y Gua-
sayan, y registros por debajo
de la media en otros departa-
mentos. El prondstico del
SMN para julio-septiembre
indica precipitaciones nor-
males y temperaturas
superiores a lo normal en
toda la provincia.

Fuente: Departamento de Informa-
cién Agrondémica - Bolsa de Cereales
de Cérdoba (Informes N.°© 850 y N.©
851, julio 2026).
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La Expo Rural 2026 cerré con C|fras hlstorlcas Yy una proyeccion que reafirma su
papel como el mayor encuentro agroindustrial del pais. Con once jornadas de
actividad, mds de 1,3 millones de visitantes y operaciones por 25 mil millones de pesos, el
evento consolidé su liderazgo en innovacién, genética y negocios del campo argentino.

La Expo Rural 2026 -
Edicion YPF concluyd tras
11 jornadas de intensa acti-
vidad con un balance que
superé todas las expectati-
vas. El tradicional encuentro
del campo argentino volvié a
convertir al predio de Paler-
mo en el epicentro de la pro-
duccién, la innovacién y los
negocios agroindustriales.

Con mas de 1,3 millones
de visitantes presenciales
y virtuales, la muestra reu-
ni6 a 500 expositores
comerciales directos e indi-
rectos, exhibi6é mas de
2.500 animales de mas de
100 razas y conto con la par-
ticipacion de 15 provincias.
El despliegue operativo invo-

lucré a mas de 10.000 per-
sonas Yy la cobertura de
1.400 periodistas acredi-
tados, reflejando la magni-
tud del evento.

El dinamismo comercial
fue otro de los pilares del éxi-
to: se realizaron 40 remates
de animales, con la venta de
mas de 170.000 cabezas, y
la Ronda de Negocios de
Genética concreté 20 reu-
niones comerciales con
compradores de Uruguay y
Peru, fortaleciendo la pro-
yeccion internacional de la
genética argentina.

La innovacion tecnoldgica
también tuvo su espacio des-
tacado con el Agtech Forum
— Tercera Edicion, que reu-

Q)"

nié a 800 acreditados, y la
Jornada de Pulverizacion
Inteligente, con 15 exposi-
tores y 380 participantes.
Aello se sumaron 100 confe-
rencias técnicas con 7.000
profesionales y 100 visitas
guiadas para colegios e insti-
tuciones de 10 provincias,
ademas de grupos internacio-
nales de Estados Unidos,
China y Colombia.

El resultado econdmico
final fue contundente: 25 mil
millones de pesos en ope-
raciones comerciales entre
expositores comerciales e
industriales, confirmando el
impacto de la muestra en la
economia nacional y su rol
como motor del desarrollo
agropecuario argentino.
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En el marco de la Exposi-
cion Rural de Palermo, San-
tiago del Estero presentd ofi-
cialmente la 192 edicion de
ExpoBRA 2026, que se lle-
vara a cabo del 15 al 17 de
septiembre en el predio del
Vivero San Carlos, en la ciu-
dad de La Banda.

El acto fue encabezado por
el gobernador de Santiago del

Estero, Elias Suarez, y conto
con la participacién del subse-
cretario de Produccion Agro-
pecuaria y Forestal de la
Nacién, Manuel José Chiap-
pe; la presidenta del
SENASA, Maria Beatriz
Giraudo; el ministro de Pro-
ducciéon de Santiago del Este-
ro, Néstor Machado; el
secretario de Representacion
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Oficial del Gobierno de San-
tiago del Estero en Buenos
Aires y Relaciones Internacio-
nales, Bernardo Abruzze-
se; el director de ProCarne,
José Guillermoén; el presi-
dente de la Sociedad Rural
Argentina, Nicolas Pino; el
presidente de la Asociacion
Argentina de Brangus, Mau-
ricio Groppo; el presidente
de la Asociacion Braford
Argentina, Juan Manuel
Alberro; el gerente de la Aso-
ciacion Criadores Brahman
Argentina, Ignacio Pifeiro;
y el representante del NOA de
Colombo y Magliano, Martin
Montiel.

Durante la presentacion,
las autoridades coincidieron
en destacar a ExpoBRA como
uno de los principales espa-
cios para la promocién de la
genética bovina y el desarro-
llo de la ganaderia argentina,
fruto del trabajo conjunto
entre el sector publico, las
asociaciones de criadores y
las empresas que integran la
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cadena de valor. "ExpoBRA
sera una oportunidad para
mostrar todo el potencial pro-
ductivo de Santiago del Este-
ro y el enorme esfuerzo de
nuestros productores. Desde
el Estado tenemos el compro-
miso de acompafarlos con
herramientas que les permi-
tan producir mas y mejor,
generar empleo y seguir posi-
cionando a la provincia como
un destino para nuevas inver-
siones", afirmé el gobernador
Elias Sudarez. Asimismo,
remarcé que uno de los prin-
cipales desafios de la provin-
cia es seguir fortaleciendo la
produccion mediante politicas
que impulsen una mayor pro-
ductividad, mejores niveles
de rentabilidad y el agregado
de valor a través de la indus-
trializacion.

El presidente de la Socie-
dad Rural Argentina, Nicolas
Pino, celebrd la realizacidon
de una nueva edicién de
ExpoBRA y destaco la evolu-
cion que ha tenido la muestra
desde sus inicios. "Fui a
ExpoBRA el afio pasado y me
impresiond. Si durante estos
casi veinte afos la ganaderia
siguié avanzando pese a tan-
tos desafios, con el escenario

que hoy tiene el sector el
potencial hacia adelante es
enorme”, sefiald.

Por su parte, el subsecre-
tario de Produccién Agrope-
cuaria y Forestal de la Nacién,
Manuel José Chiappe, des-
tacd el contexto favorable
para el desarrollo del sector y
las medidas orientadas a for-
talecer la competitividad de la
produccion."ExpoBRA refleja
el trabajo de muchos afios de
productores, criadores e insti-
tuciones. Desde el Gobierno
nacional queremos acompa-
Aar ese esfuerzo generando
mejores condiciones para
invertir, producir y consolidar
a la Argentina como un pro-
veedor confiable de alimentos
para el mundo", sostuvo.

En representacion de las

asociaciones organizadoras,
el presidente de la Asociacién
Argentina de Brangus, Mau-
ricio Groppo, puso en valor
el modelo de trabajo que dio
origen a la exposi-
cion. "ExpoBRA es un ejemplo
de articulacién publico-
privada. Hace casi veinte
afos que las asociaciones de
Brangus, Braford y Brahman,
junto con el Gobierno de San-
tiago del Estero y el sector
privado, trabajamos para
impulsar el desarrollo de Ia
ganaderia del norte argenti-
no. Ese trabajo permitié que
hoy la muestra se consolide
como uno de los encuentros
ganaderos mas importantes
del pais", expreso.
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COME JUrede ce Brahmean Y gremn
pariidipadcn de Cabaia

enflla Rural ce Palermmme

La 138° Exposicion
Rural de Palermo fue esce-
nario de un momento especial
para la ganaderia santiague-
fa. Juan Zeman (h), de la
cabafia Doble Zeta, tuvo la
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oportunidad de integrar el ' ;
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en la pista mas importante del ' A ™ 4 - i
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"Fue una emocién inmensa
haber podido llegar a esta
pista que todos sofiamos. La
experiencia jurando ha sido
muy buena, con animales de
gran calidad y un trabajo en
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equipo excelente con mis secretarios”, expreso
Zeman, visiblemente conmovido por el logro.

Premios con Cabana Doble Zeta

La participacién de su cabafia también tuvo un
cierre destacado: Doble Zeta obtuvo el cam-
peonato en la categoria ternero intermedio
menor de la raza Braford, en una competencia
exigente con nueve ejemplares, incluyendo al
gran campedn de la ultima nacional. "Estamos
super contentos, no imaginabamos que nos iba a
ir tan bien. Cerramos con un 10 y dejando en alto
la genética santiaguena”, celebrd.

Mas alla de los premios, la experiencia de
Zeman como jurado refleja el crecimiento y
la consolidacion de los criadores del norte
argentino en el escenario nacional, apor-
tando calidad y compromiso a las razas
Brahman y Braford.
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La Cabaia Jagiiel Pampa,
de Quimili, Santiago del Este-
ro, volvié a decir presente en
la pista de la Expo Rural de
Palermo 2026. Su referen-
te, Daniel Herrero, compar-
tio la satisfaccion por el
desempefio de los animales
presentados en esta segunda
participacion de la cabafia en
la muestra.

Daniel Herrero

"Estamos muy conformes con
la actuacion. Trajimos dos
terneras y dos vaquillonas.
Una de las terneras salio
reservada campedn de cate-
goria y una vaquillona obtuvo
el segundo puesto en su cate-
goria”, destaco Herrero, sub-
rayando el esfuerzo y la pre-
paracién que demanda com-
petir en un escenario de tanto
nivel.

El productor explicd que, si
bien trasladar animales a
Palermo no es complicado,
requiere una preparacion cui-
dadosa, especialmente en
una region como la de Quimili,
marcada por condiciones
duras: aguas salinas, ampli-
tud térmica y presencia de
parasitos. "Estas razas estan
hechas para resistir climas
dificiles, y eso se refleja en su
rusticidad y adaptacion”,
sefialo.

Herrero también valord la

R(ED))N

evolucion de la raza Braford,
gue este ano tuvo una pre-
sencia destacada en la expo-
sicion. "La raza viene crecien-
do afio a afio. En cada exposi-
cion vemos reflejada en la
pista la calidad y la evolucion
genética”, afirmo.

La participacion de Jagiiel
Pampa reafirma el prota-
gonismo de Santiago del
Estero en la ganaderia
nacional, mostrando que
la genética local puede
competir y obtener resul-
tados en las pistas mas
exigentes del pais.
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Canadarer [El allace Campaey,
acompaitncde & al \Veterinagnio N@A

Una empresa que entiende
que detras de cada productor,
cada establecimiento y cada
animal, existe un profesional
que cumple un rol fundamen-
tal.

En el campo, las decisiones
importantes muchas veces
comienzan con una consulta,
una recomendacion y el cono-
cimiento de un profesional.
Por eso, para Centro Gana-
dero, acompaiar al veterina-
rio es mucho mas que ofrecer
productos: es formar parte de
una cadena de trabajo donde
la experiencia, la confianza y
el respaldo hacen la diferen-
cia.

Con una trayectoria conso-
lidada en el sector, Centro
Ganadero de Lucas Jova-

novics se ha distinguido
como una empresa referente
del mercado, especializada en
productos veterinarios y solu-
ciones para el ambito agrope-
cuario, brindando atencién
personalizada, asesoramien-
to y disponibilidad para res-
ponder a las necesidades de
quienes trabajan diariamente
con la produccién animal.

La firma destaca ademas
su servicio de atencién vy
envio de productos a campo
entodo el NOAYy el pais.

Su presencia con mas de
25 afos de trayectoria en el
sector agricola ganadero en
distintos puntos del NOA per-
mite construir una cercania
que resulta estratégica para
productores y profesionales.

[
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CENTRO GANADERO
Av. Paraguay 2010, Salta,
CP 4400 / E-mail:
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La Cabaia Doifa Evan-
gelina, con sede en Santiago
del Estero, volvié a destacar-
se en la pista de Palermo
durante la Expo Rural 2026.
Su referente, Tobias Ozan,
comparti6 la satisfaccion por
los resultados obtenidos vy el
esfuerzo del equipo que sos-
tiene el proyecto.

“Muy contentos con la par-
ticipacién. Los premios son
fruto de un gran trabajo que
se sofié y planificd, y hoy se
ven concretados”, expresoé
Ozan, subrayando el nivel
superlativo de los animales
exhibidos y la alta competen-
cia que caracteriza a la raza
Braford.

En esta edicidn, la cabafia
presento cuatro ejemplares
Braford —tres machos y una
hembra— con resultados des-
tacados:

@ Campedn Ternero Interme-
dio Mayor, que luego fue
TERCER MEJOR MACHO DE
LA EXPOSICION con apenas

-
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12 meses.
& Tercer mejor ternero inter-
medio mayor.
@ Reservado dos afios menor.
& La hembra obtuvo el tercer
puesto en su subdivision.
La participacion también
se extendié a la raza Bran-
gus, con cinco animales en
pista. Alli, Dofia Evangelina
consiguio el titulo de Reser-
vada Campeodn Vaca
Menor, ademas de competir
codo a codo en las categorias
de machos con ejemplares de
gran nivel.
“La vara esta muy alta, la
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raza crece exponencialmente
y cada vez cuesta mas. Pero
estamos felices de que la caba-
Na esté a la altura de las cir-
cunstancias”, afirmoé Ozan,
destacando que el camino de
los premios confirma la soli-
dez del trabajo realizado.

La actuaciéon de Dofa Evan-
gelina en Palermo reafirma el
protagonismo de Santiago del
Estero en la ganaderia nacio-
nal y proyecta a la cabafa
como referente en genética y
calidad, consolidando su
lugar entre las mejores del
pais.
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Feedlot argentino:
eficiencia y escala en
tiempos de cambio

La Expo Rural 2026 volvio
a reunir a todo el sector gana-
dero en Palermo, y entre los
protagonistas estuvo Fer-
nando Storni, presidente de
la Camara Argentina de Feed-
lot. En didlogo con Campo
para Todos, analizé el presen-
tey las perspectivas de la acti-
vidad de engorde a corral.

Storni destacd que los
datos de junio marcaron un
cambio de tendencia: por
primera vez, la salida de
hacienda de los corrales supe-
ro los ingresos, con un indice
de reposicion que pasd de
1,35a0,88."Si bien la ocupa-
cion cayo un 1,5%, todavia se
mantiene en niveles altos,
alrededor del 76%. Esto obe-
dece a estiramientos en los
corrales y prolongacion de los
engordes, buscando revertir
una relacion de compra-venta
negativa”, explico.
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La ecuacion econdmica se
ve favorecida por la buena
cosecha de maiz y precios
competitivos. “Hoy el costo
por kilo producido ronda los
3.000 pesos, mientras que el
precio de venta esta en torno
a 5.000-5.200. Eso permite
agregar kilos y dar vuelta la
ecuacion inicial del negocio”,
sefialo.

Respecto al futuro inme-
diato, Storni anticipé una
mayor salida de animales que
prolongaron su engorde, con
faenas mas estacionales vy
menos concentradas en la
zafra. Sin embargo, advirti
que algunos productores que
compraron hacienda meses
atras a valores altos podrian
cerrar ciclos con pérdidas.

El dirigente también subra-
y6 la tendencia hacia la
ampliacion de escala: “Los
productores buscan diluir

Fernando Storni

costos fijos y ser mas eficien-
tes. La eficiencia es clave en
un contexto de margenes
chicos, sin saltos macroeco-
noémicos que antes acomoda-
ban las ineficiencias”.

Finalmente, destaco el rol
de los feedlots vinculados a la
exportacion: “Hay engordes
que trabajan exclusivamente
con hacienda de la industria
exportadora, con un foco muy
fuerte en ese mercado. Desde
hace dos afios vivimos un
cambio de tendencia que nos
obliga a pensar distinto, con
eficiencia y escala como pila-
res”.




RESERVA con 1000USD y recibi 1000USD + de DESCUENTO

VALIDO HASTAEL 15 DE AGOSTO 2026

Vuelo dgil, Inicio fdcil DJI AGRAS T55

o

;‘\ \

L

Preventa exclusiva

SERVICIO TECNICO OFICIAL - REPUESTOS ORIGINALES

Bayer(P) syngenta D-BASF ()JACTO (iiv) [ Frens
Ml mAINERo |70 Y NI @movee] L

Suc. FERNANDEZ Casa Central LA BANDA
av.saN MARTIN 628 | oo BUAVERR DORREGO 528
saNTIAGO DEL ESTERO | 1o,"(13857) 421.500/97 | Tel- 3855 021 200

Tel. 385 491 1269 i rchelala@robertochelala.com.ar

Suc. TUCUMAN

CONCEPCION Suc. CATAMARCA www.robertochelala.com.ar
RUTA 38 KM 760

G Lo T TEL. 385 6880639

Tel. 3865492777 . @) Ei robertochelala

I . . "'.L
DESMOTADORA DE_ ALGOQ IN S— i
JN SOLIDO F , : ARID:
e '“::{m'_m.‘. - A
| .3}111-11-- I g b ].*:IJ 2 FOESEER

La Banda: Ruta 5 km 1.7 - cp 4300 - Tel, 0385- EB-H'Ean al 8414 - email: mrmz@sarﬂosa com.ar



capara todos EN LA EXPO RURAL 2026
NOS UNE Y REUNE REVISTA CAMPO PARA TODOS

, | N - ""m = 4 -
v G dls ' Wl m LS.

'@ @.n..ﬁé%

.J




La Cabafna La Dominga,
de Cordoba, vivido una jornada
inolvidable en la Expo Rural
de Palermo 2026. Su referen-
te, Alejandro Lauret, logro
el Gran Campedén Macho
Braford con el toro “Fidel” y,
en copropiedad, el titulo de
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Gran Campeona Hembra
Braford con la vaca “Sor-
presa”.

“"Fue un dia mas que emo-
cionante. Fidel es un toro
100% de La Dominga, hijo de
Mitad —gran campedn del Con-
greso Mundial 2022— y de
una madre propia. La vaca
Sorpresa la adquirimos en
copropiedad con Cachiyaco,
de la familia Budeger, y ayer
se calzo con el titulo de gran
campeona”, relaté Lauret.

El triunfo de Fidel no fue
casualidad: el toro ya habia
sido Reservado Gran Cam-
peon en Palermo 2025 y
Gran Campeon de la Nacio-
nal de Primavera en Cha-
co. Su genética lo convierte
en un reproductor de elite. "E/
toro fue adquirido por un
grupo de amigos, por Gerardo
Alanis de México, por Cachi-
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yaco y por Ciavet de Venado
Tuerto, donde ird a producir
genética. Es muy fértil y ya
tenemos crias nacidas por
transferencia embrionaria”,
explico.

La Dominga se consolida
como una verdadera fabrica
de genética campeona. "Todo
esto es parte de un proceso
de inversion y trabajo perma-
nente. Tenemos dos remates
programados: el 24 de agosto
junto a Cachiyaco, con mas
de 1.000 vientres, y el 24 de
noviembre nuestro sexto
remate anual con las mejores
hembras”, adelanté Lauret.

Respecto a la linea genéti-
ca de Fidel, el criador detallé:
"Es hijo de Goliat, un embrién
traido de Australia, y por
parte de madre de la T72, una
de nuestras mejores donan-
tes. El pedigree abierto per-
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mite rastrear hasta cinco
generaciones”.

El doblete obtenido en
Palermo reafirma el lugar
de La Dominga como refe-
rente indiscutido de la

raza Braford, con una gené-
tica que combina tradi-
cion, innovacion y resulta-
dos en las pistas mas exi-
gentes del pais.




IPCVA: carne argentina, diplomacia
Yy nuevos mercados
-

La Expo Rural de Paler-
mo 2026 volvié a ser el esce-
nario elegido por el Instituto
de Promocion de la Carne
Vacuna Argentina (IPCVA)
para desplegar su estrategia
de promocién nacional e
internacional. Su presidente,
Georges Breitschmitt, des-
taco laimportancia de las reu-
niones con delegaciones
diplomaticas y embajadores
de distintos paises, quienes
pudieron degustar carne
argentina y dialogar sobre
oportunidades comerciales.

“"Es un producto emblema-
tico y siempre buscamos mos-
trarlo de primera mano. Estas

jornadas nos permiten char-
lar con los representantes de
los mercados y analizar las
novedades de los comercios
bilaterales”, sefiald
Breitschmitt.

Ademas de la agenda
diplomatica, el IPCVA impulsé
actividades con jovenes en el
Patio Brangus y organizo char-
las diarias para productores y
consumidores locales. "EI/
Instituto trabaja tanto en el
mercado externo como en el
interno, con campafas de
salud y educacién. Queremos
que los productores vean todo
lo que hacemos y se infor-
men”, agrego.

Respecto al mercado euro-
peo, Breitschmitt destaco el
avance del acuerdo Unién
Europea-Mercosur, que
definird la distribucion de
cuotas arancelarias. "Europa
sigue siendo un mercado de
alto valor, con cortes que
alcanzan entre 18.000 y
25.000 ddlares la tonelada.
También esperamos la aper-
tura de Japon, que sera otro
mercado premium, ademas
de Estados Unidos, Israel y el
sudeste asiatico”, explico.

Uno de los desafios actua-
les es la exigencia de la Union
Europea de carne libre de
deforestacion. "“Ya tenemos
casi 13.000 productores ins-
criptos para garantizar la tra-
zabilidad completa de la cade-
na. Es un proceso complejo,
pero necesario para seguir
abasteciendo ese mercado”,
afirmo.

Finalmente, Breitschmitt
celebré la participacion juve-
nil en el concurso “Fan de la
carne vacuna”, que este afio
superé ampliamente las ins-
cripciones anteriores. "Llega-
mos a colegios desde la fron-
tera con Bolivia hasta CABA.
Es un orgullo ver el interés de
los chicos y profesores en la
cadena de ganados y carnes”,
concluyd.
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La Expo Rural de Paler-
mo 2026 volvid a ser escena-
rio de una fuerte presencia del
Instituto de Promocién de
la Carne Vacuna Argentina
(IPCVA). Desde el clasico
stand en el Pabellén Verde
hasta acciones en el Patio
Angus y la Semana de la Car-
ne, el organismo desplegd una
agenda intensa de activida-
des.

“"Desde la semana pasada
no damos abasto. Coronamos
con un sunset ganadero por
primera vez en la Rural, junto
a Campo en Equipo, con mas
de 150 jévenes disfrutando de
charlas, musica y un asado al

atardecer”, relaté Eugenia
Brusca, economista y espe-
cialista en marketing y comu-
nicacion del IPCVA.

El enfoque en los jovenes
fue central. "Queremos traba-
jar la sinergia generacional:
los mayores aportan experien-
cia y conocimiento, y los jove-
nes construimos el presente y
el futuro. Ese trabajo conjunto
permitird un crecimiento expo-
nencial en la produccion gana-
dera y en la cadena de gana-
dosy carnes”, subrayé Brusca.

Entre las iniciativas desta-
cadas, se realizd el concurso
“Fan de la carne vacuna,
una pasion argentina”, que
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Eugenia Brusca

en su cuarta edicién convoco a

mas de 170 estudiantes de

escuelas primarias y secunda-

rias. El ganador serd reconoci-

do en Palermo y recorrera Bue-

nos Aires como parte del pre-

mio. “Es nuestro ultimo gran

campedn que ingresa a la expo-
sicion”, celebré Brusca.

La proyeccion internacional
también forma parte de la
estrategia del IPCVA. En los
proximos meses, la carne
argentina estara presente en
SIAL Paris, con un stand de
mas de 1.500 m2 y degusta-
ciones de 60 kg de bife por dia.
“El objetivo es abrir mercados,
generar relaciones internacio-
nales y mostrar al mundo que
la carne argentina es la mejor
del mundo”, afirmdé.

La participacidon del IPCVA
en Palermo reafirma su com-
promiso con la promocién de
la carne vacuna argentina,
combinando innovacion,
juventud y presencia global.

Los alumnos de sexto y séptimo
grado de la Escuela Primaria N° 178
“Luis Beltran”, Rio Negro, ganaron
el concurso “Fans de la Carne” que
organiza anualmente el Instituto de
Promocién de la Carne Vacuna
Argentina (IPCVA) para escuelas de
todo el pais.



La Expo Rural de Palermo 2026 fue
escenario de la presentacion de un estudio
innovador sobre la calidad de la carne bovina.
Tiziana Prada, presidenta del Foro
Argentino de Genética Bovina, explico
como surgié la iniciativa de medir el nivel de
proteina en distintos cortes de carne, un
trabajo realizado junto al INTA y el programa
Braford Carnes.

“La idea nacid porque hoy la proteina de la
carne bovina tiene cada vez mas valor en el
mundo. Nutricionistas, deportistas vy
consumidores en general miden la proteina
que ingieren. Entonces nos preguntamos:
¢hay diferencias entre los cortes? Y
descubrimos que si. El peceto y la nalga, por
ejemplo, tienen niveles excelentes de
proteina, mientras que los cortes mas
asociados al hueso presentan valores
menores”, sefiald Prada.

El estudio incluye un software interactivo
desarrollado por Abuelo Julio, que permite
visualizar en un modelo digital de la res el
nivel de proteina de cada corte. “Es una
herramienta que acerca la informacidn
directamente al consumidor, porque no
debemos olvidar que nuestro producto
termina en su plato”, agregé.

La presentacion se dio en un marco
institucional muy activo para la Braford, con
juras de gran nivel, participacion de jévenes
del Braford Junior y visitas de delegaciones
diplomaticas, como la de Australia. “El nivel de
animales en pista fue tremendo, tanto
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hembras como machos. Y por segundo afio
consecutivo, la Braford fue la segunda raza
mas numerosa de bovinos de carne en
Palermo”, destaco.

La agenda de la Asociacion contintia con la
gran ExpoBra , vy luego en Margarita
Belén, reafirmando el compromiso de la raza
con la innovacion, la calidad y la proyeccion
internacional.

Tiziana,Prada
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Braford Argentina consolida
alianzas tecnologicas y comerciales
en la Expo Rural 2026

Durante la Exposicion
Rural de Palermo, la raza Bra-
ford Argentina no solo brilld
en las pistas con ejemplares
de jerarquia, sino que tam-
bién proyectd su futuro pro-
ductivo mediante una serie de
acuerdos estratégicos que
fortalecen su desarrollo gené-
tico, sanitario e institucional.

La Asociacion aprovechd el
marco de la muestra para
concretar alianzas clave con
organismos técnicos y
empresas del sector, reafir-
mando su compromiso con la
innovacion y el crecimiento de
sus criadores.

Innovaciéon genética y
sanidad animal

Uno de los hitos fue la
firma de una carta de inten-
cion con el INTA, orientada
a profundizar el trabajo con-
junto en tecnologias aplica-
das alaraza. El acuerdo inclu-

Diego Rodriguez junto al presidente
del INTA Nicolas Bronzovich

Autoridades de la Asociacion Braford Argentina junto al presidente del IPCVA

ye la incorporacion de anima-
les de las cabafas del institu-
to y otros rodeos al registro
Braford, y el desarrollo de un
protocolo de medicion de
resistencia a garrapatas,
una herramienta de alto valor
para mejorar la eficiencia
productiva. “Encontrar ani-
males mas resistentes y
transmitir esa caracteristica a
su descendencia es vital para
la produccién”, destacé
Diego Rodriguez, gerente
general de la Asociacion.

Convenio conjunto con
Brangus e IPCVA

En paralelo, Braford
Argentina sell6 un historico
convenio con la Asociacion
Argentina de Brangus y el
Instituto de Promocion de

R(ED)S

la Carne Vacuna Argentina
(IPCVA). El proyecto apunta
a optimizar los programas de
genética que ambas razas
desarrollan junto a la Cate-
dra de Mejoramiento Gené-
tico de la UBA, bajo la direc-
cion de Rodolfo Cantet y
Sebastian Munilla. La ini-
ciativa busca perfeccionar los
software de calculo de
DEPs (Diferencias Espera-
das en la Progenie)
mediante un desarrollo espe-
cifico en gendémica, acercando
esta tecnologia directamente
al productor. Rodriguez
remarcd que este avance no
reemplaza las mediciones
fenotipicas a campo, sino que
las complementa y potencia
con informacion genética res-
paldada.



Santiago del Estero produce,
Quimili lo muestra.
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Cobranding institucio-
nal con Pampero

En el plano institucional, la
Asociacion firmoé un acuerdo
de cobranding con la firma
Pampero, que dara origen a
la linea de productos “Pam-
pero Braford”. Esta alianza
permitira desarrollar indu-
mentaria personalizada con el
logo de cada cabafia y benefi-
cios exclusivos para los
socios, fortaleciendo la identi-
dad de la raza y su presencia
en los principales eventos
ganaderos del pais.

Proyecciony calendario

Con una agenda en cons-
tante expansion, Braford
Argentina ya proyecta sus
proximos desafios: la partici-
pacion en ExpoBRA, la 3°
Exposicion Primavera, los
remates auspiciados y las
principales muestras ganade-
ras del calendario nacional. La
estrategia combina excelen-
cia genética, desarrollo
tecnoldégico, fortaleci-
miento institucional y pro-
mociéon comercial, consoli-
dando el liderazgo de larazay
el crecimiento sostenido de
sus criadores.

Juan Manuel Alberro en la firma del acuerdo con Pampero
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En plena pista de la Expo
Rural de Palermo 2026, la
raza Brangus volvid a mos-
trar su fuerza y calidad.
Manuel Mateo, gerente de la
Asociacion Argentina de Bran-
gus, compartido su vision
sobre la participacion de los
productores y el presente de
la ganaderia.

"Venimos notando que en
los ultimos afos la ganaderia
viene muy bien. Los precios
acompafan y en muchas

zonas se ha salido de sequias
largas. Este afio, en Santiago
del Estero, fue un afo llove-
dor y muy bueno para la pro-
duccién. Eso, sumado a los
buenos precios, genera gran
animo. Hoy la pista estuvo
desbordada de gente, con un
clima fresco que acompanao”,
destaco6 Mateo.

El dirigente subrayd el
esfuerzo de los cabafieros que
llegan desde distintos puntos
del pais: “Para muchos pro-
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ductores del norte trasladar
animales hasta Palermo

implica un gran gasto y logis-
tica, pero todos quieren estar.

Palermo es el corazon de las
exposiciones de la Argentina”.
La agenda de la Asociacion
Brangus es intensa: mas de
30 exposiciones y 120
remates a lo largo del afio. El
proximo gran evento sera
ExpoBra, del 15 al 17 de
septiembre en Santiago
del Estero, considerado
uno de los encuentros mas
importantes dela raza.

Ademas, Mateo invitd a
visitar el Patio Brangus, un
espacio de encuentro y pro-
mocion dentro de la Rural. "Es
ideal para disfrutar un buen
sandwich de carne Brangus o
un chorizo, y también para
compartir en la Matera Bran-
gus, el lugar mas lindo para
socios y criadores. Invitamos
a todos, incluso de otras
razas, a acercarse y conocer
mas sobre nuestra asocia-
cion”, concluyd.
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Techovers prevendcdon reproductva
VvV compromiso con @l procductor

En el marco de la Expo Rural de Palermo
2026, el laboratorio Tecnovax volvio a estar
presente con su linea de productos para gana-
deria. Mario Cucolo, responsable técnico
comercial, destacé la importancia de reforzar
los planes sanitarios reproductivos en esta
etapa del afio.

“Ya tendriamos que comenzar con la pre-
vencion de los abortos en los rodeos de cria.
Es clave aplicar vacunas reproductivas para
prevenir IBR, DVB, leptospirosis y campylo-
bacter, enfermedades que afectan los indices
de prefiez y paricion”, explicd Cucolo.

El especialista detallé que, en caso de ini-
ciar un plan sanitario, se recomienda aplicar
doble dosis de vacuna inactiva separada
entre 15 y 30 dias, siempre previo al servicio.
Para rodeos que ya cuentan con un plan imple-
mentado, basta con una dosis 30 dias antes
del servicio. Ademas, en situaciones de pérdi-
das reproductivas en el Gltimo tercio de gesta-
cion, se aconseja un refuerzo en el momento
del diagndstico de prefiez, con dos aplicacio-
nes separadas por seis meses.

La buena cosecha de maiz también favore-
ce la ecuacion productiva. “Hoy el costo por
kilo producido ronda los 3.000 pesos, mien-
tras que el precio de venta del animal esta en
torno a 5.000-5.200. Eso permite agregar
kilos y mejorar la rentabilidad”, sefald.

Cucolo adelanté que Tecnovax estara pre-
sente en ExpoBra, donde desde hace mas de
diez afios la empresa participa con un stand
técnico para asesorar a productores. "Serd un
gusto encontrarnos alli y evacuar todas las
dudas que tengan”, afirmo.
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Mario Cucolo

La presencia de Techovax en Palermo
reafirma su compromiso con la sanidad
animal y con brindar soluciones concre-
tas para mejorar la eficiencia y la produc-
tividad de los rodeos argentinos.
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Bonsmara brillé en Palermo
y Jesus Maria 2026

La raza Bonsmara tuvo una
destacada participaciéon en la
Exposicion Rural de
Palermo 2026, donde se
consagré en el 8° Concurso
de Novillos y Block Test con
premios sobresalientes en pie
y en la jura de carcasas. Las
cabafias Marsala y Estancia
San Marcos fueron
protagonistas del certamen:
Marsala obtuvo el primer
puesto y el titulo de Gran
Campeén con un lote de
consumo liviano (430-470
kg), mientras que San Marcos

ASOCIACION ARGENTINA DE
CRIADORES DE BONSMARA

Socio fundador

Estancia

logroé el Primer Premio en la
Jura de Carcasas general y
el primer puesto en la
categoria 3 del Block Test,
con un rendimiento de gancho
del 62,3%.

Ademas, en agosto de 2026,
la cabafia El Mangrullo
(Santiago del Estero) alcanzoé
el Gran Campeodn de
consumo liviano en el
concurso de la Rural de
Jesus Maria, confirmando el
excelente momento
productivo y genético de la
raza Bonsmara en el pais.

EM PALERMO,
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~Mansedumbre
>Adaptacion
>~ Alta fertilidad

CARCASA

ENTRE TODAS LAS RAZAS

> Facilidad de parto
~Habilidad materna
~Madurez temprana
~Excelente crecimiento a corral y a campo
~Excelente calidad de carne

EL Mangrullo
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Expo Rural 2026:
Campeones y preci

Braford: "Fidel" (La
Dominga) fue Gran Campedn
Macho y "Sorpresa" (El Aljibe)
Gran Campeona Hembra. Se
destacaron también Santa
Irene y Dofa Evangelina.

Brangus: Doblete para la
cabafia cordobesa El Porvenir
(Walter Oroda) al llevarse
Gran Campeoén Macho y Gran
Campeona Hembra. El Reser-
vado de Campedn Macho fue
para Rancho Grande.

Brahman: Marcaojo
(Estancia La Pelada) obtuvo el
Gran Campedn Macho, mien-
tras que Achalay (Labranza
S.A.) logré la Gran Campeona
Hembra.

Brangus:

Récord Absoluto

El precio mas impactante
de la muestra se dio tras la
consagracion de los campeo-
nes. En el 12° Remate Anual
de la cabafia cordobesa El
Porvenir, se vendi6 el 50% de
la propiedad del Gran Cam-
peén Macho Brangus de
Palermo 2026 ("Don Héctor")
por una cifra histérica de
$165.000.000. La adquisicion
fue realizada por la firma de
biotecnologia genética CIALE
Alta.

Braford: Destacados Valo-
res enla"Noche Braford"

(ED)

La Asociacién Braford
Argentina organizé su tradicio-
nal cena y remate (a cargo de
Colombo y Magliano) en el
Restaurante Central de Paler-
mo.

Toros: Se pagd un precio
maximo de $23.000.000 por
el 50% de un reproductor,
con un valor promedio general
de $21.571.428 por los cuatro
toros vendidos. El precio mini-
mo se fij6 en $13.500.000.

Hembras: Alcanzaron un
maximo de $19.500.000 por
el 50% de una pieza, prome-
diando un valor de
$17.200.000 entre los tres vien-
tres subastados (con un mini-
mo de $7.000.000).




El Congreso Aapresid
2026, bajo el lema "Nuestro
suelo, nuestra voz” y con la
fuerza de Expoagro, cerrd en
Rosario tras tres jornadas que
reunieron a mas de 12.500
asistentes, 450 disertan-
tes, 160 paneles y un Hall
Comercial y patio de
maquinarias con mas de
100 empresas e instituciones.

El encuentro, realizado del
4 al 6 de agosto en el Saldn
Metropolitano, se consolidd
como un espacio de referen-
cia para el agro argentino,
combinando ciencia, innova-
cidén y negocios.

Resultados destacados
¢ Ronda de Negocios:
segunda edicién con 172 ins-
criptos y 70 reuniones con-
cretadas.
¢ Remates de hacienda:
mas de 7.500 cabezas comer-
cializadas por Jauregui Lorda,
AFA y ROSGAN.
¢ Networking y oportuni-
dades comerciales: fuerte
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sinergia entre Aapresid y
Exponenciar, con mas conver-
saciones de negocios que en
ediciones anteriores.

Voces del Congreso
4 Rodrigo Rosso (Aapre-
sid): “Este nivel de asistencia
es la verdadera esencia del
Congreso. Desde la préxima
semana comenzamos a tra-
bajar en la edicion 2027".
¢ Marcelo Torres (Presi-
dente de Aapresid): “Este
Congreso ya no le pertenece
solo a Aapresid: es parte de la
comunidad agroalimentaria
de la Argentina”.
4 Carolina Meiller (Aapre-
sid): "“Hablar del suelo es
hablar de todo el sistema pro-
ductivo: ciencia, tecnologia,
gestion, ambiente y decisio-
nes diarias”.
4 Patricio Frydman (Expo-
nenciar): “La edicién en
Rosario superé ampliamente
alade 2023, tanto en dinami-
ca como en oportunidades
paralas empresas”.

F(ED)

Conclusioén

El XXXIV Congreso Aapre-
sid reafirmo su rol como espa-
cio de encuentro y construc-
cion colectiva para toda la
cadena agroindustrial. Con un
cierre exitoso, la organizacion
ya proyecta la edicion 2027,
con el desafio de seguir cre-
ciendo y generando valor para
productores, empresas e ins-
tituciones.
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En el Congreso Aapresid
2026, Banco Macro reafir-
mo su compromiso con el sec-
tor agropecuario. "“Ya lleva-
mos tres afios consecutivos
participando en este congre-
S0, que siempre convoca a la
innovacioén, la tecnologia y la
eficiencia. Es un momento
clave porque el productor ya
sabe como le fue en la campa-
Aa y empieza a planificar la
proxima. Para nosotros es
fundamental estar presentes
con toda nuestra oferta de
servicios financieros”, sefald
Juan Martin Ocampo,
gerente de producto.

Uno de los pilares de la
entidad es MacroAgro, su
servicio de comercializaciéon
de granos. "Hoy estamos
superando los 3 millones de
toneladas, lo que nos ubica
entre las principales corredo-
ras del mercado. Queremos
liderar este segmento con
mas servicio, mejor logistica y
mayor presencia en las nece-
sidades de nuestros clientes”,
destacéd Ocampo.

El ejecutivo subrayd que la
demanda de crédito se ha
normalizado y que el financia-
miento representa actual-
mente cerca del 45% de la
inversion del agro, frente al
25-30% de campafias ante-
riores. "Esto muestra un pro-
ductor mas activo en la bus-
gueda de servicios financie-
ros, lo cual es muy positivo”,
explico.

En ganaderia, Banco Macro
ofrece herramientas innova-
doras como el warrant gana-
dero digital, que permite
financiar la compra de repro-
ductores y vientres con mayor
agilidad. Ademas, su platafor-
ma Redagro conecta a con-
signatarias y productores
para la compra y venta de
hacienda.

Respecto al financiamiento
de maquinaria agricola, Ocam-
po indicé que representa
cerca del 30-40% de la
demanda de crédito de largo
plazo. "Tenemos mas de 100
convenios con marcas lideres
para acompahar al productor

R(ED)S

en la adquisicion de bienes de
capital”, agregé.
Finalmente, consultado
sobre las perspectivas, Ocam-
po destacd la estabilidad
actual: "E/ productor esta
tomando decisiones con
mayor previsibilidad. Esta
campafa gruesa se va a cose-
char con el mismo gobierno,
lo que genera confianza para
avanzaren inversiones”.
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innovagcion genética y solucio
L 4para el productor argentino
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En el marco del Congreso
Aapresid 2026, Campo para
Todos particip6 de la cobertu-
ra periodistica junto al Pool
de Periodistas, dialogando
con Verénica MaclLean,
gerenta de marca para maizy
girasol de Brevant. La com-
pania presentd su concepto
“Brevant Guardistas”, pen-
sado para aquellos producto-
res que buscan estar siempre
un paso adelante, innovando
con genética, tecnologia y
conocimiento para producir
mas y mejor.

Maclean destacd que Bre-
vant esta llevando adelante
un recambio histérico de
su portafolio, con multiples
lanzamientos en las tres pla-
taformas: maiz, soja y gira-
sol. En maiz, se suman los
hibridos BRV 8525 Power-
Core Ultra y otro en proceso
de registro, ambos con exce-
lente performance frente a
piroplasma, problematica
que preocupa al productor,
especificamente para respon-
der a las exigencias producti-
vas de la region norte de

/\

Argentina (NOA y NEA). En
soja, se incorporan dos nue-
vas variedades con tecnologia
Conkesta y Enlist, para
maximizar el rendimiento en
regiones como el NOA y NEA,
que completan los ciclos fal-
tantes del portafolio. En gira-
sol, se presentaron tres nove-
dades: dos alto oleico y un
linoleico, con tolerancia a Pho-
mopsis y Orobanche, pre-
parados para enfrentar futu-
ros desafios sanitarios y brin-
dar estabilidad y sanidad
tanto en la region centro-sur
como en el norte de Argenti-
na.

La ejecutiva subrayo que el
programa de mejoramien-
to de Brevant busca mate-
riales adaptables y estables
frente a condiciones cambian-
tes, con perfiles sanitarios
solidos y tolerancia a enfer-
medades. Ademas, la compa-
nia ofrece herramientas digi-
tales como la plataforma
MiLote, que permite al pro-
ductor simular densidad, feno-
logia y manejo de nutrientes,
complementando la eleccion

((35)
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genética con decisiones de
manejo mas precisas.

"Lo importante no es solo
qgué hibrido elegis, sino como |
lo usds. Brevanguardistas |
nuclea genética, tecnologia y
manejo, y nuestro compromi-
so es acompanhar al productor
con soluciones concretas para
cada region del pais”, afirmé
MaclLean.
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En el Congreso Aapresid
2026, Campo para Todos
como integrante del Pool de
Periodistas, dialogdo con
Diego Monetta, director
comercial de Corteva, quien
presentd las nuevas solucio-
nes integradas de la compa-
fiia para la agricultura argen-
tina.

Monetta destacé el lanza-
miento de Gallery, un herbi-
cida preemergente para el
control de cruciferas resisten-
tes en trigo y cebada, espe-
cialmente pensado para la
provincia de Buenos Aires.
"Fue un lanzamiento muy
exitoso, con mas de 10 tone-
ladas vendidas en esta prime-
ra campafa”, sefiald.

También presenté Viovan,
un fungicida de amplio espec-
tro, y repaso la linea de herbi-
cidas basada en la molécula
Arilex, considerada la mejor
herramienta para el control
de coniza, una de las principa-

tegradas
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les problematicas del produc-
tor argentino. Entre los pro-
ductos derivados se encuen-
tran:

Elevore: para barbecho
guimico previo en soja, maizy
girasol.

Texaro: destinado al seg-
mento de soja, con fuerte
poder residual.

Pixxaro: para postemer-
gencia en cereales de invierno
y barbechos rapidos de pri-
mavera.

El ejecutivo también resal-
to el éxito de Pastar Gold,
herbicida para el control de
renovales y malezas arbusti-
vas en el norte argentino. "Es
un producto lider en NOA y
NEA, con técnicos especiali-
zados que asesoran a los pro-
ductores sobre dosis y
momentos de aplicacion. Su
desarrollo llevé afos de
investigacion y hoy es clave
para mejorar las pasturas
ganaderas”, explico.

((ze)
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Monetta subraydé que el
concepto de “portfolio inte-
grado” responde a una meto-
dologia que une investiga-
cion, desarrollo y marketing,
siempre partiendo de las nece-
sidades reales del productor.
"Cada problema de maleza o
enfermedad tiene detras un
plan de control disefiado por
nuestro equipo técnico, con
soluciones adaptadas a cada
region”, concluyd.
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Corteva:
biolégicos y
quimica,

un manejo
integral

de plagas

En el Congreso Aapresid
2026, Campo para Todos
como integrante del Pool de
Periodistas, dialogdo con
Guillermo Marrone, res-
ponsable de los portafolios de
insecticidas y fungicidas de
Corteva Agriscience, quien
destacod la estrategia de la
compafiia basada en el Mane-
jo Integrado de Plagas
(MIP).

“"Hoy la oferta de Corteva
es integral. No pensamos la
agricultura de manera parcia-
lizada, sino en potenciar el
rendimiento alcanzable de los
cultivos. Para eso combina-
mos portafolios tradicionales
con bioldgicos, bioestimula-
cion y biocontrol”, explico
Marrone.

El ejecutivo subrayd que
los resultados son muy positi-
vos: "La sinergia entre pro-
ductos bioldgicos y quimicos
potencia el control de plagas y
enfermedades. Es un camino
que ya estamos transitando y
qgue sin duda marcara el futu-
ro”.

Entre los bioldgicos desta-
cados menciond:

Stimulate: bioestimulan-
te fitorregulador insignia,
clave en soja para atenuar
estrés abidtico y mejorar ren-
dimiento.

Bexfond: biofungicida para el control de viruela del mani y
tizon tardio y temprano en papa.

La estrategia de Corteva se apoya en tecnologias patentadas
de origen natural, con bandas toxicoldégicas mas seguras
(banda verde), reafirmando su compromiso con la sustentabi-
lidad y la innovacion en proteccion de cultivos.




Pioneer

celebra
100 anos con
nuevos
lanzamientos
en Argentina

En el marco del Congreso
Aapresid 2026, Pioneer
Semillas celebré sus 100
afnos de trayectoria en el desa-
rrollo de genética para los
principales cultivos del mun-
do. "Es un orgullo pertenecer
a una empresa que lleva un
siglo trabajando en genética
de soja, maiz y girasol. Elegi-
mos Aapresid para compartir
esta celebracion con produc-
tores y asesores que nos
acompafian desde hace tan-
tos afos”, expres6 Joaquin
Gutiérrez Calviiio, gerente
de marca.

Para la region norte, Pio-
neer presentd el hibrido
P3016 VYHR, un maiz sub-
tropical con tecnologia Lep-
tra® VYHR, disefiado para
aportar alto rendimiento y
estabilidad en ambientes de
Chaco y Santiago del Estero.
También destacé el P2297
PWU/PWUE, hibrido con
biotecnologia PowerCore®
Ultra, pensado para maximi-
zar productividad en zonas
centroy norte.

En soja, la compafiia lanz6
la variedad P64A25CE, con
tecnologia Conkesta E3,

posicionada para NOA, NEA y
regiones del centro del pais.
En girasol, el hibrido
P64LP01 representa una
apuesta fuerte por la renova-
cién genética, con excelente
adaptabilidad y altos niveles
de rendimiento y materia gra-
sa.

Mas alla de la venta de
semillas, Pioneer acompafia a
los productores con asesora-
miento técnico permanente.
"Nuestro compromiso es que

(ED))

cada productor tenga una
buena experiencia con la
marca y logre los objetivos de
rendimiento que busca. Pio-
neer es la mejor marca del
mercado”, afirmd Gutiérrez
Calvifio.

En el Congreso Aapresid
2026. La cobertura del fue
realizada por Campo para
Todos como parte del Pool de
Periodistas presentes en el
evento.
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Eficiencia productiva y descarbonizacion
para el futuro de la agricultura

En el marco del Congreso
Aapresid 2026, Campo para
Todos, como integrante del
Pool de Periodistas, dialogd
con referentes de Yara
International sobre las solu-
ciones que la compafiia ofrece
al productor argentino y su
estrategia global hacia una
agricultura mas sostenible.

YaraBela: eficiencia y
calidad en fertilizacion
nitrogenada

Juan Ignacio Holtz,
gerente comercial de Yara,
presentd la linea YaraBela,
familia de productos nitroge-
nados que incluye Nitromag
Z (con nitrégeno nitrico y amo-
niacal, magnesio, calcio y
zinc) y YaraMila Hydran

(NPK con micronutrientes).

“Son fertilizantes de alta
eficiencia, con granulos homo-
géneos y excelente distribu-
cion. No se ven afectados por
bajas temperaturas y evitan
pérdidas por volatilizacion, lo
que asegura que cada unidad
de nitrogeno se traduzca en
rendimiento”, explicé Holtz.

El aporte de zinc y magne-
sio marca la diferencia. "E/
magnesio es el corazén de la
clorofila y el zinc esta directa-
mente vinculado a la sintesis
de proteinas. En trigo hemos
registrado saltos de rendi-
miento de 500 a 900 kg por
hectarea en zonas con defi-
ciencia de zinc, ademas de
mejoras en calidad”, sefiald.

(a0
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La estrategia comercial de
Yara apunta a evolucionar el
tradicional Nitro Doble hacia
Nitro Max Z, con gran acep-
tacion en el mercado. “Hoy es
muy poco probable que un
suelo argentino no tenga defi-
ciencia de zinc. Incorporarlo
en el mismo granulo nitroge-
nado simplifica la logistica y
asegura una distribucién pare-
ja”, agregd.

Holtz destacd que la siner-
gia entre nitratos y zinc
potencia la absorcién en la
raiz, generando resultados
sdlidos y contundentes. "To-
das nuestras pruebas inter-
nas muestran aumentos de
rendimiento consistentes. Es
una herramienta extraordina-
ria para el productor”, conclu-
yoO.

YaraBela
NITROMAG™ 2

Yara Climate Choice:
descarbonizacion y
agricultura sostenible

Emilio Iglesias Sola,
director global de Yara Cli-
mate Choice, explicd la
estrategia de la compafiia
para reducir la huella de car-
bono en la agricultura.

“Yara tiene la obligacién de
reducir la huella de carbono
en toda la cadena de valor, no
solo en la produccidn de ferti-
lizantes, sino también en su
uso. Incorporamos tecnolo-
gias como electrdlisis y captu-
ra de carbono en produccion,
y desarrollamos fertilizantes
mas eficientes que evitan
emisiones de gases de efecto
invernadero”, sefialo.

La empresa trabaja en agri-
cultura de precision, incorpo-
rando inhibidores de la nitrifi-
cacion y herramientas digita-
les para que el productor utili-
ce solo la cantidad de nutrien-
tes necesarios. "Nuestra res-
ponsabilidad también es
aguas abajo, ayudando a que
el uso de fertilizantes tenga
menor impacto ambiental”,
agrego.

Respecto a la adopciéon de
practicas de baja huella de
carbono, Iglesias Sola desta-
c6 que aunque la retribucion
econdémica inmediata es limi-
tada, los productores que se
suman “aprenden lo que sera
necesario en el futuro”. Sub-
rayo que la descarbonizacion
es inevitable: "La agricultura
representa el 2% de las emi-
siones globales. Es poco en
numeros, pero muy alto en
impacto. No hay marcha
atras, el mundo debe descar-

(C)

bonizarse”.

En cuanto a la compara-
cion internacional, sefialo que
Argentina estd avanzada en
este tema, con productores
que ya compran fertilizantes
de baja huella para abastecer
empresas que lo demandan.
"Argentina es un pais referen-
te para las multinacionales.
En Europa ya existe una tasa
al carbono en la importacion
de fertilizantes, y tarde o tem-
prano también se exigird en
los granos”, advirtio.

La visién de Yara Climate
Choice es clara: combinar
innovacion tecnolégica con
responsabilidad ambiental
para que la agricultura siga
produciendo alimentos de
calidad sin comprometer el
futuro del planeta.



BASF

presento su
propuesta
integrada de
innovacion y
tecnologia en
Aapresid 2026

Durante el Congreso
Aapresid 2026, Leandro
Regueira, gerente senior de
desarrollo técnico de mercado
de BASF Argentina, destacd
la vision integrada de la com-
pania para potenciar la pro-
duccidn agricola mediante la
combinacién de proteccién
de cultivos, biotecnologia,
genética, semillas y herra-
mientas digitales.

"Nuestra propuesta de
valor busca conectar todas
estas tecnologias con el cono-
cimiento técnico y el inter-
cambio con los productores.
Es la base para ofrecer solu-
ciones sustentables y de largo
plazo”, sefalé Regueira a
Revista Campo para Todos.

Nuevos herbicidas:

Voraxy Vulcaro

Entre las novedades, BASF
presentd Vorax®, lanzado
hace un afio, un herbicida
para soja, maiz, trigo y gira-
sol que se consolidé como
una herramienta eficaz en el
manejo de malezas. Ademas,
introdujo Vulcaro®, un her-
bicida preemergente para
girasol y mani, disefiado
para el control de malezas de
hoja ancha. "Es una tecnolo-
gia que aporta valor diferen-
cial y una nueva ola de inno-
vacion para el productor”,
explicé Regueira.

()"

El especialista detalld que
Vulcaro® se aplica entre 15
y 45 dias antes de la emer-
gencia, segun las condicio-
nes del suelo, y puede combi-
narse con otros productos
para lograr un control mas

persistente. "En el norte
argentino y en el oeste del
pais tendra un posiciona-
miento muy fuerte”, agrego.

Tecnologiay seguridad

en aplicaciones

Consultado sobre el uso de
drones para aplicaciones agri-
colas, Regueira sefialdé que



campo
BASF trabaja activamente en
el desarrollo de marbetes
aptos para dron, acompa-
flados por ensayos y soporte
técnico. “E/ crecimiento del
uso de drones es muy impor-
tante y BASF lo tiene como
uno de sus pilares de desarro-
flo. Buscamos garantizar un
uso seguro y eficiente para el
productor y el asesor”, afir-
mao.

Agricultura digital

con Sarvio

La compafiia también pre-
sentod avances en su platafor-
ma digital Sarvio®, que ya
alcanza cerca de 5 millones
de hectareas en Argenti-
na. Esta herramienta permite
realizar mapeo de malezas,
nutricion variable, fertili-
zacion y recomendaciones
de fungicidas, integrando
datos de clima, fisiologia del
cultivo y ambiente.

“"Sarvio brinda conoci-
miento y eficiencia en las
decisiones que el productor
necesita tomar desde la siem-
bra hasta la cosecha”, desta-
c6 Regueira.

El especialista subrayd que
la incorporacion de drones y
agricultura de precision
potencia el uso de la platafor-
ma, permitiendo una gestion
mas integrada entre genética,
proteccién de cultivos y tec-
nologia digital.

Eleccion de BASF

Finalmente, Regueira resu-
mio por qué el productor elige
BASF:

"Porque es una empresa
con historia, conocimiento
técnico y soporte que genera
valor. Ofrecemos calidad y
soluciones sustentables para
tomar decisiones eficientes
en el tiempo.”
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Memnica Cortolami

En el marco del Congreso Aapresid
2026, la especialista en finanzas agropecua-
rias Ménica Cortolani compartié con Campo
para Todos agro una mirada integral sobre la
tecnologia disponible para producir mejor y
las herramientas comerciales que permiten
resguardar la rentabilidad en un contexto de
alta volatilidad.

Maiz: precios y dilemas de cosecha

Cortolani destacé que la campafia de maiz
ha sido historica, aunque todavia queda cerca
del 30% sin cosechar por cuestiones de
humedad. "Hoy el productor tiene buen precio
del maiz, incluso superior a la capacidad tedri-
ca de pago, pero enfrenta el dilema de cose-
char humedo y embolsar para ganaderia o
acondicionar para comercializar, perdiendo
hasta un 10% del valor”, explicd. En este sen-
tido, planted la necesidad de que la cadena
flexibilice las condiciones de humedad para
evitar pérdidas innecesarias.

Trigo: fijar precio como estrategia

Respecto al trigo, Cortolani recomendé a
los productores empezar a fijar precio en
torno a los 220 délares, aprovechando las
herramientas del mercado a término. “"E/ pro-
ductor puede asegurar un porcentaje de su
produccion sin comprometer fisico, incluso en
un afio Nifio, y asi resguardar margenes frente
ala volatilidad”, sefialo.

Geopoliticay mercados

internacionales

La especialista también analizé el impacto
de los conflictos internacionales en los precios

agricolas, especialmente en el trigo. "E/ con-
flicto en el Mar Negro entre Ucrania y Rusia
afecta entre el 25 y 30% del trigo que Rusia
destina a exportacion. Son factores muy sen-
sibles que generan picos de precios, pero de
corta duracion”, advirtid. Por eso, subrayé que
el productor debe conocer sus costos inter-
nos antes de aprovechar oportunidades
externas, ya sea por geopolitica, clima o
demanda de China.

Conclusion

Para Cortolani, el lema de Aapresid
—"Nuestro suelo, nuestra voz”— implica no
solo producir mejor dentro de la tranquera,
sino también tomar mejores decisiones
comerciales fuera de ella. "E/ productor
tiene herramientas para proteger su rentabili-
dad. La clave es combinar tecnologia producti-
va con estrategias de mercado”, finalizo
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En el marco del Congreso Aapresid 2026, el
especialista en proteccién vegetal Roberto “Be-
to” Peralta hablé con Campo para Todos sobre
dos de las principales preocupaciones que
enfrenta el cultivo de maiz: la chicharrita y el
cogollero. Su analisis puso en evidencia los
desafios que atraviesa la produccién y la necesi-
dad de ajustar estrategias de manejo para la proé-
xima campafa.

Cogollero: seiiales de alarma

Peralta explicoé que el cogollero, plaga conoci-
da desde hace afios, mostré en la Gltima campa-
fa un hecho preocupante: la proteina Vip de
los maices Bt, considerada hasta ahora la
barrera mas efectiva, registro fallas de control en
el norte de Santa Fe y sur de Chaco. “Es una luz
amarilla muy fuerte, porque es la Unica protec-
cion transgénica que tenemos hoy frente a esta
plaga”, advirtié. El especialista remarcé que,
ante un pico poblacional, el riesgo de pérdidas
puede ser significativo si no se refuerza el moni-
toreo.

Chicharrita: dinamica poblacional

y manejo

En cuanto a la chicharrita, Peralta destaco que
la red nacional de trampas amarillas permite
seguir la dindmica poblacional y que este afio se
observa una presencia mayor que en 2025. Esto
obliga a los productores a ajustar el manejo,
especialmente en regiones como el NOA y NEA,
donde la plaga puede convertirse en una verda-
dera limitante de rendimiento. El especialista
aclaré que no existen hibridos “garantia” contra
la chicharrita, pero si materiales con mejor com-
portamiento, seleccionados tras la epifitia de
2023/24 que elimind del mercado los mas sus-
ceptibles. “No podemos hablar de proteccion
total, pero si de performance. Hoy conocemos
qué materiales se comportan mejor en las zonas
mas complicadas”, sefialo.

Infectividad y necesidad de mas estudios

Peralta también compartio resultados de tra-
bajos realizados junto a Tino Rossi y el grupo

T(CO)S

Rio Seco en Cérdoba, donde se analizo la infec-
tividad del insecto. Los estudios mostraron nive-
les bajos, aunque con un numero reducido de
muestras. “Lo importante es combinar poblacion
con infectividad. Necesitamos mas masividad en
los andlisis para entender mejor la dindmica del
spiroplasma en distintas regiones”, explico, sub-
rayando que aun falta informacién sobre como
interactua el patégeno con el ambiente y el vec-
tor.

Manejo integral, mas alla del

control quimico

El especialista fue enfatico al sefalar que el
control quimico no es solucion definitiva
frente al achaparramiento del maiz. “El control
quimico apenas atenua la poblacién para que el
cultivo pueda escapar, pero nunca resuelve el
problema. La clave esta en el manejo integral:
eleccion de materiales, fertilidad y condiciones
de crecimiento”, sostuvo.

Conclusion

La disertacién de Roberto “Beto” Peralta en
Aapresid dejé un mensaje claro: el maiz enfrenta
una campafa desafiante, con plagas que pueden
condicionar seriamente los rendimientos. La res-
puesta no pasa por una Unica herramienta, sino
por un manejo integral y preventivo, que com
bine genética, monitoreo y conocimiento del
ambiente.
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La Sociedad Rural de Frias, en Santlago del Estero, fue escenario del
5° Remate Alta Genética Cordobesa, donde consignatarios y caba-
fileros compartieron a Campo para Todos sus impresiones sobre una jor-
nada que dejé ventas destacadas y reafirmo el potencial de la plaza
ganadera en la region.

Ivan O'Farrell

Consignatario

El consignatario evalud el rema-
te como mas trabajado que el inau-
gural, con algunos toros sin ven-
der pero con precios sobresalien-
tes para los ejemplares destaca-
dos. "Los toros superiores alcan-
zaron valores de hasta 28 y 29
millones, mientras que los toros
novilleros se movieron en una
franja de 7 a 8,5 millones. Las
hembras se vendieron muy bien,
tanto prefiadas como para servi-
cio. En definitiva, lo califico entre
7y 8 puntos: un remate que hay
qgue defender y consolidar en la
zona.”

EXA
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Carlos Prieto

Organizaciony

acompaiamiento

El organizador valord la
convocatoria y el respaldo de
productores de varias provin-
cias. "Fue un remate con bue-
nos precios y gran participa-
cién, incluso con ventas tele-
fonicas. Los productores loca-
les también pudieron adquirir
reproductores y vientres de
alta genética. Pancho defen-
dié muy bien los lotes, mos-
trando el trabajo de las caba-
nas.”

Ignacio Oloco - Cabana

La Aguadade Almara

El cabafiero celebré que
toda la mayor parte de la
hacienda se vendiera y subra-
yo la importancia de sostener

la plaza. "Hay que seguir tra-
bajando para que el entusias-
mo sea generalizado. Aposta-

()"

mos a Frias porque nuestro
biotipo rustico esta adaptado
alazona”
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Lucas Lingua

Cabaiia Don Pancho

El propiestario de Don Pan-
cho se mostré conforme con
los resultados. "Vendimos
bastante y estamos conten-
tos. Los toros se distribuyeron
entre Santiago del Estero,
Cérdoba y Santa Fe. Venimos
invirtiendo mucho en genéti-
ca, con transferencia de
embriones y animales de cali-
dad.” Sobre la agenda, agre-
go6: "“Participaremos en
ExpoBRA con una vaca con
cria. Después nos enfocare-
mos en inseminaciones y
mejoramiento de la cabafa.

Analizaremos con la Socie-
dad Rural la continuidad del
remate en Frias.” expreso.

Pablo Lenta

Cabaina San Gerardo

El cabafiero destaco la
venta de hembras y el poten-
cial de la zona. "Los animales

“((so).

destacados se vendieron muy
bien y creemos que Frias
tiene mucho por crecer. Es
apenas el segundo afio que
hacemos el remate aqui.”



También valoré la sociedad
con otras cabafas: "Hace
cinco afos nos animamos a
organizar el remate junto a
Don Pancho y La Aguada.
Somos amigos ademas de
socios, y hasta nos compra-
mos animales entre nosotros.
Ya pensamos en el préoximo
remate para 2027.” Finalizé.

Leo Audano

Cabaiia EI Dino

(invitada)

El representante de El Dino
celebrod la jornada y el acom-
pafiamiento. "Fue un remate
importante, con buena venta
y mucho Brangus. Queremos
qgue la genética quede en la
zona para que todos puedan
crecer.” Sobre la produccion,
agrego6: "Tenemos rodeo
general y cabafa inscripta. En
nuestra zona, Villa La Punta,
fue un aflo muy bueno en llu-
vias y producciéon de carne
por hectarea, superando los
100 kilos.”

Conclusion

El 5° Remate Alta Gené-
tica Cordobesa dejo un
balance positivo, con ventas
destacadas y la certeza de

gue Frias se consolida como
plaza ganadera. Las cabafias
participantes reafirmaron su
compromiso con la region y

(51
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proyectan seguir fortalecien-
do la genética Brangus en el
norte argentino.
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En el programa Campo
para Todos Streaming, el
Ing. Agr. Pablo “Coco”
Tomsic compartié una mira-
da integral sobre la alfalfa, un
cultivo que combina tradicién,
innovaciéon y oportunidades
de mercado. Con pasion y
conocimiento, destacd que la
alfalfa no es solo un forraje,
sino un sistema productivo
gue involucra logistica,
comercio exterior y trabajo
directo con productores.

Un cultivo estratégico
en expansion

La instalacién de empresas
como Megalfalfa Argentina
en Santiago del Estero marcé
un antes y un después en la
percepcion del cultivo. Desde
2012, con las primeras pren-
sas en Cordoba, la alfalfa
comenzd a posicionarse como
un producto de exportacion,
especialmente hacia Medio
Oriente. Hoy, Argentina es
reconocida internacional-
mente por su capacidad de
producir alfalfa de calidad, un
saber hacer que sorprende a
productores de otros paises.

Calidad y exigencia

Tomsic explicd que la cali-
dad de la alfalfa se mide prin-
cipalmente por dos parame-
tros: proteina y fibra. Una
alfalfa de 16% de proteina
puede ser adecuada para
camellos o cabras, mientras
que una vaca de tambo
requiere mas del 20%. Ade-
mas de los valores quimicos,
los mercados internacionales
exigen caracteristicas orga-
nolépticas: color verde, olor

D)

Alfalfa: uncultivo'en ug;e
proyecta futuro en ;S;awnltgig’g'o del
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fresco y ausencia de materia-
les extrafios. "El saber produ-
cir alfalfa de calidad esta den-
tro del productor argentino,
aunque muchas veces no lo
cuantificamos”, subrayo.
Factores de rendimien-
to y brechas tecnoldgicas
El especialista sefiald que
existe una gran brecha entre
el potencial productivo y lo
que se logra en campo. Mien-
tras los cultivares de punta
del INTA alcanzan 22 a 24
toneladas por hectarea, el
promedio de los productores
rondalas 13 a 15 toneladas.
Las causas: baja adopcion de
tecnologia, uso de semilla
propia o “bolsa blanca”y esca-
sa fertilizacion. "La alfalfa
también extrae nutrientes,
como la soja. Se ven claras
respuestas a la fertilizacion
con fésforo y azufre, pero
muchos productores aun no lo
incorporan”, explico.
Oportunidades regiona-
les
En provincias del norte
como Santiago, Salta y Cha-
co, la disponibilidad de mano
de obra permite mantener la
produccién de farditos de
alfalfa, un formato clave
para ferias, exposiciones y
actividades ecuestres. Este
nicho diferencia a la region
frente a las zonas centrales,
donde la mecanizaciéon vy los

costos laborales hicieron desa-

parecer este tipo de produc-
cion.

Innovacion genética y
sustentabilidad

El avance de materiales
tolerantes a salinidad, como
la Salinera del INTA, permi-
ti6 expandir el cultivo en
areas con limitaciones edafi-
cas. Ademas, el programa de

mejoramiento busca varieda-
des mas adaptables y persis-
tentes, capaces de sostener
altos niveles de proteina vy
fibra durante mas tiempo. "La
alfalfa es un cultivo perenne
qgue puede dar hasta nueve
cortes por afio en condiciones
optimas. Su potencial esta,
pero debemos acompaharlo
con manejo y tecnologia”,
afirmd Tomsic.

Conclusion

La alfalfa se consolida
como un cultivo estratégico
para Santiago del Estero y el
norte argentino. Su versatili-
dad, calidad y demanda inter-

nacional la convierten en una
alternativa de alto valor, tanto
para el mercado interno como
para la exportacion. El desafio
estd en cerrar la brecha tec-
noldgica, incorporar fertiliza-
cion y genética avanzada, y
aprovechar las ventajas
regionales.

“El futuro de la alfalfa
depende de como logre-
mos combinar tradicion y
tecnologia. Es un cultivo
que nos desafia, pero tam-
bién nos proyecta hacia un
agro mas competitivo y
sustentable”, resumio el
Ing. Pablo “Coco” Tomsic.
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Por: Christian E. Andrada - Campo para Todos

La actividad caprina recu-
pera protagonismo como una
alternativa productiva cada
vez mas importante para la
agricultura familiar. En ese
contexto, Afatuya fue esce-
nario de las 4° Jornadas de
Ganaderia Caprina Agroe-
coldgica del NOA, un
encuentro que reunié a pro-
ductores, técnicos y especia-
listas para pensar como pro-
ducir mas y mejor desde el

Ruta Provincial N* 1 - Esquina Autopista
{Frente al Misky Mayu) La Banda - Sgo. del Estern

territorio.

En los caminos rurales del
interior santiaguefio, la pro-
duccion caprina vuelve a ocu-
par un lugar que durante afios
fue parte de la identidad pro-
ductiva de numerosas fami-
lias. Cabras, corrales, monte
y pequeiias unidades produc-
tivas forman parte de una
economia rural que, lejos de
desaparecer, busca nuevas
herramientas para crecer y

((57)n
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EL MEJOR EQUIPAMIENTO PARA SU TOYOTA

convertirse en una actividad
con mayor eficiencia y posibi-
lidades comerciales.

Mas que un encuentro téc-
nico, la jornada representd
una fotografia de lo que esta
ocurriendo en buena parte del
interior: la produccion capri-
na despierta nuevamente
interés y aparece como una
alternativa concreta para
generar alimentos, ingresos y
arraigo rural.

Jaulas - Defensas
Enganches - Fundas

Badnles - Badles de Techo
Estribos - Lona Geranime
Cobertores - Porta Bickcleta
Protectores Inleriores
Deflectores - Mariposeres
Equipamignto Miner
Portasquipajes
Traha de Auxillo

Bracco @ TOYOTA

Eddpamianis 453
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Del corral al

sistema productivo

Uno de los conceptos cen-
trales de esta nueva edicidon
es el de biodiversidad pro-
ductiva. La idea es dejar de
pensar a la cabra como una
produccion aislada y comen-
zar a verla como parte de un
sistema donde también pue-

den convivir aves, cultivos y
otros recursos de la agricultu-
ra familiar.

“El gran objetivo es conti-
nuar con el desarrollo de sis-
temas productivos eficientes
que garanticen una sustenta-
bilidad ambiental, social y
econdmica”, explicd el inge-
niero zootecnista Santiago
De Gregorio, técnico de

= .
v t. s

Santiago De Gréon‘_io

INCUPO.

La mirada apunta especial-
mente a los pequefios pro-
ductores y a las familias agri-
cultoras de Santiago del Este-
roy de todo el NOA, buscando
gue el conocimiento técnico
pueda transformarse en
herramientas concretas para
mejorar los resultados en el
campo.
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