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• 5- Andrés Parra y Cia. presentó
Spray Experience en Santiago del 
Estero.
• 10- Fernández fue sede de la 
17° Jornada Internacional de Fer-
tirriego y Uso Eficiente del Agua.
• 11- 17° Jornada de Fertirriego: 
continuidad y nuevos desafíos 
tecnológicos.
• 13- Tecnología y uso eficiente 
del agua: una política de Estado.
• 14- Riego subterráneo: tecno-
logía para la eficiencia y susten-
tabilidad del agro.
• 16- Riego subterráneo: una 
oportunidad para Santiago del 
Estero.
• 18- 17 años de Fertirriego: evo-
lución y nuevos desafíos.
• 19- Geomática y mapeo de sue-
los: conocimiento para producir 
mejor.
• 20- Productores y nuevas tec-
nologías: el desafío del riego sub-
superficial.
• 21- Productores evalúan la 
adopción del riego subsuperfi-
cial.
• 22- José Ramón Rodríguez: pio-
nero del riego por goteo en San-
tiago del Estero.
• 24- “El campo nos une": se pre-
sentó la 138° Exposición Rural.
• 27- Juan Zeman (h), primer 
santiagueño jurado en Palermo 
para la raza Brahman, elegido en 
la 138° Exposición Rural.
• 28- Diez años de remates en 
Fernández: Tradición Ganadera 
celebra una década de trabajo y 
crecimiento.
• 31- Congreso Internacional 
Bonsmara: 25 años de la Asocia-
ción en Argentina.

• 34- Primer remate de inverna-
da en Frías: voces y perspecti-
vas.
• 42- Massey Ferguson y Rober-
to Chelala presentaron la nueva 
línea de tractores y equipos 
forrajeros.
• 44- Innovación en tractores y 
forraje.
• 45- Agro Águila S.A.S. fue sede 
de la presentación de Massey Fer-
guson y Roberto Chelala.
• 46- Alfalfa: tecnología Massey 
Ferguson al servicio del produc-
tor.
• 47- Roberto Chelala: Una vida 
junto a Massey Ferguson.
• 50- La inteligencia artificial ya 
se prueba en el interior de San-
tiago del Estero.
• 51- TIERRA BASE: donde las 
grandes obras comienzan con un 
terreno preparado para el futuro.
• 52- Productores de Sachayoj 
recibieron a la cúpula de CRA.
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ción se centró en las condi-

ciones ambientales: “Hici-

mos hincapié en la tempera-

tura, la humedad ambiente y 

la velocidad del viento. A las 8 

de la mañana suele haber 

condiciones óptimas, pero 

durante el día esas variables 

cambian y el operario debe 

ajustar la presión de trabajo”.

Atienza señaló que los erro-

res más comunes son aplicar 

de la misma manera todo el 

día y no revisar los caudales 

de los picos: “Un pico tiene 

vida útil y debe controlarse, 

más aún cuando las condicio-

nes de trabajo son variables”. 

Sobre la elección de picos, 

remarcó: “No es lo mismo 

aplicar insecticidas que herbi-

cidas. Muchas veces se usa un 

solo pico para todo, y la idea 

es ser más precisos en la elec-

ción según el tipo de trabajo”.

En la jornada también se 

presentó la Serie M 4000 de 

John Deere, con botalón de 

fibra de carbono y sistema 

PWM: “Es la forma más efi-

ciente de mantener caudales 

constantes en diferentes velo-

cidades”. Atienza adelantó 

que nuevas series estarían 

llegando en septiembre, 

reforzando la oferta tecnoló-

gica de la empresa.

Mauricio Silvero: “El 

centro de operaciones es 

la puerta de entrada a la 

agricultura digital”

El gerente del área de agri-

cultura de precisión presentó 

el kit tecnológico de John Dee-

re: “Incluye un receptor, un 

monitor y un módem JDLink 

que conecta los equipos al 

centro de operaciones. Es un 

paquete esencial y accesible, 

pensado no solo para John 

Deere sino también para 

maquinaria de la competen-

cia”.

Silvero explicó que el siste-

ma permite enviar órdenes 

de trabajo digitales: “Se 

pueden generar planes de 

trabajo desde el centro de 

operaciones y enviarlos de 

forma remota a los equipos. 

El operador solo debe ejecu-

tar el trabajo en el campo”.

Aclaró que previamente debe 

realizarse un mapeo del lote y 

que los equipos conectados 

reportan información de 

forma permanente: “Toda esa 

información se almacena en 

la plataforma, generando 

6 7

José Aldazoro: “Siem-

pre estuvimos capacitan-

do a nuestros productores 

y asesores”

El ingeniero agrónomo y 

gerente de la sucursal desta-

có la importancia de la jorna-

da: “Gracias a Dios contamos 

con una muy buena audiencia 

y con disertantes especializa-

dos en cada materia”. Explicó 

que la capacitación incluyó 

una parte teórica para despe-

jar dudas y consultas, y una 

práctica con dos pulveriza-

dores PLA y un John Dee-

re: “Esperemos que todo esto 

sirva para que cada vez este-

mos más capacitados”.

Sobre el nivel de formación 

de los operarios, Aldazoro 

reconoció: “Las máquinas 

traen cada vez más tecnolo-

gía y cuesta conseguir gente 

capacitada, o cuesta retener-

la. Por eso inculcamos fuerte-

mente estas charlas y conta-

mos con un departamento 

especializado en tecnología”. 

También subrayó que la 

apuesta de John Deere es 

diferenciarse con informa-

ción confiable: “Hoy lo que 

el productor necesita es infor-

mación para ser más eficiente 

en su unidad productiva”.

Finalmente, adelantó que 

estas experiencias se replica-

rían en otras sucursales y con-

firmó la llegada de nuevas 

pulverizadoras: “Ayer nos 

llegó una máquina, que ya 

está disponible en Santiago 

del Estero, y próximamente 

llegará la otra. Tenemos fe en 

poder colocarlas entre nues-

tros clientes y amigos”.

Mario Alejandro Atien-

za: “El operario debe ajus-

tar la presión de trabajo 

para evitar pérdidas”

El ingeniero agrónomo y 

encargado de negocios de 

pulverizadoras y sembrado-

ras explicó que la capacita-



ción se centró en las condi-

ciones ambientales: “Hici-

mos hincapié en la tempera-

tura, la humedad ambiente y 

la velocidad del viento. A las 8 

de la mañana suele haber 

condiciones óptimas, pero 

durante el día esas variables 

cambian y el operario debe 

ajustar la presión de trabajo”.

Atienza señaló que los erro-

res más comunes son aplicar 

de la misma manera todo el 

día y no revisar los caudales 

de los picos: “Un pico tiene 

vida útil y debe controlarse, 

más aún cuando las condicio-

nes de trabajo son variables”. 

Sobre la elección de picos, 

remarcó: “No es lo mismo 

aplicar insecticidas que herbi-

cidas. Muchas veces se usa un 

solo pico para todo, y la idea 

es ser más precisos en la elec-

ción según el tipo de trabajo”.

En la jornada también se 

presentó la Serie M 4000 de 

John Deere, con botalón de 

fibra de carbono y sistema 

PWM: “Es la forma más efi-

ciente de mantener caudales 

constantes en diferentes velo-

cidades”. Atienza adelantó 

que nuevas series estarían 

llegando en septiembre, 

reforzando la oferta tecnoló-

gica de la empresa.

Mauricio Silvero: “El 

centro de operaciones es 

la puerta de entrada a la 

agricultura digital”

El gerente del área de agri-

cultura de precisión presentó 

el kit tecnológico de John Dee-

re: “Incluye un receptor, un 

monitor y un módem JDLink 

que conecta los equipos al 

centro de operaciones. Es un 

paquete esencial y accesible, 

pensado no solo para John 

Deere sino también para 

maquinaria de la competen-

cia”.

Silvero explicó que el siste-

ma permite enviar órdenes 

de trabajo digitales: “Se 

pueden generar planes de 

trabajo desde el centro de 

operaciones y enviarlos de 

forma remota a los equipos. 

El operador solo debe ejecu-

tar el trabajo en el campo”.

Aclaró que previamente debe 

realizarse un mapeo del lote y 

que los equipos conectados 

reportan información de 

forma permanente: “Toda esa 

información se almacena en 

la plataforma, generando 

6 7

José Aldazoro: “Siem-

pre estuvimos capacitan-

do a nuestros productores 

y asesores”

El ingeniero agrónomo y 

gerente de la sucursal desta-

có la importancia de la jorna-

da: “Gracias a Dios contamos 

con una muy buena audiencia 

y con disertantes especializa-

dos en cada materia”. Explicó 

que la capacitación incluyó 

una parte teórica para despe-

jar dudas y consultas, y una 

práctica con dos pulveriza-

dores PLA y un John Dee-

re: “Esperemos que todo esto 

sirva para que cada vez este-

mos más capacitados”.

Sobre el nivel de formación 

de los operarios, Aldazoro 

reconoció: “Las máquinas 

traen cada vez más tecnolo-

gía y cuesta conseguir gente 

capacitada, o cuesta retener-

la. Por eso inculcamos fuerte-

mente estas charlas y conta-

mos con un departamento 

especializado en tecnología”. 

También subrayó que la 

apuesta de John Deere es 

diferenciarse con informa-

ción confiable: “Hoy lo que 

el productor necesita es infor-

mación para ser más eficiente 

en su unidad productiva”.

Finalmente, adelantó que 

estas experiencias se replica-

rían en otras sucursales y con-

firmó la llegada de nuevas 

pulverizadoras: “Ayer nos 

llegó una máquina, que ya 

está disponible en Santiago 

del Estero, y próximamente 

llegará la otra. Tenemos fe en 

poder colocarlas entre nues-

tros clientes y amigos”.

Mario Alejandro Atien-

za: “El operario debe ajus-

tar la presión de trabajo 

para evitar pérdidas”

El ingeniero agrónomo y 

encargado de negocios de 

pulverizadoras y sembrado-

ras explicó que la capacita-



8

mapas y datos agronómicos 

que mejoran la eficiencia”.

Con su exposición, reforzó 

la idea de que la agricultura 

digital es hoy un aliado indis-

pensable para productores 

que buscan precisión y traza-

bilidad en sus unidades pro-

ductivas.

Oscar Gorosito: “Todo 

sirve, todo suma al servi-

cio que prestamos”

Operario de la empresa 

Torresi, ubicada en Los 

Juríes, compartió su expe-

riencia en la capacitación: “La 

jornada fue linda, con buena 

atención, sobre todo. Con 

este tipo de capacitación se 

mejora muchísimo la aplica-

ción”.

Reconoció que aún se con-

sideran principiantes: “Pro-

blemas siempre aparecen, no 

somos profesionales, vamos 

aprendiendo. Estas capacita-

ciones ayudan y empujan a 

seguir adelante”. Actualmen-

te opera una PLA 3600 y rela-

tó: “No es fácil, pero con 

esfuerzo uno le agarra la 

mano y va creciendo día a día. 

Agradezco la oportunidad que 

me dieron”.

Sobre los ajustes en las 

aplicaciones, explicó: “De-

pendiendo del clima se cam-

bian los picos, la presión y la 

forma de aplicar. Eso fue 

parte de la charla de hoy y lo 

hacemos en el trabajo”. Tam-

bién destacó el avance tecno-

lógico: “Ya estamos con pilo-

tos automáticos, todas las 

máquinas lo tienen y aquí 

charlaron más de eso. Todo 

suma para aprender más”.

En cuanto a los cultivos, 

comentó: “Estamos en barbe-

cho para trigo y en verano 

trabajamos con soja, maíz y 

algo de girasol”. Respecto a la 

campaña, señaló: “A pesar de 

las inundaciones tuvimos 

buena cosecha. El suelo move-

dizo y flotante también lo 

sufrimos, pero contra eso no 

se puede hacer nada, se pelea 

día a día”.

El Spray Experience en 

La Banda se consolidó como 

un espacio de encuentro y 

formación, donde gerentes, 

técnicos y operarios coincidie-

ron en la importancia de la 

capacitación continua y la 

incorporación de nuevas tec-

nologías. La jornada reflejó el 

compromiso de Andrés 

Parra y John Deere con la 

innovación y el acompaña-

miento a los productores de 

Santiago del Estero.
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Salomón.

La Honorable Cámara de 

Diputados de la Provincia 

declaró a la jornada de Inte-

rés Provincial y Tecnológi-

co, destacando su aporte al 

desarrollo agropecuario y a la 

promoción del uso eficiente 

del agua mediante métodos 

de riego innovadores.

Campo para Todos reali-

zó cobertura especial del 

evento, acompañando las 

disertaciones, entrevistas y 

demostraciones técnicas que 

marcaron una nueva edición 

de 

Con una importante con-

vocatoria de autoridades, 

productores y referentes del 

sector agropecuario, se desa-

rrolló en la ciudad de Fernán-

dez la 17° Jornada Inter-

nacional de Fertirriego y 

Uso Eficiente del Agua, un 

encuentro que reafirma el 

compromiso de Santiago del 

Estero con la innovación tec-

nológica y la sustentabilidad 

en la producción agrícola.

El panel de apertura estuvo 

integrado por el jefe de Gabi-

nete de Ministros, Dr. Víc-

tor Araujo; el secretario de 

Ciencia y Tecnología, Ing. 

Adrián Suárez; el director 

de Ciencia y Tecnología, 

Ing. Edmundo Vizgarra 

Gómez; la intendenta de 

Fernández, CPN Yanina 

Iturre; la CPN Angelina 

Campana en representación 

de la UCSE; el director del 

INTA, Ing. Gabriel Ange-

lla; el director de Agricul-

tura y Ganadería, Ing. 

Javier Togo; y Manuel Fer-

nández por APRA.

Acompañaron autoridades 

provinciales y municipales, 

representantes académicos, 

productores agropecuarios, 

profesionales del sector, estu-

diantes y expositores de 

renombre, junto a firmas 

comerciales que presentaron 

sus productos y soluciones 

para el campo. Por el área de 

Recursos Naturales y Ges-

tión Ambiental de la Secre-

taría de Ciencia y Tecnología 

participaron la Lic. Vanesa 

Rodríguez y el Ing. Sergio 
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En la 17° Jornada Inter-

nacional de Fertirriego y 

Uso Eficiente del Agua, 

Campo para Todos realizó 

una cobertura especial con 

las voces de los protagonis-

tas. El Ing. Adrián Suárez, 

secretario de Ciencia y Tecno-

logía, compartió su balance y 

visión sobre la evolución del 

evento y la adopción de nue-

vas tecnologías.

“Organizar un evento tiene 

su mérito, pero mantenerlo 

en el tiempo es el gran desa-

fío. Esta jornada número 17 

nos encuentra nuevamente 

en Fernández, capital del 

agro, con una gran convoca-

toria de productores, profe-

sionales y estudiantes. Siem-

pre apostamos al fertirriego y 

al uso eficiente del agua, y en 

esta edición pusimos énfasis 

en el riego subsuperficial, uno 

de los más eficientes del 

mundo.”

17° Jornada de
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En la 17° Jornada Inter-

nacional de Fertirriego y 

Uso Eficiente del Agua, el 

director de Ciencia y Tec-

nología, Ing. Edmundo 

Vizgarra Gómez, destacó la 

amplia participación de pro-

ductores, estudiantes y 

empresas, subrayando la 

importancia del evento como 

motor para la adopción de 

nuevas tecnologías.

“Este encuentro no solo 

impulsa la incorporación de 

sistemas de riego innovado-

res, sino que también acerca 

a los productores herramien-

tas financieras disponibles en 

el mercado, que les permiten 

cubrirse frente a la inflación y 

mejorar sus rendimientos 

combinando producción con 

estrategia financiera”, señaló.

Vizgarra resaltó la conti-

nuidad de estas jornadas 

como parte de una política 

de Estado:

“Promover el fertirriego y 

el uso eficiente del agua es 

fundamental. Se trata de apro-

vechar el recurso en menor 

cantidad, en el momento pre-

ciso, para mejorar la produc-

ción y cuidar el ambiente.”

El funcionario adelantó que 

en octubre se realizará una 

jornada dedicada a la pro-

ducción de secano, enfoca-

da en estrategias para con-

servar el agua de lluvia en el 

suelo mediante represas, 

cultivos de cobertura y prácti-

cas agronómicas que permi-

tan retener la humedad.

Finalmente, reafirmó el 

compromiso de la Secretaría 

y del gobierno provincial:

“Estamos abiertos a escu-

char las demandas de los pro-

ductores y acompañarlos en 

la incorporación de tecnolo-

gías que fortalezcan la com-

petitividad y la sustentabili-

dad del agro.”

13

Suárez destacó la integra-

ción público-privada, con la 

participación de empresas 

como Rivulis, y la necesidad 

de validar estas tecnologías 

en campos experimentales 

del INTA y con productores 

locales.

“Hay gran aceptación de 

estas tecnologías, pero tam-

bién surge el debate sobre la 

energía: el costo de la electri-

cidad, la inversión en paneles 

solares y las líneas de finan-

ciamiento necesarias para 

que los productores puedan 

adoptarlas.”

El funcionario subrayó que 

la adopción es gradual, 

siguiendo experiencias como 

las de Córdoba, donde culti-

vos extensivos como soja, 

maíz, sorgo y alfalfa han mos-

trado resultados productivos 

muy superiores con riego sub-

superficial.

“Los parámetros producti-

vos se duplican. En trigo, por 

ejemplo, se alcanzan 8.000 a 

9.000 kg cuando la media es 

de 30 a 40 quintales. Eso 

demuestra el impacto econó-

mico y la eficiencia en el uso 

del agua.”

Finalmente, resaltó el rol 

del gobierno provincial y del 

Sistema Integrado de Cien-

cia e Innovación, que arti-

cula con INTA, INTI y univer-

sidades para avanzar en 

estrategias conjuntas.

“El agua es el gran tema de 

Santiago, pero junto con la 

energía. Tenemos que traba-

jar en captación, conducción 

y almacenamiento, y a la vez 

en alternativas energéticas 

que permitan distribuir el 

recurso en todo el territorio.”

Tecnología y uso eficiente
del agua: una política de Estado

Campo para Todos realizó 

cobertura especial del evento, 

acercando las voces de los 

protagonistas y las noveda-

des tecnológicas que marca-

ron esta edición.
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En el marco de la 17° Jor-

nada Internacional de Fer-

tirriego y Uso Eficiente del 

Agua, Campo para Todos 

realizó una cobertura espe-

cial con entrevistas a los 

disertantes y protagonistas 

del encuentro.

Entre ellos, el Ing. Agr. 

Andrés Guasier, represen-

tante de la compañía Rivulis, 

quien trabaja como gerente 

técnico para Chile y Argenti-

na, y colabora con unidades 

de Perú y Colombia en el desa-

rrollo de nuevas soluciones 

para el campo.

Durante su exposición, 

Guasier presentó los avances 

del riego subsuperficial, 

una tecnología que se consoli-

da como alternativa clave 

para mejorar la productividad 

y el uso racional del agua.

“El riego subterráneo es 

una solución a la problemáti-

ca actual de rendimientos, 

calidad y consumo de agua. 

En Argentina ya se aplica en 

cultivos extensivos como 

maíz, soja y trigo, y en la 

región representa una opor-

tunidad para mantener la com-

petitividad y la sustentabili-

dad del campo”, explicó.

El especialista detalló las 

diferencias con el riego por 

goteo superficial:

“La manguera se instala 

bajo el suelo, posicionando el 

agua y los fertilizantes cerca 

de la zona activa de las raíces. 

Esto reduce la evaporación, 

mejora la eficiencia del uso 

del agua y disminuye el creci-

miento de malezas, lo que se 

traduce en una mejor calidad 

de cosecha y mayor durabili-

dad del sistema.”

Sobre los materiales y la 

tecnología aplicada, Guasier 

destacó el trabajo de Rivulis 

en el desarrollo de goteros 

Riego subterráneo:
tecnología para la eficiencia

y sustentabilidad del agro

antisifón, diseñados para 

evitar el ingreso de tierra y 

garantizar la uniformidad del 

riego.

“La ingeniería está puesta 

en lograr sistemas duraderos 

y uniformes. Los goteros anti-

sifón permiten trabajar bajo 

suelo sin riesgo de tapona-

mientos, mejorando la vida 

útil y el retorno de inversión.”

Finalmente, subrayó la 

importancia del manteni-

miento y la correcta instala-

ción del sistema:

“Hay que conocer el agua, 

sus sedimentos y componen-

tes. El mantenimiento es igual 

que en un sistema superficial, 

pero más intensivo en válvu-

las de aire y purgas para man-

tener la limpieza y eficiencia 

del riego.”

Rivulis cuenta con presen-

cia en Argentina, con planta y 

oficina comercial en San 

Juan, además de una planta 

en Chile que abastece a toda 

la región.

“Desde rivulis.com se 

puede acceder al contacto 

local y conocer las soluciones 

disponibles para cada zona 

agrícola”, concluyó.
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—que calificó como excelen-

tes—, sino en la inversión 

inicial y en la necesidad de 

contar con una provisión 

segura de agua.

“Este sistema requiere 

regar todos los días pequeñas 

cantidades. Eso implica tener 

una fuente confiable, ya sea 

un reservorio propio o agua 

subterránea. Si dependemos 

de canales con turnos cada 30 

días, se complica la imple-

mentación.”

El especialista destacó 

experiencias exitosas en Cór-

doba, tanto privadas como de 

investigación en el INTA Man-

fredi, donde los cultivos 

extensivos han demostrado 

que la inversión se paga con 

los resultados.

“La clave está en combinar 

En la 17° Jornada Inter-

nacional de Fertirriego y 

Uso Eficiente del Agua, 

Campo para Todos realizó 

una cobertura especial con 

especialistas y productores. 

El Ing. Daniel Prieto com-

partió su visión sobre la tec-

nología di fundida en el 

encuentro.

“El riego por goteo subte-

rráneo es una tecnología nove-

dosa para nosotros, pero apli-

cada en otras partes del mun-

do. Creo que sería muy útil 

para Santiago, por el tipo de 

suelo y cultivos que tenemos. 

Con un buen manejo, puede 

mejorar notablemente la pro-

ductividad del agua.”

Prieto señaló que las prin-

cipales limitantes no están en 

la calidad del suelo ni del agua 

buena calidad de agua, fertili-

zación adecuada y manejo 

eficiente del cultivo. Santiago 

tiene condiciones naturales 

muy favorables para aprove-

char esta tecnología.”

Riego subterráneo:
una oportunidad para Santiago del Estero

RESERVÁ con 1000USD y recibí 1000USD + de DESCUENTO
VÁLIDO HASTA EL 15 DE AGOSTO 2026

Casa Central LA BANDA
DORREGO 528
Tel. 3855 021 200
rchelala@robertochelala.com.ar 

www.robertochelala.com.ar
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Suc. BANDERA
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En la 17° Jornada Inter-

nacional de Fertirriego y 

Uso Eficiente del Agua, 

Campo para Todos realizó 

una cobertura especial con 

referentes históricos del even-

to. Uno de ellos fue el Ing. 

Fernando Vélez, especialis-

ta en sistemas de riego y 

parte de la organización 

desde los inicios de la jorna-

da.

“La Jornada de Fertirriego 

nos encuentra en su versión 

número 17. Desde hace más 

de 15 años venimos difun-

diendo el riego por goteo 

superficial, que tuvo una gran 

adopción en la zona. Luego 

hubo una meseta e incluso un 

leve decaimiento, pero no por 

la tecnología, sino por cues-

tiones comerciales que afec-

taron al productor hortícola.”

Vélez destacó que el 

encuentro fue incorporando 

nuevas temáticas vinculadas 

al uso eficiente del agua, y 

hoy el foco está puesto en el 

riego subsuperficial:

“Es la tecnología que, cuan-

do el productor santiagueño 

comience a adoptar, marcará 

un cambio de paradigma en la 

producción alfalfera y algodo-

nera de la región. También 

puede servir para horticultu-

ra, permitiendo rotaciones y 

cultivos intermedios que mejo-

ran la rentabilidad.”

Respecto a la adopción de 

esta innovación, señaló que 

dependerá de la disponibili-

dad de agua y de la decisión 

empresarial de cada produc-

tor, aunque ya hay interés 

concreto:

“Hoy varios productores 

están en condiciones de insta-

lar este sistema y creemos 

que en los próximos meses 

habrá experiencias en cam-

po.”

Finalmente, subrayó el 

valor de estas jornadas como 

espacio de intercambio:

“Siempre es positivo llevar 

información, traer experien-

cias de afuera y generar deba-

te. La Jornada deja frutos y 

fortalece al sector.”

17 años de Fertirriego:
evolución y nuevos desafíos

Geomática y mapeo de suelos:
conocimiento para producir mejor

En la 17° Jornada Inter-

nacional de Fertirriego y 

Uso Eficiente del Agua, 

Campo para Todos recogió el 

aporte de la Ing. Cristina 

Angueira, referente del INTA 

en cartografía digital y siste-

mas de información geográfi-

ca aplicados al agro.

“Desde el origen de la agri-

cultura, el productor siempre 

buscó conocer el suelo. Hoy 

contamos con tecnologías 

que permiten mapearlo desde 

la cuenca, relacionando geo-

formas y relieve con las carac-

terísticas del suelo.”

Angueira repasó la evolu-

ción de las herramientas: 

desde las fotografías aéreas 

de los años 90 hasta las imá-

genes satelitales y el uso de 

drones con cámaras especia-

lizadas.

“Los satélites ofrecen 

información periódica y de 

gran escala, mientras que los 

drones permiten detalles a 

nivel de lote. Pero siempre es 

imprescindible la formación 

del técnico para interpretar y 

contextualizar los datos.”

La especialista subrayó la 

importancia de contar con 

información precisa en una 

provincia semiárida como 

Santiago del Estero, donde la 

expansión agrícola requiere 

un manejo cuidadoso de los 

recursos.

“Los suelos son cuerpos 

vivos que cambian con el tiem-

po. Conocer sus propiedades 

físicas y químicas es clave 

para mantenerlos y mejorar-

los. El mapeo permite decidir 

fertilización, rotaciones y 

estrategias de conservación.”

Finalmente, destacó que el 

INTA desarrolla sistemas de 

información geográfica acce-

sibles para productores, como 

INTA Geo, y equipos espe-

cializados en Santiago y Qui-

milí que trabajan en cartogra-

fía y valoración de suelos.
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Productores y nuevas tecnologías:
el desafío del riego subsuperficial

En la 17° Jornada Inter-

nacional de Fertirriego y 

Uso Eficiente del Agua, 

Campo para Todos realizó 

una cobertura especial con 

las voces de los protagonis-

tas.

Pablo Karnatz compartió 

su visión sobre la evolución de 

los sistemas de riego y la 

incorporación de nuevas tec-

nologías como el riego sub-

superficial.

“Estos sistemas han tenido 

una evolución impresionante. 

El riego subsuperficial es una 

excelente opción para la alfal-

fa, que hoy está en auge. 

Estoy dispuesto a realizar 

ensayos porque necesitamos 

ser más eficientes y usar 

menos agua.”

Karnatz señaló que uno de 

los principales desafíos es la 

disponibilidad del recurso y la 

necesidad de contar con 

reservorios de agua para 

manejar este tipo de siste-

mas.

“Nuestro riego no es a 

demanda, sino que llega una 

vez al mes o cada dos meses. 

Eso no siempre coincide con 

la necesidad del cultivo. Por 

eso hay que trabajar en reser-

vorios y en créditos dirigidos 

especialmente a este tipo de 

inversiones.”

El productor también des-

tacó la importancia de cono-

cer los costos por hectárea y 

de evaluar la rentabilidad 

según el tipo de producción.

“Esto sirve para múltiples 

cultivos, pero en mi caso la 

alfalfa encaja perfecto con 

este sistema. Si funciona en 

los ensayos, se podrá expan-

dir en el campo.”

Respecto al rol del Estado y 

las instituciones, Karnatz fue 

claro:

“Creo en la iniciativa priva-

da y en el emprendedurismo, 

pero el Estado, las universida-

des y el INTA tienen que brin-

dar conocimiento. Sería un 

error no aprovechar lo que 

nos ofrecen en estas jorna-

das. No entiendo cómo algu-

nos productores no están pre-

sentes.”

En el marco de la 17° Jor-

nada Internacional de Fer-

tirriego y Uso Eficiente del 

Agua, Campo para Todos 

realizó una cobertura espe-

cial con testimonios de pro-

ductores del área de riego.

El productor Esteban 

Romero compartió su apre-

ciación sobre la jornada y las 

tecnologías presentadas:

“Siempre son interesantes 

estas jornadas porque nos 

actualizan en todo lo relacio-

nado al riego. Nos permiten 

conocer nuevas alternativas y 

pensar en cómo aplicarlas en 

nuestros campos.”

Actualmente, Romero tra-

baja con riego por gravedad 

en cultivos de algodón, cebo-

lla, zanahoria y trigo, pero 

analiza la incorporación de 

sistemas más modernos:

“Estamos mirando más el 

riego subterráneo. Lo vemos 

con mejor potencial para cul-

tivos extensivos porque es 

más eficiente y evita proble-

mas de mantenimiento de las 

mangueras en superficie.”

El productor señaló que la 

adopción dependerá del pre-

supuesto y de la disponibili-

dad de agua, aunque en su 

zona ya existen estudios que 

confirman la factibilidad de 

pozos.

“La idea es poder hacer dos 

cultivos al año: uno hortícola 

y uno industrial. Eso comple-

menta la producción y abara-

ta el costo del equipo.”

Con entusiasmo, Romero 

destacó que estas tecnologías 

abren la posibilidad de rota-

ciones más rentables y de 

un mejor aprovechamiento 

del recurso hídrico.

Productores evalúan la

adopción del riego subsuperficial
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En la 17° Jornada Inter-

nacional de Fertirriego y 

Uso Eficiente del Agua, 

Campo para Todos realizó 

una cobertura especial con 

referentes históricos del riego 

en la provincia. Entre ellos, el 

productor José Ramón 

Rodríguez, quien recordó 

que en 1988 instaló el primer 

invernadero con sistema de 

riego por goteo en Santiago 

del Estero.

“La tecnología no se discu-

te. Lo que sí podemos discutir 

son las condiciones que la 

rodean: falta de obras, pro-

blemas en el manejo del agua 

del río Dulce y las dificultades 

económicas de los producto-

res.”

Rodríguez señaló que el 

goteo es una alternativa váli-

da, aunque por ahora más 
aplicable a campos pequeños, 

dado el contexto de sequía y 

la falta de volúmenes de rie-

go.

“El productor está tensio-

nado por la falta de agua y 

financiamiento. El sistema 

subterráneo es eficiente, pero 

requiere inversión y condicio-

nes que hoy muchos no tie-

nen.”

Respecto a la experiencia 

local, recordó que el goteo 

superficial no logró expandir-

se en la zona más allá de culti-

vos puntuales como el melón.

“No se ve en hortalizas 

como lechuga o zanahoria, y 

menos en extensivos como 

algodón o alfalfa. Pero la cien-

cia avanza: así como pasa-

mos del arado a la computa-

dora en el tractor, segura-

mente el riego también ten-

drá su evolución.”

Finalmente, subrayó que la 

base sigue siendo el aprove-

chamiento de las 100.000 

hectáreas bajo riego que 

existen en la provincia, aun-

que con el desafío de mejorar 

la conducción del agua.

José Ramón Rodríguez:
pionero del riego por

goteo en Santiago del Estero
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Bajo el lema "El campo 
nos une", se lanzó la 138° 
Exposición Rural, que se reali-
zará del 16 al 26 de julio en el 
Predio de Palermo. Este año, 
la muestra por primera vez 
incorpora el acompañamiento 
institucional de YPF, consoli-
dando una alianza estratégica 
que refleja la magnitud del 
evento.

La presentación se realizó 
en la Sala de Ventas del Pre-
dio de Palermo y contó con la 
participación de autoridades 
de la Sociedad Rural Argenti-
na, La Rural S.A., prensa, 
expositores, consignatarios, 
asociaciones de criadores y 
referentes del sector agrope-
cuario.

“Me da mucha satisfacción 
y responsabilidad estar acá 
presentando una nueva edi-
ción de la Exposición Rural, en 

sostuvo Carlos Solanet, direc-
tor comercial de La Rural S.A. 

Quien agregó: “Contamos 
con una fuerte presencia de 
empresas líderes, el regreso 
de grandes marcas automo-
trices y una agenda especial-
mente orientada a generar 
negocios, inversiones y opor-
tunidades para toda la cadena 
productiva”. 

Esta edición contará con 
2.580 animales inscriptos, un 
10% más que el año anterior, 
pertenecientes a más de 100 
razas de bovinos, caprinos, 
equinos, ovinos, porcinos, 
conejos y aves; que regresan 
a la muestra, luego de cuatro 
años, cumpliendo las disposi-
ciones sanitarias del Servicio 
Nacional de Sanidad y Calidad 
Agroalimentaria (SENASA).

La Exposición será sede del 

"El campo nos une":
se presentó la 138°

Exposición Rural 

el año en que nuestra entidad 
celebra su 160° aniversario. 
El campo nos une porque es el 
sector más competitivo y pro-
ductivo de nuestro país, que 
no puede estar ajeno a ningún 
otro”, destacó Nicolás Pino, 
presidente de la SRA. 

Por su parte, Raúl Etche-
behere, presidente de La 
Rural S.A., sostuvo que “la 
Exposición Rural es un espec-
táculo, más allá de un nego-
cio, porque la mejor genética 
del mundo está acá”. 

“Esta edición refleja el 
enorme dinamismo que atra-
viesa el sector. Llegamos con 
el 100% de la superficie 
comercial ocupada, más de 
17.000 metros cuadrados de 
stands vendidos y una pro-
puesta que vuelve a posicio-
narnos como el principal 
punto de encuentro del agro”, 
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1° Congreso Mundial de 
Hampshire Down, que reunirá 
a criadores de Argentina, 
Inglaterra, Irlanda, Gales, 
Canadá, México y Colombia, 
entre otros países. El encuen-
tro promoverá el intercambio 
técnico-comercial y fortalece-
rá los vínculos entre produc-
tores a escala.

Además, se realizarán 40 
remates que podrán seguirse 
de manera presencial, televi-
sada y vía streaming, consoli-
dándose como uno de los prin-
cipales ámbitos de comercia-
lización ganadera del país.

El acto inaugural cambiará 
su fecha tradicional del sába-
do al domingo 26 de julio a las 
11h, y contará con la presen-
cia del Presidente de la 
Nación, Javier Milei. 

El centro de
negocios del agro

La 138° edición llega con 
una gran agenda técnica y 
comercial. El Centro de Nego-
cios del Agro tendrá progra-
mación completa para el 
público especializado: rondas 
internacionales de genética, 
concurso de novillos y una 
gran novedad: el Centro de 
Financiamiento del Agro, 
donde distintas entidades 
financieras facilitarán el acce-
so al crédito para productores 
de todo el país.

La industria automotriz 
también tendrá su protago-
nismo, con una demostración 
completa en las pistas 4x4 
que promete ser uno de los 
grandes atractivos.

Y por quinto año consecuti-
vo, la Expo Rural se transmiti-

rá en vivo por streaming para 
todo el mundo.

También durante la Expo 
se realizarán jornadas acadé-
micas y coloquios organiza-
dos por la Sociedad Rural 
Argentina, la tradicional Misa 
de Campo junto a Misiones 
Rurales Argentinas, y el 
Encuentro Interreligioso, un 
espacio de diálogo entre dis-
tintas expresiones de fe.

Durante todas las tardes, 
las bandas militares históricas 
se presentarán en la Plazoleta 
del Bicentenario. Para el cie-
rre, realizarán un carrusel 
seguido por una presentación 
de Arte Ecuestre Argentino 
que combinará historia, tradi-
ción y destreza. Y al finalizar, 
tendrá lugar un Remate a 
beneficio de la Fundación 
Soldado.

Juan Zeman (h), primer santiagueño
jurado en Palermo para la raza Brahman,

elegido en la 138° Exposición Rural

 Histórico en Palermo
Se dieron a conocer los resultados de la 

votación de jurados para la 138° Exposición 
Rural de Palermo.

 Juan Zeman (h) fue elegido como jurado 
de la raza Brahman, convirtiéndose en el pri-
mer santiagueño en ocupar este rol en la mues-
tra más importante del país.

Con 13 votos, Zeman encabezó la elección 
entre las cabañas participantes, marcando un 
logro trascendental para la ganadería de San-
tiago del Estero y para la presencia del Brah-
man en la pista central de Palermo.

“Un orgullo enorme para nuestra provincia 
y para todos los criadores que venimos traba-
jando por el crecimiento de la raza”, destaca-
ron desde el sector.
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Raúl Bertero: “Ya es 
una tradición el rema-
te en Fernández”

El propietario de Tradi-

ción Ganadera, Raúl Berte-

ro, recordó los inicios de la 

empresa en la localidad y des-

tacó el valor de la constancia:

“Hoy cumplimos 10 años 

que empezamos a dar remate 

acá. Antes estábamos en 

Campo Gallo, pero nos que-

daba muy lejos. Nos propu-

sieron venir a Fernández y 

nos gustó la idea y el desafío.”

Desde entonces, la firma 

mantiene un promedio anual 

de 1.500 a 1.700 cabezas 

mensuales, con una feria 

estable y una comunidad de 

productores que acompaña 

cada encuentro.

“Agradecemos a todos los 

productores, periodistas y 

camioneros que nos ayudan. 

Haciendo honor al nombre, ya 

es una tradición el remate 

aquí en Fernández, y eso es lo 

que vale: la continuidad.”

Bertero también destacó el 

crecimiento de la zona y el 

impulso de nuevos producto-

res:

“Cada día se acrecienta 

con productores nuevos, gran-

des y pequeños. El futuro lo 

vemos muy bien, por los feed-

lots que se están creando en 

Tucumán y en toda la región.”

Además, subrayó su com-

promiso con la raza Bons-

mara, de la cual son recono-

cidos criadores:

“Tenemos una muy buena 

cabaña, con excelentes 

Diez años de remates en Fernández:
Tradición Ganadera celebra una
década de trabajo y crecimiento

La consignataria Tradición Ganadera S.A. celebró su décimo aniversario de 

remates en Fernández, Santiago del Estero, consolidando una trayectoria mar-

cada por la continuidad, el compromiso y el desarrollo de la ganadería regional. En 

el marco de la jornada, Campo para Todos dialogó con sus protagonistas, quienes 

compartieron la evolución del proyecto y la mirada hacia el futuro del sector.
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madres y toros. Este año ten-

dremos dos remates de Bons-

mara, en agosto y septiem-

bre, con muy buena calidad 

genética.”

Enrique Torán: “For-
mamos precio y forta-
lecemos la ganadería 
regional”

El representante de Tra-

dición Ganadera en San-

tiago del Estero, Enrique 

Torán, celebró también los 

diez años de actividad en Fer-

nández:

“Increíble que hayan pasa-

do 10 años, siempre crecien-

do y aportando lo más posible 

a la ganadería de la provincia. 

Arrancamos con remates de 

1.000 cabezas y llegamos a 

tener 2.500. Hoy estamos en 

un promedio de 1.800 men-

suales.”

Torán destacó la incorpora-

ción de nuevos remates y el 

vínculo con los productores:

“Hace dos años sumamos 

el remate de toros de las caba-

ñas Las 2 A y La Galesa, con 

reproductores Brangus. Más 

que clientes, tenemos amigos 

que nos acompañan desde el 

principio.”

Sobre el impacto regional, 

señaló el rol de la empresa 

como formadora de pre-

cios:

“Mucha gente toma como 

referencia el precio de la plaza 

de Fernández para el resto de 

Santiago. Eso demuestra la 

importancia de mantener la 

regularidad y la confianza.”

Finalmente, valoró la 

inversión en genética y el 

momento que atraviesa la 

ganadería:

“Se nota mucho la mejora. 

Los productores están invir-

tiendo en genética y eso for-

talece la ganadería provincial. 

Estamos viviendo un momen-

to que no se había visto nunca 

en la historia.”

¿Querés que te prepare 

una versión adaptada para 

redes sociales, con un enfo-

que más visual y frases desta-

cadas de cada entrevistado? 

Podría funcionar muy bien 

para acompañar las fotos del 

remate.

En el mes de octubre, la localidad de Jesús 

María, Córdoba, será sede del Congreso 

Internacional de la raza bovina Bonsmara, 

un evento que marcará el festejo por los 25 

años de la Asociación en Argentina. La cita 

reunirá a criadores, técnicos y productores de 

distintos puntos del país y del exterior, consoli-

dando el crecimiento de una raza que gana 

terreno en ambientes productivos complejos y 

se destaca por la calidad de su carne.

Disertantes internacionales y programa

El Ing. José Cueva adelantó que el congre-

so contará con la participación de referentes de 

gran trayectoria:

“Tenemos dos mujeres que van a venir a dar 

su charla. Una de ellas es Clelia Pacheco, ex 
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presidenta de Bonsmara en Brasil, y la otra es 

Elena Thorn, especialista del centro Statbook 

de Sudáfrica, donde se registran todos los deta-

lles de la raza.”

Además de las conferencias, el encuentro 

incluirá la venta de reproductores, con la 

participación de cabañas cordobesas y otras 

invitadas de distintas provincias. También 

habrá lotes de invernada, que complementan 

el sistema productivo y refuerzan la propuesta 

comercial del evento.

Bonsmara en Argentina y la región

Cueva destacó el avance de la raza en paí-

ses como Brasil, donde se adaptó con éxito a 

condiciones climáticas y sanitarias exigentes:

“En Brasil Bonsmara está muy desarrollada, 

y en Argentina también estamos ganando 

terreno en zonas complicadas. Muchos pro-

ductores han incorporado sangre Bonsmara a 

sus rodeos comerciales, y los frigoríficos reco-

nocen la calidad de su carne.”

El crecimiento se refleja también en los 

feedlots, donde la raza muestra excelentes 

resultados en aumento de peso y eficiencia 

productiva.

Agenda previa y convocatoria

El congreso se enmarca en una agenda 

ganadera intensa:

Exposición Rural de Jesús María

Block Test, donde Bonsmara fue protago-

nista en la degustación del público el 

año pasado.

“El Block Test es fundamental para mostrar 

que Bonsmara es una raza Bos taurus, con 

muy buena calidad de carne. Y en la Expo 

Jesús María siempre nos encontramos con los 

amigos de Córdoba”, señaló Cueva.

La invitación está abierta a todos los intere-

sados:

“El 21 y 22 de octubre esperamos a pro-

ductores, técnicos y público en general. Más 

allá de quienes están ligados directamente a la 

raza, cualquier persona puede participar.”

Fuente: Agroverdad

TINTINA (C.C.) > San Martín 90 / 03846-421026 / cel. 3846-446645

  Rivadavia 743 / 03843-421078 / cel. 3843-446647QUIMILÍ (Suc.) >

  Independencia 1389 / 0385-6005224 / Cel. 385-4880118SGO. DEL ESTERO (Suc.) >

  San Martín 259 / 3841-451957 / Cel. 3841-451957MONTE QUEMADO (Suc.) >

tinagro.central

Te esperamos en nuestros locales oficiales
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Primer remate de
invernada en Frías:

voces y perspectivas

En la Sociedad Rural de 

Frías, Santiago del Estero, la 

consignataria Iván O'Farrell 

encabezó el primer remate de 

invernada tras diez años, con 

más de 700 cabezas y una 

amplia participación de pro-

ductores locales. Con la 

cober tura  exc lus iva  de 

Campo para Todos, comparti-

mos testimonios y fotos.

Iván O'Farrell: “Esta-
mos muy contentos, 
espero que sea el prime-
ro de varios más”

El titular de la consignata-

ria destacó la importancia de 

retomar los remates en la 

región y analizó los resultados 

de la jornada:

“Después de mucho tiem-

po, empezamos a conversar 

el año pasado con la gente de 

la Sociedad Rural para tratar 

de hacer un remate de inver-

nada. En principio se iba a 

realizar más adelante, pero 

las lluvias modificaron el 

estado de los campos y final-

mente lo concretamos ahora. 

Nos acompañaron varios pro-

ductores, con haciendas de 

distintos tipos de campo y 

procedencias. Fue un remate 

con alta concurrencia y dentro 

de los valores actuales. Los 

precios fueron buenos: máxi-

mos de 6.200 y mínimos de 

5.700 para terneros, mientras 

que las terneras se ubicaron 

entre 5.500 y 6.300 pesos. 

También hubo buenos valores 

en vacas. En términos gene-

rales, estamos muy contentos 

y esperamos que sea el pri-

mero de varios más.”

Respecto a la continuidad 

de estos encuentros, O'Farrell 

señaló:

“Hay que adecuarse al 

movimiento de la zona y al 

34
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régimen de lluvias, que ronda 

los 650 mm. Este año fue muy 

llovedor, pero lo importante 

es programar los mejores 

tiempos para el destete y pen-

sar en remates de primavera. 

La idea es llegar a tres o cua-

tro remates anuales, con 

fechas fijadas con anticipa-

ción. Ahora podemos planifi-

car lo que resta del año y lo 

que viene en 2027.”

El consignatario también 

se refirió a las perspectivas 

económicas:

“El segundo semestre va a 

ser mejor. Los precios se aco-

modaron hacia abajo respec-

to al inicio de 2026, pero 

vemos más retención en hem-

bras y una primavera que, si 

Dios quiere, será normal, con 

buen pasto y alimentación 

suficiente. Eso permitirá que 

la retención se traduzca en 

una menor oferta de inverna-

da y una mejora en los precios 

del gordo. Aunque la rentabi-

lidad es menor por el aumen-

to de costos como el petróleo, 

los números siguen siendo 

satisfactorios y se van a aco-

modar más adelante.”

Sobre la situación ganade-

ra en Santiago del Estero, 

O'Farrell destacó:

“La ganadería santiagueña 

ha crecido mucho. Vimos 

lotes de terneros excepciona-

les. Hay zonas con ganadería 

más intensiva y otras más 

agrícolas, pero el potencial es 

muy importante. Incluso algu-

nos agricultores están empe-

zando a invertir en vacas, lo 

cual sería positivo para todos. 

Estamos aumentando los 

kilos vendidos, aunque eso 

genera menos oferta y una 

faena menor. Habrá un 

pequeño cuello de botella 
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hasta que se recupere el 

stock, pero eso también 

impulsará los precios.”

Finalmente, analizó el 

impacto en el consumidor:

“El aumento de precios en 

el segundo semestre se tras-

ladará en parte al mostrador, 

pero todo depende del poder 

adquisitivo. Los valores de la 

carne no son exorbitantes ni 

molestan al consumidor. Hay 

margen para algunos ajustes, 

siempre que se acomoden las 

variables internas.

Carlos Eduardo Prie-
to: “Frías es el epicentro 
de la ganadería entre 
Santiago, Tucumán, Cór-
doba y Catamarca”

El representante de Iván 

O'Farrell en Santiago del Este-

ro resaltó la convocatoria y el 

acompañamiento de los pro-

ductores:

“Me parece que hemos 

tenido primero una linda con-

currencia. Volver a la rural 

después de mucho tiempo y 

ver productores con los que 

uno opera seguido ha sido 

muy gratificante. Hubo una 

muy buena convocatoria, 

buen acompañamiento y 

apoyo, y me parece que ha 

salido muy bien lo planificado, 

con buenos valores en 

invernada y en abasto con 

precios superlativos.”

Respecto al aporte de los 

socios locales, destacó:

“Ha habido una colabora-

ción bastante importante de 

productores de la zona. Estoy 

conforme con los valores y 

con los resultados. Se ha ven-

dido todo a precio de mer-

cado.”

Sobre la organización, Prie-

to reconoció el esfuerzo:

“Es un trabajo un poquito 

costoso, pero gracias a Dios 

tuvimos el acompañamiento 

de la consignataria y de mis 

compañeros representantes 

de otras provincias que vinie-

ron a colaborar. Eso facilita 

mucho. Además, contamos 

con el apoyo de la misma 

Sociedad Rural.”

Con entusiasmo, proyectó 

cont inu idad para estos 

encuentros:

“Hoy se demostró no sola-

mente en la tribuna, que esta-

ba bien concurrida, sino tam-

bién en los productores que 

vinieron a comprar. Tengo 

todas las esperanzas y la 

confianza de seguir traba-

jando en la zona.”

En cuanto a los requisitos, 

subrayó la adaptación de los 

ganaderos:

“Los productores han cum-

plido con todo lo que se 

requiere, incluso con la cara-

vana electrónica. No hubo 

inconvenientes. El productor 

se va amoldando a los cam-

bios que se vienen instalando 

en la ganadería.”

Prieto también resaltó la 

importancia estratégica de 

Frías:

“La ubicación es clave. 

Frías es el epicentro de la 

ganadería entre Santiago, 

Tucumán, Córdoba y Cata-

marca. Hubo acompaña-

miento masivo de producto-

res que tomaron el compro-

miso de fortalecer la ganade-

ría de la zona y de seguir 

haciendo este evento más 

seguido.”

Finalmente, adelantó el 

próximo encuentro:

“El próximo remate será el 

martes 11 de agosto, con 

Alta Genética Cordobesa.”
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Enrique Vivas: “La 
plaza volvió a abrirse y 
cumplimos las expecta-
tivas”

El presidente de la Socie-

dad Rural de Frías, Enrique 

Vivas, celebró el regreso de 

los remates tras diez años sin 

actividad de este tipo en el 

predio y proyectó continui-

dad:

“La verdad quedamos con-

tentos, la plaza y los precios 

firmes, buena hacienda. 

Después de volver con el desa-

fío de rearmar la plaza tras 

diez años, creo que las 

expectativas se cumplie-

ron.”

Sobre el contexto favora-

ble, Vivas destacó:

“Estamos en un muy buen 

momento de la ganadería. 

Acompañaron las lluvias, 

acompañaron los precios, y 

hoy se ve reflejado. Tanto la 

parte vendedora como la com-

pradora quedaron conformes. 

Todo salió redondito.”

La participación de los pro-

ductores locales fue clave:

“El 80% de lo que se 

remató hoy es de la zona. 

Principalmente, lo importante 

es volver a abrir a Frías como 

plaza comercial. La idea es 

que esto siga traccionando y 

lograr otro remate feria antes 

de fin de año.”

Además, adelantó próxi-

mos eventos:

“El 11 de agosto tendre-

mos el remate de cabañas 

cordobesas, con reproduc-

tores de San Gerardo, Don 

Pancho y La Aguada de Alma-

ra, además de cabañas invita-

das de la zona.”

Consultado sobre la vacu-

nación contra aftosa, explicó:

“Tuvimos un nuevo plan 

con normativas distintas. 

Se corrieron fechas y eso redu-

jo un poco la entrada de 

hacienda porque coincidió con 

la campaña de vacunación. 

Nos estamos adaptando a las 

disposiciones de Senasa, aun-

que hay ajustes que todavía 

hacen falta en función de los 

productores de la zona.”

Respecto a las exigencias 

internacionales, Vivas señaló:

“Las restricciones de la 

Comunidad Económica 

Europea sobre carne libre de 

deforestación son un desafío. 

Algunos campos ya están 

organizados y pueden cum-

plir, pero otros necesitan más 

diálogo y apoyo institucional 

para revertir la situación.”

Finalmente, sobre la posi-

bilidad de financiamiento, 

aclaró:

“Por el momento no hemos 

tenido propuestas de entida-

des bancarias, pero estamos 

en búsqueda para poder ofre-

cer alternativas a los produc-

tores.”
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Massey Ferguson y
Roberto Chelala presentaron
la nueva línea de tractores y

equipos forrajeros

Casa Central LA BANDA
DORREGO 528
Tel. 3855 021 200
rchelala@robertochelala.com.ar 

www.robertochelala.com.ar

robertochelala

Suc. TUCUMÁN
CONCEPCIÓN
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Suc. CATAMARCA
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Suc. BANDERA
RUTA NAC. Nº 98
Tel. (03857) 421-590/91

Suc. FERNANDEZ
AV. SAN MARTIN 628
SANTIAGO DEL ESTERO
Tel. 385 491 1269

CONCESIONARIO OFICIAL

En la jornada de charlas y 

demostraciones a campo, 

organizada por Massey Fer-

guson junto al concesionario 

oficial Roberto Chelala en 

Santiago del Estero, Campo 

para Todos  dialogó con 

Facundo Rinaldi, Coordina-

dor Comercial de AGCO.

“Estamos mostrando el 

portfolio de la familia 7S, lan-

zada rec ientemente en 

Agroactiva, junto con tracto-

res pequeños de baja poten-

cia y todo el circuito producti-

vo de heno y forraje: corte, 

rastrillado y enfardado.”

Detalles técnicos de la 

familia 7S

7S 155, 165 y 180: 

transmisión Dyna-6 (24x24), 

hidráulico de 150 litros y capa-

cidad de levante de 8.600 kg.

7S 190 y 210: transmi-

sión CVT, hidráulico de 190 

litros y levante de 9.600 kg.

Además, se completó el 

portfolio con tractores de baja 

potencia (45 a 80 HP), pensa-

dos para robustez, simpleza y 

economía de trabajo.

Tecnología y confort

Rinaldi destacó que la 

nueva línea incorpora cabi-

nas modernas con visión 

360°, piloto automático 

Trimble, telemetría y sen-

sores inteligentes que moni-

torean el rendimiento y pre-

vienen fallas.

“Son tractores intuitivos y 

ergonómicos, pero la capaci-

tación es clave para aprove-

char al máximo toda la tecno-

logía disponible.”

La jornada permitió a pro-

ductores y técnicos conocer 

de primera mano las innova-

ciones que Massey Ferguson y 

Roberto Chelala traen al mer-

cado argentino, consolidando 

su presencia en el segmento 

de tractores y equipos forra-

jeros.
Facundo Rinaldi
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En el marco de la jornada de demostra-

ción a campo, Campo para Todos dialogó 

con Juan Pablo Chelala, quien destacó la 

importancia de acercar la tecnología directa-

mente al productor.

“Estamos en un campo cerca de Taboada, 

gentilmente cedido por AgroÁguila S.A.S., 

para mostrar no solo en teoría sino en funcio-

namiento las nuevas máquinas. Nos acompa-

ñan especialistas de Massey Ferguson para 

explicar todos los beneficios de esta tecnolo-

gía.”

Nuevos productos presentados

Tractores MF 3700: baja potencia (60 a 

90 HP), ideales para trabajos versátiles.

Tractores MF 7S: potencia media-alta 

(160 a 200 HP), equipados con piloto auto-

mático, telemetría y cabinas modernas.

Equipos forrajeros: enfardadora MF 

1840, rotoenfardadora MF 4180 y rastrillos, 

pensados para potenciar la producción de 

alfalfa en la región.

Valor agregado para el productor

Chelala subrayó que la alfalfa tiene gran 

potencial en Santiago y que invertir en 

maquinaria adecuada genera un valor agre-

gado en la calidad y rendimiento de la 

producción.

Además, destacó el servicio técnico de la 

firma:

“Sabemos que para el productor de alfalfa 

las soluciones inmediatas son fundamenta-

les. Por eso contamos con un service de exce-

lente capacidad de respuesta.”

Sucursales disponibles

Los productos y servicios de Roberto Che-

lala pueden encontrarse en:

Casa central en La Banda (Dorrego 528)

Sucursales en Fernández, Bandera, Con-

cepción (Tucumán) y Catamarca

La jornada reafirmó el compromiso de 

Massey Ferguson y Roberto Chelala con 

la innovación y el acompañamiento al pro-

ductor agropecuario.

Innovación en tractores y forraje

En la jornada de charlas y 

demostraciones a campo, 

Campo para Todos dialogó 

con la contadora pública 

Daniela Águila, represen-

tante de Agro Águila S.A.S., 

empresa anfitriona del evento 

realizado en El Tambo, sobre 

Ruta Nacional 34 km 672.

“Estamos muy agradeci-

dos con la firma, especial-

mente con don Roberto Che-

lala, por elegirnos como sede. 

La organización fue excelente 

y aquí se presentaron los trac-

tores y las herramientas de 

forraje de última tecnología.”

Clientes y usuarios de 

Massey Ferguson

Águila destacó que AgroÁ-

guila es cliente de larga tra-

yectoria del concesionario y 

de la marca:

“Recomendamos mucho la 

marca Massey Ferguson. 

Somos clientes de don Rober-

to desde hace tiempo y siem-

pre confiamos en sus produc-

tos.”

Renovación tecnológica

La representante subrayó 

la importancia de mantenerse 

actualizados con las innova-

ciones:

“Tratamos de ir renovando 

nuestros equipos porque la 

tecnología avanza muchísimo 

y es fundamental acompañar 

ese progreso.”

Agro Águila S.A.S. fue

sede de la presentación

de Massey Ferguson y

Roberto Chelala

El evento consolidó la 

alianza entre Massey Fergu-

son, Roberto Chelala y 

Agro Águila S.A.S., acer-

cando a productores y técni-

cos las últimas soluciones en 

tractores y maquinaria forra-

jera.
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En la jornada de demostra-

ción a campo realizada en 

Fernández, Campo para 

Todos dialogó con Silvia Oli-

vo, especialista de producto 

de alfalfa y forraje para Mas-

sey Ferguson Argentina e 

Hispanoamérica, quien des-

tacó la importancia de acercar 

maquinaria de última genera-

ción a productores, agriculto-

res y ganaderos.

“Hoy mostramos no solo 

tractores, sino también equi-

pos forrajeros pensados para 

pequeños y medianos pro-

ductores, con una gran con-

vocatoria en la región.”

Alfalfa:
tecnología Massey Ferguson

al servicio del productor

Equipos presentados 

para alfalfa

Segadoras de tres pun-

tos: con o sin acondicionador, 

de 2 a 3 m de ancho de traba-

jo.

Rastrillo giroscópico: un 

rotor, 3,81 m de ancho de 

labor, ideal para preservar la 

hoja.

Enfardadora MF 1840: 

alimentación central, alta 

productividad y confiabilidad.

Rotoenfardadora MF 

4180: cámara variable, rollos 

de 1,20 a 1,80 m, equipada 

con 25 cuchillas y conexión 

Isobus para control desde el 

monitor.

La clave del Alfalfa de 

calidad

Olivo subrayó que la cali-

dad se define en el momento 

del corte:

“Preservar la hoja es fun-

damental, porque allí está el 

mayor porcentaje de proteí-

na. Los equipos Massey per-

miten cortes netos, acondi-

cionamiento rápido y conser-

vación de nutrientes y color.”

Por qué elegir Massey 

Ferguson

“Massey es una firma de 

trayectoria, con tecnología al 

alcance de pequeños produc-

tores. La tendencia es profe-

sionalizar la producción de 

alfalfa, y para eso se necesita 

capacitación y maquinaria 

adecuada.”

Roberto Chelala:

Una vida junto

a Massey

Ferguson

Hablar de tractores en el norte argentino es 

hablar de historias que se entrelazan con la 

tierra, los productores y las marcas que mar-

caron época. Entre ellas, Massey Ferguson 

ocupa un lugar privilegiado. Y pocos conocen 

esa trayectoria como Roberto Chelala, quien 

comenzó a venderlos en 1974 y nunca dejó de 

estar ligado a la marca.

“Del año 74”, responde con firmeza cuan-

do se le pregunta cuántos años lleva en el 

rubro. Su memoria lo transporta a aquellos 

primeros pasos como vendedor en la conce-

sionaria Tecno Agro Santiago propiedad de 

Rose y Oller SA, en La Banda, donde con ape-

nas 22 años comenzó a recorrer campos ofre-

ciendo los tractores que hoy siguen siendo 

símbolo de confianza.

Destacó la presencia de un tractor pertene-

ciente al señor Daniel Águila.": “Él todavía 

tiene el primer tractor que compró, un 

165 del año 74, y sigue funcionando.” Ese 

modelo, es testimonio vivo de la durabilidad 

que caracteriza a la marca.

Cuando se le pide destacar una cualidad 

que siempre se mantuvo en los Massey Fergu-

son, no duda: “Son tractores muy senci-

llos, cualquier mecánico los puede arre-

glar. Los repuestos son baratos y se con-

siguen en cualquier lado.”

Pero Chelala también reconoce la evolución 

tecnológica: “Esto es lo último que trae-

mos ahora, lo más avanzado que hay en 

el mundo. En Francia y Estados Unidos 

son primeros en ventas.”
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Las anécdotas abundan. 

Una de las más pintorescas 

ocurrió en Tucumán, en 1978: 

“Entregaba un tractor en 

La Ramada de Abajo, Tucu-

mán, y empezaron a llegar 

productores españoles de 

la zona. Se juntaron seis o 

siete y terminé vendiendo 

un tractor a cada uno. Fui a 

entregar uno y salí ven-

diendo siete.”

La expansión también lo 

llevó a Catamarca, donde la 

minería del litio abrió nuevas 

oportunidades: “Allí traba-

jamos con tractores en la 

par te  agr íco la  y  con 

camiones y palas en la 

minería, especialmente en 

Antofagasta de la Sierra.”

Hoy, el boom de la alfalfa 

marca la agenda productiva. 

Chelala lo explica con entu-

siasmo: “Estamos presen-

tando todo el paquete de 

maquinaria: cortadoras, 

rastrillos, enfardadoras, 

arrolladoras y tractores. 

Todo lo que el productor 

necesita para obtener 

alfalfa de calidad, porque 

cuanto mejor es la calidad, 

mejor precio se paga.”

Con más de cinco décadas 

de experiencia, Roberto Che-

lala no solo vendió tractores: 

construyó confianza, acom-

pañó a productores y fue tes-

tigo de cómo la tecnología 

transformó el campo argenti-

no. Su historia es también la 

historia de Massey Fergu-

son, una marca que sigue 

marcando el rumbo de la 

mecanización agrícola.
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La inteligencia artificial ya se prueba

en el interior de Santiago del Estero

Mientras gran parte del 

debate sobre la inteligencia 

artificial se concentra en 

oficinas, computadoras o 

aplicaciones, en el interior 

productivo de Santiago del 

Estero la revolución tecnoló-

gica ya avanza entre lotes de 

algodón, alfalfa, cebolla y 

cultivos de invierno.

Imágenes satelitales anali-

zadas mediante inteligencia 

artificial y algoritmos capaces 

de reconocer un cultivo con 

precisión forman hoy parte de 

los trabajos que desarrolla el 

INTA Santiago del Estero 

junto a equipos de investiga-

ción de la Estación Experi-

mental Agropecuaria.

La invest igadora Lic. 

Juana María López expuso 

los avances alcanzados en la 

aplicación de sensores remo-

tos, Big Data geoespacial, 

Machine Learning y Deep Lear-

ning para mejorar la toma de 

decisiones en la producción 

agropecuaria. Detrás de esa 

presentación existe un traba-

jo silencioso que ya comenzó 

a recorrer distintos puntos del 

interior provincial.

La metodología combina 

información obtenida por saté-

lites, drones equipados con 

cámaras multiespectrales y 

relevamientos de campo. 

Todo ese caudal de datos ali-

menta modelos de inteligen-

cia artificial capaces de detec-

tar patrones que el ojo huma-

no difícilmente podría identifi-

car.

Uno de los desarrollos más 

destacados es la clasifica-

ción automática de culti-

vos mediante Deep Lear-

ning, una tecnología que per-

mite reconocer qué especie se 

encuentra implantada en 

cada lote a partir de imágenes 

satelitales.

Esta herramienta abre nue-

vas posibilidades para el moni-

toreo agrícola, la planificación 

territorial y la generación de 

estadísticas productivas con 

mayor rapidez y precisión.

Casos que ya se desa-

rrollan en Santiago del 

Estero

l Modelos predictivos aplica-

dos a cultivos de algodón y 

alfalfa.

l Estudios sobre humedad 

del suelo en el área bajo riego 

del Río Dulce.

l Zonificación de lotes de 

cebolla mediante imágenes 

captadas por drones.

l Caracterización de cultivos 

de servicio.

l Análisis de patrones de 

rendimiento.

l Clasificación de cultivos de 

invierno utilizando algoritmos 

de Deep Learning.

Cada uno de estos desa-

rrollos busca transformar 

grandes volúmenes de infor-

mación en recomendaciones 

útiles para los productores, 

permitiendo detectar varia-

ciones dentro del lote, optimi-

zar el uso del agua, mejorar la 

eficiencia de los insumos y 

anticipar problemas antes de 

que sean visibles en el campo.

TIERRA BASE:

donde las grandes obras

comienzan con un terreno

preparado para el futuro

aliado estratégico para quie-

nes necesitan comenzar una 

obra sobre bases firmes.

Tecnología, maquinaria 

y compromiso

Uno de los principales dife-

renciales de TIERRA BASE es 

la combinación entre maqui-

naria de alto rendimiento y 

una atención personalizada.

La empresa entiende que 

cada proyecto posee caracte-

rísticas particulares, por lo 

que diseña soluciones a medi-

da, priorizando la productivi-

dad, la seguridad operacional 

y el cumplimiento de los pla-

zos acordados.

Esta manera de trabajar le 

ha permitido construir una 

reputación basada en la con-

fianza, la responsabilidad y el 

compromiso con cada cliente.

intervenir tanto en proyectos 

urbanos como rurales, adap-

tándose a las necesidades 

específicas de cada cliente.

Soluciones integrales 

para múltiples sectores

La empresa ofrece un 

amplio abanico de servicios 

que abarcan:

t Limpieza y desmonte de 

terrenos.

t Movimiento de suelo.

t Nivelación y preparación 

de superficies.

t Excavaciones.

t Demoliciones.

t Apertura de caminos.

t Rellenos y compactación.

t Alquiler de maquinaria con 

operador especializado.

Cada trabajo es planificado 

para brindar rapidez, eficien-

cia y un alto estándar de eje-

cución, convirtiéndose en un 

La empresa santiague-

ña que transforma cada 

desafío en una base sólida 

para construir progreso.

En el mundo de la cons-

trucción, el desarrollo urbano 

y la producción, existe una 

etapa que determina el éxito 

de todo proyecto: la prepara-

ción del terreno. Allí es donde 

TIERRA BASE se ha consoli-

dado como referente en San-

tiago del Estero, ofreciendo 

soluciones integrales en movi-

miento de suelo, nivelación, 

limpieza de terrenos y servi-

cios con maquinaria pesada 

para obras de todas las esca-

las.

La base de cada 

gran proyecto

Cada  ob ra  com ienza 

mucho antes de levantar una 

estructura. Comienza con un 

terreno correctamente prepa-

rado, nivelado y acondiciona-

do para garantizar un desa-

rrollo seguro y eficiente.

Bajo esa filosofía, TIERRA 

BASE pone a disposición un 

parque de maquinaria moder-

no y personal capacitado para 

ejecutar trabajos con preci-

sión, optimizando tiempos y 

reduciendo costos operativos. 

Su experiencia les permite 

Por: Christian E. Andrada - Campo para Todos

Por: Christian E. Andrada - Campo para Todos
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Por primera vez, Confe-
deraciones Rurales Argen-
tinas sesionó en el salón 
de la Sociedad Federal de 
Sachayoj. La reunión cerró 
con un reconocimiento al 
presidente de la Rural 
local y dejó planteados 
temas clave para el campo 
santiagueño. Campo para 
todos estuvo presente.

Con el salón de la Sociedad 
Federal colmado, Confedera-
ciones Rurales Argentinas 
desembarcó por primera vez 
en Sachayoj. La reunión del 
martes 16 de junio, organiza-
da por la Sociedad Federal, 
reunió a más de 40 producto-
res junto a la cúpula de CRA, 
la FAS y dirigentes de Chaco y 
Formosa.

El balance de dos años 
duros y una cosecha que 
ilusiona

Los dirigentes repasaron la 
gestión de los últimos años. 
La sequía de 2024 y 2025 fue 
definida como “tremenda”. 
Frente a ese escenario, el tra-
bajo se centró en gestionar 
créditos blandos con tasas 
subsidiadas. “Muchos compa-
ñeros no se fundieron porque 
pudimos acercar esa herra-
mienta”, remarcaron.

La chicharrita fue otro 
gran tema. “La mayoría sufrió 
este flagelo en el maíz”, seña-
laron. La respuesta fue insta-
lar trampas para alertas tem-
pranas,  gest ionar  ante 
SENASA y organizar charlas 
técnicas. El esfuerzo dio 

resultado: “Hoy tenemos una 
cosecha récord después de 
mucho tiempo”.

La consulta que todos 
tenían y uno solo se animó 
a hacer

En el micrófono abierto, un 
productor preguntó lo que 
muchos pensaban: “¿Es ver-
dad que si no tengo el chip 
en la oreja de la vaca no 
puedo mover los anima-
les?”

La mesa respondió de inme-
diato: sí, la caravana elec-
trónica es obligatoria por 
disposición de SENASA. Sin 
esa identificación no se emite 
el DT-e para traslado. La ges-
tión se canaliza a través de la 
Sociedad Rural. “Yo no lo 
tenía bien claro”, admitió un 
productor al terminar. Desde 
la organización aclararon el 
trámite y adelantaron que se 
informará cuando haya nove-
dades, ya que todavía no hay 
fecha confirmada para capa-
citaciones.

Productores de Sachayoj
recibieron a la cúpula de CRA

CRA: llevar la voz de 
Sachayoj a Buenos Aires

Carlos Castañani, presi-
dente de CRA, fue claro: 
“Nuestra misión es reco-
rrer y escuchar a los pro-
ductores. No venir a decir-
les qué hacer.”

Explicó que CRA transfor-
ma lo que se habla en cada 
pueblo en reclamos que lle-
gan a la Mesa de Enlace nacio-
nal. También participaron 
Uriel Brincol, vicepresidente 
de la FAS; Juan Carlos, funda-
dor de la Rural de Sachayoj; y 
Erika Orellana, secretaria de 
la FAS. Desde Chaco y Formo-
sa destacaron que “cada vez 
hay más sociedades rurales 
nuevas que piden sumarse a 
CRA”.

El trabajo gremial no se 
cobra

Un dirigente lo resumió con 
contundencia: “El que es 
presidente de una rural no 
cobra sueldo. Deja su cam-
po, su familia. Lo hace por 
amor al campo.”

Juan Carlos recordó el 
esfuerzo de “haber fundado la 
Rural y haberla recuperado 
después de la pandemia”.

El cierre: 
reconocimiento a 
Lorenzo Céspedes
Antes de concluir, llegó el 

momento especial. Lorenzo 
Céspedes, presidente de la 
Sociedad Rural de Sachayoj, 
recibió una insignia de reco-
nocimiento por el trabajo de 
los últimos años al frente de la 

entidad. Fue el aplauso final 
de la noche y con eso se dio 
por concluido el encuentro.

Los productores pidieron 
mantener los avisos sobre la 
chicharrita, organizar charlas 
sobre comercialización y sis-
temas electrónicos como el 
DT-e, y seguir fortaleciendo la 
institución.
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Por primera vez, Confe-
deraciones Rurales Argen-
tinas sesionó en el salón 
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Sachayoj. La reunión cerró 
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presidente de la Rural 
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todos estuvo presente.
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reunió a más de 40 producto-
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dades, ya que todavía no hay 
fecha confirmada para capa-
citaciones.

Productores de Sachayoj
recibieron a la cúpula de CRA

CRA: llevar la voz de 
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Explicó que CRA transfor-
ma lo que se habla en cada 
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gan a la Mesa de Enlace nacio-
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nocimiento por el trabajo de 
los últimos años al frente de la 

entidad. Fue el aplauso final 
de la noche y con eso se dio 
por concluido el encuentro.

Los productores pidieron 
mantener los avisos sobre la 
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