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e 5- Andrés Parra y Cia. presento
Spray Experience en Santiago del
Estero.
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tirriego y Uso Eficiente del Agua.
e 11- 17° Jornada de Fertirriego:
continuidad y nuevos desafios
tecnolégicos.

e 13- Tecnologia y uso eficiente
del agua: una politica de Estado.
e 14- Riego subterraneo: tecno-
logia para la eficiencia y susten-
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e 16- Riego subterraneo: una
oportunidad para Santiago del
Estero.

e 18- 17 ainos de Fertirriego: evo-
lucion y nuevos desafios.
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los: conocimiento para producir
mejor.

e 20- Productores y nuevas tec-
nologias: el desafio del riego sub-
superficial.

e 21- Productores evaltan la
adopcion del riego subsuperfi-
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e 22- José Ramon Rodriguez: pio-
nero del riego por goteo en San-
tiago del Estero.
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sento la 138° Exposicion Rural.

e 27- Juan Zeman (h), primer
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celebra una década de trabajo y
crecimiento.
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cion en Argentina.
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e 42- Massey Ferguson y Rober-
to Chelala presentaron la nueva
linea de tractores y equipos
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e 44- Innovacion en tractores y
forraje.

e 45- Agro Aguila S.A.S. fue sede
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guson y Roberto Chelala.

e 46- Alfalfa: tecnologia Massey
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e 47- Roberto Chelala: Una vida
junto a Massey Ferguson.

e 50- La inteligencia artificial ya
se prueba en el interior de San-
tiago del Estero.

e 51- TIERRA BASE: donde las
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e 52- Productores de Sachayoj
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En la sucursal de Andrés Parra y Cia. en La Banda, Santiago
del Estero, se desarrollé el Spray Experience, una jornada que
combind teoria, practica y tecnologia aplicada a la pulverizacion y
agricultura digital. Productores, técnicos y operarios participaron de
un espacio de formacion integral, donde se compartieron experien-
cias, se presentaron nuevas herramientas y se reforzé el compromiso
de la empresa con la capacitacion permanente.
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José Aldazoro: "Siem-
pre estuvimos capacitan-
do a nuestros productores
y asesores”

El ingeniero agronomo y
gerente de la sucursal desta-
c6 la importancia de la jorna-
da: “"Gracias a Dios contamos
con una muy buena audiencia
y con disertantes especializa-
dos en cada materia”. Explico
gue la capacitacién incluyo
una parte teorica para despe-
jar dudas y consultas, y una
practica con dos pulveriza-
dores PLA y un John Dee-
re: "Esperemos que todo esto
sirva para que cada vez este-
mos mas capacitados”.

Sobre el nivel de formacién
de los operarios, Aldazoro
reconocié: "Las madquinas
traen cada vez mas tecnolo-
gia y cuesta conseguir gente
capacitada, o cuesta retener-
la. Por eso inculcamos fuerte-
mente estas charlas y conta-
mos con un departamento
especializado en tecnologia”.
También subrayd que la
apuesta de John Deere es
diferenciarse con informa-
cion confiable: "Hoy lo que
el productor necesita es infor-
macion para ser mas eficiente
en su unidad productiva”.

Finalmente, adelanté que
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estas experiencias se replica-
rian en otras sucursales y con-
firmo la llegada de nuevas
pulverizadoras: "“Ayer nos
llegd una maquina, que ya
esta disponible en Santiago
del Estero, y préoximamente
llegara la otra. Tenemos fe en
poder colocarlas entre nues-
tros clientes y amigos”.

Mario Alejandro Atien-
za: “El operario debe ajus-
tar la presiéon de trabajo
para evitar pérdidas”

El ingeniero agrénomo vy
encargado de negocios de
pulverizadoras y sembrado-
ras explico que la capacita-
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cion se centro en las condi-
ciones ambientales: "Hici-
mos hincapié en la tempera-
tura, la humedad ambiente y
la velocidad del viento. A las 8
de la mafana suele haber
condiciones Optimas, pero
durante el dia esas variables
cambian y el operario debe
ajustar la presién de trabajo”.

Atienza senald que los erro-
res mas comunes son aplicar
de la misma manera todo el
dia y no revisar los caudales
de los picos: "Un pico tiene
vida util y debe controlarse,
mas aun cuando las condicio-
nes de trabajo son variables”.
Sobre la eleccién de picos,
remarcd: "No es lo mismo
aplicar insecticidas que herbi-
cidas. Muchas veces se usa un
solo pico para todo, y la idea
es ser mas precisos en la elec-
cidn segun el tipo de trabajo”.

En la jornada también se
presento la Serie M 4000 de
John Deere, con botaldn de
fibra de carbono y sistema
PWM: “Es la forma mas efi-
ciente de mantener caudales
constantes en diferentes velo-
cidades”. Atienza adelanto
gue nuevas series estarian
Illegando en septiembre,
reforzando la oferta tecnold-
gica de la empresa.

Mauricio Silvero: “EI
centro de operaciones es
la puerta de entrada a la
agricultura digital”

El gerente del area de agri-
cultura de precisién presentd
el kit tecnoldgico de John Dee-
re: “Incluye un receptor, un
monitor y un mdédem JDLink
que conecta los equipos al
centro de operaciones. Es un
paquete esencial y accesible,
pensado no solo para John

Deere sino también para
magquinaria de la competen-
cia”.

Silvero explicé que el siste-
ma permite enviar érdenes
de trabajo digitales: "Se
pueden generar planes de
trabajo desde el centro de
operaciones y enviarlos de
forma remota a los equipos.
El operador solo debe ejecu-
tar el trabajo en el campo”.
Aclar6 que previamente debe
realizarse un mapeo del lote y
que los equipos conectados
reportan informacion de
forma permanente: "Toda esa
informacion se almacena en
la plataforma, generando
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mapas y datos agrondmicos
que mejoran la eficiencia”.

Con su exposicion, reforzo
la idea de que la agricultura
digital es hoy un aliado indis-
pensable para productores
que buscan precision y traza-
bilidad en sus unidades pro-
ductivas.

Oscar Gorosito: "Todo
sirve, todo suma al servi-
cio que prestamos”

Operario de la empresa
Torresi, ubicada en Los
Juries, compartié su expe-
riencia en la capacitacion: "La
jornada fue linda, con buena
atencion, sobre todo. Con
este tipo de capacitacion se
mejora muchisimo la aplica-
cion”.

Reconocid que aun se con-
sideran principiantes: "“Pro-
blemas siempre aparecen, no
somos profesionales, vamos
aprendiendo. Estas capacita-
ciones ayudan y empujan a
seguir adelante”. Actualmen-
te operauna PLA 3600y rela-
té6: "No es facil, pero con
esfuerzo uno le agarra la
mano y va creciendo dia a dia.
Agradezco la oportunidad que
me dieron”.

Sobre los ajustes en las
aplicaciones, explicd: "De-

pendiendo del clima se cam-

bian los picos, la presion y la
forma de aplicar. Eso fue
parte de la charla de hoy y lo
hacemos en el trabajo”. Tam-
bién destacé el avance tecno-
Iégico: "Ya estamos con pilo-
tos automaticos, todas las
magquinas lo tienen y aqui
charlaron mas de eso. Todo
suma para aprender mas”.

En cuanto a los cultivos,
comento: "Estamos en barbe-
cho para trigo y en verano
trabajamos con soja, maiz y
algo de girasol”. Respecto a la
campana, sefald: "A pesar de
las inundaciones tuvimos
buena cosecha. El suelo move-
dizo y flotante también lo
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sufrimos, pero contra eso no
se puede hacer nada, se pelea
dia a dia”.

El Spray Experi
La Banda se consoli
un espacio de enc
formacion, donde g
técnicos y operarios ¢
ron en la importanc
capacitacion contin
incorporacién de nue
nologias. La jornada
compromiso de
Parra y John Deer
innovacién y el ac
miento a los produc
Santiago del Estero.



Innovacion,
potenciay precision
para una agricultura
sin limites.

JOHN DEERE

ANDRES PARRA Y CIA.
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Con una importante con-
vocatoria de autoridades,
productores y referentes del
sector agropecuario, se desa-
rroll6 en la ciudad de Fernan-
dez la 17° Jornada Inter-
nacional de Fertirriego y
Uso Eficiente del Agua, un
encuentro que reafirma el
compromiso de Santiago del
Estero con la innovacién tec-
noldgica y la sustentabilidad
en la produccion agricola.

El panel de apertura estuvo
integrado por el jefe de Gabi-
nete de Ministros, Dr. Vic-
tor Araujo; el secretario de
Ciencia y Tecnologia, Ing.
Adrian Suarez; el director
de Ciencia y Tecnologia,
Ing. Edmundo Vizgarra
Gomez; la intendenta de
Fernandez, CPN Yanina
Iturre; la CPN Angelina
Campana en representacion
de la UCSE; el director del
INTA, Ing. Gabriel Ange-
lla; el director de Agricul-
tura y Ganaderia, Ing.
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Javier Togo; y Manuel Fer-
nandez por APRA.
Acompafaron autoridades
provinciales y municipales,
representantes académicos,
productores agropecuarios,
profesionales del sector, estu-
diantes y expositores de
renombre, junto a firmas
comerciales que presentaron
sus productos y soluciones
para el campo. Por el drea de
Recursos Naturales y Ges-
tion Ambiental de la Secre-
taria de Ciencia y Tecnologia
participaron la Lic. Vanesa
Rodriguez y el Ing. Sergio

el Agua

A
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Salomén.

La Honorable Camara de
Diputados de la Provincia
declaré a la jornada de Inte-
rés Provincial y Tecnologi-
co, destacando su aporte al
desarrollo agropecuario y a la
promocion del uso eficiente
del agua mediante métodos
de riego innovadores.

Campo para Todos reali-
z6 cobertura especial del
evento, acompafiando las
disertaciones, entrevistas y
demostraciones técnicas que
marcaron una nueva edicion
de
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Enla 17° Jornada Inter-
nacional de Fertirriego y
Uso Eficiente del Agua,
Campo para Todos realizd
una cobertura especial con
las voces de los protagonis-
tas. El Ing. Adrian Suarez,
secretario de Ciencia y Tecno-
logia, compartié su balance y
visién sobre la evolucion del
evento y la adopcién de nue-
vas tecnologias.

“Organizar un evento tiene
su mérito, pero mantenerlo
en el tiempo es el gran desa-
fio. Esta jornada numero 17
nos encuentra nuevamente
en Fernandez, capital del
agro, con una gran convoca-
toria de productores, profe-
sionales y estudiantes. Siem-
pre apostamos al fertirriego y
al uso eficiente del agua, y en
esta edicidon pusimos énfasis

Ing. Adrian Suarez

en el riego subsuperficial, uno
de los mas eficientes del
mundo.”

iNUEVO HONDA TRX420!

EN SANTIAGO DEL ESTERO!

CUATRICICLO DE FABRICACION NACIONAL

¥ Motor 420 cc, 4 tiénipos, refirgeredo por liquido
¥ Inyeccién Electronica PGM-FI
[ Traccién Trasera (TM) o Integral con TraxLok (FM)

¥ Capacidad de carga: 30 kg delantera /
60 kg trasera

[f Capacidad de remolque: 385 kg
jDisponible en Rojo y Gris!

—2

—— @ Av. Rivadavia 396 / Libertad 1341, Santiago del Estero

HONDA. ¢, 385-421-1104
CYCLOS SRL
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HONDA

I3 /CyclosHondaSDE
@hondacyclossde

K1 /CyclosHondaSDE

cyclos.honda@gmail.com
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Suarez destacé la integra-
cion publico-privada, con la
participacion de empresas
como Rivulis, y la necesidad
de validar estas tecnologias
en campos experimentales
del INTA y con productores
locales.

“Hay gran aceptacién de
estas tecnologias, pero tam-
bién surge el debate sobre la
energia: el costo de la electri-
cidad, la inversion en paneles
solares y las lineas de finan-
ciamiento necesarias para
que los productores puedan
adoptarlas.”

El funcionario subrayd que
la adopciéon es gradual,
siguiendo experiencias como
las de Cérdoba, donde culti-
vos extensivos como soja,
maiz, sorgo y alfalfa han mos-
trado resultados productivos
muy superiores con riego sub-
superficial.

“Los parametros producti-
vos se duplican. En trigo, por
ejemplo, se alcanzan 8.000 a
9.000 kg cuando la media es
de 30 a 40 quintales. Eso
demuestra el impacto econo-
mico y la eficiencia en el uso
delagua.”

Finalmente, resalté el rol
del gobierno provincial y del
Sistema Integrado de Cien-
cia e Innovacién, que arti-
cula con INTA, INTI y univer-
sidades para avanzar en
estrategias conjuntas.

“El agua es el gran tema de
Santiago, pero junto con la
energia. Tenemos que traba-
jar en captaciéon, conduccion
y almacenamiento, y a la vez
en alternativas energéticas
que permitan distribuir el
recurso en todo el territorio.”
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En la 17° Jornada Inter-
nacional de Fertirriego y
Uso Eficiente del Agua, el
director de Ciencia y Tec-
nologia, Ing. Edmundo
Vizgarra Gomez, destacé la
amplia participacion de pro-
ductores, estudiantes vy
empresas, subrayando la
importancia del evento como
motor para la adopcién de
nuevas tecnologias.

“Este encuentro no solo
impulsa la incorporacion de
sistemas de riego innovado-
res, sino que también acerca
a los productores herramien-
tas financieras disponibles en
el mercado, que les permiten
cubrirse frente a la inflacién y
mejorar sus rendimientos
combinando produccion con
estrategia financiera”, sefialo.

Vizgarra resaltd la conti-
nuidad de estas jornadas
como parte de una politica
de Estado:

“Promover el fertirriego y
el uso eficiente del agua es

fundamental. Se trata de apro-

vechar el recurso en menor
cantidad, en el momento pre-
Ciso, para mejorar la produc-
cion y cuidar el ambiente.”

El funcionario adelanté que
en octubre se realizard una
jornada dedicada a la pro-
ducciéon de secano, enfoca-
da en estrategias para con-
servar el agua de lluvia en el
suelo mediante represas,
cultivos de cobertura y practi-
cas agrondémicas que permi-
tan retener la humedad.

Finalmente, reafirmoé el
compromiso de la Secretaria
y del gobierno provincial:

“Estamos abiertos a escu-
char las demandas de los pro-
ductores y acompafarlos en
la incorporacion de tecnolo-
gias que fortalezcan la com-
petitividad y la sustentabili-
dad del agro.”

Campo para Todos realizo
cobertura especial del evento,
acercando las voces de los
protagonistas y las noveda-
des tecnoldgicas que marca-
ron esta edicion.
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En el marco de la 17° Jor-
nada Internacional de Fer-
tirriego y Uso Eficiente del
Agua, Campo para Todos
realizé una cobertura espe-
cial con entrevistas a los
disertantes y protagonistas
del encuentro.

Entre ellos, el Ing. Agr.
Andrés Guasier, represen-
tante de la compania Rivulis,
quien trabaja como gerente
técnico para Chile y Argenti-
na, y colabora con unidades
de Peru y Colombia en el desa-
rrollo de nuevas soluciones
para el campo.

Durante su exposicidn,
Guasier presento los avances
del riego subsuperficial,
una tecnologia que se consoli-
da como alternativa clave
para mejorar la productividad
y el uso racional del agua.

“El riego subterrdneo es
una solucién a la problemati-
ca actual de rendimientos,
calidad y consumo de agua.
En Argentina ya se aplica en
cultivos extensivos como
maiz, soja y trigo, y en la
regién representa una opor-
tunidad para mantenerla com-

Y

petitividad y la sustentabili-
dad del campo”, explico.

El especialista detallé las
diferencias con el riego por
goteo superficial:

“La manguera se instala
bajo el suelo, posicionando el
agua y los fertilizantes cerca
de la zona activa de las raices.
Esto reduce la evaporacion,

(D))

mejora la eficiencia del uso
del agua y disminuye el creci-
miento de malezas, lo que se
traduce en una mejor calidad
de cosecha y mayor durabili-
dad del sistema.”

Sobre los materiales y la
tecnologia aplicada, Guasier
destaco el trabajo de Rivulis
en el desarrollo de goteros
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“La ingenieria estad puesta
en lograr sistemas duraderos
y uniformes. Los goteros anti-
sifon permiten trabajar bajo
suelo sin riesgo de tapona-
mientos, mejorando la vida
util y el retorno de inversion.”

Finalmente, subrayd la
importancia del manteni-
miento y la correcta instala-
cion del sistema:

“Hay que conocer el agua,
sus sedimentos y componen-
tes. El mantenimiento es igual
que en un sistema superficial,
pero mas intensivo en valvu-
las de aire y purgas para man-
tener la limpieza y eficiencia
del riego.”

Rivulis cuenta con presen-
cia en Argentina, con plantay
oficina comercial en San
Juan, ademas de una planta
en Chile que abastece a toda
la regién.

“Desde rivulis.com se
puede acceder al contacto
local y conocer las soluciones
disponibles para cada zona
agricola”, concluyé.
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Riego subterraneo:
una oportunidad para Santiago del Estero

En la 17° Jornada Inter-
nacional de Fertirriego y
Uso Eficiente del Agua,
Campo para Todos realizd
una cobertura especial con
especialistas y productores.
El Ing. Daniel Prieto com-
partié su vision sobre la tec-
nologia difundida en el
encuentro.

“El riego por goteo subte-
rraneo es una tecnologia nove-
dosa para nosotros, pero apli-
cada en otras partes del mun-
do. Creo que seria muy Uutil
para Santiago, por el tipo de
suelo y cultivos que tenemos.
Con un buen manejo, puede
mejorar notablemente la pro-
ductividad del agua.”

Prieto senalé que las prin-
cipales limitantes no estan en
la calidad del suelo ni del agua

—que calific6 como excelen-
tes—, sino en la inversion
inicial y en la necesidad de
contar con una provision
segurade agua.

“Este sistema requiere
regar todos los dias pequefias
cantidades. Eso implica tener
una fuente confiable, ya sea
un reservorio propio 0 agua
subterranea. Si dependemos
de canales con turnos cada 30
dias, se complica la imple-
mentacion.”

El especialista destacd
experiencias exitosas en Cor-
doba, tanto privadas como de
investigacién en el INTA Man-
fredi, donde los cultivos
extensivos han demostrado
que la inversidn se paga con
los resultados.

“La clave esta en combinar

buena calidad de agua, fertili-
zacién adecuada y manejo
eficiente del cultivo. Santiago
tiene condiciones naturales
muy favorables para aprove-
char esta tecnologia.”
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7 afies de Ferdiegos
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En la 17° Jornada Inter-
nacional de Fertirriego y
Uso Eficiente del Agua,
Campo para Todos realizd
una cobertura especial con
referentes historicos del even-
to. Uno de ellos fue el Ing.
Fernando Vélez, especialis-
ta en sistemas de riego y
parte de la organizacidn
desde los inicios de la jorna-
da.

“La Jornada de Fertirriego
nos encuentra en su versién
numero 17. Desde hace mas
de 15 afios venimos difun-
diendo el riego por goteo
superficial, que tuvo una gran
adopcién en la zona. Luego
hubo una meseta e incluso un
leve decaimiento, pero no por
la tecnologia, sino por cues-
tiones comerciales que afec-
taron al productor horticola.”

Vélez destacd que el
encuentro fue incorporando
nuevas tematicas vinculadas

al uso eficiente del agua, y
hoy el foco esta puesto en el
riego subsuperficial:

“Es la tecnologia que, cuan-
do el productor santiaguefio
comience a adoptar, marcara
un cambio de paradigma en la
produccion alfalfera y algodo-
nera de la regiéon. También
puede servir para horticultu-
ra, permitiendo rotaciones y
cultivos intermedios que mejo-
ran la rentabilidad.”

Respecto a la adopcién de
esta innovacién, senald que
dependera de la disponibili-
dad de agua y de la decisién
empresarial de cada produc-
tor, aunque ya hay interés
concreto:

“Hoy varios productores
estan en condiciones de insta-
lar este sistema y creemos
que en los proximos meses
habrd experiencias en cam-
po.”

Finalmente, subrayd el

on vV huaves desaiies

valor de estas jornadas como
espacio de intercambio:

“Siempre es positivo llevar
informacién, traer experien-
cias de afueray generar deba-
te. La Jornada deja frutos y
fortalece al sector.”
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Geomatica y mapeo de suelos:
conocimiento para producir mejor

En la 17° Jornada Inter-
nacional de Fertirriego y
Uso Eficiente del Agua,
Campo para Todos recogio6 el
aporte de la Ing. Cristina
Angueira, referente del INTA
en cartografia digital y siste-
mas de informacion geografi-
ca aplicados al agro.

“Desde el origen de la agri-
cultura, el productor siempre
buscé conocer el suelo. Hoy
contamos con tecnologias
que permiten mapearlo desde
la cuenca, relacionando geo-
formasy relieve con las carac-
teristicas del suelo.”

Angueira repaso la evolu-
cion de las herramientas:
desde las fotografias aéreas
de los afios 90 hasta las ima-
genes satelitales y el uso de
drones con camaras especia-
lizadas.

“Los satélites ofrecen
informacién periédica y de
gran escala, mientras que los
drones permiten detalles a
nivel de lote. Pero siempre es
imprescindible la formacion
del técnico para interpretar y
contextualizar los datos.”

La especialista subrayd la
importancia de contar con

informacién precisa en una
provincia semidrida como
Santiago del Estero, donde la
expansion agricola requiere
un manejo cuidadoso de los
recursos.

“Los suelos son cuerpos
vivos que cambian con el tiem-
po. Conocer sus propiedades
fisicas y quimicas es clave
para mantenerlos y mejorar-
los. El mapeo permite decidir
fertilizacidn, rotaciones vy
estrategias de conservacion.”

Finalmente, destaco que el
INTA desarrolla sistemas de
informacién geografica acce-
sibles para productores, como
INTA Geo, y equipos espe-
cializados en Santiago y Qui-
mili que trabajan en cartogra-
fia y valoracién de suelos.
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En la 17° Jornada Inter-
nacional de Fertirriego y
Uso Eficiente del Agua,
Campo para Todos realizé
una cobertura especial con
las voces de los protagonis-
tas.

Pablo Karnatz compartio
su vision sobre la evolucion de
los sistemas de riego y la
incorporacion de nuevas tec-
nologias como el riego sub-
superficial.

“Estos sistemas han tenido
una evolucién impresionante.
El riego subsuperficial es una
excelente opciodn para la alfal-
fa, que hoy esta en auge.
Estoy dispuesto a realizar
ensayos porque necesitamos
ser mas eficientes y usar
menos agua.”

Karnatz sefialé que uno de
los principales desafios es la
disponibilidad del recurso y la
necesidad de contar con

reservorios de agua para
manejar este tipo de siste-
mas.

“Nuestro riego no es a
demanda, sino que llega una
vez al mes o cada dos meses.
Eso no siempre coincide con
la necesidad del cultivo. Por
eso hay que trabajar en reser-
vorios y en créditos dirigidos
especialmente a este tipo de
inversiones.”

El productor también des-
tacd la importancia de cono-
cer los costos por hectarea y
de evaluar la rentabilidad
segun el tipo de produccion.

“Esto sirve para multiples
cultivos, pero en mi caso la
alfalfa encaja perfecto con
este sistema. Si funciona en
los ensayos, se podra expan-
diren el campo.”

Respecto al rol del Estado y
las instituciones, Karnatz fue
claro:

“Creo en la iniciativa priva-
da y en el emprendedurismo,
pero el Estado, las universida-
des y el INTA tienen que brin-
dar conocimiento. Seria un
error no aprovechar lo que
nos ofrecen en estas jorna-
das. No entiendo cdémo algu-
nos productores no estan pre-
sentes.”
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En el marco de la 17° Jor-
nada Internacional de Fer-
tirriego y Uso Eficiente del
Agua, Campo para Todos
realizé una cobertura espe-
cial con testimonios de pro-
ductores del area de riego.

El productor Esteban
Romero compartio su apre-
ciacién sobre la jornada y las
tecnologias presentadas:

“Siempre son interesantes
estas jornadas porque nos
actualizan en todo lo relacio-
nado al riego. Nos permiten
conocer nuevas alternativas y
pensar en como aplicarlas en
nuestros campos.”

Actualmente, Romero tra-
baja con riego por gravedad
en cultivos de algodén, cebo-
lla, zanahoria y trigo, pero
analiza la incorporacién de
sistemas mas modernos:

“Estamos mirando mas el
riego subterraneo. Lo vemos
con mejor potencial para cul-
tivos extensivos porque es
mas eficiente y evita proble-
mas de mantenimiento de las
mangueras en superficie.”

El productor sefialé que la
adopcion dependera del pre-
supuesto y de la disponibili-
dad de agua, aunque en su
zona ya existen estudios que
confirman la factibilidad de
pozos.

“La idea es poder hacer dos
cultivos al afio: uno horticola
y uno industrial. Eso comple-
menta la produccién y abara-
ta el costo del equipo.”

Con entusiasmo, Romero
destaco que estas tecnologias
abren la posibilidad de rota-
ciones mas rentables y de
un mejor aprovechamiento
del recurso hidrico.
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En la 17° Jornada Inter-
nacional de Fertirriego y
Uso Eficiente del Agua,
Campo para Todos realizé
una cobertura especial con
referentes historicos del riego
en la provincia. Entre ellos, el
productor José Ramon
Rodriguez, quien recordd
que en 1988 instalo el primer
invernadero con sistema de
riego por goteo en Santiago

W T

del Estero.

“La tecnologia no se discu-
te. Lo que si podemos discutir
son las condiciones que la
rodean: falta de obras, pro-
blemas en el manejo del agua
del rio Dulce vy las dificultades
economicas de los producto-
res.”

Rodriguez sefialé que el
goteo es una alternativa vali-
da, aunque por ahora mas

aplicable a campos pequefios,
dado el contexto de sequia y
la falta de voliumenes de rie-

go.

“El productor estd tensio-
nado por la falta de agua y
financiamiento. El sistema
subterraneo es eficiente, pero
requiere inversion y condicio-
nes que hoy muchos no tie-
nen.”

Respecto a la experiencia
local, recordé que el goteo
superficial no logré expandir-
se en la zona mas alla de culti-
vos puntuales como el meldn.

“"No se ve en hortalizas
como lechuga o zanahoria, y
menos en extensivos como
algodon o alfalfa. Pero la cien-
cia avanza: asi como pasa-
mos del arado a la computa-
dora en el tractor, segura-
mente el riego también ten-
drasuevolucion.”

Finalmente, subrayo que la
base sigue siendo el aprove-
chamiento de las 100.000
hectareas bajo riego que
existen en la provincia, aun-
que con el desafio de mejorar
la conduccién del agua.
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Bajo el lema "EI campo
nos une", se lanz6 la 138°
Exposicidn Rural, que se reali-
zara del 16 al 26 de julio en el
Predio de Palermo. Este afo,
la muestra por primera vez
incorpora el acompafiamiento
institucional de YPF, consoli-
dando una alianza estratégica
que refleja la magnitud del
evento.

La presentacién se realizd
en la Sala de Ventas del Pre-
dio de Palermo y contd con la
participacion de autoridades
de la Sociedad Rural Argenti-
na, La Rural S.A., prensa,
expositores, consignatarios,
asociaciones de criadores y
referentes del sector agrope-
cuario.

"Me da mucha satisfaccion
y responsabilidad estar aca
presentando una nueva edi-
cién de la Exposicion Rural, en

el afio en que nuestra entidad
celebra su 160° aniversario.
El campo nos une porque es el
sector mas competitivo y pro-
ductivo de nuestro pais, que
no puede estar ajeno a ningun
otro”, destacd Nicolas Pino,
presidente de la SRA.

Por su parte, Raul Etche-
behere, presidente de La
Rural S.A., sostuvo que “la
Exposicion Rural es un espec-
taculo, mas alld de un nego-
cio, porque la mejor genética
del mundo esta aca”.

"Esta edicion refleja el
enorme dinamismo que atra-
viesa el sector. Llegamos con
el 100% de la superficie
comercial ocupada, mas de
17.000 metros cuadrados de
stands vendidos y una pro-
puesta que vuelve a posicio-
narnos como el principal
punto de encuentro del agro”,

(D)

sostuvo Carlos Solanet, direc-
tor comercial de La Rural S.A.

Quien agregé: “"Contamos
con una fuerte presencia de
empresas lideres, el regreso
de grandes marcas automo-
trices y una agenda especial-
mente orientada a generar
negocios, inversiones y opor-
tunidades para toda la cadena
productiva”.

Esta edicion contard con
2.580 animales inscriptos, un
10% mas que el afio anterior,
pertenecientes a mas de 100
razas de bovinos, caprinos,
equinos, ovinos, porcinos,
conejos y aves; que regresan
a la muestra, luego de cuatro
afos, cumpliendo las disposi-
ciones sanitarias del Servicio
Nacional de Sanidad y Calidad
Agroalimentaria (SENASA).

La Exposicion sera sede del



EXPO EXPO )/ woo

paLeamol2e RURAL Y PF

T TP o AR L SR Tl | TRk TP Rl

2

A
i

|

"‘; ‘
.-;‘ :

F !
' _
|

::iif] JUEVES mfn'a MARTES 21/07 )
8h Admision de 12h Pulso Braford
RhiRics 20h Noche Braford

Edicion ©GDV

22h Remates: Especial
19h BRAfest | stand de embriones |
Braford Reproductores y
grandes campeones

SABADO mm?)

:i:2 LUNES 20!0'?)

9h Jura Hembras
Gran campeonato

12.30h Jura Machos
Cran campeonato

@ X in f O brafordorgar [Eexposiciones@braford.org.ar 54 911 3304-4545
a = iz a

Fynx DETE IPCVA  ©CDV g Pyss

~RUS  &Santander QMY €9 MSD T
AgrTOegs - ™ st i SAM0)



R E Vv 1 S T A
campo
1° Congreso Mundial de
Hampshire Down, que reunira
a criadores de Argentina,
Inglaterra, Irlanda, Gales,
Canada, México y Colombia,
entre otros paises. El encuen-
tro promovera el intercambio
técnico-comercial y fortalece-
ra los vinculos entre produc-
tores a escala.

Ademas, se realizaran 40
remates que podran seguirse
de manera presencial, televi-
sada y via streaming, consoli-
dandose como uno de los prin-
cipales ambitos de comercia-
lizacion ganadera del pais.

El acto inaugural cambiara
su fecha tradicional del saba-
do al domingo 26 de julio a las
11h, y contara con la presen-
cia del Presidente de la
Nacion, Javier Milei.

El centrode
negocios del agro

La 138° edicidn llega con
una gran agenda técnica y
comercial. El Centro de Nego-
cios del Agro tendra progra-
macién completa para el
publico especializado: rondas
internacionales de genética,
concurso de novillos y una
gran novedad: el Centro de
Financiamiento del Agro,
donde distintas entidades
financieras facilitaran el acce-
so al crédito para productores
de todo el pais.

La industria automotriz
también tendra su protago-
nismo, con una demostracion
completa en las pistas 4x4
que promete ser uno de los
grandes atractivos.

Y por quinto afio consecuti-
vo, la Expo Rural se transmiti-

ré en vivo por streaming para
todo el mundo.

También durante la Expo
se realizaran jornadas acadé-
micas y coloquios organiza-
dos por la Sociedad Rural
Argentina, la tradicional Misa
de Campo junto a Misiones
Rurales Argentinas, y el
Encuentro Interreligioso, un
espacio de didlogo entre dis-
tintas expresiones de fe.

(€)™

Durante todas las tardes,
las bandas militares histéricas
se presentaran en la Plazoleta
del Bicentenario. Para el cie-
rre, realizardan un carrusel
seguido por una presentacion
de Arte Ecuestre Argentino
que combinara historia, tradi-
cién y destreza. Y al finalizar,
tendra lugar un Remate a
beneficio de la Fundacidn
Soldado.



Juan Zeman (h), primer santiagueno
jurado en Palermo para la raza Brahman,
elegido en la 138° Exposicion Rural

Historico en Palermo

Se dieron a conocer los resultados de la
votacion de jurados para la 138° Exposicion
Rural de Palermo.

Juan Zeman (h) fue elegido como jurado
de la raza Brahman, convirtiéndose en el pri-
mer santiaguefio en ocupar este rol en la mues-
tra mas importante del pais.
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Con 13 votos, Zeman encabezé la eleccién
entre las cabafias participantes, marcando un
logro trascendental para la ganaderia de San-
tiago del Estero y para la presencia del Brah-
man en la pista central de Palermo.

“Un orgullo enorme para nuestra provincia
y para todos los criadores que venimos traba-
jando por el crecimiento de la raza”, destaca-
ron desde el sector.
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La consignataria Tradicion Ganadera S.A. celebrd su décimo aniversario de
remates en Fernandez, Santiago del Estero, consolidando una trayectoria mar-
cada por la continuidad, el compromiso y el desarrollo de la ganaderia regional. En
el marco de la jornada, Campo para Todos dialogd con sus protagonistas, quienes
compartieron la evolucién del proyecto y la mirada hacia el futuro del sector.

Raul Bertero: “'Ya es
una tradicion el rema-
te en Fernandez”

El propietario de Tradi-
cion Ganadera, Rall Berte-

TRADICION
GANATIERA

ro, recordd los inicios de la
empresa en la localidad y des-
taco el valor de la constancia:
“Hoy cumplimos 10 afios
que empezamos a dar remate
aca. Antes estdbamos en
Campo Gallo, pero nos que-
daba muy lejos. Nos propu-
sieron venir a Fernandez y
nos gusté la idea y el desafio.”
Desde entonces, la firma
mantiene un promedio anual
de 1.500 a 1.700 cabezas
mensuales, con una feria
estable y una comunidad de
productores que acompanfa
cada encuentro.
“Agradecemos a todos los
productores, periodistas y
camioneros que nos ayudan.

(€)'

Haciendo honor al nombre, ya
es una tradicion el remate
aqui en Fernandez, y eso es lo
que vale: la continuidad.”

Bertero también destaco el
crecimiento de la zona y el
impulso de nuevos producto-
res:

“Cada dia se acrecienta
con productores nuevos, gran-
des y pequeios. El futuro lo
vemos muy bien, por los feed-
lots que se estan creando en
Tucumany en toda la regién.”

Ademas, subrayo su com-
promiso con la raza Bons-
mara, de la cual son recono-
cidos criadores:

“Tenemos una muy buena
cabafia, con excelentes
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caparandoos
madres y toros. Este afio ten-
dremos dos remates de Bons-
mara, en agosto y septiem-

bre, con muy buena calidad
genética.”

Enrique Toran: “For-
mamos precio y forta-
lecemos la ganaderia
regional”

El representante de Tra-
dicion Ganadera en San-
tiago del Estero, Enrique
Toran, celebré también los
diez afios de actividad en Fer-
nandez:

“Increible que hayan pasa-
do 10 afios, siempre crecien-
do y aportando lo mas posible
a la ganaderia de la provincia.
Arrancamos con remates de
1.000 cabezas y llegamos a
tener 2.500. Hoy estamos en
un promedio de 1.800 men-
suales.”

Toran destaco la incorpora-
cién de nuevos remates y el
vinculo con los productores:

“Hace dos afios sumamos
el remate de toros de las caba-
flas Las 2 A y La Galesa, con
reproductores Brangus. Mas
que clientes, tenemos amigos
gue nos acompafian desde el
principio.”

Sobre el impacto regional,
sefialé el rol de la empresa
como formadora de pre-
cios:

“Mucha gente toma como
referencia el precio de la plaza
de Fernandez para el resto de
Santiago. Eso demuestra la
importancia de mantener la
regularidad y la confianza.”

Finalmente, valord la
inversion en genética y el
momento que atraviesa la
ganaderia:

“Se nota mucho la mejora.

Los productores estan invir-
tiendo en genética y eso for-
talece la ganaderia provincial.
Estamos viviendo un momen-
to que no se habia visto nunca
en la historia.”

éQuerés que te prepare
una version adaptada para
redes sociales, con un enfo-
que mas visual y frases desta-
cadas de cada entrevistado?
Podria funcionar muy bien
para acompafar las fotos del
remate.
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CongnesofIintennacionaliBonsmanal
25 afes de (b Asedadicn an ARgenEing

En el mes de octubre, |la localidad de JesuUs
Maria, Cordoba, serd sede del Congreso
Internacional de la raza bovina Bonsmara,
un evento que marcara el festejo por los 25
afos de la Asociacion en Argentina. La cita
reunird a criadores, técnicos y productores de
distintos puntos del pais y del exterior, consoli-
dando el crecimiento de una raza que gana
terreno en ambientes productivos complejos y
se destaca por la calidad de su carne.

Disertantes internacionales y programa

El Ing. José Cueva adelanté que el congre-
so contara con la participacion de referentes de
gran trayectoria:

“Tenemos dos mujeres que van a venir a dar
su charla. Una de ellas es Clelia Pacheco, ex

~Mansedumbre
€ ASOCIACION ARGENTINA DE >~Adaptacion
CRIADORES DE BONSMARA ~ Alta fertilidad
o il >~ Facilidad de parto
Socio fundador .. >~ Habilidad materna
~Madurez temprana
~Excelente crecimiento a corral y a campo

E:Stdﬂﬂ'd >~Excelente calidad de carne
EL Mangrullo
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presidenta de Bonsmara en Brasil, y |a otra es
Elena Thorn, especialista del centro Statbook
de Sudafrica, donde se registran todos los deta-
lles delaraza.”

Ademas de las conferencias, el encuentro
incluird la venta de reproductores, con la
participacion de cabafias cordobesas y otras
invitadas de distintas provincias. También
habra lotes de invernada, que complementan
el sistema productivo y refuerzan la propuesta
comercial del evento.

Bonsmara en Argentinay la region

Cueva destaco el avance de la raza en pai-
ses como Brasil, donde se adaptd con éxito a
condiciones climaticas y sanitarias exigentes:

“En Brasil Bonsmara estd muy desarrollada,
y en Argentina también estamos ganando
terreno en zonas complicadas. Muchos pro-
ductores han incorporado sangre Bonsmara a
sus rodeos comerciales, y los frigorificos reco-
nocen la calidad de su carne.”

El crecimiento se refleja también en los
feedlots, donde la raza muestra excelentes
resultados en aumento de peso y eficiencia
productiva.

Agenda previa y convocatoria
El congreso se enmarca en una agenda
ganadera intensa:

Exposiciéon Rural de Jes(s Maria

Block Test, donde Bonsmara fue protago-
nista en la degustacion del publico el
afio pasado.

“El Block Test es fundamental para mostrar
que Bonsmara es una raza Bos taurus, con
muy buena calidad de carne. Y en la Expo
Jesus Maria siempre nos encontramos con los
amigos de Cordoba”, sefialé Cueva.

La invitacién estd abierta a todos los intere-
sados:

“El 21 y 22 de octubre esperamos a pro-
ductores, técnicos y publico en general. Mas
allad de quienes estan ligados directamente a la
raza, cualquier persona puede participar.”

Fuente: Agroverdad
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En la Sociedad Rural de
Frias, Santiago del Estero, la
consignataria Ivan O'Farrell
encabezo el primer remate de
invernada tras diez afios, con
mas de 700 cabezas y una
amplia participacién de pro-
ductores locales. Con la
cobertura exclusiva de
Campo para Todos, comparti-
mos testimonios y fotos.
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Ivan O'Farrell: “Esta-
mos muy contentos,
espero que sea el prime-
ro de varios mas”

El titular de la consignata-
ria destaco la importancia de
retomar los remates en la
region y analizé los resultados
delajornada:

“Después de mucho tiem-
po, empezamos a conversar
el aflo pasado con la gente de
la Sociedad Rural para tratar

er remgate de
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Y perspectlvas

de hacer un remate de inver-
nada. En principio se iba a
realizar mas adelante, pero
las lluvias modificaron el
estado de los campos vy final-
mente lo concretamos ahora.
Nos acompafiaron varios pro-
ductores, con haciendas de
distintos tipos de campo y
procedencias. Fue un remate
con alta concurrenciay dentro
de los valores actuales. Los
precios fueron buenos: maxi-
mos de 6.200 y minimos de
5.700 para terneros, mientras
que las terneras se ubicaron
entre 5.500 y 6.300 pesos.
También hubo buenos valores
en vacas. En términos gene-
rales, estamos muy contentos
y esperamos que sea el pri-
mero de varios mas.”

Respecto a la continuidad
de estos encuentros, O'Farrell
sefald:

“"Hay que adecuarse al
movimiento de la zona y al
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régimen de lluvias, que ronda
los 650 mm. Este afio fue muy
llovedor, pero lo importante
es programar los mejores
tiempos para el destete y pen-
sar en remates de primavera.
La idea es llegar a tres o cua-
tro remates anuales, con
fechas fijadas con anticipa-
cion. Ahora podemos planifi-
car lo que resta del afio y lo
que vieneen 2027."

El consignatario también
se refirid a las perspectivas
economicas:

“El segundo semestre va a
ser mejor. Los precios se aco-
modaron hacia abajo respec-
to al inicio de 2026, pero
vemos mas retenciéon en hem-
bras y una primavera que, si
Dios quiere, sera normal, con
buen pasto y alimentacion
suficiente. Eso permitird que
la retencidon se traduzca en
una menor oferta de inverna-
day una mejora en los precios
del gordo. Aunque la rentabi-
lidad es menor por el aumen-
to de costos como el petroleo,
los numeros siguen siendo
satisfactorios y se van a aco-
modar mas adelante.”

Sobre la situacién ganade-
ra en Santiago del Estero,
O'Farrell destaco:

“La ganaderia santiaguefa
ha crecido mucho. Vimos
lotes de terneros excepciona-
les. Hay zonas con ganaderia
mas intensiva y otras mas
agricolas, pero el potencial es
muy importante. Incluso algu-
nos agricultores estan empe-
zando a invertir en vacas, lo
cual seria positivo para todos.
Estamos aumentando los
kilos vendidos, aunque eso
genera menos oferta y una
faena menor. Habra un
pequeio cuello de botella

((36)
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hasta que se recupere el
stock, pero eso también
impulsara los precios.”

Finalmente, analizd el
impacto en el consumidor:

“El aumento de precios en
el segundo semestre se tras-
ladara en parte al mostrador,
pero todo depende del poder
adquisitivo. Los valores de la
carne no son exorbitantes ni
molestan al consumidor. Hay
margen para algunos ajustes,
siempre que se acomoden las
variables internas.

Carlos Eduardo Prie-
to: “Frias es el epicentro
de la ganaderia entre
Santiago, Tucuman, Cor-
doba y Catamarca”

El representante de Ivan
O'Farrell en Santiago del Este-
ro resaltd la convocatoria y el
acompafiamiento de los pro-
ductores:

“Me parece que hemos
tenido primero una linda con-
currencia. Volver a la rural
después de mucho tiempo y
ver productores con los que
uno opera seguido ha sido
muy gratificante. Hubo una
muy buena convocatoria,
buen acompaifamiento y
apoyo, y me parece que ha
salido muy bien lo planificado,
con buenos valores en
invernada y en abasto con
precios superlativos.”

Respecto al aporte de los
socios locales, destaco:

“Ha habido una colabora-
cion bastante importante de
productores de la zona. Estoy
conforme con los valores y
con los resultados. Se ha ven-
dido todo a precio de mer-
cado.”

Sobre la organizacion, Prie-
to reconoci6 el esfuerzo:

“Es un trabajo un poquito
costoso, pero gracias a Dios
tuvimos el acompafiamiento
de la consignataria y de mis
compafieros representantes
de otras provincias que vinie-
ron a colaborar. Eso facilita
mucho. Ademas, contamos
con el apoyo de la misma
Sociedad Rural.”

Con entusiasmo, proyectd
continuidad para estos
encuentros:

“Hoy se demostré no sola-
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para dos

mente en la tribuna, que esta-
ba bien concurrida, sino tam-
bién en los productores que
vinieron a comprar. Tengo
todas las esperanzas y la
confianza de seguir traba-
jandoenlazona.”

En cuanto a los requisitos,
subrayd la adaptacion de los
ganaderos:

“Los productores han cum-
plido con todo lo que se
requiere, incluso con la cara-
vana electrénica. No hubo
inconvenientes. El productor
se va amoldando a los cam-
bios que se vienen instalando
en la ganaderia.”

Prieto también resalté la
importancia estratégica de
Frias:

“La ubicacion es clave.
Frias es el epicentro de la
ganaderia entre Santiago,
Tucuman, Cérdoba y Cata-
marca. Hubo acompana-
miento masivo de producto-
res que tomaron el compro-
miso de fortalecer la ganade-
ria de la zona y de seguir
haciendo este evento mas
seguido.”

Finalmente, adelantd el
préoximo encuentro:

“El proximo remate sera el
martes 11 de agosto, con
Alta Genética Cordobesa.”

Jaulas - Defensas
Enganches - Fundas
Baules - Badles de Techo
Estribos - Lona Geronimo
o Cobertores - Porta Bicicleta
Protectores Inferiores
Deflectores - Mariposeros
Equipamiento Minero
Portasquipajes
Traba de Auxilio

Futa Provincial N* 1 - Esquina Autopista '
(Frente al Misky Mayu) La Banda - Sgo. del Estero B'acco @ TOYOTA

Eguiparmiomio 4x4
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Enrique Vivas: “La
plaza volvié a abrirse y

cumplimos las expecta-
tivas”

El presidente de la Socie-
dad Rural de Frias, Enrique
Vivas, celebro el regreso de
los remates tras diez afios sin
actividad de este tipo en el
predio y proyectd continui-
dad:

“La verdad quedamos con-
tentos, la plaza y los precios
firmes, buena hacienda.
Después de volver con el desa-
fio de rearmar la plaza tras
diez afios, creo que las
expectativas se cumplie-
ron.”

Sobre el contexto favora-
ble, Vivas destaco:

“Estamos en un muy buen
momento de la ganaderia.
Acompanaron las lluvias,
acompafiaron los precios, y
hoy se ve reflejado. Tanto la
parte vendedora como la com-
pradora quedaron conformes.
Todo salié redondito.”

La participacion de los pro-
ductores locales fue clave:

“El 80% de lo que se
remato hoy es de la zona.

Principalmente, lo importante
es volver a abrir a Frias como
plaza comercial. La idea es
que esto siga traccionando y
lograr otro remate feria antes
defindeafio.”

Ademas, adelantd proxi-
mos eventos:

“El 11 de agosto tendre-
mos el remate de cabahas
cordobesas, con reproduc-
tores de San Gerardo, Don
Pancho y La Aguada de Alma-
ra, ademas de cabafas invita-
dasdelazona.”

Consultado sobre la vacu-
nacién contra aftosa, explico:

“Tuvimos un nuevo plan
con normativas distintas.
Se corrieron fechas y eso redu-
jo un poco la entrada de
hacienda porque coincidio con
la campana de vacunacion.
Nos estamos adaptando a las
disposiciones de Senasa, aun-
que hay ajustes que todavia
hacen falta en funcién de los
productores de la zona.”

Respecto a las exigencias
internacionales, Vivas sefialo:

“Las restricciones de la
Comunidad Econdmica
Europea sobre carne libre de
deforestacion son un desafio.

Algunos campos ya estan
organizados y pueden cum-
plir, pero otros necesitan mas
didlogo y apoyo institucional
para revertir la situaciéon.”

Finalmente, sobre la posi-
bilidad de financiamiento,
aclaro:

“Por el momento no hemos
tenido propuestas de entida-
des bancarias, pero estamos
en busqueda para poder ofre-
cer alternativas a los produc-
tores.”
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En la jornada de charlas y
demostraciones a campo,
organizada por Massey Fer-
guson junto al concesionario
oficial Roberto Chelala en
Santiago del Estero, Campo
para Todos dialogd con
Facundo Rinaldi, Coordina-
dor Comercial de AGCO.

“Estamos mostrando el
portfolio de la familia 7S, lan-
zada recientemente en
Agroactiva, junto con tracto-
res pequefios de baja poten-
cia y todo el circuito producti-
vo de heno y forraje: corte,
rastrillado y enfardado.”

Detalles técnicos de la
familia 7S

7S 155, 165 y 180:
transmisién Dyna-6 (24x24),
hidraulico de 150 litros y capa-
cidad de levante de 8.600 kg.

7S 190 y 210: transmi-
sion CVT, hidraulico de 190
litros y levante de 9.600 kg.

Ademas, se completd el

portfolio con tractores de baja
potencia (45 a 80 HP), pensa-
dos para robustez, simpleza y
economia de trabajo.

Tecnologiay confort

Rinaldi destacdé que la
nueva linea incorpora cabi-
nas modernas con vision
360°, piloto automatico
Trimble, telemetria y sen-
sores inteligentes que moni
torean el rendimiento y pre-
vienen fallas.

“Son tractores intuitivos y
ergondmicos, pero la capaci-
tacion es clave para aprove-
char al maximo toda la tecno-
logia disponible.”

La jornada permitié a pro-
ductores y técnicos conocer
de primera mano las innova-
ciones que Massey Fergusony
Roberto Chelala traen al mer-
cado argentino, consolidando
su presencia en el segmento
de tractores y equipos forra-
jeros.

()N

Facundo Rinaldi



Transnnsn&n TDF 9 3Tn CAPACIDAD

540/1000 RPM HIDRAULICA

2100F |

MOTOR AGCOPOWER | Dyna-6* Dyna-VT
Tecnologia que al_lorra comhbustible sin perder fuerza

51 I -‘ - -. .. ..
Ve le~

. - ‘1
l,_

Pantalla Datatrnmc 5 9" Vg
TECNOLOGIA DE PRECISION

T e

Cabina Exclusive Vision
MAXIMO CONFORT Y VISIBILIDAD

Casa Central LA BANDA
DORREGO 528

Tel. 3855 021 200
rchelala@robertochelala.com.ar

i

Suc. BANDERA
RUTA NAC. N° 98
Tel. (03857) 421-590/91

AV. SAN MARTIN 628
SANTIAGO DEL ESTERO
Tel. 385 491 1269

Suc. TUCUMAN ‘ Suc. CATAMARCA

Suc. FERNANDEZ ‘

‘ @ ROBERTO
CONCEPCION RUTA 38 KM 760 www.robertochelala.com.ar : Cm LALA

RUTA 38 KM. 739
Tel. 3865492777 L

© | robertochelala



canipo

IMMOVEG

Gnfenktractohe S\VALOTLA]E
En el marco de la jornada de demostra- h : ?

cion a campo, Campo para Todos dialogd
con Juan Pablo Chelala, quien destaco la
importancia de acercar la tecnologia directa-
mente al productor.

“Estamos en un campo cerca de Taboada,
gentilmente cedido por AgroAguila S.A.S.,
para mostrar no solo en teoria sino en funcio-
namiento las nuevas maquinas. Nos acompa-
flan especialistas de Massey Ferguson para
explicar todos los beneficios de esta tecnolo-
gia.”

Nuevos productos presentados

Tractores MF 3700: baja potencia (60 a
90 HP), ideales para trabajos versétiles.

Tractores MF 7S: potencia media-alta
(160 a 200 HP), equipados con piloto auto-
matico, telemetria y cabinas modernas.

Equipos forrajeros: enfardadora MF
1840, rotoenfardadora MF 4180 vy rastrillos,
pensados para potenciar la produccion de
alfalfa en la region.

Valor agregado para el productor

Chelala subrayd que la alfalfa tiene gran
potencial en Santiago y que invertir en
maquinaria adecuada genera un valor agre-
gado en la calidad y rendimiento de la
produccion.

Ademas, destacé el servicio técnico de la
firma:

“Sabemos que para el productor de alfalfa
las soluciones inmediatas son fundamenta-
les. Por eso contamos con un service de exce-
lente capacidad de respuesta.”

Sucursales disponibles

Los productos y servicios de Roberto Che-
lala pueden encontrarse en:

Casa central en La Banda (Dorrego 528)

Sucursales en Fernandez, Bandera, Con-
cepcion (Tucuman) y Catamarca

La jornada reafirmdé el compromiso de
Massey Ferguson y Roberto Chelala con
la innovacion y el acompafiamiento al pro-
ductor agropecuario.

(CO)E
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En la jornada de charlas y
demostraciones a campo,
Campo para Todos dialogd
con la contadora publica
Daniela Aguila, represen-
tante de Agro Aguila S.A.S.,
empresa anfitriona del evento
realizado en E/ Tambo, sobre
Ruta Nacional 34 km 672.

“Estamos muy agradeci-
dos con la firma, especial-
mente con don Roberto Che-
lala, por elegirnos como sede.
La organizacidn fue excelente
y aqui se presentaron los trac-
tores y las herramientas de
forraje de ultima tecnologia.”

Clientes y usuarios de
Massey Ferguson

Aguila destacé que AgroA-
guila es cliente de larga tra-
yectoria del concesionario y
de la marca:

“Recomendamos mucho la
marca Massey Ferguson.
Somos clientes de don Rober-
to desde hace tiempo y siem-
pre confiamos en sus produc-
tos.”

Renovacion tecnologica

La representante subrayo
la importancia de mantenerse
actualizados con las innova-
ciones:

“Tratamos de ir renovando
nuestros equipos porque la
tecnologia avanza muchisimo
y es fundamental acompafiar
ese progreso.”

El evento consolid6 la
alianza entre Massey Fergu-
son, Roberto Chelala vy
Agro Aguila S.A.S., acer-
cando a productores y técni-
cos las ultimas soluciones en
tractores y maquinaria forra-
jera.

cam
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En la jornada de demostra-
cion a campo realizada en
Fernandez, Campo para
Todos dialogd con Silvia Oli-
vo, especialista de producto
de alfalfa y forraje para Mas-
sey Ferguson Argentina e
Hispanoamérica, quien des-
taco la importancia de acercar
maquinaria de Ultima genera-
cion a productores, agriculto-
resy ganaderos.

“Hoy mostramos no solo
tractores, sino también equi-
pos forrajeros pensados para
pequefios y medianos pro-
ductores, con una gran con-
vocatoria en la region.”

Equipos presentados
para alfalfa

Segadoras de tres pun-
tos: con o sin acondicionador,
de 2 a 3 m de ancho de traba-
jo.

Rastrillo giroscopico: un
rotor, 3,81 m de ancho de
labor, ideal para preservar la
hoja.

Enfardadora MF 1840:
alimentacion central, alta
productividad y confiabilidad.

Rotoenfardadora MF
4180: camara variable, rollos
de 1,20 a 1,80 m, equipada
con 25 cuchillas y conexién
Isobus para control desde el
monitor.

La clave del Alfalfa de
calidad

Olivo subrayé que la cali-
dad se define en el momento
del corte:

“Preservar la hoja es fun-
damental, porque alli esta el
mayor porcentaje de protei-
na. Los equipos Massey per-
miten cortes netos, acondi-
cionamiento rapido y conser-
vacion de nutrientes y color.”

Por qué elegir Massey
Ferguson

“Massey es una firma de
trayectoria, con tecnologia al
alcance de pequefios produc-
tores. La tendencia es profe-
sionalizar la produccion de
alfalfa, y para eso se necesita
capacitacion y maquinaria
adecuada.”
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Hablar de tractores en el norte argentino es
hablar de historias que se entrelazan con la
tierra, los productores y las marcas que mar-
caron época. Entre ellas, Massey Ferguson
ocupa un lugar privilegiado. Y pocos conocen
esa trayectoria como Roberto Chelala, quien
comenzod a venderlos en 1974 y nunca dejo de
estar ligado a la marca.

“Del aifo 74", responde con firmeza cuan-
do se le pregunta cuantos afios lleva en el
rubro. Su memoria lo transporta a aquellos
primeros pasos como vendedor en la conce-
sionaria Tecno Agro Santiago propiedad de
Rose y Oller SA, en La Banda, donde con ape-
nas 22 afios comenzo a recorrer campos ofre-
ciendo los tractores que hoy siguen siendo
simbolo de confianza.

Destaco la presencia de un tractor pertene-
ciente al sefior Daniel Aguila.": “El todavia
tiene el primer tractor que compro, un
165 del aiio 74, y sigue funcionando.” Ese
modelo, es testimonio vivo de la durabilidad
que caracteriza a la marca.

Cuando se le pide destacar una cualidad
que siempre se mantuvo en los Massey Fergu-
son, no duda: “Son tractores muy senci-
llos, cualquier mecanico los puede arre-
glar. Los repuestos son baratos y se con-
siguen en cualquier lado.”

Pero Chelala también reconoce la evolucion
tecnoldgica: “Esto es lo ultimo que trae-
mos ahora, lo mas avanzado que hay en
el mundo. En Francia y Estados Unidos
son primeros en ventas.”

H((C)) =
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Las anécdotas abundan.
Una de las mas pintorescas
ocurrié en Tucuman, en 1978:
“Entregaba un tractor en
La Ramada de Abajo, Tucu-
man, y empezaron a llegar
productores espaiioles de
la zona. Se juntaron seis o
siete y terminé vendiendo
un tractor a cada uno. Fui a
entregar uno y sali ven-
diendo siete.”

La expansién también lo
llevé a Catamarca, donde la
mineria del litio abrié nuevas
oportunidades: “Alli traba-
jamos con tractores en la
parte agricola y con
camiones y palas en la
mineria, especialmente en
Antofagasta de la Sierra.”

Hoy, el boom de la alfalfa
marca la agenda productiva.
Chelala lo explica con entu-
siasmo: “Estamos presen-
tando todo el paquete de
maquinaria: cortadoras,
rastrillos, enfardadoras,
arrolladoras y tractores.
Todo lo que el productor
necesita para obtener
alfalfa de calidad, porque
cuanto mejor es la calidad,
mejor precio se paga.”

Con mas de cinco décadas
de experiencia, Roberto Che-

lala no solo vendié tractores:
construyé confianza, acom-
pafnd a productores y fue tes-
tigo de como la tecnologia
transformé el campo argenti-

no. Su historia es también la
historia de Massey Fergu-
son, una marca que sigue
marcando el rumbo de Ia
mecanizacion agricola.
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La Int&igenda ardfidal va se pruchea
an dl Inttarer cde Santfage dal EsEEro

Por: Christian E. Andrada - Campo para Todos

Mientras gran parte del
debate sobre la inteligencia
artificial se concentra en
oficinas, computadoras o
aplicaciones, en el interior
productivo de Santiago del
Estero la revolucion tecnolé-
gica ya avanza entre lotes de
algodoén, alfalfa, cebolla vy
cultivos deinvierno.

Imagenes satelitales anali-
zadas mediante inteligencia
artificial y algoritmos capaces
de reconocer un cultivo con
precision forman hoy parte de
los trabajos que desarrolla el
INTA Santiago del Estero
junto a equipos de investiga-
cion de la Estacion Experi-
mental Agropecuaria.

La investigadora Lic.
Juana Maria Lopez expuso
los avances alcanzados en la
aplicacidon de sensores remo-
tos, Big Data geoespacial,
Machine Learning y Deep Lear-
ning para mejorar la toma de
decisiones en la produccion
agropecuaria. Detras de esa
presentacion existe un traba-
jo silencioso que ya comenzd
a recorrer distintos puntos del
interior provincial.

La metodologia combina
informacién obtenida por saté-
lites, drones equipados con
camaras multiespectrales vy
relevamientos de campo.
Todo ese caudal de datos ali-
menta modelos de inteligen-
cia artificial capaces de detec-
tar patrones que el ojo huma-

no dificilmente podria identifi-
car.

Uno de los desarrollos mas
destacados es la clasifica-
cion automatica de culti-
vos mediante Deep Lear-
ning, una tecnologia que per-
mite reconocer qué especie se
encuentra implantada en
cada lote a partir de imagenes
satelitales.

Esta herramienta abre nue-
vas posibilidades para el moni-
toreo agricola, la planificacion
territorial y la generacién de
estadisticas productivas con
mayor rapidez y precision.

Casos que ya se desa-
rrollan en Santiago del
Estero
® Modelos predictivos aplica-
dos a cultivos de algoddn vy
alfalfa.
® Estudios sobre humedad
del suelo en el area bajo riego
del Rio Dulce.
® Zonificacion de lotes de
cebolla mediante imagenes
captadas por drones.
® Caracterizacion de cultivos

a2 | Tl e
EXPO

de servicio.

® Analisis de patrones de
rendimiento.

® Clasificacion de cultivos de
invierno utilizando algoritmos
de Deep Learning.

Cada uno de estos desa-
rrollos busca transformar
grandes volumenes de infor-
macion en recomendaciones
Utiles para los productores,
permitiendo detectar varia-
ciones dentro del lote, optimi-
zar el uso del agua, mejorarla
eficiencia de los insumos y
anticipar problemas antes de
que sean visibles en el campo.

DE LA ESTRATI
cClé™: CONE




La empresa santiague-
fla que transforma cada
desafio en una base sélida
para construir progreso.

En el mundo de la cons-
truccion, el desarrollo urbano
y la produccién, existe una
etapa que determina el éxito
de todo proyecto: la prepara-
cion del terreno. Alli es donde
TIERRA BASE se ha consoli-
dado como referente en San-
tiago del Estero, ofreciendo
soluciones integrales en movi-
miento de suelo, nivelacion,
limpieza de terrenos y servi-
cios con maquinaria pesada
para obras de todas las esca-
las.

La basede cada

gran proyecto

Cada obra comienza
mucho antes de levantar una
estructura. Comienza con un
terreno correctamente prepa-
rado, nivelado y acondiciona-
do para garantizar un desa-
rrollo seguro y eficiente.

Bajo esa filosofia, TIERRA
BASE pone a disposiciéon un
parque de maquinaria moder-
no y personal capacitado para
ejecutar trabajos con preci-
sion, optimizando tiempos y
reduciendo costos operativos.
Su experiencia les permite

(CH)S

intervenir tanto en proyectos
urbanos como rurales, adap-
tandose a las necesidades
especificas de cada cliente.

Soluciones integrales
para miultiples sectores

La empresa ofrece un
amplio abanico de servicios
que abarcan:

4 Limpieza y desmonte de
terrenos.

4 Movimiento de suelo.

¢ Nivelaciéon y preparacién
de superficies.

¢ Excavaciones.

¢ Demoliciones.

¢ Apertura de caminos.

¢ Rellenosy compactacion.
¢ Alquiler de maquinaria con
operador especializado.

Cada trabajo es planificado
para brindar rapidez, eficien-
cia y un alto estandar de eje-
cucién, convirtiéndose en un

cam

para dos
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Por: Christian E. Andrada - Campo para Todos

aliado estratégico para quie-
nes necesitan comenzar una
obra sobre bases firmes.

Tecnologia, maquinaria
y compromiso

Uno de los principales dife-
renciales de TIERRA BASE es
la combinacion entre maqui-
naria de alto rendimiento y
una atencién personalizada.

La empresa entiende que
cada proyecto posee caracte-
risticas particulares, por lo
que disefia soluciones a medi-
da, priorizando la productivi-
dad, la seguridad operacional
y el cumplimiento de los pla-
zos acordados.

Esta manera de trabajar le
ha permitido construir una
reputacién basada en la con-
fianza, la responsabilidad y el
compromiso con cada cliente.
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Por: Federico Tevez - Revista Campo para Todos

Por primera vez, Confe-
deraciones Rurales Argen-
tinas sesiondé en el salén
de la Sociedad Federal de
Sachayoj. La reunion cerro
con un reconocimiento al
presidente de la Rural
local y dejo planteados
temas clave para el campo
santiaguefio. Campo para
todos estuvo presente.

Con el saldon de la Sociedad
Federal colmado, Confedera-
ciones Rurales Argentinas
desembarcd por primera vez
en Sachayoj. La reunion del
martes 16 de junio, organiza-
da por la Sociedad Federal,
reunié a mas de 40 producto-
res junto a la clupula de CRA,
la FAS y dirigentes de Chaco y
Formosa.

El balance de dos aios
duros y una cosecha que
ilusiona

Los dirigentes repasaron la
gestion de los dltimos anos.
La sequia de 2024 y 2025 fue
definida como “tremenda”.
Frente a ese escenario, el tra-
bajo se centré en gestionar
créditos blandos con tasas
subsidiadas. “Muchos compa-
fieros no se fundieron porque
pudimos acercar esa herra-
mienta”, remarcaron.

La chicharrita fue otro
gran tema. “La mayoria sufrid
este flagelo en el maiz”, sefia-
laron. La respuesta fue insta-
lar trampas para alertas tem-
pranas, gestionar ante
SENASA vy organizar charlas
técnicas. El esfuerzo dio

(52

resultado: “Hoy tenemos una
cosecha récord después de
mucho tiempo”.

La consulta que todos
tenian y uno solo se animo
a hacer

En el micréfono abierto, un
productor preguntd lo que
muchos pensaban: “éEs ver-
dad que si no tengo el chip
en la oreja de la vaca no
puedo mover los anima-
les?”

La mesa respondié de inme-
diato: si, la caravana elec-
tronica es obligatoria por
disposicion de SENASA. Sin
esa identificacion no se emite
el DT-e para traslado. La ges-
tidon se canaliza a través de la
Sociedad Rural. “Yo no lo
tenia bien claro”, admitié un
productor al terminar. Desde
la organizaciéon aclararon el
tramite y adelantaron que se
informara cuando haya nove-
dades, ya que todavia no hay
fecha confirmada para capa-
citaciones.




CRA: llevar la voz de
Sachayoj a Buenos Aires

Carlos Castafiani, presi-
dente de CRA, fue claro:
“Nuestra mision es reco-
rrer y escuchar a los pro-
ductores. No venir a decir-
les qué hacer.”

Explicé que CRA transfor-
ma lo que se habla en cada
pueblo en reclamos que lle-
gan a la Mesa de Enlace nacio-
nal. También participaron
Uriel Brincol, vicepresidente
de la FAS; Juan Carlos, funda-
dor de la Rural de Sachayoj; y
Erika Orellana, secretaria de
la FAS. Desde Chaco y Formo-
sa destacaron que “cada vez
hay mas sociedades rurales
nuevas que piden sumarse a
CRA".

El trabajo gremial no se
cobra

Un dirigente lo resumio con
contundencia: “El que es
presidente de una rural no
cobra sueldo. Deja su cam-
po, su familia. Lo hace por
amor al campo.”

Juan Carlos recordé el
esfuerzo de “haber fundado la
Rural y haberla recuperado
después de la pandemia”.

El cierre:

reconocimiento a

Lorenzo Céspedes

Antes de concluir, llegé el
momento especial. Lorenzo
Céspedes, presidente de la
Sociedad Rural de Sachayoj,
recibié una insignia de reco-
nocimiento por el trabajo de
los ultimos afios al frente de la

campo

para

I

entidad. Fue el aplauso final
de la noche y con eso se dio
por concluido el encuentro.

Los productores pidieron
mantener los avisos sobre la
chicharrita, organizar charlas
sobre comercializacion y sis-
temas electronicos como el
DT-e, y seguir fortaleciendo la
institucién.
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