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Desde Formosa llegaron
los mejores Brahman

En la primera jornada, 
las juras de la Nacional 
Brahman mostraron exce-
lentes ejemplares. Los pre-
mios más importantes fue-
ron para las cabañas Jota 
Jota y Los Yeyos, ambas de 
Formosa.

Con las juras de la 24° 
Exposición Nacional Brah-
man, este domingo comenza-
ron las NACIONALES 2026, 
con la fuerza de Expoagro 
edición YPF Agro. El evento 
reúne la mejor genética Brah-
man, Braford, Brangus y de 
Caballos Criollos en el predio 
de la Sociedad Rural de 
Corrientes. Durante el domin-
go se conocieron los grandes 
campeones Brahman que 
fueron para las cabañas Jota 
Jota y Los Yeyos, ambas de la 
provincia de Formosa.Un total 
de 105 reproductores Brah-
man participaron de la prime-
ra jornada de actividades en 
la Pista de Juras Biogénesis 

Bagó ubicada en uno de los 
galpones bajo techo que tiene 
el predio de la SRC, en la loca-
lidad de Riachuelo. Helmut 
Klassen, criador llegado 
desde la vecina República del 
Paraguay, fue el jurado encar-
gado de clasificar cada cate-
goría que pasó por la pista, 
con animales de cabañas pro-
venientes de Corrientes, For-
mosa, Chaco, Santa Fe, Salta 
y Santiago del Estero, entre 
otras provincias.

Por la mañana se realiza-
ron las juras de los animales a 
corral, tanto hembras como 
machos, en conjuntos e indi-
viduales. Allí pudo verse una 
excelente calidad y el trabajo 
de las cabañas en la búsqueda 
de un biotipo Brahman pensa-
do para la ganadería moder-
na: moderación, funcionali-
dad, aptitud materna y carac-
terísticas reproductivas, algo 
en lo que viene trabajando 
intensamente la Asociación 
Criadores Brahman de Argen-

tina (ACBA) y que fue desta-
cado por el jurado de la jorna-
da.Una importante cantidad 
de público presenció las juras 
en las tribunas y espacios 
alrededor de la pista, recono-
ciendo el trabajo de los cria-
dores y cabañeros que pre-
sentaron los excelentes ani-
males que pasaron por la pis-
ta.

Entre las mejores hembras 
a Corral, el premio Campeón 
Hembras a Corral fue para el 
Corral 25 A y B de la cabaña 
Achalay, de la provincia de 
Formosa. Mientras que el 
Reservado Campeón Conjun-
to Hembras a Corral fue el 
Corral 26 de la cabaña Nueva 
Valencia, de la provincia de 
Corrientes. En Hembras Indi-
viduales a Corral, el premio 
Campeón fue para el RP 188 
del Corral 82, de la cabaña 
Jota Jota, de la provincia de 
Formosa. Mientras que la 2° 
Mejor Hembra Individual a 
Corral fue el RP 1870 del 
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Corral 78 A de cabaña Nueva 
Valencia.En los machos a 
corral, el premio Mejor Macho 
de Conjuntos fue para el RP 
635 del Corral 40, de la caba-
ña Los Yeyos, de la provincia 
de Formosa. Mientras que el 
premio 2° Mejor Macho de 
Corral fue para el RP 71 del 
Corral 39, de la cabaña María 
Isabel, de la provincia de 
Santa Fe.Grandes Campeo-
nasLuego de un intervalo al 
mediodía, las juras continua-
ron con los Brahman indivi-
duales a bozal. Aquí, se 
pudieron ver ejemplares con 
excelente calidad a lo que se 
sumó la mansedumbre de las 
hembras y machos que pasa-
ron por la pista llevados por 
sus cabañeros.En el segmen-
to a bozal, el jurado eligió 
como mejores Campeón Hem-
bra Individual a Bozal al Box 
15 de la cabaña Marcaojo, de 
Estancia La Pelada, de la pro-
vincia de Santa Fe. Mientras 
que la Reservada Campeón 
Hembra Individual a Bozal fue 
el Box 7 de la cabaña Casa-
blanca, de la provincia del 
Chaco. Y la Tercer Mejor Indi-
vidual a Bozal fue el Box 2, de 
la cabaña Los Yeyos, de la 
provincia de Formosa.Luego 
de esta elección fue el turno 
de elegir a la Gran Campeón 
Hembra de la muestra, en una 
competencia entre la Mejor 
Individual a Corral, la Mejor 
Individual de Conjuntos y la 
Mejor Individual a Bozal. Pre-
vio a ese momento, el jurado 
Helmut Klassen reconoció 
públicamente el nivel de hem-
bras de la exposición, pidien-
do un aplauso al público por 
los animales expuestos.

El premio Reservado Gran 
Campeón Macho fue para el 
RP 2171 del Corral 85, un toro 
Senior Menor de la cabaña 
Ceibalito, de la provincia de 

Salta, que había sido el Mejor 
Individual de Corral. Mientras 
que el Tercer Mejor Macho 
llegó también desde Formo-
sa: fue el RP 10B del Corral 87 
A de la cabaña Achalay.

De esta manera, y con una 
calidad excepcional en la pis-
ta, cerró la 24° Exposición 
Nacional Brahman, en el 
marco de Las NACIONALES, 

con un rotundo éxito, donde 
anoche se realizó la entrega 
de premios y cena de la ACBA.

NACIONALES, evento orga-
nizado con la fuerza de 
Expoagro que muestra lo 
mejor de la genética Brah-
man, Braford, Brangus y de 
Caballos Criollos.

6

Gran Campeón Macho

Gran Campeón Hembra

Reservado Gran Campeón Macho

Brahman en las Nacionales 2026:

calidad, internacionalización

y desafíos productivos

Miguel Pibernus, presiden-

te de la Asociación Criadores 

de Brahman de Argentina, 

compartió su balance sobre el 

inicio de las Nacionales Gana-

deras en Corr ientes. El 

domingo se realizaron las 

juras de conjuntos machos y 

hembras, además de la eva-

luación del biotipo Brahman y 

de los bozales.

La participación fue signifi-

cativa: 25 cabañas exposi-

toras y 110 animales en 

pista, consolidando a este 

encuentro como uno de los 

más importantes para la 

asociación. “Es el lugar 

donde más animales se con-

centran y donde se refleja el 

trabajo de los criadores”, des-

tacó Pibernus.
El rol del Brahman en 

los cruzamientos
El presidente subrayó que 

la raza no solo avanza en cali-

dad racial y biotipo, sino tam-

bién en su uso como herra-

mienta de cruzamiento. “El 

Brahman aporta rusticidad 

y productividad en zonas 

d i f í c i l e s ,  m e j o r a n d o 

rodeos y fortaleciendo la 

ganadería en distintos 

ambientes”, explicó.
Jurados internacionales 

y visión global
En los últimos años, la aso-

ciación ha impulsado la pre-

sencia de jurados internacio-

nales para dar mayor proyec-

ción a la raza. Tras la partici-

pación de referentes de Bra-

sil, este año el jurado fue Hel-

mut Klassen de Paraguay. 

“Es un aporte clave para 

fortalecer el crecimiento y 

el desarrollo del Brahman 

argentino”, señaló Pibernus.
Actualidad ganadera: 

trazabilidad y exigencias
El dirigente también se 

refirió a las nuevas medidas 

sanitarias y de trazabilidad, 

como la caravana obligato-

ria y el cambio en el sistema 

de vacunación. “Son pasos 

importantes que suman 

productividad y datos pre-

cisos sobre la ganadería 

nacional”, afirmó.
Respecto a la inscripción 

de campos para exportar a 

Europa libre de deforestación, 

expresó su preocupación: 

“Nos sentimos fuera de 

algo que debería incluir-

nos a todos. Hemos hecho 

un esfuerzo enorme en 

zonas difíciles y no es posi-

tivo quedar excluidos”.
Competencia y genética 

de excelencia
Las juras mostraron un alto 

nivel competitivo, con desta-

cada performance de cabañas 

formoseñas. Pibernus valoró 

la inversión y dedicación de 

los criadores: “La genética 

es uno de los negocios que 

más devuelve. Los pre-

mios reflejan el esfuerzo, 

pero también hubo ejem-

plares excelentes de otras 

provincias”.
El dirigente remarcó que el 

Brahman argentino hoy cuen-

ta con un 90% de animales 

de gran calidad, lo que 

demuestra el avance de la 

raza y su competitividad en 

pista.
Orgullo y proyección
Finalmente, el presidente 

de la Asociación Criadores de 

Brahman resaltó el reconoci-

miento internacional: “Como 

institución sentimos un 

orgullo enorme. El Brah-

man argentino se consoli-

da en calidad, biotipo pro-

ductivo y proyección glo-

bal”.7
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Brahman en las Nacionales 2026:

calidad, internacionalización

y desafíos productivos

Miguel Pibernus, presiden-

te de la Asociación Criadores 

de Brahman de Argentina, 

compartió su balance sobre el 

inicio de las Nacionales Gana-

deras en Corr ientes. El 

domingo se realizaron las 

juras de conjuntos machos y 

hembras, además de la eva-

luación del biotipo Brahman y 

de los bozales.

La participación fue signifi-

cativa: 25 cabañas exposi-

toras y 110 animales en 

pista, consolidando a este 

encuentro como uno de los 

más importantes para la 

asociación. “Es el lugar 

donde más animales se con-

centran y donde se refleja el 

trabajo de los criadores”, des-

tacó Pibernus.
El rol del Brahman en 

los cruzamientos
El presidente subrayó que 

la raza no solo avanza en cali-

dad racial y biotipo, sino tam-

bién en su uso como herra-

mienta de cruzamiento. “El 

Brahman aporta rusticidad 

y productividad en zonas 

d i f í c i l e s ,  m e j o r a n d o 

rodeos y fortaleciendo la 

ganadería en distintos 

ambientes”, explicó.
Jurados internacionales 

y visión global
En los últimos años, la aso-

ciación ha impulsado la pre-

sencia de jurados internacio-

nales para dar mayor proyec-

ción a la raza. Tras la partici-

pación de referentes de Bra-

sil, este año el jurado fue Hel-

mut Klassen de Paraguay. 

“Es un aporte clave para 

fortalecer el crecimiento y 

el desarrollo del Brahman 

argentino”, señaló Pibernus.
Actualidad ganadera: 

trazabilidad y exigencias
El dirigente también se 

refirió a las nuevas medidas 

sanitarias y de trazabilidad, 

como la caravana obligato-

ria y el cambio en el sistema 

de vacunación. “Son pasos 

importantes que suman 

productividad y datos pre-

cisos sobre la ganadería 

nacional”, afirmó.
Respecto a la inscripción 

de campos para exportar a 

Europa libre de deforestación, 

expresó su preocupación: 

“Nos sentimos fuera de 

algo que debería incluir-

nos a todos. Hemos hecho 

un esfuerzo enorme en 

zonas difíciles y no es posi-

tivo quedar excluidos”.
Competencia y genética 

de excelencia
Las juras mostraron un alto 

nivel competitivo, con desta-

cada performance de cabañas 

formoseñas. Pibernus valoró 

la inversión y dedicación de 

los criadores: “La genética 

es uno de los negocios que 

más devuelve. Los pre-

mios reflejan el esfuerzo, 

pero también hubo ejem-

plares excelentes de otras 

provincias”.
El dirigente remarcó que el 

Brahman argentino hoy cuen-

ta con un 90% de animales 

de gran calidad, lo que 

demuestra el avance de la 

raza y su competitividad en 

pista.
Orgullo y proyección
Finalmente, el presidente 

de la Asociación Criadores de 

Brahman resaltó el reconoci-

miento internacional: “Como 

institución sentimos un 

orgullo enorme. El Brah-

man argentino se consoli-

da en calidad, biotipo pro-

ductivo y proyección glo-

bal”.7
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La 24° Expo Brahman 
cerró con una importante 
oferta de reproductores, 
donde salieron a venta 
los premios más impor-

tantes de la muestra. Una 
demanda firme y precios 

muy buenos para los 
reproductores de la raza.

Las NACIONALES 2026 
tuvo su primer remate de 
reproductores en la tarde 
noche de este lunes 25: la 24° 
Exposición Nacional Brahman 
realizó su venta de reproduc-
tores, con una gran oferta en 
cantidad y calidad, y valores 
sobresalientes. 

La pista de Juras Biogéne-
sis Bagó del predio de la 
Sociedad Rural de Corrientes 
fue el escenario para la venta 
de los reproductores Brah-
man, que estuvo a cargo de la 
firma Colombo y Magliano SA. 
En esta oportunidad, los cria-
dores de la raza pusieron a 
venta lo mejor de la exposi-
ción, ya que salieron a venta 

Nacional Brahman: $40 millones

por el 50% del Gran Campeón

el Gran Campeón Macho, de 
cabaña Los Yeyos, y la Gran 
Campeón Hembra, de cabaña 
Jota Jota.

Con el martillo en manos 
de Hernán “Nano” Vassallo y 
todo el equipo de Colombo y 
Magliano atento al remate, el 
primer producto en salir a 
venta fue la mejor vaqui-
llona de la exposición, la 
RP 188 de cabaña Los 
Yeyos, que se vendió en un 
50% en $29.000.000 , 
luego de una importante 
puja, y se la quedó otra caba-
ña de Formosa. En total, el 
promedio de las 7 hembras 
que se vendieron en el remate 
fue de $15.692.307.

En machos, salieron a 
venta el Gran Campeón de 
cabaña Los Yeyos, y el Reser-
vado Gran Campeón, de caba-
ña Ceibalito. Estos dos fueron 
los valores más importantes 
de la noche: el 50% del 
Gran Campeón se vendió 
en $40.000.000, mientras 
que el 100% del Reserva-

do Gran Campeón se ven-
dió en $43.000.000. El pro-
medio por los 13 toros que 
pasaron por la pista fue de 
$16.000.000.

“Fue un cierre excelente 
para una Nacional muy bue-
na; la verdad las ventas fue-
ron sobresalientes, y agrade-
cemos a los criadores que 
hayan sacado a venta los pre-
mios más importantes de la 
exposición. Es un gran desafío 
para la raza Brahman hacer 
un remate solos”, señaló 
Miguel Pibernus, presidente 
de la Asociación Criadores 
Brahman de Argentina.

El remate y la posterior 
entrega de premios sirvieron 
como cierre de la 24° Exposi-
ción Nacional Brahman, un 
evento que nuevamente fue 
exitoso de la mano de las 
NACIONALES, con un encierre 
de más de 100 ejemplares y 
una calidad excepcional en la 
pista.

Los terneros Braford mostraron

el gran presente de la raza

 la raza Braford fue la pro-
tagonista de la jornada. Exce-
lente calidad en la Exposición 
Nacional del Ternero, donde 
los premios más importantes 
fueron para cabañas de 
Corrientes y Córdoba.

La segunda jornada de las 
NACIONALES en la Sociedad 
Rural de Corrientes, tuvo a la 
raza Braford como protago-
nista de la genética en pista. 
Este lunes 25 de mayo, la 14° 
Exposición Nacional del Ter-
nero Braford mostró el gran 

presente de la raza, con ani-
males de excelencia en todas 
sus categorías. Las cabañas 
Pilagá y Corral de Guardia 
se llevaron los premios 
más importantes.

Alejandro Lauret fue el 
jurado designado por la Aso-
ciación Braford Argentina 
para esta edición de la Nacio-
nal del Ternero Braford, que 
se desarrolló en el marco de 
las NACIONALES, con la fuer-
za de Expoagro edición YPF 
Agro. Durante toda la jorna-

Alejandro Lauret



8 9

La 24° Expo Brahman 
cerró con una importante 
oferta de reproductores, 
donde salieron a venta 
los premios más impor-

tantes de la muestra. Una 
demanda firme y precios 

muy buenos para los 
reproductores de la raza.

Las NACIONALES 2026 
tuvo su primer remate de 
reproductores en la tarde 
noche de este lunes 25: la 24° 
Exposición Nacional Brahman 
realizó su venta de reproduc-
tores, con una gran oferta en 
cantidad y calidad, y valores 
sobresalientes. 

La pista de Juras Biogéne-
sis Bagó del predio de la 
Sociedad Rural de Corrientes 
fue el escenario para la venta 
de los reproductores Brah-
man, que estuvo a cargo de la 
firma Colombo y Magliano SA. 
En esta oportunidad, los cria-
dores de la raza pusieron a 
venta lo mejor de la exposi-
ción, ya que salieron a venta 

Nacional Brahman: $40 millones

por el 50% del Gran Campeón

el Gran Campeón Macho, de 
cabaña Los Yeyos, y la Gran 
Campeón Hembra, de cabaña 
Jota Jota.

Con el martillo en manos 
de Hernán “Nano” Vassallo y 
todo el equipo de Colombo y 
Magliano atento al remate, el 
primer producto en salir a 
venta fue la mejor vaqui-
llona de la exposición, la 
RP 188 de cabaña Los 
Yeyos, que se vendió en un 
50% en $29.000.000 , 
luego de una importante 
puja, y se la quedó otra caba-
ña de Formosa. En total, el 
promedio de las 7 hembras 
que se vendieron en el remate 
fue de $15.692.307.

En machos, salieron a 
venta el Gran Campeón de 
cabaña Los Yeyos, y el Reser-
vado Gran Campeón, de caba-
ña Ceibalito. Estos dos fueron 
los valores más importantes 
de la noche: el 50% del 
Gran Campeón se vendió 
en $40.000.000, mientras 
que el 100% del Reserva-

do Gran Campeón se ven-
dió en $43.000.000. El pro-
medio por los 13 toros que 
pasaron por la pista fue de 
$16.000.000.

“Fue un cierre excelente 
para una Nacional muy bue-
na; la verdad las ventas fue-
ron sobresalientes, y agrade-
cemos a los criadores que 
hayan sacado a venta los pre-
mios más importantes de la 
exposición. Es un gran desafío 
para la raza Brahman hacer 
un remate solos”, señaló 
Miguel Pibernus, presidente 
de la Asociación Criadores 
Brahman de Argentina.

El remate y la posterior 
entrega de premios sirvieron 
como cierre de la 24° Exposi-
ción Nacional Brahman, un 
evento que nuevamente fue 
exitoso de la mano de las 
NACIONALES, con un encierre 
de más de 100 ejemplares y 
una calidad excepcional en la 
pista.

Los terneros Braford mostraron

el gran presente de la raza

 la raza Braford fue la pro-
tagonista de la jornada. Exce-
lente calidad en la Exposición 
Nacional del Ternero, donde 
los premios más importantes 
fueron para cabañas de 
Corrientes y Córdoba.

La segunda jornada de las 
NACIONALES en la Sociedad 
Rural de Corrientes, tuvo a la 
raza Braford como protago-
nista de la genética en pista. 
Este lunes 25 de mayo, la 14° 
Exposición Nacional del Ter-
nero Braford mostró el gran 

presente de la raza, con ani-
males de excelencia en todas 
sus categorías. Las cabañas 
Pilagá y Corral de Guardia 
se llevaron los premios 
más importantes.

Alejandro Lauret fue el 
jurado designado por la Aso-
ciación Braford Argentina 
para esta edición de la Nacio-
nal del Ternero Braford, que 
se desarrolló en el marco de 
las NACIONALES, con la fuer-
za de Expoagro edición YPF 
Agro. Durante toda la jorna-

Alejandro Lauret



10

en Terneros fue para el RP del 
Corral 28, de la cabaña Santa 
Irene.

“La calidad que hemos teni-
do en la pista ha sido extraor-
dinaria; quiero felicitar a las 
cabañas por el trabajo que 
vienen haciendo, porque la 
raza hoy está en un gran 
nivel”, señaló el jurado Ale-
jandro Lauret al finalizar la 
jura de conjuntos.

Bozales:
calidad en pista
Luego de una pausa al 

mediodía, la actividad conti-
nuó con las terneras y terne-
ros a bozal, donde se clasifi-
caron las distintas categorías 
hasta llegar a los Grandes 
Campeones. En los individua-
les también se notó el trabajo 

Santa Irene. Mientras que el 
Reservado Gran Campeón 
Conjunto Terneros fue para el 
Corral 18, de la cabaña Marta 
Carina.

En individuales a corral, el 
premio Gran Campeón Terne-
ro Individual de Conjunto fue 
el RP T317 del Corral 22, de 
cabaña La Matilde, de la pro-
vincia de Entre Ríos. Mientras 
que el Reservado Gran Cam-
peón Individual de Conjuntos 

da, el criador cordobés y sus 
colaboradores clasificaron las 
distintas categorías que pasa-
ron por la Pista de Juras 
Biogénesis Bagó, en el pre-
dio ferial de la SRC.

Durante la mañana se rea-
lizaron las juras de conjuntos, 
tanto en hembras como en 
machos. Previo al inicio de las 
juras se realizó un pequeño 
acto en conmemoración del 
aniversario de la Revolución 
de Mayo, un emotivo momen-
to en donde se cantó el himno 
nacional y se recordó esta 
fecha patria.

Luego fueron más de 250 
los animales que pasaron por 
la pista, entre corrales y boza-
leros, con cabañas que traje-
ron sus reproductores desde 
sus campos en Corrientes, 
Chaco, Santiago del Estero, 
Salta, Tucumán, Córdoba, 
Entre Ríos y Santa Fe, entre 
otros puntos del país.

Al finalizar la mañana, se 
conocieron los mejores con-
juntos e individuales de 
corral. En hembras, el premio 
Gran Campeón Conjunto Ter-
neras fue para el Corral 11, un 
trío presentado por la cabaña 
Mirungá, de Paso de los 
Libres, Corrientes. El premio 
Reservado Gran Campeón 
Conjunto Terneras fue para el 
Corral 4, de la cabaña Santa 
Irene, de Gualeguaychú, 
Entre Ríos.

En las mejores individuales 
a corral, el premio Gran Cam-
peón Ternera Individual de 
Conjunto fue para el RP 
25200, del Corral 15 de la 
cabaña El Rocío, de Mercedes, 
Corrientes. Mientras que la 
Reservada Gran Campeón 
Ternera Individual de Conjun-

to fue para la RP 1024 del 
Corral 12, de la cabaña Rin-
cón del Chaco, de la localidad 
chaqueña de Villa Ángela.

Luego fue el turno de los 
machos, con conjuntos tam-
bién de excelente calidad y 
funcionalidad, una de las 
características que se busca 
en la raza. Aquí el premio 
Gran Campeón Conjunto fue 
para el Corral 28, de la cabaña 

de las cabañas, con animales 
logrados con excelentes cuali-
dades carniceras y fenotípi-
cas, destacadas en todo 
momento por el jurado.

“Para llegar a esta fila final 
estas hembras tuvieron que 
dejar atrás a excelentes ter-
neras, por eso es un gran méri-

to de todos los expositores”, 
señaló Alejandro Lauret antes 
de elegir a las grandes cam-
peonas de la Nacional del Ter-
nero Braford.

Así fue que luego de clasifi-
car a todas las categorías, el 
jurado y varias autoridades 
realizaron la elección de las 

Gran Campeón Ternera Cabaña Corral de Guardia
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Gran Campeón Ternera Cabaña Corral de Guardia
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grandes campeonas. Allí, el 
premio Gran Campeón Ter-
nera cayó sobre el Box 38, 
de la cabaña Corral de 
Guardia, de la provincia de 
Córdoba. Se trata de una hija 
de “Tapenagá” nacida en julio 
de 2025 y que había competi-
do y ganado en la categoría 
Ternera Intermedia Menor.

Como Reservada Gran 
Campeón Ternera quedó el 
Box 7, de la cabaña El Bro-
mista, de Goya, Corrientes. 
Una hija de “Midas” nacida en 
septiembre de 2025 y que 
había ganado la categoría 
Ternera Menor. El premio Ter-
cer Mejor Ternera fue para 
el Box 73, de cabaña Santa 
Irene, de la provincia de 
Entre Ríos.

Machos: funcionalidad y 
carne

Las juras de machos en la 
Exposición Nacional del Ter-
nero Braford mostraron cómo 
están trabajando los criado-
res de la raza en aspectos 
como la funcionalidad y la 
aptitud carnicera. Animales 
con buenas líneas inferiores y 
circunferencias escrotales, 
aplomos y buenas áreas de 
ojo de bife, fueron el denomi-
nador común en las distintas 
categorías de terneros, con 
reproductores que no llegan 
al año de edad.

“Braford es una raza 
que ha crecido inmensa-
mente; hoy vimos en la 
pista que tenemos herra-
mientas para trabajar y 
seguir desarrollando a 
nuestra querida raza. Ani-
males funcionales, con buen 
hueso, con buenas líneas 
bajas; creo que cualquiera de 
estos terneros usados para 

padre nos va a dar una buena 
impronta para la raza”, señaló 
Alejandro Lauret previo a la 
elección de los grandes cam-
peones.

Luego llegó el turno de la 
coronación de los mejores 
ejemplares. Así, el premio 
Gran Campeón Ternero fue 
para el Box 95 de cabaña 
Pilagá, de la provincia de 
Corrientes. Un ternero menor 
hijo de “Mago”, que impactó 
por su volumen carnicero y su 
calidad racial.

El premio Reservado 
Gran Campeón Ternero fue 
para el Box 129 de cabaña 
La Carreta, de Villa Minetti, 

Santa Fe. Se trata de un hijo 
de “Pomelo” que había gana-
do la categoría Ternero Inter-
medio Mayor. El Tercer 
Mejor Ternero fue para el 
Box 117, de cabaña Doña 
Evangelina, de la provincia 
de Córdoba.

De esta manera, cerró la 
actividad de la 14° Exposición 
Nacional del Ternero Braford, 
y la raza continuará mañana 
con su 23° Exposición Nacio-
nal, con los animales adultos 
que comenzarán a clasificarse 
a las 9 de la mañana con los 
corrales y luego de mediodía 
los bozales. Las juras de la 
Nacional Braford estarán a 
cargo de Gastón García.

Gran Campeón Ternero - Cabaña Pilaga

Reservado Gran Campeón Ternera Cabaña El Bromista 

Corral de Guardia celebra el Gran
Campeón Braford Ternera Hembra

La Nacional Braford 

2026 en Corrientes, organi-

zada con la fuerza de Expoa-

gro, volvió a ser escenario de 

genética de excelencia y gran-

des logros. En esta edición, la 

Cabaña Corral de Guardia 

alcanzó uno de los premios 

más destacados: el Gran 

Campeón Hembra, con una 

ternera que impresionó por su 

equilibrio y funcionalidad.

El asesor genético de la 

cabaña, Gastón García, com-

partió la emoción del equipo: 

“Es una alegría inmensa para 

toda la empresa. La ternera 

nació en Estancia Guaicolec, 

en Formosa, y fue recriada en 

Villa Valeria, Córdoba. Hoy 

compitió en la nacional y fue 

coronada como Gran Cam-

peón Hembra”.

La ejemplar es hija de 

Tapenagá, toro que fue ter-

cer mejor macho en Palermo 

y que se utiliza ampliamente 

por su facilidad de parto. Gar-

cía destacó las características 

que la hicieron sobresalir: “Lo 

más importante es el balance 

y la feminidad. Es moderada, 

con gran arco costal y ampli-

tud de atrás, pero sin perder 

delicadeza en su paleta, cogo-

te y cabeza. Además, sus 

movimientos y color refuer-

zan su calidad”.

El futuro de la ternera ya 

está definido: volverá a la 

cabaña y posiblemente sea 

comercializada en el tradicio-

nal Remate de Madres del 

Futuro, el próximo 11 de 

diciembre en Reconquista, 

Santa Fe.

Corral de Guardia participó 

en la Nacional con dos anima-

les de bosal, un macho y una 

hembra, logrando este reco-

nocimiento que reafirma su 

lugar entre las cabañas más 

importantes del país. “Las 

Nacionales son la exposición 

más relevante para nosotros, 

porque reúnen animales de 

muchísimas cabañas y de 

todas las latitudes. Competir 

aquí y obtener este premio es 

un orgullo enorme”, concluyó 

García.
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3er mejor Ternero de la Exposición
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La cabaña Doña Evange-
lina volvió a ser protagonista 
en las Nacionales Ganaderas 
2026, con una destacada 
actuación en pista y un sólido 
trabajo de genética que la 
posiciona como referente del 
norte argentino.

Resultados en pista

Nacionales Braford

Ÿ Doña Evangelina 1295 
“BELGRANO” Campeón 
Ternero Intermedio Menor  
y 3er mejor Ternero de la 
Exposición
Ÿ Doña Evangelina 1696 

3er mejor Ternera Mayor
Ÿ Doña Evangelina 1484 

“VICTORIA” Reservado 
Campeón Vaca

Nacionales Brangus

Ÿ Tacuarembó 870 “GURI” 

Texas  Star  Campeón 
Senior y 3er mejor Macho de 
la Exposición 
Ÿ Doña Evangelina 214 – 

212 – Tacuarembó 1421 
Campeón Conjunto Ternera 
Menor y Reservado Cam-
peón Conjunto de la Exposi-
ción.
Ÿ Doña Evangelina 144 

“ITATIANA” Reservado 
Campeón Vaquillona Mayor
Ÿ Doña Evangelina 192 

Reservado Campeón Terne-
ra Mayor
Ÿ Doña Evangelina 177 

“Roma Fiv” 3er Mejor Ter-
nero Menor

Voces de los
protagonistas

Tamás “Tomy” Rodrí-
guez: “Con una ternera 
logramos la tercera mejor 
mayor de la categoría y con 
un ternero salimos campeo-
nes de categoría y terceros 
mejores de la exposición. Ade-
más, la vaca que trajimos fue 
reservada en su categoría. 

Doña Evangelina
orgullo de Sumampa,

Santiago del Estero

Cristian Romanutti y Tomás “Tomy” Rodríguez

Tobías Ozán

Muy contentos con los resul-
tados.”

Cristian Romanutti: “La 
genética la llevan adelante 
Tomás y Tobías, con el con-
cepto de 'Sangre de campo': 
animales rústicos y funciona-
les, criados a campo con 
suplementación, adaptados al 
ambiente y preparados para 
la producción real.”

Tobías Ozán: “Muy con-
tento, creo que fue una Nacio-
nal que marcó un rumbo para 
nosotros. Es un trabajo que 
hacemos con mucho esfuerzo 
y es difícil mantenerse en un 
nivel tan alto. Para nosotros 
ha sido un gran orgullo.”

Proyección
La cabaña se prepara para 

continuar su calendario 
anual: Palermo en julio, 
ExpoBRA y Jesús María, 
consideradas “las casas” de 
Doña Evangelina.

“Hace cinco o seis años 
q u e  m a n t e n e m o s  u n 
rumbo claro: integrar cría, 
recría y engorde, buscan-
do eficiencia y calidad”, 
afirmó Rodríguez.

Con exportaciones en 
expansión y precios favora-
bles, el equipo mantiene una 

visión optimista: “La gana-
dería argentina vive un 
momento increíble; hay 
que cuidar el mango y ser 
eficientes tranquera aden-
tro”.

Campo para Todos en la 
cobertura de las Naciona-
les Ganaderas 2026
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colorado, moderado y fun-
cional, que se ubicó cuarto en 
una categoría de altísima cali-
dad. Finalmente, compitió 
con otra vaca menor con cría 
al pie, logrando el tercer 
puesto en una categoría 
numerosa.

“Más allá de los premios, lo 
importante es mostrar el tipo 
de animal que producimos en 
el norte de Santiago: rústico, 
adaptado y funcional. Ganar 
es oportuno, pero lo esencial 
es transmitir lo que hacemos 
en el campo”, señaló Zeman.

Además de su rol como 
expositor, Zeman fue invitado 
a desempeñarse como secre-
tario de jurado en la jura 
de Braford, experiencia que 
valoró como parte de su for-
mación. Con trayectoria 
desde los 18 años en distintas 
exposiciones, ha participado 
como jurado en eventos de 

En Corrientes, Campo 
para Todos realizó la cobertu-
ra de las Nacionales Gana-
deras 2026, organizadas 
con la fuerza de Expoagro, 
donde la participación de caba-
ñas santiagueñas volvió a ser 
protagonista. Entre ellas, se 
destacó la presencia de Juan 
Zeman, de Cabaña Doble Z, 
ubicada en El Caburé, San-
tiago del Estero, quien com-
pitió con ejemplares de las 
razas Brahman y Braford, 
además de desempeñarse 
como asistente de jurado en 
la pista.

La cabaña presentó dos 
vacas en la categoría vaca 
menor Braford, obteniendo 
el reservado campeón de 
categoría y el tercer mejor 
lugar, en una competencia 
exigente frente a ejemplares 
de gran nivel. También parti-
cipó con un toro Brahman 

clase B y en la Nacional de 
Primavera en Margarita 
Belén, consolidando su perfil 
como referente joven en la 
evaluación de la raza.

El productor también des-
tacó la importancia de las acti-
vidades de capacitación 
impulsadas por la Asociación, 
como el Pulso Braford, que 
busca acercar a los más jóve-
nes al trabajo con animales y 
fomentar la continuidad gene-
racional en la ganadería.

La participación de Caba-
ña Doble Z en las Nacionales 
Ganaderas 2026 refleja el 
esfuerzo de los productores 
santiagueños por mostrar 
genética de calidad y el com-
promiso de nuevas genera-
ciones como Juan Zeman, que 
combinan producción, forma-
ción y pasión por la ganade-
ría.

Cabaña Doble Zeta:
genética y compromiso en las
Nacionales Ganaderas 2026
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Con la mirada puesta en 
el futuro de la ganadería, 
la entidad presentó solu-
ciones digitales clave 
como “Red Agro” y “Crédi-
to Simple Agro”, diseña-
das para financiar el creci-
miento del productor en 
cada rincón del país.

Banco Macro reafirmó su 
compromiso histórico con el 
campo argentino y dijo pre-
sente en Las Nacionales de 
Braford, Brangus, Brahman y 
Caballos Criollos. 

El gran evento ganadero, 
organizado con la fuerza de 
Expoagro, se llevó a cabo en 
la Sociedad Rural de Corrien-
tes.

Para la entidad, haber esta-
do presente en Las Naciona-
les fue mucho más que expo-
ner sus productos: fue la opor-
tunidad de escuchar cara a 
cara a los productores, enten-
der sus desafíos particulares 

y ofrecerles soluciones finan-
cieras dinámicas que se adap-
taron al ciclo real de su activi-
dad.

"Este año volvimos a estar 
presentes en este evento tan 
relevante para la ganadería 
de la Argentina, en Corrien-
tes, con el objetivo de ser un 
actor relevante en la cadena 
de valor en este momento tan 
auspicioso que tuvo la carne 
argentina hacia el futuro. Esta 
coyuntura requirió mayor 
inversión en capital de trabajo 
y en infraestructura para 
lograr niveles de eficiencia 
que es lo que demandaba el 
mercado”, destacó Juan Mar-
tín Ocampo, Gerente de 
Macro Agro.

Innovación digital en 
tres pasos simples

Para optimizar el tiempo 
del productor y evitar los trá-
mites en la sucursal, Macro 
Agro consolidó tres herra-

mientas digitales clave que se 
gestionaron directamente 
desde el celular o la APP 
Empresas:

Red Agro (Financiación 
Inmediata)
Para comprar: Permitió 

adquirir insumos, hacienda y 
balanceados en más de 400 
empresas aliadas en todo el 
país, en pesos o dólares.

Para vender: Las consig-
natarias y proveedores pudie-
ron gestionar créditos online 
para sus clientes, cobrando 
ellos de contado y ofreciendo 
plazos a medida del ciclo pro-
ductivo.

Maquinaria: Permitió 
realizar el alta digital (on-
boarding) de préstamos pren-
darios con simulaciones en el 
acto. Disponible también para 
quienes aún no eran clientes 
del banco.

Crédito Simple Agro 
(Calificación en 
minutos)

18

Banco Macro acompañó al campo
en las Nacionales de Corrientes

con innovación y cercanía.

Una solución 100% digital 
para obtener una línea de 
crédito inmediata desde el 
celular, destinada a capital de 
trabajo o compra de maqui-
naria.

Campo Simple (La pla-
taforma exclusiva)

El espacio digital exclusivo 
para clientes de Banco Macro 
donde se pudieron comprar 
insumos estratégicos con los 
mejores precios de contado y 
financiación preferencial.

Herramientas de finan-
ciación destacadas

Préstamos Prendarios: 
Financiación en pesos y dóla-
res para maquinaria agrícola, 
implementos y utilitarios con 
plazos de hasta 60 meses.

Comerc ia l i zac ión  y 
Liquidez: Respaldada por el 
servicio de corretaje de gra-
nos de Macro Agro y el portfo-

lio de inversiones de Macro 
Securities para administrar 
los excedentes con agilidad.

Beneficio Exclusivo 
Expo: Las empresas que se 
vincularon al banco de forma 
100% digital desde la web 
obtuvieron la cuenta bonifica-
da por 12 meses y la atención 
personalizada de un oficial de 
Banca Empresas Agro.

Siempre cerca, donde 
otros no llegaban

Como el banco privado con 
la mayor red de sucursales de 
la Argentina, Banco Macro 
mantuvo su esencia federal. 
La entidad estuvo presente en 
los principales corredores 
productivos y economías 
regionales, asegurando que 
cada productor contara con el 
respaldo de oficiales especia-
lizados que entendían el valor 
del trabajo de la tierra.

PENSÁ EN GRANDE,
PENSÁ EN MACRO.
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Las juras de la 23° Exposi-
ción Nacional Braford mostra-
ron el gran momento de la 
genética argentina, valorada 
en todo el continente. Anima-
les de excelente calidad carni-
cera y fenotípica durante toda 
la jornada.

La raza Braford volvió a 
mostrar en la pista de la 
Sociedad Rural de Corrientes 
su excelente aporte a la gana-
dería argentina. Con repro-
ductores de excelente calidad 
carnicera y funcionalidad, 
este martes se realizó la 23° 
Exposición Nacional de la 
raza, en el marco de las 
NACIONALES, donde criado-
res de todo el Mercosur reco-
nocieron la calidad del Braford 
nacional. En esta oportuni-
dad, ejemplares de las caba-
ñas San Vicente junto a Marta 
Carina y El Amargo se lleva-
ron los premios más impor-
tantes.

Fue otra gran jornada para 
la Asociación Braford Argenti-
na (ABA), que volvió a realizar 
su Exposición Nacional en el 

marco de las NACIONALES, 
con la fuerza de Expoagro 
edición YPF Agro. Luego de las 
juras de terneros el día lunes, 
la raza volvió a mostrar exce-
lencia en la Pista de Juras 
Biogénesis Bagó, del predio 
ferial de la SRC, con la gran 
nacional de reproductores 
adultos.

Vaquillonas, vacas y toros 
de distintos puntos del país 
pasaron por la pista, en una 
jornada que tuvo a Gastón 
García como jurado de cla-
sificación de la expo. En esta 
oportunidad, participaron 
cabañas de las provincias de 
Corrientes, Entre Ríos, Santa 
Fe, Chaco, Formosa, Salta, 
Tucumán, Santiago del Este-
ro, Córdoba y Mendoza, 
demostrando la gran adapta-

bilidad que tiene el Braford 
para producir en diversas 
regiones de nuestro país.

Tríos de calidad
Por la mañana se clasifica-

ron los conjuntos, tanto en 
hembras como machos. Allí el 
jurado buscó, además de la 
funcionalidad, balance, apti-
tud carnicera y calidad racial, 
la homogeneidad de los tríos 
que presentaron las cabañas.

Fue así, que, en lotes de 
hembras, el premio Gran Cam-
peón Conjunto se lo llevó el 
Corral 32, un trío de vaquillo-
nas presentado por la cabaña 
El Chañar, de la provincia de 
Corrientes, en conjunto con 
las cabañas Doña Julia, La 
Estrella, Marta Carina y La 
Morenita. El premio Reserva-

do Gran Campeón Conjunto 
fue para el Corral 34, de la 
cabaña El Amargo, de la pro-
vincia de Santa Fe.

En los premios a las mejo-
res individuales de lote, el 
premio Gran Campeón Hem-
bra Individual de Conjunto 
fue para el RP 8930 del Corral 

Con identidad y futuro,
Braford fue protagonista en
las Nacionales de Corrientes

Gastón
García

31 de la cabaña Las Merce-
des, de la provincia del Chaco. 
Mientras que la Reservada 
Gran Campeón Hembra Indi-
vidual de Conjunto fue el RP 
23500 de la cabaña El Rocío, 
de Mercedes, Corrientes.

En conjuntos de machos, 
se vieron tríos de toros bien 

Gran Campeón Hembra
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funcionales y con excelente 
calidad carnicera, siempre 
destacados por el jurado de la 
exposición. En este segmento 
de la jura, el premio Gran 
Campeón Macho Conjunto fue 
para el Corral 49 de la cabaña 
El Cambio, de la provincia del 
Chaco. Mientras que el Reser-
vado Gran Campeón Macho 
Conjunto fue para el Corral 
51, de la cabaña La Asunción, 
de la provincia de Salta.

Estas dos cabañas también 
se llevaron los premios más 
importantes en machos indi-
viduales a corral. El premio 
Gran Campeón Macho Indivi-
dual de Conjunto fue para el 
RP 633 del Corral 49 de caba-
ña El Cambio. Mientras que el 
Reservado Gran Campeón 

Macho Individual de Conjunto 
fue el RP 20261 del Corral 51, 
de la cabaña La Asunción.

Bozales
Luego de un receso al 

mediodía, en el cual se realizó 
el acto inaugural y corte de 
cintas, comenzaron las juras 
a bozal. Siempre con Gastón 
García como jurado, primero 
fueron pasando las hembras 
por la pista, donde el jurado 
en todo momento ponderó el 
nivel de los animales, tanto en 
sus cualidades raciales, como 
en la funcionalidad y sus apti-
tudes reproductivas.

“Llegamos a esta fila 
final con 5 hembras sober-
bias, de muy buen color, 
bien pigmentadas, feme-

ninas, de buena estructura 
y volumen; estamos en un 
nivel superlativo de la raza 
y los criadores se merecen 
un gran aplauso”, señaló 
Gastón García antes de elegir 
a las mejores hembras de la 
jornada.

Luego de una ardua clasifi-
cación, el jurado eligió como 
Gran Campeón Hembra de 
la 23° Exposición Nacional 
Braford al Box 209, una 
vaquillona presentada en 
conjunto por las cabañas 
San Vicente y Marta Cari-
na, de Tucumán y Entre 
Ríos, respectivamente. Se 
trata de una hija de “Mágico” 
nacida en marzo de 2023 con 
su segunda cría al pie.

“Es una alegría muy gran-

Gran Campeón Macho. Cabaña El Amargo

Reservado Gran Campeón Macho Cabaña Santa Irene
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de para todo el equipo de la 
cabaña; nosotros hacemos 
Braford hace 30 años en Tucu-
mán y es una raza que nos ha 
dado muchas satisfacciones, 
no sólo en las pistas, sino tam-
bién en nuestros rodeos de 
cría”, señaló Juan Carbajal, el 
titular de la cabaña San 
Vicente, que tiene sus cam-
pos en la zona de Trancas, en 
la provincia de Tucumán.

El premio Reservado 
Gran Campeón Hembra fue 
para el Box 190 de las caba-
ñas Santa Irene, de Entre 
Ríos, y Tres Cerros, de la 
República Oriental del Uru-
guay. Mientras que la Tercer 
Mejor Hembra fue para el 
Box 138 de la cabaña El 
Amargo, de la provincia de 
Santa Fe.

En machos a bozal, la clasi-
ficación también mostró una 
excelente performance de 
toros, y además un nivel muy 
parejo. Buscando calidad feno-
típica, buenas líneas inferio-
res, calidad carnicera y fun-
cionalidad, el jurado fue clasi-
ficando cada uno de los ejem-
plares que pasó por la pista, 
hasta llegar a la fila final, con 
los campeones de cada cate-
goría.

“La verdad estoy muy con-
tento con lo que vimos hoy, a 
la mañana con los conjuntos, 
a la tarde con los bozales; me 
voy muy contento con los ani-
males que hemos logrado 
encontrar y por el gran 
momento que está pasando la 
raza Braford”, señaló García 
antes de elegir a los grandes 
campeones.

Luego fue el momento de 
la elección de los mejores 
machos, donde cabaña El 
Amargo se llevó el premio 
mayor: Gran Campeón 
Macho con el Box 233, un 
hijo de “Pomelo” que había 
sido campeón en la categoría 
Dos Años Menor. El toro es 
nacido en agosto de 2024 e 
impresionó por su volumen de 
carne y su buena línea infe-
rior, principalmente.

“Ha sido una Nacional de 
muchas alegrías; hoy mis 
hijos se encuentran al frente 

de la cabaña y hemos tenido 
muchos éxitos; el Braford es 
una raza muy noble y carnice-
ra y creo que vamos en el 
camino correcto”, señaló 
Eduardo Martínez Ferrario, 
titular y fundador de la caba-
ña El Amargo, que tiene sus 
campos en el Noroeste de 
Santa Fe.

El premio Reservado 
Gran Campeón Macho fue 
para el Box 237 de cabaña 
Santa Irene, que cerró una 
Nacional Braford con una exce-
lente performance, tanto en 
terneros como en adultos. 
Mientras que el Tercer Mejor 
Macho llegó desde Goya: 
cabaña El Bromista se 
quedó con la última bandera 
de la jornada, con el Box 220, 
y también cerró una nacional 
con excelentes resultados.

De esta manera, Braford 
finalizó su actividad en pista, 
con casi 500 animales duran-
te dos jornadas de juras. 

Reservado Gran Campeón Hembra

Tercer Mejor Macho Cabaña El Bromista
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Las Nacionales Ganade-

ras 2026, organizadas con la 

fuerza de Expoagro, volvie-

ron a reunir en Corrientes a 

los principales protagonistas 

de la ganadería argentina. 

Campo para Todos estuvo 

presente con su cobertura y 

realizó una entrevista exclusi-

va a Eduardo Martínez 

Ferrario, propietario junto a 

su familia de Cabaña El 

Amargo, ubicada en Villa 

Minetti (Santa Fe) y también 

en Formosa, cuya participa-

ción fue una de las más desta-

cadas por los logros obtenidos 

y por la historia que hay 

detrás de cada animal pre-

sentado. 
“Ha sido una campaña muy 

especial. No solo por el toro 

mocho homocigota que ya 

está rumbo a un centro de 

inseminación, sino porque la 

mayoría de nuestros animales 

estuvieron peleando en la 

pista”, expresó Martínez 

Ferrario. Los resultados 

hablan por sí solos: tercer 

mejor hembra adulta, 

reservado gran campeón 

conjunto y varios terceros 

puestos en distintas catego-

rías.
Más allá de los premios, lo 

que emociona al productor es 

el carácter familiar del pro-

yecto. Sus hijos Clara y Feli-

pe, ambos veterinarios, se 

integraron de lleno al trabajo 

de la cabaña, aportando cono-

cimiento técnico y pasión por 

la raza. “Hoy son ellos quienes 

presentan y sostienen el 

paquete tecnológico que com-

plementa los 35 años de 

selección genética que lleva-

mos adelante. La teoría sola 

no alcanza, la práctica sola 

tampoco: el secreto está en el 

equilibrio”, afirmó.
La historia de El Amargo se 

remonta a la liquidación de la 

antigua cabaña La Delia de 

Pereda, de donde surgieron 

las primeras generaciones 

Braford que dieron origen al 

proyecto. Desde entonces, la 

familia Martínez Ferrario ha 

mantenido principios claros: 

cero consanguinidad, rigu-

rosidad en la selección y un 

Cabaña El Amargo: legado familiar
y genética de excelencia 

fuerte compromiso con la sani-

dad y la adaptación de los 

animales. A ello se suma un 

equipo de trabajo estable en 

Villa Minetti, con empleados 

que llevan más de 30 años en 

la cabaña y que son parte 

esencial de cada logro.
El futuro inmediato tiene 

dos hitos: la participación en 

Palermo y el tradicional 

remate de Tostado (Santa 

Fe), el próximo 13 de julio, 

donde saldrá a la venta lo 

mejor de la genética de El 

Amargo. “Siempre mantene-

mos una parte de propiedad 

sobre los animales superio-

res. Hoy la fertilización in vitro 

y las nuevas tecnologías 

reproductivas nos permiten 

potenciar la genética sin per-

der la esencia del trabajo de 

campo”, explicó.
Martínez Ferrario también 

reflexionó sobre el contexto 

internacional y las nuevas 

exigencias de la Unión Euro-

pea respecto a la carne prove-

niente de áreas de desmonte. 

“Son barreras paraarancela-

rias que ya hemos vivido 

muchas veces. Siempre apa-

recen restricciones, pero la 

ganader ía argent ina es 

ultraeficiente y termina supe-

rándolas”, aseguró.

La campaña de Cabaña El Amargo en las Nacio-

nales Ganaderas 2026 resume tres pilares que defi-

nen a la ganadería argentina: esfuerzo, continui-

dad y familia. Una historia que se proyecta hacia el 

futuro con genética de excelencia y un legado que 

ya transita por varias generaciones.

27
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Juan Manuel Alberro:
“El Braford argentino
vive un momento
excepcional”

Las Nacionales Ganade-
ras 2026, organizadas con la 
fuerza de Expoagro en 
Corrientes, volvieron a mos-
trar el crecimiento sostenido 
de la ganadería argentina y el 
protagonismo de la raza Bra-
ford. En ese marco, Campo 
para Todos dialogó con Juan 
Manuel Alberro, presidente 
de la Asociación Braford 
Argentina, quien destacó la 
calidad de los reproductores y 
el entusiasmo que rodeó a la 
exposición.

“Fue una gran nacional, 
con un nivel de reproductores 
excepcional. Más allá de los 
premios, el trabajo de los 
cabañeros fue sobresaliente y 
las juras, tanto la del Ternero 
como la Nacional Braford, 
resultaron muy interesantes”, 

señaló Alberro.
El dirigente subrayó el 

acompañamiento del público, 
que colmó las tribunas duran-
te los dos días de competen-
cia, y la presencia de delega-
ciones extranjeras de Brasil, 
Paraguay y Uruguay, inclu-
yendo a los presidentes de las 
asociaciones de cada país. 
“Hoy tenemos un Braford del 
Mercosur muy pujante, con 
un biotipo consolidado y un 
trabajo que se enriquece 
entre los distintos países. Es 
un lujo vivir este momento de 
la raza a nivel regional”, agre-
gó.

Alberro también vinculó el 
crecimiento de la raza con las 
oportunidades que se abren 
en los mercados internacio-
nales. “El mundo demanda 

carne y Argentina tiene un 
diferencial para aprovechar. 
No se trata solo de vender 
como commodity, sino de 
ofrecer un producto premium. 
El Braford es una herramienta 
excepcional para llegar a esos 
mercados exigentes”, explicó.

En ese sentido, la Asocia-
ción trabaja junto al INTA y el 
IPCVA en estudios de calidad 
de carne, midiendo eficiencia 
de conversión y característi-
cas de animales más pesados, 
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de 500 a 550 kg, que respon-
den a las demandas interna-
cionales. “El desafío es medir 
y demostrar la calidad de 
nuestra carne. Los resultados 
que estamos obteniendo son 
sorprendentes”, afirmó.

Con expectativa por las 
ventas de los grandes cam-
peones y el resto de los repro-
ductores, Alberro destacó que 
invertir en genética es una 
decisión estratégica: “La gené-

tica devuelve frutos rápida-
mente en términos ganade-
ros. Estamos en un momento 
para invertir y desarrollar la 
Argentina, después de tantos 
años de freno”.

Las Nacionales Ganaderas 2026 dejaron en claro 
que el Braford argentino no solo consolida su lide-
razgo interno, sino que se proyecta como protago-
nista en el mercado regional y mundial.

La Nacional Braford 2026 en Corrientes, 
organizada con la fuerza de Expoagro, no solo 
fue un espacio para mostrar genética de exce-
lencia, sino también para debatir sobre el futuro 
de la carne argentina en los mercados interna-
cionales. En ese marco, Campo para Todos dia-
logó con Paola Carreño, representante de la 
Mesa de Ganados y Carnes, quien destacó 
los estudios y proyectos que la Asociación Bra-
ford Argentina viene impulsando.

“Este evento es un marco maravilloso para 
hablar de carne más allá de la genética. Hemos 
avanzado mucho en estudios de calidad, medi-
ciones en frigoríficos y ensayos junto al INTA y 
el IPCVA para evaluar diferencias entre novillos 
y medir atributos como marmoreo y rendimien-
to”, explicó Carreño.

Uno de los puntos clave es la incorporación 
de inteligencia artificial en los frigoríficos 
para clasificar por calidad según escalas inter-
nacionales, como la australiana y la estadouni-
dense. “Los frigoríficos nos abren las puertas 
para medir tropas Braford de exportación y obte-
ner reportes objetivos. Eso nos permite saber 
dónde estamos parados y qué mejorar”, agre-
gó.

La estrategia incluye cooperación con aso-
ciaciones de Uruguay, Brasil y Paraguay, 
buscando transmitir avances y consolidar un 
Braford del Mercosur con atributos de carne 
reconocidos en mercados premium como la 
Unión Europea. “No buscamos certificar patrón 
racial como Angus o Hereford, sino medir de 
manera objetiva y científica las variables que 
impactan en la calidad de la carne. Primero 
trabajamos tranqueras adentro, después será 
el momento de acercarlo al consumidor”, seña-
ló.

Carreño subrayó que las mediciones mues-
tran variabilidad dentro de una misma tropa, 
con animales que destacan en marmoreo y 
otros en terminación. “El desafío es estandari-
zar y seleccionar para lograr consistencia. Eso 
es clave para seguir diciendo que Argentina 
tiene la mejor carne del mundo”, afirmó.

Actualmente, los estudios se enfocan en 
hacienda de exportación, apuntando a novillos 
más pesados de 500 kg, en línea con lo que 
demandan los mercados internacionales. “Hoy 
se paga por rendimiento al gancho, pero cree-
mos que en el futuro se podrá premiar también 
la calidad de carne, con acuerdos entre frigorí-
ficos y productores”, concluyó.
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frente al jurado. “Fue emocio-
nante ver cómo caminaron y 
pararon los animales con 
seguridad, mostrando todo lo 
que habían practicado”, des-
tacó Martínez Ferrario.

Lo más enriquecedor fue la 
diversidad de participantes: 
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Pulso Braford:
las nuevas

generaciones

en acción en 

as Nacionales

Ganaderas 2026

Las Nacionales Ganade-
ras 2026, organizadas con la 
fuerza de Expoagro en 
Corrientes, no solo fueron 
escenario de genética y com-
petencia de alto nivel, sino 
también de formación y parti-
cipación juvenil. En ese mar-
co, Campo para Todos acom-
pañó el desarrollo de Pulso 
Braford, una actividad pen-
sada para que los más chicos 
vivan la experiencia de una 
jura desde adentro.

Clara Martínez Ferrario, 
integrante de la Asociación 
Braford y referente de Caba-
ña El Amargo, coordinó la 
propuesta junto a su sobrino 
Rufino Martínez Ferrario. 
“El objetivo es que los chicos 
se introduzcan desde tempra-
na edad y se apasionen por la 
ganadería. La Braford se sus-
tenta en la unión y en la fami-
lia, y este tipo de actividades 
refuerzan esos valores”, seña-
ló.

Durante la jornada, los 
jóvenes aprendieron de un 
jurado experimentado cómo 
presentar un animal en pista, 
destacar sus virtudes y disi-
mular defectos. La práctica 
incluyó desde el cepillado y 
preparación en los galpones 
hasta la presentación formal 

hijos de cabañeros, estudian-
tes de la Escuela Santo 
Domingo de Santa Fe, que 
cuenta con su propia cabaña, 
y chicos que se acercaron por 
interés personal en la activi-
dad. “Algunos no son hijos 
directos de productores, pero 

se entusiasman igual. Eso 
demuestra que la ganadería 
puede atraer a nuevas gene-
raciones desde distintos ámbi-
tos”, agregó.

La experiencia concluyó 
con la entrega de cucardas 
como reconocimiento al 
esfuerzo y desempeño de los 
chicos. “No se trata de gran-
des campeones, sino de esti-
mularlos y mostrarles que el 
trabajo bien hecho tiene su 
recompensa”, afirmó Martí-
nez Ferrario.

Pulso Braford se proyecta 
como una iniciativa con futu-
ro, inspirada en modelos de 
países como Estados Unidos, 
donde las juras juveniles son 
parte fundamental de la for-
mación ganadera. En las 
Nacionales Ganaderas 2026, 
esta actividad dejó en claro 
que el recambio generacional 
ya está en marcha y que la 
pasión por el campo se trans-
mite desde la infancia.

Clara y Rufino Martínez Ferrario

33
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Diego Rodríguez:
balance y
proyección
del Braford
en las
Nacionales
Ganaderas

El cierre de las actividades 
oficiales de la raza Braford en 
las Nacionales Ganaderas 
2026, organizadas con la 
fuerza de Expoagro, dejó un 
saldo muy positivo. Campo 
para Todos conversó con 
Diego Rodríguez, gerente 
de la Asociación Braford 
Argentina, quien realizó un 
repaso de lo v iv ido en 
Corrientes y destacó el 
impacto de la exposición en el 
presente y futuro de la gana-
dería.

“Han sido jornadas inten-
sas y muy lindas, que reafir-
maron la realidad del Braford 
en Argentina, en el Mercosur 
y en el mundo. Lo que vimos 
en pista, tanto en la jura de 
terneros como en la de adul-
tos, fue excelente. Los jura-
dos destacaron la calidad 
genética y el trabajo de los 
criadores en todas las catego-
rías”, señaló Rodríguez.

Además de las competen-
cias, la Asociación impulsó 
actividades que reforzaron el 
vínculo con la comunidad y las 
nuevas generaciones. Entre 
ellas, el concurso gastronómi-
co Braford a las Brasas, con 
siete equipos mostrando la 
calidad de la carne de la raza; 
el Braford Kids, pensado 

para acercar a los más peque-
ños; y el Pulso Braford, 
donde jóvenes aprendieron a 
presentar animales en pista y 
vivieron la experiencia de una 
jura desde adentro. “Son 
espacios que transmiten valo-
res y aseguran el recambio 
generacional”, agregó.

Rodríguez también analizó 
el presente de la raza: “Hoy el 
Braford argentino está en un 
momento excepcional, con un 
biotipo carnicero muy bien 
definido, moderado, adapta-
do a distintos ambientes y con 
gran capacidad de producir 
terneros. El desafío es seguir 

expandiendo la genética a 
todos los rodeos, porque la 
eficiencia es la que lleva a la 
rentabilidad”.

La participación en la 
Nacional fue récord: 61 caba-
ñas de 11 provincias, lo que 
refleja el federalismo de la 
raza y su adaptación a diver-
sos ambientes productivos. 
“Es un momento especial de 
la ganadería. Los precios son 
históricos, el clima acompaña 
y hay entusiasmo por invertir 
en genética. Todo esto nos 
permite proyectar un gran 
futuro para el Braford”, con-
cluyó Rodríguez.

EXTENDEMOS

LA PROMO
COMBO AGRAS T70P

HASTA EL 30/06

USD + IVA
12 CHEQUES
SIN INTERÉS

Consultar descuento especial en pago de contado
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La 20° Exposición Nacional 
del Ternero Brangus mostró el 
gran presente de la raza en 
nuestro país. Rincón del Ora-
torio y Don Pedro, las cabañas 
que se llevaron los premios 
más importantes.

Con la 20° Exposición 
Nacional del Ternero Brangus, 
la raza inició su actividad en 
las NACIONALES, con la fuer-
za de Expoagro edición YPF 
Agro, donde más de 250 ter-
neros y terneras pasaron por 
las juras de clasificación, 
mostrando la calidad y el futu-
ro promisorio que tiene la 
raza. En esta oportunidad, las 
cabañas Rincón del Orato-
rio y Don Pedro se llevaron 
los grandes campeonatos 
de la muestra.

La Pista de Juras Biogé-
nesis Bagó se tiñó de negro y 
colorado para las juras de la 
20° Exposición Nacional del 
Ternero Brangus. El criador 
uruguayo Pablo Bove fue el 
jurado de la jornada, que 
arrancó por la mañana con las 
hembras, tanto en corrales 
como en bozales, y por la 

tarde con los machos.
La clasificación por catego-

rías fue minuciosa y el jurado 
argumentó cada una de sus 
decisiones. En muchos tra-
mos de la jura consideró que 
se tomó más tiempo de lo 
previsto debido a la paridad 
en el nivel de los animales, 
donde muchos premios se 
definieron por pequeños 
detalles.

Línea inferior, funcionali-
dad, calidad racial, volumen y 
aptitud carnicera, fueron los 
criterios más mencionados 
por el jurado a la hora de 
explicar sus decisiones, aun-
que el denominador común 
fue la calidad de los ejempla-
res que pasaron por la pista.

“La raza Brangus en 
Argentina está en un gran 
momento; los criadores 
vienen trabajando muy 
bien desde hace un buen 
tiempo, y han logrado un 
biotipo que es referencia a 
nivel mundial”, señaló el 
jurado, quien trabaja desde 
hace mucho tiempo en cam-
pos de Argentina, Uruguay y 
Paraguay.

Uniformidad en los
conjuntos
A la hora de la elección de 

los mejores conjuntos, el jura-
do valoró la uniformidad de 
los tríos de hembras y machos 
que presentaron las cabañas, 
además de los criterios ya 
mencionados y que tienen 
que ver con calidad racial, 
volumen, funcionalidad y pro-
ducción de carne.

Luego de un paso de todos 
los lotes por la pista, Pablo 
Bove eligió los mejores con-
juntos de hembras. En este 
caso, el premio Campeón Con-
junto fue para el Corral 101, 
de la cabaña Rincón de Iberá, 

Brangus llenó la pista de Corrientes
con la calidad de sus terneros
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La 20° Exposición Nacional 
del Ternero Brangus mostró el 
gran presente de la raza en 
nuestro país. Rincón del Ora-
torio y Don Pedro, las cabañas 
que se llevaron los premios 
más importantes.

Con la 20° Exposición 
Nacional del Ternero Brangus, 
la raza inició su actividad en 
las NACIONALES, con la fuer-
za de Expoagro edición YPF 
Agro, donde más de 250 ter-
neros y terneras pasaron por 
las juras de clasificación, 
mostrando la calidad y el futu-
ro promisorio que tiene la 
raza. En esta oportunidad, las 
cabañas Rincón del Orato-
rio y Don Pedro se llevaron 
los grandes campeonatos 
de la muestra.

La Pista de Juras Biogé-
nesis Bagó se tiñó de negro y 
colorado para las juras de la 
20° Exposición Nacional del 
Ternero Brangus. El criador 
uruguayo Pablo Bove fue el 
jurado de la jornada, que 
arrancó por la mañana con las 
hembras, tanto en corrales 
como en bozales, y por la 

tarde con los machos.
La clasificación por catego-

rías fue minuciosa y el jurado 
argumentó cada una de sus 
decisiones. En muchos tra-
mos de la jura consideró que 
se tomó más tiempo de lo 
previsto debido a la paridad 
en el nivel de los animales, 
donde muchos premios se 
definieron por pequeños 
detalles.

Línea inferior, funcionali-
dad, calidad racial, volumen y 
aptitud carnicera, fueron los 
criterios más mencionados 
por el jurado a la hora de 
explicar sus decisiones, aun-
que el denominador común 
fue la calidad de los ejempla-
res que pasaron por la pista.

“La raza Brangus en 
Argentina está en un gran 
momento; los criadores 
vienen trabajando muy 
bien desde hace un buen 
tiempo, y han logrado un 
biotipo que es referencia a 
nivel mundial”, señaló el 
jurado, quien trabaja desde 
hace mucho tiempo en cam-
pos de Argentina, Uruguay y 
Paraguay.

Uniformidad en los
conjuntos
A la hora de la elección de 

los mejores conjuntos, el jura-
do valoró la uniformidad de 
los tríos de hembras y machos 
que presentaron las cabañas, 
además de los criterios ya 
mencionados y que tienen 
que ver con calidad racial, 
volumen, funcionalidad y pro-
ducción de carne.

Luego de un paso de todos 
los lotes por la pista, Pablo 
Bove eligió los mejores con-
juntos de hembras. En este 
caso, el premio Campeón Con-
junto fue para el Corral 101, 
de la cabaña Rincón de Iberá, 

Brangus llenó la pista de Corrientes
con la calidad de sus terneros



de la provincia de Corrientes. 
El premio Reservado Cam-
peón Conjunto fue para el 
Corral 93, de la cabaña Doña 
Evangelina, de la provincia de 
Córdoba.

En mejores individuales de 
corral, el premio Mejor Indivi-
dual de Lote fue para el RP 
25954, del Corral 102, de la 
cabaña Rincón de Iberá. Mien-
tras que la Segunda Mejor 
Individual de Lote fue el RP 
25983, del Corral 101, tam-
bién de Rincón de Iberá. La 
Tercer Mejor Individual de 
Lote fue el RP  B55 del Corral 
90 de cabaña La Aurora Nor-
te, de la provincia del Chaco.

Luego de los corrales fue el 
turno de las hembras a bozal. 

Aquí también se vieron exce-
lentes ejemplares, y si bien 
hubo pocas categorías, den-
tro de esas categorías hubo 
varias subcategorías, donde 
la competencia fue de gran 
nivel.

Al finalizar la clasificación, 
quedaron las mejores bozale-
ras en la fila final para la 
elección de las mejores indivi-
duales a bozal. El premio 
Mejor Individual a bozal fue 
para el Box 28 de la cabaña 
Don Pedro, que luego compi-
tió por el gran campeonato 
con la mejor individual de 
lote, según la modalidad de 
jura que tiene la Asociación 
Argentina de Brangus.

En esta elección por la 

Gran Campeona, el jurado 
se inclinó por la bozalera: 
así, el Box 28 de cabaña 
Don Pedro, de la provincia 
de Santa Fe, fue elegida Gran 
Campeón Ternera de la expo-
sición. Se trata de una hija de 
“Donatto”, nacida en septiem-
bre del año pasado, destaca-
da por el jurado por sus cuali-
dades carniceras y funciona-
les.

Como Reservada Gran 
Campeón Ternera quedó el 
Box 51, una hija de “Agu-
cho” presentada por las 
cabañas Tres Cruces junto 
a El Pucará y Doña Ángela, 
que había sido la Segunda 
Mejor Individual de Bozal. La 
Tercer Mejor Ternera de la 

Exposición fue el RP 25954 
del Corral 102 de la cabaña 
Rincón de Iberá.

Machos
Luego del habitual interva-

lo del mediodía, la actividad 
de la Nacional del Ternero 
Brangus continuó en la pista 
con los machos. En corrales 
de machos, la calidad fue tam-
bién muy pareja y el jurado lo 
hizo notar. “Es difícil encon-
trar tantos terneros buenos y 
parejos en una jura”, explicó 
el jurado Pablo Bove.

Aquí el premio Lote Cam-
peón Conjunto fue para el 
Corral 181, de la cabaña Abue-
lo Ninger, de la provincia del 
Chaco. Mientras que el Lote 
Reservado Campeón Conjun-
to fue para el Corral 186 de la 
cabaña Santa Lucía, de la pro-
vincia de Entre Ríos.

Los mejores machos indi-
viduales de conjunto fueron 
elegidos luego, entre las elec-
ciones que el jurado fue 
sacando de cada uno de los 
corrales. En este caso, el pre-
mio Mejor Individual de Lote 
fue para el RP 12687 del 
Corral 189 de la cabaña El 
Porvenir, de la provincia de 
Córdoba. Mientras que el 
Segundo Mejor Individual de 
Lote fue para el RP 9413 de la 

cabaña Las Dos A, de la pro-
vincia del Chaco. Y el Tercer 
Mejor Individual de Lote fue 
para el RP L713 del Corral 181 
de la cabaña Abuelo Ninger.

La jura continuó con los 
animales a bozal, donde se 
eligieron los mejores bozale-
ros para competir por los gran-
des campeonatos con los 
mejores a corral. Los mejores 
individuales a bozal fueron los 
Boxes 139, de cabaña Rincón 
del Oratorio; y en segundo 
lugar el Box 129 de cabaña 
Don Pedro.

Así fue que el premio Gran 
Campeón Ternero fue para 
el Box 139 de Rincón del 
Oratorio, una cabaña con 
sus campos en Santa Rosa, 
Corrientes. Este ternero, apo-
dado “Aragón”, es hijo de 

“Mundial” nacido en agosto de 
2025 y de una calidad exce-
lente en su conformación 
racial y carnicera, además de 
sus características reproduc-
tivas.

En segundo lugar, como 
Reservado Gran Campeón 
Ternero, quedó el Box 129 
de cabaña Don Pedro, un 
ternero negro hijo de “Tupun-
gato”. Mientras que el Tercer 
Mejor Ternero fue el RP 
12687 del Corral 189B de 
cabaña El Porvenir, de la 
provincia de Córdoba.
“Quiero felicitar a los exposi-
tores por el nivel de esta 
Nacional del Ternero; hemos 
visto una calidad excepcional 
en la pista, y eso demuestra 
que la raza está muy bien”, 
señaló el jurado Pablo Bove.
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de la provincia de Corrientes. 
El premio Reservado Cam-
peón Conjunto fue para el 
Corral 93, de la cabaña Doña 
Evangelina, de la provincia de 
Córdoba.

En mejores individuales de 
corral, el premio Mejor Indivi-
dual de Lote fue para el RP 
25954, del Corral 102, de la 
cabaña Rincón de Iberá. Mien-
tras que la Segunda Mejor 
Individual de Lote fue el RP 
25983, del Corral 101, tam-
bién de Rincón de Iberá. La 
Tercer Mejor Individual de 
Lote fue el RP  B55 del Corral 
90 de cabaña La Aurora Nor-
te, de la provincia del Chaco.

Luego de los corrales fue el 
turno de las hembras a bozal. 

Aquí también se vieron exce-
lentes ejemplares, y si bien 
hubo pocas categorías, den-
tro de esas categorías hubo 
varias subcategorías, donde 
la competencia fue de gran 
nivel.

Al finalizar la clasificación, 
quedaron las mejores bozale-
ras en la fila final para la 
elección de las mejores indivi-
duales a bozal. El premio 
Mejor Individual a bozal fue 
para el Box 28 de la cabaña 
Don Pedro, que luego compi-
tió por el gran campeonato 
con la mejor individual de 
lote, según la modalidad de 
jura que tiene la Asociación 
Argentina de Brangus.

En esta elección por la 

Gran Campeona, el jurado 
se inclinó por la bozalera: 
así, el Box 28 de cabaña 
Don Pedro, de la provincia 
de Santa Fe, fue elegida Gran 
Campeón Ternera de la expo-
sición. Se trata de una hija de 
“Donatto”, nacida en septiem-
bre del año pasado, destaca-
da por el jurado por sus cuali-
dades carniceras y funciona-
les.

Como Reservada Gran 
Campeón Ternera quedó el 
Box 51, una hija de “Agu-
cho” presentada por las 
cabañas Tres Cruces junto 
a El Pucará y Doña Ángela, 
que había sido la Segunda 
Mejor Individual de Bozal. La 
Tercer Mejor Ternera de la 

Exposición fue el RP 25954 
del Corral 102 de la cabaña 
Rincón de Iberá.

Machos
Luego del habitual interva-

lo del mediodía, la actividad 
de la Nacional del Ternero 
Brangus continuó en la pista 
con los machos. En corrales 
de machos, la calidad fue tam-
bién muy pareja y el jurado lo 
hizo notar. “Es difícil encon-
trar tantos terneros buenos y 
parejos en una jura”, explicó 
el jurado Pablo Bove.

Aquí el premio Lote Cam-
peón Conjunto fue para el 
Corral 181, de la cabaña Abue-
lo Ninger, de la provincia del 
Chaco. Mientras que el Lote 
Reservado Campeón Conjun-
to fue para el Corral 186 de la 
cabaña Santa Lucía, de la pro-
vincia de Entre Ríos.

Los mejores machos indi-
viduales de conjunto fueron 
elegidos luego, entre las elec-
ciones que el jurado fue 
sacando de cada uno de los 
corrales. En este caso, el pre-
mio Mejor Individual de Lote 
fue para el RP 12687 del 
Corral 189 de la cabaña El 
Porvenir, de la provincia de 
Córdoba. Mientras que el 
Segundo Mejor Individual de 
Lote fue para el RP 9413 de la 

cabaña Las Dos A, de la pro-
vincia del Chaco. Y el Tercer 
Mejor Individual de Lote fue 
para el RP L713 del Corral 181 
de la cabaña Abuelo Ninger.

La jura continuó con los 
animales a bozal, donde se 
eligieron los mejores bozale-
ros para competir por los gran-
des campeonatos con los 
mejores a corral. Los mejores 
individuales a bozal fueron los 
Boxes 139, de cabaña Rincón 
del Oratorio; y en segundo 
lugar el Box 129 de cabaña 
Don Pedro.

Así fue que el premio Gran 
Campeón Ternero fue para 
el Box 139 de Rincón del 
Oratorio, una cabaña con 
sus campos en Santa Rosa, 
Corrientes. Este ternero, apo-
dado “Aragón”, es hijo de 

“Mundial” nacido en agosto de 
2025 y de una calidad exce-
lente en su conformación 
racial y carnicera, además de 
sus características reproduc-
tivas.

En segundo lugar, como 
Reservado Gran Campeón 
Ternero, quedó el Box 129 
de cabaña Don Pedro, un 
ternero negro hijo de “Tupun-
gato”. Mientras que el Tercer 
Mejor Ternero fue el RP 
12687 del Corral 189B de 
cabaña El Porvenir, de la 
provincia de Córdoba.
“Quiero felicitar a los exposi-
tores por el nivel de esta 
Nacional del Ternero; hemos 
visto una calidad excepcional 
en la pista, y eso demuestra 
que la raza está muy bien”, 
señaló el jurado Pablo Bove.
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El Impenetrable, que tiene 
a esta hija de “Pichón” en 
copropiedad con var ios 
socios, y que ya le había dado 
varias alegrías en exposicio-
nes anteriores. Este año, la 
vaca compitió con cría al pie y 
en la categoría Vaca, mos-
trando soltura, volumen de 
carne, funcionalidad y fertili-
dad, sobre todo.

Como Reservada Gran 
Campeón Hembra quedó el 
Box 243, de cabaña La Vic-
toria, en copropiedad con 
cabaña Juramento. Una colo-
rada excepcional, hija de “Via-
monte”, también con cría al 

pie. Mientras que la Tercer 
Mejor Hembra fue el RP 
12373 del Corral 278 de la 
cabaña El Porvenir, que 
había sido la mejor entre las 
hembras a corral.

Funcionalidad
La jura de machos de la 

Gran Nacional Brangus mos-
tró, sobre todo, la funcionali-
dad que tanto busca la raza 
para sus toros. Animales con 
buenos aplomos, buen apara-
to locomotor y buenas líneas 
inferiores, además de gran 
volumen de carne, pensados 
para desplegar en sus crías 

estas aptitudes y característi-
cas que servirán para produ-
cir en los campos difíciles del 
Norte argentino.

En los corrales, el premio 
Lote Campeón Conjunto fue 
para el Corral 351 de la caba-
ña El Guayabo, de la provincia 
del Chaco. Mientras que el 
Lote Reservado Campeón 
Conjunto fue para el Corral 
356, de la cabaña Las Dos A, 
también del Chaco. 

En los ejemplares a corral, 
el premio Mejor Individual de 
Lote fue el RP 821 del Corral 
353, de la cabaña Santa 

Brangus mostró su alta
genética para producir carne

“En el marco de las 
NACIONALES, se realizó la 
56° Gran Nacional Bran-
gus, con reproductores de 
excelente calidad racial, 
funcionalidad y aptitud 
carnicera. Las cabañas El 
Impenetrable y Santa 
Lucía se llevaron los pre-
mios más importantes.”

Alejandro Becerra, reco-
nocido criador de la raza, 
fue el jurado de esta edi-
ción de la Gran Nacional, 
donde cabañas de todo el Cen-
tro y Norte de la Argentina 
expusieron sus toros, vaqui-
llonas y vacas. En esta opor-
tunidad, al predio ubicado en 
la localidad de Riachuelo lle-
garon animales de Chaco, 
Santiago del Estero, Salta, 
Entre Ríos, Tucumán, Córdo-
ba, Santa Fe y, por supuesto, 
Corrientes.

Por la mañana se reali-
zaron las juras de clasifi-
cación de hembras, prime-
ro con los corrales, luego las 
bozaleras, y la elección de las 
grandes campeonas entre las 
mejores de cada segmento. 
Más allá de ser de corral o de 
bozal, la calidad, funcionali-
dad y producción de carne fue 
un denominador común 
durante toda la jornada.

Hembras precoces y 
carniceras

En los tríos de hembras, el 
premio Lote Campeón Con-
junto fue para el Corral 278, 
de la cabaña El Porvenir, de la 
provincia de Córdoba. Mien-
tras que el premio Reservado 
Lote Campeón Conjunto fue 
para el Corral 280, de la caba-
ña Santa Lucía, de Villaguay, 
Entre Ríos.

Entre las mejores indivi-
duales de corral el jurado eli-
gió como Mejor Individual de 
Lote Hembra al RP 12373 del 
Corral 278 de la cabaña El 
Porvenir. Mientras que la 
Segunda Mejor Individual de 
Lote fue para el RP 9940 del 
Corral 181 de la cabaña Los 
Guasunchos. Y la Tercer Mejor 
Individual de Lote fue para el 
RP 12360 del Corral 278 de 
cabaña El Porvenir.

Luego fue el turno de las 
bozaleras. Donde el premio 
Mejor Individual a Bozal fue 
para el Box 256 de la cabaña 
El Impenetrable, en copropie-
dad con Tres Cruces, Agrome-
lú del Norte, Manuel Molejón, 
Martín Montiel e Ignacio 
Lupión. La Segunda Mejor 
Individual de Bozal fue el Box 
243 de cabaña La Victoria, de 
Esquina, Corrientes. Y la Ter-
cer Mejor Individual de Bozal 
fue el Box 204, también de 
cabaña La Victoria, en copro-
piedad con Sanda, Agromelú 
del Norte y Las Casualinas.

Finalizada la jura de hem-
bras a bozal, el jurado eligió a 
las grandes campeonas, entre 
las mejores a corral y a bozal. 
En esta oportunidad, el pre-
mio Gran Campeón Hem-
bra fue para el Box 256 de 
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El Impenetrable, que tiene 
a esta hija de “Pichón” en 
copropiedad con var ios 
socios, y que ya le había dado 
varias alegrías en exposicio-
nes anteriores. Este año, la 
vaca compitió con cría al pie y 
en la categoría Vaca, mos-
trando soltura, volumen de 
carne, funcionalidad y fertili-
dad, sobre todo.

Como Reservada Gran 
Campeón Hembra quedó el 
Box 243, de cabaña La Vic-
toria, en copropiedad con 
cabaña Juramento. Una colo-
rada excepcional, hija de “Via-
monte”, también con cría al 

pie. Mientras que la Tercer 
Mejor Hembra fue el RP 
12373 del Corral 278 de la 
cabaña El Porvenir, que 
había sido la mejor entre las 
hembras a corral.

Funcionalidad
La jura de machos de la 

Gran Nacional Brangus mos-
tró, sobre todo, la funcionali-
dad que tanto busca la raza 
para sus toros. Animales con 
buenos aplomos, buen apara-
to locomotor y buenas líneas 
inferiores, además de gran 
volumen de carne, pensados 
para desplegar en sus crías 

estas aptitudes y característi-
cas que servirán para produ-
cir en los campos difíciles del 
Norte argentino.

En los corrales, el premio 
Lote Campeón Conjunto fue 
para el Corral 351 de la caba-
ña El Guayabo, de la provincia 
del Chaco. Mientras que el 
Lote Reservado Campeón 
Conjunto fue para el Corral 
356, de la cabaña Las Dos A, 
también del Chaco. 

En los ejemplares a corral, 
el premio Mejor Individual de 
Lote fue el RP 821 del Corral 
353, de la cabaña Santa 

Brangus mostró su alta
genética para producir carne

“En el marco de las 
NACIONALES, se realizó la 
56° Gran Nacional Bran-
gus, con reproductores de 
excelente calidad racial, 
funcionalidad y aptitud 
carnicera. Las cabañas El 
Impenetrable y Santa 
Lucía se llevaron los pre-
mios más importantes.”

Alejandro Becerra, reco-
nocido criador de la raza, 
fue el jurado de esta edi-
ción de la Gran Nacional, 
donde cabañas de todo el Cen-
tro y Norte de la Argentina 
expusieron sus toros, vaqui-
llonas y vacas. En esta opor-
tunidad, al predio ubicado en 
la localidad de Riachuelo lle-
garon animales de Chaco, 
Santiago del Estero, Salta, 
Entre Ríos, Tucumán, Córdo-
ba, Santa Fe y, por supuesto, 
Corrientes.

Por la mañana se reali-
zaron las juras de clasifi-
cación de hembras, prime-
ro con los corrales, luego las 
bozaleras, y la elección de las 
grandes campeonas entre las 
mejores de cada segmento. 
Más allá de ser de corral o de 
bozal, la calidad, funcionali-
dad y producción de carne fue 
un denominador común 
durante toda la jornada.

Hembras precoces y 
carniceras

En los tríos de hembras, el 
premio Lote Campeón Con-
junto fue para el Corral 278, 
de la cabaña El Porvenir, de la 
provincia de Córdoba. Mien-
tras que el premio Reservado 
Lote Campeón Conjunto fue 
para el Corral 280, de la caba-
ña Santa Lucía, de Villaguay, 
Entre Ríos.

Entre las mejores indivi-
duales de corral el jurado eli-
gió como Mejor Individual de 
Lote Hembra al RP 12373 del 
Corral 278 de la cabaña El 
Porvenir. Mientras que la 
Segunda Mejor Individual de 
Lote fue para el RP 9940 del 
Corral 181 de la cabaña Los 
Guasunchos. Y la Tercer Mejor 
Individual de Lote fue para el 
RP 12360 del Corral 278 de 
cabaña El Porvenir.

Luego fue el turno de las 
bozaleras. Donde el premio 
Mejor Individual a Bozal fue 
para el Box 256 de la cabaña 
El Impenetrable, en copropie-
dad con Tres Cruces, Agrome-
lú del Norte, Manuel Molejón, 
Martín Montiel e Ignacio 
Lupión. La Segunda Mejor 
Individual de Bozal fue el Box 
243 de cabaña La Victoria, de 
Esquina, Corrientes. Y la Ter-
cer Mejor Individual de Bozal 
fue el Box 204, también de 
cabaña La Victoria, en copro-
piedad con Sanda, Agromelú 
del Norte y Las Casualinas.

Finalizada la jura de hem-
bras a bozal, el jurado eligió a 
las grandes campeonas, entre 
las mejores a corral y a bozal. 
En esta oportunidad, el pre-
mio Gran Campeón Hem-
bra fue para el Box 256 de 
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Lucía, de Entre Ríos. Mientras 
que el Segundo Mejor Indivi-
dual de Lote fue el RP 8485 de 
la cabaña Las Dos A. Y el Ter-
cer Mejor Individual de Lote 
fue el RP Z96 de la cabaña El 
Guayabo.

Luego fue el turno de los 
bozales, donde el jurado pudo 
evaluar a los animales que 
siguieron con la misma cali-
dad de toda la jornada en la 
pista. Allí el premio Campeón 
Individual de Bozal fue para el 
Box 312, de la cabaña Los 
Guasunchos, seguido por el 
Box 325 como Segundo Mejor 
Individual a Bozal, de las caba-
ñas La Paterna y Doña Evan-
gelina.

Aquí, la disputa por el gran 
campeonato entre el mejor de 
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corral y el mejor de bozal 
quedó para el “corralero”. Fue 
así, que el jurado Alejandro 
Becerra eligió como Gran 
Campeón Macho de la 56° 
Gran Nacional Brangus al 
RP 821 del Corral 353, de 
la cabaña Santa Lucía. Se 
trata de un hijo de “Mundial”, 
el toro de cabaña Santa Lucía 
que había sido el Gran Cam-
peón del Congreso Mundial 
Brangus Argentina 2023.

En esta Nacional Brangus 
comenzó a notarse la impre-
sión de calidad de “Mundial”, 
ya que varios animales que 
recibieron premios importan-
tes son hijos de este gran 
padre de la raza.

Como Reservado Gran 
Campeón Macho fue elegi-

do el Box 312 de la cabaña 
Los Guasunchos, de la pro-
vincia de Santa Fe. Se trata de 
otro hijo de “Mundial”, en este 
caso de pelaje negro, pero 
con las cualidades raciales de 
este gran toro. Como Tercer 
Mejor Macho quedó el Box 
325, de las cabañas La 
Paterna y Doña Evangeli-
na.

“La raza Brangus está 
atravesando un gran 
momento y los criadores lo 
tenemos que aprovechar; 
hay que multiplicar estos 
ejemplares como los que 
vimos hoy para que puedan 
poblar los campos del Norte 
argentino y poder producir 
más y mejor carne”, comentó 
el jurado Alejandro Becerra 
luego de finalizada la jura.

En Corrientes, Campo para Todos realizó 
la cobertura de las Nacionales Ganaderas 
2026, organizadas con la fuerza de Expoa-
gro, donde la genética Brangus volvió a ser 
protagonista. Entre los referentes presentes 
se destacó Mauricio Groppo, actual presi-
dente de la Asociación Argentina de Bran-
gus y tercera generación al frente de Cabaña 
La Sultana, ubicada en Bell Ville, Córdoba.

La Sultana es reconocida como una de las 
cabañas más prestigiosas del país, con más de 
medio siglo de trayectoria en la producción de 
genética bovina de primer nivel. Fundada por 
su abuelo y continuada por su padre, hoy Grop-
po representa la continuidad de una tradición 
familiar que ha sabido combinar experiencia, 
innovación y compromiso con la ganadería 
argentina.

“Las Nacionales son un espacio donde se 
refleja el esfuerzo de los productores y el 
crecimiento constante de la raza. Cada año 
vemos cómo la calidad genética se supera y 
cómo Argentina se consolida como referente 
internacional”, señaló Groppo durante las 
juras.

El presidente de la Asociación destacó la 
importancia de la participación de cabañas de 
distintas provincias y la presencia de delega-
ciones extranjeras, que confirman el prestigio 

del Brangus argentino en el mundo. Bajo su 
conducción, la Asociación busca fortalecer la 
relación con los criadores, abrir nuevos mer-
cados y consolidar la exportación de genética.

La Sultana, por su parte, continúa apostan-
do a la selección de animales adaptados, férti-
les y productivos, con un trabajo que combina 
tradición y tecnología. “Nuestro desafío es 
mantener la excelencia genética y proyectar el 
Brangus argentino hacia el futuro, siempre 
con el compromiso de acompañar al produc-
tor”, agregó Groppo.

El liderazgo de Mauricio Groppo refleja 
cómo la ganadería argentina se apoya en 
la tradición familiar y en la innovación 
permanente, consolidando al Brangus como 
una raza estratégica para el país y la región.

Gran Campeón Macho de cabaña Santa Lucía

Reservado Gran Campeón Macho cabaña Los Guasunchos

Mauricio Groppo:

tradición y liderazgo

Brangus en las

Nacionales Ganaderas 
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En Corrientes, Campo para Todos realizó la 
cobertura de las Nacionales Ganaderas 2026, 
organizadas con la fuerza de Expoagro. En plena 
pista de jura, conversamos con Manuel Mateo, 
gerente de la Asociación Argentina de Bran-
gus, quien destacó la magnitud y calidad del even-
to.

“Estamos en el segundo día de juras, con más 
de 500 animales inscriptos entre terneros, hem-
bras y toros adultos. El nivel es fantástico y cada 
año se supera un poco más”, señaló Mateo.

La participación de productores de 10 provin-
cias argentinas y la presencia de delegaciones 
internacionales de países como Paraguay, Uru-
guay, Colombia, Venezuela y Nicaragua con-
firman el prestigio del Brangus argentino en el 
mundo. “Un productor nicaragüense nos decía que 
viene a buscar genética acá. Eso habla de la refe-
rencia que es el Brangus argentino en el concierto 
internacional”, agregó.

Mateo también subrayó el interés de países 
como México, que buscan acceder a la genética 
argentina, aunque aún enfrentan barreras sanita-
rias vinculadas a la vacunación contra la aftosa. 
“Argentina cumple con todos los requisitos, pero 
hay protocolos que todavía se deben ajustar. De 
todas formas, el Brangus ha crecido en toda la 
región y hoy también importamos genética de Bra-
sil, Paraguay y Uruguay, algo impensado años 

atrás.”
El gerente de la Asociación resaltó que la 

ganadería argentina vive un momento muy 
favorable: “Son muchos años de inversión y 
hoy, con buenos precios, el productor puede 
ver resultados. El Brangus aporta animales 
pesados, largos y productivos, fundamenta-
les para este escenario.”
Las Nacionales Ganaderas, junto con 
Palermo y Expobra, conforman las tres 
grandes citas de la raza. Allí se filtran los 
mejores ejemplares que marcan el rumbo 
de la genética y la producción ganadera 
del país.

Brangus argentino:
calidad y

proyección
internacional 

44
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En Corrientes, Campo para Todos realizó 
la cobertura de las Nacionales Ganaderas 
2026, organizadas con la fuerza de Expoa-
gro, donde la presencia internacional volvió a 
marcar el alcance de la genética argentina. 
Entre los visitantes se destacó Ernesto 
Sequeira, ingeniero agrónomo y productor 
de Nicaragua, quien compartió su experien-
cia y expectativas sobre el Brangus argentino.

Sequeira lleva más de cinco años trabajan-
do en un proyecto genético formal en su país, 
asesorando a las principales fincas ganaderas 
y frigoríficos en temas de pastoreo, manejo 
administrativo y programas de inseminación. 
Actualmente impulsa un plan de insemina-
ción masiva de vientres, con el objetivo de 
aumentar el volumen de animales Brangus y 
mejorar los índices reproductivos de la gana-
dería nicaragüense.

“En Argentina se tiene el mejor Brangus del 
mundo. Es el biotipo que necesitamos en Nica-
ragua: animales pastoriles, eficientes en 
campo y adaptados al clima tropical”, afirmó.

La ganadería de Nicaragua cuenta con 6 a 7 
millones de cabezas, mayoritariamente de 
raza Brahman, influenciada por la tradición 
ganadera de Estados Unidos. Sin embargo, 
enfrenta problemas de fertilidad y precocidad: 
“Mientras una vaquillona Brahman puede tar-
dar hasta cuatro años en preñarse, una Bran-
gus ya está en su tercer ternero a esa edad, 
todo a pasto y mineral”, explicó Sequeira, des-
tacando la eficiencia reproductiva como una 
ventaja clave.

El productor también señaló los desafíos 
sanitarios de la región, como la presencia de 
garrapatas y la reaparición del gusano 
barrenador, erradicado en los años 90 y hoy 
nuevamente endémico. “Es una limitante 
importante que debemos controlar, pero el 
Brangus nos ofrece una alternativa genética 
para mejorar la productividad y la calidad de la 
carne”, agregó.

Más allá del consumo interno —Nicaragua 
es un país con fuerte cultura de carne vacu-
na—, el proyecto busca abrir nuevos mercados 
y nichos de exportación. “La inseminación 
masiva nos permitirá aspirar a un mejor valor 
comercial de la carne y posicionar al Brangus 
como una raza estratégica en la región”, con-
cluyó.

La participación de Sequeira en las Naciona-
les Ganaderas 2026 refleja cómo el Brangus 
argentino se consolida como referencia 
internacional, atrayendo a productores de 
países tropicales que buscan eficiencia, adap-
tación y calidad genética para transformar sus 
rodeos.

Ernesto Sequeira:

la mirada 

de Nicaragua

sobre la genética 

Brangus argentina 
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Este viernes 29 se realizó 
el remate de los reproducto-
res de la Nacional Brangus, 
que tuvo a la firma O'Farrell 
en el martillo. Buenos prome-
dios para cerrar una semana 
de gran genética para la raza.

Con el remate de repro-
ductores, realizado este vier-
nes, la Asociación Argentina 
de Brangus finalizó su partici-
pación en las NACIONALES, 
donde mostró el gran presen-
te de la raza. Si bien fueron 
pocos los animales que salie-
ron a venta, los promedios 
fueron buenos y se avizora 
una buena temporada de 
comercialización de toros y 
vientres de esta raza.

Luego de las juras de la 20° 
Exposición Nacional del Ter-
nero y la 56° Gran Nacional 
Brangus, la raza finalizó su 
p a r t i c i p a c i ó n  e n  l a s 
NACIONALES con el remate 

Brangus cerró su presencia en las 
Nacionales con la venta de reproductores

de los reproductores. La 
firma O'Farrell estuvo en 
el martillo del remate, que 
contó con un plazo de 90 
días libres y posibilidad de 
180 días con un 10% de 
interés, además de flete 
gratis.

La venta comenzó con los 
toros, donde salieron a pista 
dos reproductores machos. El 
promedio de esta categoría 
fue de $13.500.000, con máxi-
mo de $15.000.000. Mientras 
que las hembras fueron 7 
ejemplares a un promedio de 
$10.428.571, con máximo de 
$17.000.000.

“No salieron muchos ani-
males a venta y tampoco los 
premios más importantes, 
pero creo que los promedios 
son buenos; pero creo que, en 
líneas generales, fue un buen 
remate”, comentó Iván “Pan-
cho” O'Farrell, martillero del 
evento y director de la firma 

consignataria.

En este sentido, O'Farrell 
sostuvo que “estos días 
vimos una calidad excep-
cional en las juras, lo que 
muestra el gran momento 
de la raza”. Asimismo, pro-
yectó que la temporada de 
venta de reproductores de la 
raza será muy buena. “Con 
los promedios que tuvimos 
hoy, sumado a algunos rema-
tes de vientres que ya se 
hicieron, podemos ver que 
vamos a tener una buena 
temporada de venta de 
reproductores”, comentó el 
martillero.

De esta manera, con el 
remate finalizó la participa-
ción de Brangus en las 
NACIONALES, donde la raza 
participó con casi 400 anima-
les llegados desde todo el 
Centro y Norte del país para 
una exitosa exposición, en el 
predio de la SRC.
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Campo para Todos estuvo 
presente en Corrientes, en 
la cobertura de las Naciona-
les Ganaderas 2026, orga-
nizadas con la fuerza de 
Expoagro, donde dialoga-
mos con David Pauletto, 
productor de Cabaña La 
Muca, ubicada en Pozo 
Herrera, entre Los Juríes y 
Añatuya, Santiago del Este-
ro.

La Muca, dedicada princi-
palmente al Brangus colo-
rado, participó por primera 
vez en las Nacionales y obtu-
vo resultados destacados:
l Segundo puesto en 

tríos.
l Reservado Campeón 

del Trío.
l Un ejemplar seleccio-

nado entre los mejores indivi-
duales de corral, alcanzando 
el octavo lugar.

“Fue nuestra primera par-
ticipación y estamos muy con-
tentos. El nivel del Brangus 
mejora año tras año y noso-
tros trabajamos para estar a 
la altura, con animales adap-
tados a la zona, que se preñen 
bien y produzcan carne”, 
expresó Pauletto.

La cabaña apuesta a con-
solidar su genética de primer 
nivel, con madres adquiridas 
en reconocidas cabañas como 
Doña A, Tres Cruces, San 
Juan, Los Reales y Los Gua-
suncho, proyectando volcar 

David Pauletto
Cabaña La Muca:
debut exitoso en las

Nacionales Ganaderas

esa calidad en futuros repro-
ductores para el campo san-
tiagueño.

En cuanto a la campaña, 
Pauletto destacó que la zona 
de Pozo Herrera tuvo un año 
favorable en pasturas, con 
lotes de Gattón Panic y 
reservas para el invierno que 
respondieron muy bien a las 
lluvias.

El debut de La Muca en 
las Nacionales refleja el 
esfuerzo de los producto-
res santiagueños y el pro-
tagonismo creciente del 
Brangus colorado en la 
ganadería argentina.

Cabaña El Descanso:
genética y compromiso desde Tintina

En el marco de las Nacio-
nales Ganaderas 2026, 
organizadas con la fuerza de 
Expoagro en la Sociedad 
Rural de Corrientes, la pre-
sencia de Cabaña El Des-
canso volvió a ser protago-
nista. Con una vaquillona que 
obtuvo el primer premio en su 
categoría, la familia Salomón 
reafirmó su tradición de exce-
lencia en la pista.

“Ya es como una tradi-
ción venir a las Naciona-
les. Siempre nos va muy 
bien y eso nos llena de ale-
gría”, expresó Luis Salo-
món, referente de la cabaña 
ubicada en Tintina, Santia-
go del Estero.

El logro se alcanzó con una 
vaquillona hija de Mundial y 
de una vaca donante herma-
na entera del toro Mistol, 
reconocido internacional-
mente incluso en el centro 
genético de Semex. “Lo 
importante es tener com-
promiso y vocación, profe-
sionalizarse cada día más 
y entrar en el mundo del 
mejoramiento genético, 
que es apasionante y exige 

investigación permanen-
te”, subrayó.

Salomón destacó además 
el rol de su equipo: “Uno 
puede tener la locura de 
idear y establecer estrate-
gias, pero sin un equipo 
comprometido es muy difí-
cil. Por eso quiero mencio-
nar a Juan Jordán, mi hijo 
Nico, Alejandro Maldona-
do y su hijo Tomi, junto a 
todo el personal de El Des-
canso”.
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Luis Salomón y Juan Jordán, 
referentes de Cabaña El Descan-
so, destacaron en las Nacionales 
Ganaderas 2026 el esfuerzo, la 
estrategia genética y el compro-
miso que sostienen los logros 
obtenidos desde Tintina, Santia-
go del Estero.
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La producción en Tintina 
enfrenta climas extremos, 
con sequías y variabilidad que 
ponen a prueba la rusticidad 
de los animales. “Produci-
mos para la adversidad, y 
eso nos da ventajas frente 
a otras zonas”, explicó.

Consultado sobre las res-
tricciones de la Unión Europea 
a la carne de campos con defo-
restación, Salomón fue claro: 
“El que compra demanda. 
Nosotros nos inscribimos, 
cumplimos con los requisi-
tos y certificamos soja 
libre de desmonte. No hay 
que renegar, hay que 
resolver y avanzar. Siem-
pre para adelante”.

La mirada del asesor: 
Juan Jordán

A la participación de Caba-
ña El Descanso en las Nacio-
nales Ganaderas 2026 se 
suma la voz de su asesor, 
Juan Jordán, quien destacó 
el esfuerzo y la estrategia 
detrás de los logros obteni-
dos.

“Se llega con predispo-
sición y un esfuerzo enor-
me por parte de la cabaña, 
de los cabañeros, de los 

chicos que colaboran y 
principalmente con una 
decisión empresarial de la 
familia Salomón”, explicó.

Su rol dentro del esquema 
es clave: “Además de la 
amistad que compartimos 
hace muchos años, trato 
de dar una mano en clasifi-
cación, elección y combi-
naciones para transferen-
cia embrionaria. El objeti-
vo final es lograr un mérito 
genético como valor agre-
gado”.

Respecto al tiempo que 
demanda alcanzar animales 
de nivel competitivo, Jordán 
recordó: “Luis tomó la deci-
sión de iniciar una etapa dis-
tinta a la ganadería más con-
vencional que venía desarro-
llando. En una Nacional 
Brangus, hace unos 12 
años cuando compramos 
unas madres, comenza-
mos a hacer los primeros 
l a v a j e s ,  a  c o s e c h a r 
embriones y a probar dife-
rentes  padres.  Desde 
entonces, el trabajo fue cons-
tante y sostenido, y para lle-
gar a competir en un nivel de 
alto potencial como el de 
estas Nacionales, no menos 
de 15 años de esfuerzo 
fueron necesarios.”

Finalmente, subrayó el 
mérito de la cabaña en un 
contexto desafiante:

 “El Descanso es 
una cabaña chica, 
nueva, radicada 

en Tintina, Santia-
go del Estero, 

donde el clima es 
duro y extremo. 

Ante esa adversi-
dad, Luis ha logra-

do superarse y 
posicionarse con 
gran parte de la 

ganadería”.
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Carlos Eduardo Prieto:
primer remate de
invernada en la
Sociedad Rural de Frías

res interesados deben 
comunicarse con 
Carlos Eduardo Prieto al 
3856886243.
l Fletes: a cargo del ven-
dedor  para  l l evar  la 
hacienda, y del comprador 
al adquirirla.

En el marco de las Nacio-
nales Ganaderas 2026, 
Campo para Todos dialogó 
con Carlos Eduardo Prieto, 
representante de la consigna-
taria de hacienda Iván O'Fa-
rrell en Santiago del Estero, 
quien además anunció un 
acontecimiento clave para la 
región: el primer remate de 
invernada en la Sociedad 
Rural de Frías.

“El 30 de junio tenemos 
una cita importante en 
Frías. Será un remate de 
invernada, con animales 
de todas las razas y un seg-
mento de abasto. Invita-
mos a todos los producto-
res y ganaderos de la zona 
a participar, compartir un 
almuerzo y colaborar por 
el bien de la ganadería 
local”, expresó Prieto.

El evento se realizará el 
martes 30 de junio a las 14 
horas, con transmisión vía 
streaming en www.ivanofa-
rrel.com.ar y en elrural.-
com.

Prieto destacó la importan-
cia de la sede elegida: “Frías 
es un gigante dormido, 
con genética de hacienda 
de gran calidad. Este rema-
te es una oportunidad para 
que los productores ven-
dan su hacienda en la 
zona, sin necesidad de tras-
ladarse kilómetros a otras 
ferias”.

Detalles del remate

l Categorías: terneros, 
novillos, vacas de inverna-
da, vacas manufa y toros 
de descarte.
l Plazos de pago: 30 y 
60 días, con alternativas 
de tarjetas rurales.
l Requisitos: producto-

En el marco de las Nacionales Ganaderas 
2026, organizadas con la fuerza de Expoa-
gro, la presencia de empresas de sanidad ani-
mal también tuvo un rol destacado. En el stand 
de Vetanco, Campo para Todos dialogó con el 
médico veterinario Facundo Tibaldo Rubio-
lo, coordinador regional para la zona centro-
norte del país, quien compartió detalles sobre 
los productos y el trabajo que la compañía 
desarrolla junto a los productores.

“Para nosotros es un gusto estar presentes 
todos los años en las Nacionales. Nos permite 
estar en contacto directo con nuestros clientes 
y productores, presentando novedades y 
reforzando nuestra relación”, señaló Tibaldo 
Rubiolo.

Entre los productos destacados, Vetanco 
promocionó la vacuna BeVac, desarrollada 
para mejorar los índices reproductivos y con 
resultados muy positivos a campo. Además, la 
empresa presentó su amplia paleta de garra-
paticidas, considerada la más completa del 
mercado, con opciones inyectables, pour-on y 
de inmersión. “Son herramientas fundamen-
tales en un contexto donde la garrapata avan-
za hacia nuevas zonas, ampliando su frontera 
hacia el sur”, explicó.

El veterinario subrayó la importancia de la 
docencia y capacitación como parte del 
trabajo de Vetanco: charlas en sociedades 
rurales, capacitaciones y visitas a campo que 
permiten transmitir conocimiento técnico y 
acompañar al productor en la toma de decisio-
nes. “Generar valor hacia el cliente final es 
clave. Los resultados siempre son buenos por-
que se llega con criterios claros y enseñanza 
aplicada”, afirmó.

En cuanto a la comercialización, Tibaldo 
Rubiolo destacó que Vetanco trabaja a tra-
vés de distribuidores y veterinarias, con 
posibilidades de financiación y operaciones 
especiales según cada zona. “La venta siem-
pre es por intermedio de un distribuidor, 
pero mantenemos el contacto directo para 
fortalecer la relación comercial”, agregó.

Consultado sobre el cambio previsto en 
el sistema de vacunación contra la aftosa 
hacia fin de año, el especialista señaló: 
“Argentina tiene una gran diversidad de 
productores, grandes, medianos y peque-
ños. Las medidas pueden acompañar más a 
unos que a otros. Será cuestión de tiempo 
evaluar el diseño y corregir lo que sea nece-
sario para que en el campo se logren los 
resultados buscados”.

La participación de Vetanco en las 
Nacionales Ganaderas 2026 reafirma el 
papel de las empresas de sanidad ani-
mal en el desarrollo de la ganadería 
argentina, aportando innovación, capa-
citación y soluciones concretas para los 
desafíos productivos.

Vetanco
en las Nacionales
Ganaderas:
innovación y
acompañamiento
al productor
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En la primera reunión del 
año de la Mesa Provincial Por-
cina, funcionarios nacionales 
y provinciales se reunieron 
con productores para definir 
lineamientos de crecimiento y 
financiamiento del sector.

La coordinación
provincial
La ingeniera agrónoma 

Noelia Rojas, coordinadora 
del programa porcino del 
Ministerio de Producción, 
explicó que la mesa provincial 
de porcina surge con resolu-
ción ministerial y está inte-
grada de forma articulada 
público-privada con institu-
ciones como INTA, INTI, Sena-
sa, la Facultad de Agronomía 
y Agroindustria, colegios pro-
fesionales y productores.

“El objetivo es escuchar 
a los productores y acom-
pañar con gestiones el cre-
cimiento de la demanda de 
carne de cerdo en la pro-
vincia”, señaló. Rojas subra-
yó que se realizan dos o tres 
encuentros al año y que la 
intención es facilitar la pro-
ducción mediante proyec-
tos provinciales, generando 
empleo y abasteciendo una 
creciente demanda.

La visión nacional
El director nacional de Bioe-

conomía, Eduardo Terrado, 
presentó un innovador siste-
ma de financiamiento. “El 
productor podrá acceder a 
créditos de hasta 800 
millones de pesos y pagar 
en kilos de capón”, explicó, 
destacando que es la primera 

vez en Argentina que un cré-
dito se devuelve en la misma 
moneda que produce el sec-
tor.

Terrado agregó que el pre-
cio del capón está regulado 
por el Ministerio de Agricultu-
ra y se publica oficialmente, 
evitando cualquier especula-
ción. También resaltó que 
“Argentina sigue siendo 
uno de los países con 
mayor tasa de crecimiento 
en consumo y producción 
porcina en los últimos 10 
años”.

Respecto a la carne impor-
tada de Brasil, aclaró que 
“solo representa el 6% del 
consumo total y se destina 
principalmente a la indus-
tria, no al consumo fres-
co”. Finalmente, valoró el 
entusiasmo de los producto-
res y destacó que Santiago 
del Estero ocupa el noveno 
lugar entre las provincias 
más productoras, aunque 
señaló como desafío aumen-
tar la capacidad de faena.

La política provincial
El ministro de Producción, 

Néstor Machado, presidió el 
encuentro y resaltó la política 
territorial impulsada por el 
gobernador Elías Suárez. “La 
cadena porcina está distri-
buida en todo el territorio 
provincial  y t iene un 
importante potencial de 
crecimiento”, afirmó.

Machado destacó la insta-
lación de frigoríficos, matade-
ros y plantas elaboradoras de 
embutidos gracias a la ley de 
promoción industrial, y reco-
noció la necesidad de mayor 
participación de los munici-
pios en el control de la carne 
comercializada. “Todos los 
actores tienen que partici-
par: Senasa, la Dirección 
de Agricultura y también 
los municipios”, aseguró, 
comprometiéndose a trabajar 
en conjunto para dar respues-
ta a las demandas de los pro-
ductores.

Mesa Provincial Porcina:
Santiago del Estero fortalece su cadena productiva
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La coordinación
provincial
La ingeniera agrónoma 
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explicó que la mesa provincial 
de porcina surge con resolu-
ción ministerial y está inte-
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sa, la Facultad de Agronomía 
y Agroindustria, colegios pro-
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millones de pesos y pagar 
en kilos de capón”, explicó, 
destacando que es la primera 

vez en Argentina que un cré-
dito se devuelve en la misma 
moneda que produce el sec-
tor.

Terrado agregó que el pre-
cio del capón está regulado 
por el Ministerio de Agricultu-
ra y se publica oficialmente, 
evitando cualquier especula-
ción. También resaltó que 
“Argentina sigue siendo 
uno de los países con 
mayor tasa de crecimiento 
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porcina en los últimos 10 
años”.

Respecto a la carne impor-
tada de Brasil, aclaró que 
“solo representa el 6% del 
consumo total y se destina 
principalmente a la indus-
tria, no al consumo fres-
co”. Finalmente, valoró el 
entusiasmo de los producto-
res y destacó que Santiago 
del Estero ocupa el noveno 
lugar entre las provincias 
más productoras, aunque 
señaló como desafío aumen-
tar la capacidad de faena.

La política provincial
El ministro de Producción, 

Néstor Machado, presidió el 
encuentro y resaltó la política 
territorial impulsada por el 
gobernador Elías Suárez. “La 
cadena porcina está distri-
buida en todo el territorio 
provincial  y t iene un 
importante potencial de 
crecimiento”, afirmó.

Machado destacó la insta-
lación de frigoríficos, matade-
ros y plantas elaboradoras de 
embutidos gracias a la ley de 
promoción industrial, y reco-
noció la necesidad de mayor 
participación de los munici-
pios en el control de la carne 
comercializada. “Todos los 
actores tienen que partici-
par: Senasa, la Dirección 
de Agricultura y también 
los municipios”, aseguró, 
comprometiéndose a trabajar 
en conjunto para dar respues-
ta a las demandas de los pro-
ductores.
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Agroactiva 2026 volvió 
a demostrar por qué es 
considerada la gran vidrie-
ra del agro argentino. 

En Armstrong, Santa Fe, se 
vivieron cuatro días donde la 
tecnología, la genética ani-
mal, las alianzas instituciona-
les y la comunicación se die-
ron cita en un mismo espacio, 
reafirmando la identidad de la 
muestra como un encuentro 
integral para productores, 
empresas y familias.

La innovación tecnoló-
gica fue protagonista con 
presentaciones vinculadas a 
la investigación en soja, la 
digitalización de procesos y el 
rol de la inteligencia artificial 
en el agro. En el Agroactiva 
Arena, los jóvenes tuvieron 
un espacio central para deba-
tir sobre el futuro productivo y 
el impacto de las nuevas 

herramientas en la vida rural.

La ganadería también 
ocupó un lugar destacado. En 
la pista se mostraron ovinos y 
caprinos de todo el país, junto 
a bovinos de genética supe-
rior, reflejando el potencial 
productivo nacional. La pre-
sencia de cabañas y progra-
mas de mejoramiento reafir-
mó que Agroactiva es un esce-
nario clave para difundir avan-
ces en materia genética.

En el plano institucional, la 
muestra contó con la partici-
pación de provincias y muni-
cipios, que aprovecharon el 
espacio para promocionar su 
producción y turismo. El 
intendente de Coronda anun-
ció la próxima Fiesta Nacio-
nal de la Frutilla, mientras 
que Castagnani, presidente 
de Agroactiva, subrayó la 
importancia del consenso y el 

trabajo conjunto con el 
Gobierno para potenciar el 
campo argentino.

La comunicación y las 
alianzas tuvieron un rol fun-
damental. La cobertura de 
Cadena 3 y la presencia de 
RUS Seguros con propues-
tas innovadoras —como segu-
ros para drones y salud— mar-
caron la diversidad de la mues-
tra. Empresas como AFA 
reforzaron su vínculo con los 
productores, mostrando cer-
canía y soluciones adaptadas 
a la realidad del interior.

En definitiva, Agroactiva 
2026 se reafirmó como un 
espacio donde conviven nego-
cios, tecnología, familia y 
territorio, mostrando que el 
agro argentino no solo produ-
ce, sino que también innova, 
comunica y se proyecta hacia 
el futuro con fuerza y compro-
miso.

Agroactiva 2026: innovación y
fuerza del interior productivo
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En Agroactiva 2026, 
Campo para Todos junto al 
Pool de Periodistas realizó 
entrevistas en el stand de 
NEXT Siembra, donde refe-
rentes del sector compar-
tieron innovaciones que 
están transformando la 
agricultura argentina.

Siembra
Neumática: 
innovación

y trayectoria

Pedro Donolo, fundador 
de Siembra Neumática, 
empresa que desde hace más 
de dos décadas impulsa la 
modernización de la siembra 
en Argentina.

Donolo recordó los inicios 
de la firma en los años 2000, 
cuando junto a su hermano 
—quien ya no está— trajeron 

desde Italia el primer equipo 
de siembra neumática. La 
relación con la fábrica Mater-
mac, vecinos de su pueblo 
natal, permitió un vínculo 
cercano y un intercambio tec-
nológico constante: los pro-
blemas detectados en Argen-
tina se resolvían en Italia y 
viceversa, generando con-
fianza y soluciones rápidas 
para los productores.

“Trabajamos durante 15 
años como hermanos con 
Matermac. Ese ida y vuelta de 
ingeniería fue clave para que 
la siembra neumática se con-
solidara en el país”, explicó 
Donolo. Hoy, se estima que 
hay más de 150.000 distri-
buidores neumáticos tra-
bajando en Argentina, 
reflejo del impacto de esta 
tecnología.

La evolución más reciente 
es la gestión eléctrica de la 

siembra, desarrollada en con-
venio con Bosch, de la cual 
Siembra Neumática es dis-
tribuidor exclusivo en 
Argentina. Este sistema 
reemplaza cadenas y mandos 
mecánicos por motores eléc-
tricos en cada surco, aliviando 
la máquina y mejorando la 
precisión.

NEXT Siembra “La buena siembra es que 
la semilla quede equidistante 
y nazca al mismo tiempo. Con 
la gestión eléctrica logramos 
acercarnos a ese ideal, con 
mejoras de entre 5 y 10% en 
producción frente a la siem-
bra convencional”, destacó 
Donolo.

La empresa, que comenzó 
como un proyecto familiar, 
hoy se posiciona como refe-
rente tecnológico en el agro 
argentino, demostrando 
cómo la innovación y la conti-
nuidad pueden transformar la 
producción.

NEXT Siembra y
Bosch Argentina

La cobertura realizada por 
Campo para Todos junto al 
Pool de Periodistas en Agroac-
tiva permitió conocer de cerca 

la propuesta tecnológica de 
Bosch Argentina. 

En el stand de NEXT Siem-
bra ,  c onve r samos  con 
Manuel Recla, gerente de la 
división agro de la compañía, 
quien explicó cómo la solu-
ción de planteo inteligente 
busca transformar la manera 
de sembrar en el país.

Recla destacó que el siste-
ma permite ahorrar semillas, 
aumentar rendimientos y 
evitar solapamientos en cabe-
ceras, además de ofrecer com-
pensación de curvas y corte 
línea a línea. “Son funcionali-
dades que repercuten direc-
tamente en el bolsillo del pro-
ductor”, señaló.

La innovación no se limi-
ta a la siembra: también 
incluye la fertilización con 
dosis variable y corte por 
módulo, garantizando que 
cada aplicación se realice en 

el lugar justo y evitando des-
perdicios.

Bosch suma un diferencial 
clave al incorporar motores 
eléctricos en los dosificadores 
neumáticos, lo que facilita 
ajustar la cantidad de semi-
llas por metro de manera auto-
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mática. Este sistema puede 
implementarse en cualquier 
máquina del mercado y su 
instalación es rápida: en una 
sembradora de 24 a 30 líneas 
puede completarse en un día 
de trabajo.

La propuesta se comple-
menta con conectividad avan-
zada. El sistema incluye una 
unidad de control y display en 
el tractor, y la plataforma 
Bosch Digital Agro (BDA) 
permite monitorear la máqui-
na en tiempo real, enviar pres-
cripciones de siembra y tomar 
decisiones a distancia. “Un 
ingeniero agrónomo puede 
diseñar un mapa desde su 
casa y enviarlo directamente 
al equipo en el campo”, expli-
có Recla, subrayando el 
impacto de esta herramienta 
en la eficiencia y la productivi-
dad.

Con esta tecnología, Bosch Argentina y NEXT 
Siembra se posicionan como referentes en la 
modernización de la agricultura, ofreciendo solu-
ciones prácticas y conectadas que acompañan al 
productor en cada etapa del trabajo. Agrometal y XAG Atlas:

del surco al cielo con drones

En el marco de Agroactiva 
2026, Campo para Todos 
junto al Pool de Periodistas 
acompañó la presentación de 
una alianza estratégica que 
marca un momento crucial en 
la historia de Agrometal. 

La firma, con más de siete 
décadas de trayectoria en la 
fabricación de sembradoras, 
sorprendió al anunciar su 
incursión en el mundo de los 
drones agrícolas de la mano 
de XAG Atlas.

La presidenta de la compa-
ñía, Rosana Negrini, explicó 
que se trata de la primera vez 
que Agrometal representa 
un producto que no fabrica 
directamente. “Nos pareció 
una oportunidad para mos-

trar lo que el campo necesita 
para ser más eficiente. El dron 
agrícola ha crecido mucho en 
los últimos años y vimos en 
XAG Atlas un socio confiable, 
con calidad y respaldo”, seña-
ló.

Una alianza 
estratégica inédita

El acuerdo incluye la incor-
poración de los drones XAG 
P150 Max, capaces de pulve-
rizar y fertilizar en zonas 
donde las máquinas tradicio-
nales no llegan. La red de con-
cesionarios de Agrometal ya 
cuenta con técnicos capacita-
dos, stock de repuestos y 
herramientas para comercia-
lizar esta nueva tecnología. 

“La red lo ha recibido muy 
bien y para nosotros es el ini-
cio de un nuevo camino”, des-
tacó Negrini.
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Tecnología que 
atrae a nuevas 
generaciones

Más allá de la eficiencia 
productiva, la presidenta sub-
rayó el impacto social de esta 
innovación. “Muchos padres 
nos dicen que con estos dro-
nes sus hijos se interesan en 
el campo. Es una forma de 
acercar a los jóvenes, que ya 

manejan dispositivos digita-
les, a la producción agrope-
cuaria”, comentó.

Innovación y 
formación
permanente

Agrometal refuerza su per-
fil tecnológico con un equipo 
cada vez más integrado por 
ingenieros electrónicos y 

mecánicos. Además, impulsa 
la Tecnicatura en Mecatrónica 
junto a la Universidad Nacio-
nal de Villa María y la UTN, 
destinada a sus operarios. 
Este año egresará la primera 
promoción, reflejo del com-
promiso de la empresa con la 
capacitación y la adaptación a 
las nuevas demandas de la 
agroindustria.

Proyección
internacional

La apuesta por la innova-
ción se complementa con la 
expansión hacia mercados 
globales. Agrometal ya 
exporta sembradoras a 
Bulgaria y Serbia, llevando 
consigo el sistema de siembra 
directa, pionero en Argentina. 

“No exportamos solo máqui-
nas, exportamos un sistema 
productivo que transforma la 
manera de trabajar la tierra”, 
afirmó Negrini.

Educación y 
compromiso social

La presidenta también des-
tacó el rol social de la empre-

sa, que impulsa programas 
educativos para que sus tra-
bajadores finalicen estudios 
primarios y secundarios, y 
puedan acceder a capacita-
ciones técnicas. “Las máqui-
nas cada vez son más com-
plejas y necesitamos opera-
dores preparados. La educa-
ción es clave para sostener el 
crecimiento”, remarcó.

Con esta alianza estratégica y su proyección interna-
cional, Agrometal reafirma su liderazgo en innovación, 
combinando tradición, tecnología y visión global. 

Del surco al cielo, la empresa abre un nuevo capítulo 
en la historia de la agroindustria argentina.
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cional, Agrometal reafirma su liderazgo en innovación, 
combinando tradición, tecnología y visión global. 

Del surco al cielo, la empresa abre un nuevo capítulo 
en la historia de la agroindustria argentina.
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Claas
marca el rumbo con 

tecnología e innovación
sin límites

En Agroactiva 2026, la 
innovación se hizo presente 
de la mano de Claas Argen-
tina. 

En diálogo con Campo para 
Todos y el Pool de Periodistas, 
Roberto Postacchini, vice-
presidente de la compañía, 
resaltó cómo la marca reafir-
ma su liderazgo con una pro-
puesta integral de maquinaria 
y tecnologías que buscan 
potenciar la eficiencia y 
garantizar la sustentabilidad 
en el agro argentino.

Tractores y
cosechadoras
para una nueva
campaña

Postacchini explicó que 
Claas presentó toda su línea 
de tractores, en un momento 
clave del año donde el pro-
ductor comienza a preparar la 
c a m p a ñ a  2 0 2 6 / 2 0 2 7 . 
“Agroactiva es el lugar ideal 
para lanzar tractores al mer-
cado. Es el momento en que el 

productor empieza la siem-
bra, la roturación y la planifi-
cación de la próxima campa-
ña”, señaló.

Entre las novedades, la 
firma exhibió la picadora 
Claas Jaguar 960, la más 
vendida a nivel mundial, y la 
nueva cosechadora Trion 
730, perteneciente a la fami-
lia L57, que incorpora mejo-
ras en electrónica, motoriza-
ción y sistemas de control. 

Próximamente se sumará la 
Trion 750, con tecnología 
similar a la reconocida Alexa.

Forraje y tecnología
aplicada

El vicepresidente destacó 
el crecimiento del segmento 
forrajero y la apuesta de 
Claas por la innovación en 
este rubro. “Trajimos toda la 
línea de equipos de forraje, 
desde segadoras de 3,20 
metros hasta 15 metros por 
pasada. Son máquinas alta-
mente tecnológicas, adapta-
das a las distintas regiones 
del país”, explicó.

Postacchini subrayó la 
importancia de la interacción 
entre tractores y equipos 
Claas, que permite eliminar 
computadoras externas gra-
cias al sistema ISOBUS, inte-
grando toda la información en 
el monitor del tractor. “Cada 
cliente es un nuevo producto, 
porque cada región tiene su 
forma de trabajar y su propia 
adaptación tecnológica”, agre-
gó.

Ahorro de
combustible y
eficiencia operativa

Uno de los puntos más des-
tacados fue la presentación 
d e l  s i s t e m a  D y n a m i c 

Power, que permite reducir 
el consumo de combusti-
ble hasta un 10% sin afec-
tar la potencia del motor. 
“La máquina ajusta automáti-
camente su potencia según la 
necesidad y eso se traduce en 

ahorro real de energía y 
gasoil”, explicó Postacchini.

El sistema se complemen-
ta con Claas Connect, una 
plataforma que registra el 
rendimiento y consumo de 
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cada máquina en tiempo real, 
permitiendo comparar datos 
y optimizar la gestión operati-
va. 

Financiación y
estabilidad del
mercado

Postacchini valoró las nue-
vas líneas de crédito impulsa-
das por el gobierno y la baja 
de retenciones, que generan 

previsibilidad para el produc-
tor. “Lo importante es tener 
una tasa real y estable duran-
te todo el año. Eso permite 
planificar, producir y vender 
con continuidad, sin depender 
de las ferias o de tasas pro-
mocionales temporarias”, 
afirmó.

La oportunidad de
la ganadería

El directivo también se 
refirió al crecimiento del sec-
tor ganadero y su impacto en 
la demanda de maquinaria 
para la producción de alimen-
to. “Argentina tiene una gran 
oportunidad a nivel mundial. 
Si logramos estabilidad y ren-
tabilidad constante, el pro-
ductor podrá invertir y crecer 
de manera sostenida”, con-
cluyó.

Con una propuesta 
integral que combina 
maquinaria, tecnolo-
gía y visión estratégi-
ca, Claas Argentina 
reafirma su liderazgo 
en innovación y efi-
ciencia, acompañan-
do al productor argen-
tino en cada etapa del 
trabajo en el campo.

La  firma  reafirmó su 
protagonismo en la mayor 
muestra agroindustrial del 
país, exhibiendo tecnología 
de vanguardia, el respaldo de 
New Holland y una trayecto-
ria construida junto a genera-
c iones  de  productores , 
Campo para Todos visito el 
Stand y dialogo en exclusiva 
con Daniel Audino Vendedor 
de la firma.

Armstrong, Santa Fe. Cuando 
se habla de crecimiento, evolu-
ción y compromiso con el agro, el 
nombre de Grosso Tractores 
ocupa un lugar destacado. En 
AgroActiva 2026, la empresa 
volvió a ser protagonista de uno 
de los eventos más importantes 
del calendario agropecuario 
nacional, mostrando no solo 
maquinaria de última genera-
ción, sino también el valor de una 
trayectoria que la ha convertido 
en un referente para productores 
y contratistas de toda la región.

Con un espacio que captó la 
atención de miles de visitantes, 
Grosso Tractores presentó las 
últimas innovaciones de New 

Holland, acercando al productor 
herramientas diseñadas para 
enfrentar los desafíos de una 
agricultura cada vez más exigen-
te, eficiente y tecnológica.

Sin embargo, el verdadero 
diferencial de la firma va mucho 
más allá de las máquinas. 
Grosso Tractores representa 
años de trabajo, confianza y 
acompañamiento permanente al 
productor. Una relación construi-
da en el territorio, entendiendo 
las necesidades reales del campo 
y ofreciendo soluciones que gene-
ran valor en cada campaña.

Dialogamos en exclusiva con 
Daniel Audino ¿Qué significa 
para Grosso Tractores estar pre-
sente en la exposición agroindus-
trial más importante del país?

Para Grosso Tractores, 
estar en la exposición agroindus-
trial más importante del país, 
como Expoagro o AgroActiva, 
significa 3 cosas clave: Valida-
ción de marca.

Estar ahí es decir "llega-
mos". Es el lugar donde se 
codean los grandes, Grosso 
Tractores  demuestra que juega 

en primera y que tiene espalda 
para competir con multinaciona-
les. Para el productor, contratista 
verlos ahí da confianza. No es 
solo branding. En estas expos se 
cierra el 30-40% de las ven-
tas del año del sector. El pro-
ductor va con la decisión casi 
tomada y busca tocar, subirse, 
comparar y financiar en el 
momento. Para Grosso es la chan-
ce de:  Lanzar equipos nuevos 
ante miles de clientes califi-
cados.  Cerrar operaciones 
con bancos y planes de fábri-
ca directo ahí. Medir el termó-
metro de qué pide el campo hoy: 
más potencia, tecnología, con-

Grosso Tractores

Brilló en 
AgroActiva 2026: 
una historia de 
liderazgo, 
innovación y 
confianza que 
impulsa al campo 
argentino

Por: Christian Emanuel Andrada
Revista Campo para Todos

Daniel Audino
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fort. Pertenencia al ecosistema 
agro. Estar presente es bancar la 
parada, acompañar al productor 
que te banca todo el año, y mos-
trar que apostás al país. 

En una campaña agrícola 
desafiante, ¿Qué valor aporta 
la tecnología New Holland 
para mejorar la rentabilidad 
del productor?

En una campaña desafiante, 
con seca, costos altos o márge-
nes finitos, la tecnología de New 
Holland deja de ser "chiche" y 
pasa a ser defensa del bolsillo del 
productor. Ahí es donde más 
valor aporta: Ahorrás donde 
más duele: insumos

Con PLM Intelligence y agri-
cultura de precisión, dejás de 
tirar plata al voleo.

Siembra variable: pones 
más semilla donde el lote rinde y 
menos en la loma floja. Ahorro 
directo de 8-15% en semilla.

Pulverización inteligente: 
sensores + cortes por sección. 
No superponés, no tirás fito en 
los caminos. Ahorro de 5-10% en 
agroquímicos.

Piloto automático: 0% de 
solapado. En 1000 ha, un 3% de 
solapado son 30 ha que sembras-
te y curaste 2 veces al pedo. Cose-
chás hasta el último grano

La cosecha es donde te jugás 
el año. Las cosechadoras New 
Holland con IntelliSense se auto-
rregulan solas.

Menos pérdida: el sistema 
lee el grano y ajusta zarandas y 
viento en tiempo real. Bajar 1% 
de pérdida en soja son 30-40 
kg/ha que van al bolsillo, no al 
suelo.

Más capacidad operativa: 
cosechás más ha/día aprove-
chando ventanas de buen clima. 
En años complicados, 2 días pue-
den ser la diferencia entre salvar 
la cosecha o que te agarre el 
agua. Bajás costos operativos y 
decidís mejor.

Menos consumo: motores 
FPT + gestión inteligente. Un 
10% menos de gasoil en 5000 ha 
son miles de litros.

MyPLM Connect: tenés 
todos los datos de la máquina en 
el celu. Ves consumo, hectáreas, 
alertas. Sabés si el tractorista va 
a 7 km/h o a 9 km/h. Controlás el 
rinde y los costos en vivo.

¿Qué opciones se brindan 
al productor contratista en 
financiaciones qué alternati-
vas ahí hoy en día?

Hoy el productor, contratista 
está entre la espada y la pared: 
necesita renovar fierros pero la 
tasa lo mata. Por eso Grosso 
Tractores + New Holland tiene 
que salir con un menú de opcio-
nes. Estas son las alternativas 
que más se usan en 2026: 
Financiación directa de fábri-
ca - La más agresiva.

New Holland Capital suele 
tener los mejores plazos del 
mercado porque subsidia la 
tasa para mover equipos.

En pesos: Planes de 12 a 48 
meses. Las tasas hoy rondan el 
35-45% anual, pero con períodos 
de gracia de 6 meses. Clave para 
cosechar primero y pagar des-
pués.

En dólares/valor grano: 
Plazos de hasta 5-7 años. Pagás 
cuotas atadas a quintales de soja 
o directamente en USD. Es la que 
más elige el contratista porque 
cobra en grano y se calza justo. 
Tasa USD 4-8% anual.

Leasing: Pagás un canon 
mensual y al final decidís si lo 
comprás. Ventaja impositiva 
fuerte: el canon va todo a gastos. 
Bancaria - La clásica con cupo.

Los bancos públicos y pri-
vados siguen siendo socios 
clave en las expos. 

BNA y Banco Provincia: 
Líneas para maquinaria con tasa 
subsidiada por el Ministerio. Hoy 

están en 28-35% en pesos. El 
tema es el cupo: se acaban rápi-
do.

Bancos privados: Santan-
der Río, Galicia, BBVA. Tienen 
convenios con New Holland y 
aprueban en el stand. Manejan 
tasas de 40-50% pero con preca-
lificación online en 24 hs.

Canje de granos - La prefe-
rida del contratista

Plan Canje Cereal: Entregás 
la cosechadora/ tractor y pagás 
con toneladas de soja. El 70% de 
las operaciones hoy son con 
entrega de usado.

Plan llave por llave: Dejás 
tu usado, te llevás el 0km y finan-
ciás solo la diferencia. Groso te 
toma el usado a buen precio por-
que tiene canal de venta propio.

Overhaull + Garantía: Si no 
te da para un 0km, Groso te 
vende un usado certificado por 
New Holland con 1 año de garan-
tía y también lo financias. 

En el marco de Agroactiva 
2026, Grosso Tractores 
obtuvo el primer puesto en 
el programa Dealer Stan-
dard – Categoría Blue Belt, 
un reconocimiento que 
New Holland otorga a los 
concesionarios que alcan-
zan los más altos estánda-
res de desempeño.

Este logro llega en un año 
muy especial para la empresa 
familiar, que celebra el 30° 
aniversario de representación 
de la marca. La distinción 
resalta la excelencia operati-
va, la gestión, la estructura y 
la atención al cliente, pilares 
que consolidan la experiencia 
del productor y contratista en 
cada campaña.

Voces de la empresa“Este 
premio refleja nuestra meto-
dología de trabajo y nos 

impulsa a seguir en la bús-
queda permanente de la mejo-
ra continua para brindar un 
servicio de calidad”, expresó 
Javier Comba, Gerente 
General del concesionario.

Por  su  par te ,  Laura 
Grosso, directora, agregó: 
“Esta distinción no sería posi-
ble sin el esfuerzo, compromi-
so y dedicación del gran equi-
po de trabajo que tenemos. 
Además, nos desafía a seguir 
dando lo mejor, pensando 
siempre en la satisfacción de 
nuestros clientes”.

La ceremonia de entrega 
se realizó el miércoles 3 de 
junio y contó con la presencia 
de Javier Comba, Laura 
Grosso  y  Enge lber to 
Grosso, accionista y funda-
dor de la firma. 

Grosso Tractores recibió la distinción 
Dealer Standard de New Holland en 

Agroactiva
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Roberto Chelala en Agroactiva 2026:

Innovación, alianzas y tecnología para el campo

En el marco de Agroactiva 
2026, Campo para Todos dia-
logó con Roberto Chelala, 
concesionario oficial de 
Massey Ferguson, Agro-
metal, Cestari y Tekron, 
entre otras firmas líderes del 
agro. 

Con una agenda intensa, 
Chelala recorrió acompañado 
por su hijo Juan Pablo, los 
distintos stands y destacó las 
novedades que cada marca 
presentó en la exposición.

Massey Ferguson: 
nuevos tractores
para todas las escalas

Chelala acompañó la pre-
sentación de las nuevas líneas 
de tractores de Massey Fer-
guson, que abarcan desde 
los 50 HP hasta los 425 HP. 
Entre ellas se destacaron:

Serie MF 9S, el tractor 
más grande y potente en la 

historia de la marca en Argen-
tina, con tecnología de con-
ducción autónoma y teleme-
tría en tiempo real.

Serie MF 7S, orientada a 
la eficiencia y la agricultura de 
precisión.

Serie MF 5M, versátil y 
robusta, pensada para distin-
tas escalas productivas. 

Agrometal: 
sembradora récord
y alianza estratégica

En el stand de Agrometal, 
Roberto y Juan Pablo Che-
lala acompañaron a la presi-
denta Rosana Negrini en la 
presentación de una alianza 
estratégica con XAG Atlas, 
que marca un momento cru-

cial en la historia de la empre-
sa. Con más de siete décadas 
de trayectoria en sembrado-
ras, Agrometal sorprendió al 
anunciar su incursión en el 
mundo de los drones agríco-
las con los modelos XAG 
P150 Max, abriendo un 
nuevo capítulo de innovación 
y mecatrónica.

Además, se exhibió la sem-
bradora más grande de 
Argentina, con 52 surcos, 
símbolo de la capacidad 
tecnológica de la firma.

Tekron: drones

agrícolas de última
generación

Chelala también estuvo 
presente en el stand de 
Tekron, que se consolidó 
como Main Sponsor y Dron 
Oficial de Agroactiva.

La empresa presentó la 
l í nea  DJI  Agr icu l ture 
(T25P, T70P y T100) y la 
línea DJI Enterprise, enfo-
cada en relevamientos técni-
cos y mapas de alta precisión.

Los vuelos en vivo mostra-
ron la capacidad de los equi-
pos para pulverización, siem-
bra aérea y análisis de suelos. 

Juan Pablo y Roberto Chelala

Juan Pablo Chelala, Rosana Negrini y Roberto Chelala
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Cestari: 
diversificación hacia
la ganadería

En el stand de Cestari, 
Chelala acompañó la presen-
tación de la nueva línea de 
mixers Prohmix, fruto de la 
alianza con Haramaq, que 
marca el desembarco de la 
marca en el negocio ganade-
ro. Además, se exhibieron las 
tolvas autodescargables de 
última generación y nuevas 
tecnologías sustentables en 
pintura industrial.

Financiación para
productores
Chelala destacó que los 

productores de Santiago del 
Estero cuentan con opciones 
de financiamiento especiales: 
créditos en dólares al 0% o en 
pesos al 18% anual, con pla-
zos de hasta 5 años, lo que 
facilita la incorporación de 
estas tecnologías al campo. 

Con presencia en 
los principales stands 
y acompañado por su 
hijo Juan Pablo Chela-
la, Roberto Chelala 
reafirmó en Agroacti-
va 2026 su compromi-
so de acercar a los pro-
ductores de Santiago 
del Estero lo mejor en 
maquinaria, innova-
c ión y  soluciones 
financieras, acompa-
ñando incluso la his-
tórica alianza de Agro-
metal con XAG Atlas 
que proyecta al agro 
argentino hacia el 
futuro.
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Campo para Todos realizó 
la cobertura de las novedades 
que presentó John Deere 
junto a su concesionario 
Andrés Parra y Cía. en San-
tiago del Estero.

En diálogo con Walter 
Yñiguez, gerente de ventas 
de la firma, se destacaron las 
innovaciones de la pulveri-
zadora John Deere Serie 
230M y la Serie 440R —pre-
sentadas previamente en 
Brasil y ahora en Agroactiva, 
Argentina—, que incorporan 
trocha variable, 40 metros 
en fibra de carbono y toda 
la tecnología John Deere 
integrada. Estas máquinas 
estarán disponibles tanto en 
la sucursal de La Banda como 
en toda la red de concesiona-
rios de la empresa.

Centro de Soluciones 
Conectadas
La sucursal cuenta con un 

Centro de Soluciones 

Conectadas, que permite 
monitorear en tiempo real el 
rendimiento de los equipos. 
Los productores pueden acer-
carse con sus propios planos 
para cargarlos en el sistema, 
o recibir asistencia técnica 
directamente en el campo. El 
beneficio principal: detec-
ción inmediata de fallas y 
s o p o r t e  t é c n i c o  c o n 
repuestos a campo, garan-
tizando productividad y res-
paldo permanente. 

Financiación y
servicios

Además de la posventa 
oficial John Deere —servicio, 
repuestos y asistencia técni-
ca—, los productores acceden 
a John Deere Financial, 
convenios con Banco Gali-
cia, Banco Nación y otras 
entidades privadas, amplian-
do las posibilidades de inver-
sión.

Portfolio de
productos

El concesionario ofrece un 
abanico de tractores desde 50 
HP hasta más de 200 HP, con 
fabricación nacional e impor-
tados bajo pedido. 

También se destacan las 
pulverizadoras y sembra-
doras PLA, que complemen-

tan la oferta con alternativas 
de precio y tecnología adapta-

das a cada necesidad produc-
tiva.

Walter Yñiguez

Personal de Andrés Parra y Cia. en Agroactiva 2026

John Deere y Andrés Parra y Cía.
en Agroactiva

Con esta propuesta, John Deere y Andrés 
Parra y Cía. refuerzan su compromiso con los 
productores de Santiago del Estero y la región, 
acercando innovación, financiamiento y sopor-
te integral para el trabajo en el campo.
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Desde hace dos décadas, 
Santiago del Estero parti-
cipa activamente en las 
grandes ferias agropecua-
rias del país, como Agroac-
tiva y Expoagro, consoli-
dando un espacio propio para 
mostrar la diversidad produc-
tiva y cultural de la provincia.

Germán Munich, Coordi-
nador de Comercio Exterior e 
Inversiones de la Casa de 
Santiago del Estero en Bue-
nos Aires, explicó que la idea 
es abrir estas exposiciones a 
todos: empresas del rubro 
agropecuario, cámaras, 
productores de insumos, 
municipios, emprendedo-
res y representantes de la 
cultura y el turismo. “San-
tiago sale con todo”, resumió, 
al destacar que en los stands 
conviven drones, cosechado-
ras, productos típicos artesa-
nales, Termas de Río Hondo y 
propuestas culturales.

El mecanismo para partici-
par es sencillo: los interesa-
dos deben comunicarse con la 
coordinación de la Casa de 
Santiago del Estero a través 
del correo promocioncomer-

cial@casadesantiago.gov.ar. 
A partir de allí se seleccionan 
y rotan las propuestas, con el 
objetivo de dar oportunidades 
a todos. La provincia se 
encarga de brindar aloja-
miento, armar los stands y 
cubrir seguros, mientras que 
los emprendedores y empre-
sas solo deben afrontar el 
viaje y la comida.

Las empresas santia-
gueñas radicadas en la 
provincia son las protago-
nistas, ya sean productoras o 
distribuidoras. En Agroactiva 
y Expoagro encuentran un 
espacio para vender, conocer 
la competencia, generar con-
tactos y explorar nuevos 
socios. A lo largo de los años, 
muchas lograron cerrar nego-
cios, ampliar mercados y con-
solidar vínculos estratégicos.

Munich subrayó que San-
tiago es una provincia agro-
pecuaria con más de veinte 
años de presencia en estas 
ferias, incluso en épocas difí-
ciles. “Nuestro objetivo es 
que Santiago pueda darle 
valor agregado a su produc-
ción, que se generen talleres, 
fábricas y servicios para el 
campo. Estas ferias sirven 
para mostrar que la provincia 
produce, exporta y tiene 
potencial para crecer”, afir-
mó.

La visita del ministro de 
Producción junto a su gabine-
te reforzó la continuidad de 
las políticas de apoyo al agro 
como eje de desarrollo pro-
vincial. El nuevo enfoque 
apunta a fortalecer lo 
territorial y lo federal, con 
agencias de fomento en 
regiones y pueblos, para 
que el entramado produc-
tivo se expanda en todo 
Santiago del Estero.

Los productores santiagueños Matías Trezeguet y Claudio Bustamante, de 
Ojo de Agua, obtuvieron destacados premios en Agroactiva con ejemplares de 
las razas Santa Inés y Boer —entre ellos, campeón de muestra en hembras 
Santa Inés y reservado gran campeón en machos—. En la foto recibieron felicita-
ciones del Ministro de Producción de Santiago del Estero, Ing. Néstor Machado, y 
el Director de Agricultura y Ganadería, Ing. Javier Togo.

Santiago del Estero en Agroactiva:
veinte años de presencia y oportunidades

Santiago del Estero en Agroactiva: veinte años de presencia,
innovación y oportunidades para empresas y emprendedores.

Germán Munich
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Santiago del Estero en Agroactiva: veinte años de presencia,
innovación y oportunidades para empresas y emprendedores.
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El campo que flota:
la increíble postal que deja

el exceso hídrico en
Los Juríes – Bandera

En los alrededores de Los 
Juríes, en pleno sudeste san-
tiagueño, una escena sor-
prendió incluso a productores 
con décadas de experiencia: 
durante la cosecha de 
soja, el suelo comenzó a 
moverse bajo el paso de 
las máquinas como si 
fuera un enorme flan.

La postal se registró en un 
lote agrícola de la zona de 
Lote 53, donde las abundan-
tes lluvias acumuladas en los 
últimos meses dejaron una 
marca profunda en el paisaje 
productivo. Debajo de una 
superficie aparentemente 

seca, el agua permanece 
atrapada, generando un 
fenómeno poco frecuente 
que convierte al suelo en 
una especie de colchón 
flotante.

Para quienes viven en el 
interior santiagueño, la situa-
ción refleja las dos caras del 
clima. Meses atrás la preo-
cupación era la falta de 
agua; hoy el desafío es 
exactamente el contrario. 
El exceso hídrico condiciona 
cada movimiento, cada deci-
sión y cada jornada de traba-
jo.

En Los Juríes, Bandera y 

otros puntos del departamen-
to General Taboada, las cose-
chadoras avanzan con extre-
ma precaución. Un descuido 
puede significar quedar 
atrapados en el barro o 
sufrir demoras que com-
pliquen aún más una cam-
paña ya condicionada por 
el clima.

Los caminos rurales tam-
bién muestran las consecuen-
cias. En algunos sectores, el 
tránsito se vuelve difícil y los 
productores deben redoblar 
esfuerzos para sacar la pro-
ducción de los campos. Las 
conversaciones en galpo-

nes, estaciones de servicio 
y cooperativas giran alre-
dedor de un mismo tema: 
cómo seguir trabajando 
cuando la tierra parece 
perder consistencia bajo 
las ruedas de la maquina-
ria.

Pero si algo caracteriza al 
interior santiagueño es su 
capacidad de adaptación. A 
pesar de las dificultades, 
las máquinas continúan 
trabajando y los producto-
res siguen buscando alter-
nativas para avanzar con 
la cosecha. La experiencia 
les enseñó que en el campo 
ninguna campaña es igual a la 
anterior y que cada tempora-
da trae nuevos desafíos.

La imagen del suelo 
ondulándose al paso de 
una cosechadora quedará 
como una de las postales 
más impactantes de esta 
campaña agrícola. Una esce-
na tan llamativa como preo-
cupante que refleja el enorme 
impacto que tuvieron las llu-
vias en el sudeste de Santiago 
del Estero.

Desde Los Juríes hasta 
Bandera, el campo vuelve a 
demostrar que la naturale-
za siempre tiene la última 
palabra. Y que detrás de 
cada cosecha existe una his-
toria de esfuerzo, incertidum-
bre y perseverancia que se 
escribe todos los días en el 
corazón productivo del inte-
rior santiagueño.
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El campo que flota:
la increíble postal que deja

el exceso hídrico en
Los Juríes – Bandera
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Pero si algo caracteriza al 
interior santiagueño es su 
capacidad de adaptación. A 
pesar de las dificultades, 
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la cosecha. La experiencia 
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como una de las postales 
más impactantes de esta 
campaña agrícola. Una esce-
na tan llamativa como preo-
cupante que refleja el enorme 
impacto que tuvieron las llu-
vias en el sudeste de Santiago 
del Estero.

Desde Los Juríes hasta 
Bandera, el campo vuelve a 
demostrar que la naturale-
za siempre tiene la última 
palabra. Y que detrás de 
cada cosecha existe una his-
toria de esfuerzo, incertidum-
bre y perseverancia que se 
escribe todos los días en el 
corazón productivo del inte-
rior santiagueño.

Por: Christian Emanuel Andrada
Revista Campo para Todos

80




