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El dirigente de CRA, Pablo Kar-
natz expresó su preocupación por 
la aparición de langostas en San-
tiago del Estero y expresó “Detec-
tamos un foco en Santiago del Este-
ro, en un campo ubicado entre Sun-
cho Corral y Matará.  Es una zona 
que había habido en años anterio-
res langostas, posiblemente hicie-
ron una gran ovoposición que eclo-
sionaron. Las langostas, se están 
combatiendo, primero por aire, 
que no fue demasiado efectivo. Lue-
go por tierra con los equipos turbo-
soplantes.  Esperamos que con eso 
se controle. De todas formas, em-
pieza a preocupar porque significa 
que puede haber ya dispersión ha-
cia otras zonas. Hasta ahora fue 
más que nada la saltonas y algo de 
voladoras. El tema es que no se con-
viertan en gregarias que son las 
que forman mangas”. 

También comentó. En una reu-
nión del Comité Nacional de Lan-
gostas, realizado recientemente 
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El foco fue controlado de manera 
conjunta por el Senasa junto a la 
Provincia y al sector privado.

Detectaron focos de langostas
en Santiago del Estero

24 AÑOS UNIENDO Y REUNIENDO AL SECTOR

AGROPECUARIO DEL NORTE ARGENTINO

ÚNICO MEDIO SANTIAGUEÑO ESPECIALIZADO
PRESENTE EN LA 

JUNTO A

con todos los funcionarios se infor-
mó que hay mangas tanto en Para-
guay como en Bolivia. “El problema 
es que si tienes una manga en paí-
ses limítrofes que no se la combate 
y ocurren vientos favorables vue-
lan 100 kilómetros por día y en un 
rato llegan aquí”. 

“En Matará hay productores 
afectados que han perdido su re-
serva de forraje. Llámese que le co-
mieron el maíz o las pasturas. Hay 
que recordar que nosotros en vera-
no tenemos que hacer reservas pa-
ra alimentar el ganado el resto del 
año y si le sumamos que venimos 
arrastrando una gran sequía en la 
zona la situación se complica”. 

“Recientemente circulaba un vi-
deo donde vimos algunas mangas 
importantes que estaban sobrevo-
lando Formosa. Ya tenemos ante-
cedentes que esas mangas que pa-
san de Paraguay han llegado a 
Entre Ríos. Estamos preocupados. 
Queremos informar que estamos 

trabajando con el SENASA para ata-
car los focos, en un esfuerzo públi-
co privado, como lo hicimos desde 
hace años atrás”. Finalizó Karnatz. 

Mientras que el productor y Pte. 
de FAAS, José Ferreiro comentó a 
Revista Campo para Todos “En mi 
campo, que está en la zona de Mata-
rá, permanentemente las estamos 
viendo y vigilando, pero como ha-
bía sequía no se multiplicaban, en-
tonces durante tres años se ha man-
tenido el nivel de individuos más o 
menos estable. Con las lluvias de 
noviembre y diciembre hubo naci-
mientos que generaron un aumen-
to importante en la población, por 
lo cual tuvimos que empezar a apli-
car el insecticida. Seguramente 
después de estos 10 días que están 
pronosticados con lluvia, vamos a 
tener nuevamente nacimientos, 
porque estaban copulando antes 
de que empiecen las lluvias.

También detectamos presen-
cias en tres campos vecinos y en 
Monte Toro, por la ruta 89 en direc-
ción a Quimilí, a unos 30 km de Sun-
cho Corral, en sembrado de maíz 
han encontrado presencia impor-
tante de adultas, también copulan-
do. 

Lo importante es que haga-
mos un monitoreo constante, 
para que sí hay nacimientos se las 
pueda combatir ahí en chiquita, por-
que de lo contrario existe la posibi-
lidad que se forme una manga” dijo 
Ferreiro.
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El Servicio Nacional de Sani-
dad y Calidad Agroalimentaria 
(Senasa) realizó monitoreos en el 
departamento formoseño de Patiño 
y detectó la presencia de altos ni-
veles de langostas (Schistocer-
ca cancellata), en etapa repro-
ductiva, por lo que recomienda a 
los productores de la zona estar 
atentos a los sitios de oviposi-
ción a fin de realizar un control 
temprano de los nacimientos.

Personal del Centro Regional 
Chaco Formosa del Senasa con-
tinuó con los trabajos de vigilancia 
fitosanitaria al norte de la localidad 
de Las Lomitas en la línea de la Ru-
ta Provincial 28 y la Ruta Nacio-
nal 81 en zonas cercanas a Pozo 
del Mortero y Pozo del Tigre has-
ta el sur límite con el río Bermejo.

Durante los operativos, que fue-
ron desarrollados tras el aviso 
de productores de la zona so-
bre la presencia de la plaga, los 

agentes constataron la presen-
cia de una alta densidad de 
ejemplares con un gran porten-
taje de hembras en madurez re-
productiva. Lo que indica que en 
poco tiempo más las hembras pasa-
rán a la etapa de postura de hue-
vos (conocida como oviposición) 
en la cual colocan bajo la tierra 
unos canutos alargados llamados 
ootecas, que alojan en prome-
dio 100 huevos por cada ooteca.

“El Senasa está realizando 
operativos de vigilancia en los 
lugares de presencia reciente 
de la langostas y en las rutas de 
migratorias de las mismas. En 
los últimos monitoreos de For-
mosa advertimos la presencia 
de langostas maduras repro-
ductivamente y que realizan 
movimientos a corta distancia. 
En poco tiempo más las hem-
bras van a oviponer, lo que dará 
paso al nacimiento de nuevas 

La importancia de detectar sitios
de postura de huevos de langosta

para control temprano

Langostas: Se declaró alerta 
fitosanitario para controlar y evitar 

su crecimiento y dispersión

El Servicio Nacional de Sanidad 
y Calidad Agroalimentaria (Sena-
sa) declaró el estado de alerta fito-
sanitaria con el fin de llevar adelan-
te medidas de prevención para la 
detección y control de langostas y 
atenuar su impacto en la naturale-
za y en la producción vegetal.

La medida fue establecida en la 
Resolución 204/2024 publicada 
hoy en el Boletín Oficial con la firma 
del presidente del Senasa, Pablo 
Cortese, tras una detección tem-
prana de la plaga en varias provin-
cias de Argentina así como también 
en Bolivia y Paraguay, y posibilita 
coordinar con organismos naciona-
les, las provincias y el sector priva-
do el trabajo en terreno a nivel local 
para acentuar las medidas de de-
tección y control temprano que im-
pidan o disminuyan el perjuicio de 
la plaga en cultivos, pastizales y flo-
ra nativa, así como también la inva-
sión a centros urbanos.

“La declaración de alerta pre-
tende evitar situaciones críticas co-
mo en años anteriores, destacando 
que a la fecha no existen mangas 
migratorias, pero están dadas las 
condiciones para que esto ocurra 
en el corto plazo por lo cual es nece-
sario actuar de forma rápida y efi-
ciente para contener la plaga”, ex-

plicó el coordinador general de Con-
tingencias y Emergencias del Sena-
sa, Héctor Medina.

Vigilancia
El sistema de vigilancia perma-

nente del Senasa detectó un au-
mento de la plaga en algunas re-
giones del país como Formosa, Sal-
ta, Santiago del Estero y Catamar-
ca, a lo que se suma la existencia 
de condiciones climáticas predis-
ponentes para el desarrollo de lan-
gostas.

Asimismo, en el marco de coo-
peración regional, tanto el Servicio 
Nacional de Sanidad Agropecuaria 
e Inocuidad Alimentaria (Senasag 
de Bolivia como el Servicio Nacio-
nal de Calidad y Sanidad vegetal de 
Semillas (Senave) de Paraguay in-
formaron sobre la presencia de la 
plaga en sus países.

Todo ello hace necesaria la coor-
dinación de acciones para imple-
mentar controles tempranos que 
impidan la formación de mangas en 
la Argentina que afecten sembra-
díos y vegetación natural.

Esta situación respecto de la pla-
ga fue analizada en la última reu-
nión - por videoconferencia - del Co-
mité Nacional de Crisis - que nuclea 
a organismos nacionales, provin-
cias y productores - realizada días 

atrás, encabezada por el vicepresi-
dente del Senasa, Sergio Rober, en 
cuyo transcurso se trató la declara-
ción del alerta fitosanitario para fa-
cilitar las tareas conjuntas que in-
cluyen la difusión pública con el fin 
de que quien detecte la presencia 
del insecto avise al Senasa para po-
der actuar de inmediato preventi-
vamente.

Para denunciar la detección de 
langostas y/u obtener mayor infor-
mación sobre la plaga contactarse 
a l  W h a t s A p p  d e l  S e n a s a 
1157005704.

Migratorias
Las langostas son plagas migra-

torias y transfronterizas con una ca-
pacidad de dispersión de hasta 150 
km/día y una alta voracidad, lo que 
determina que tengan un alto im-
pacto económico. Según un análi-
sis del Instituto Interamericano de 
Cooperación para la Agricultura 
(IICA), la producción sujeta a ries-
go en la Argentina alcanza los 3.7 
mil millones de dólares.

Tras 60 años sin mayores incon-
venientes, desde el año 2015 hubo 
un resurgimiento de la plaga en 
Sudamérica, provocando la decla-
ración de distintas de emergencias 
fitosanitarias en Argentina, Bolivia, 
Paraguay y Brasil.

La Resolución 204/2024 
del Senasa buscar alertar 

sobre la situación actual a 
fin de coordinar el trabajo 

conjunto de Nación, 
provincias y productores.

El Senasa constató en 
Formosa la presencia de 
la plaga en etapa de 
reproducción lo que 
indica el inicio de un 
nuevo ciclo de vida.
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torias y transfronterizas con una ca-
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km/día y una alta voracidad, lo que 
determina que tengan un alto im-
pacto económico. Según un análi-
sis del Instituto Interamericano de 
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Formosa la presencia de 
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reproducción lo que 
indica el inicio de un 
nuevo ciclo de vida.



langostas y habrá un incremen-
to de la población. Momento 
propicio para realizar el control 
de las mismas evitando así que 
la plaga llegue al estado adulto 
y desarrolle alas que le permi-
tan desplazarse hacia otros lu-
gares”, indicó Julio González, re-
ferente del Programa de Nacional 
de langostas y tucuras del Senasa.

Las oviposiciones se efec-
túan, generalmente, en secto-
res del campo sin presencia de 
vegetales, como claros en sem-
brados, bordes de caminos, bor-
des de alambrados. Las zonas de 
postura de huevos se identifican 
por la observación en la superficie 
del terreno con orificios claramente 
sectorizados al ras del suelo que se-
llados con un tapón esponjoso de 
color blanco que le brinda protec-
ción a los huevos hasta su eclosión.

Una vez realizadas las posturas, 
y si se registran buenas condicio-
nes de humedad, a partir del día 10 
se podrán producir los nacimientos 
de las ninfas de langosta, dando pa-
so a un nuevo ciclo de vida.

¿Qué debe hacer hoy el pro-
ductor?

Implementar controles de ser 
posible para cortar el ciclo de la pla-
ga. De no ser posible debido a la ac-
cesibilidad a las distintas áreas don-
de la plaga esta distribuida y a la 
movilidad de la plaga, es muy im-
portante el monitoreo, identifi-
cación y georreferenciación de 
los sitios de postura, a fin de 
identificar los lugares de naci-
mientos y poder realizar los con-
troles tempranos de estadios 
ninfales; etapa en que la plaga ne-
cesita alimentarse para crecer y 
provoca mayores daños a los culti-
vos y pastizales.

Ante esta situación el Senasa so-
licita a productores y a la población 
que recorran sus establecimientos 
y en caso de avistar langostas den 
aviso de inmediato utilizando la lí-
nea de WhatsApp 11 5700 5704 
opción 2, que posee un bot inte-
ractivo: una herramienta de con-
versación que permite al usuario 
obtener información instantánea 
sobre la situación y recomendacio-
nes para el control de langostas y 
tucuras.
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¿Las altas temperaturas y
los golpes de calor

pueden afectar al algodón?

Cuando alguien piensa en cultivar una planta, lo pri-
mero que le viene a la mente es el sol ya que, desde tem-
prana edad en la escuela, nos han enseñado la impor-
tancia de la fotosíntesis para la vida del planeta. Pero el 
sol que alimenta y genera vida, también genera au-
mento de la temperatura y si está sobrepasa ciertos lí-
mites, existe la posibilidad de generar estrés por altas 
temperaturas e inclusive la posibilidad de sufrir “gol-
pes de calor”.

meteorológica del Campo Experi-
mental Francisco Cantos (ex La Ma-
ría) de la EEA-INTA Santiago del 
Estero, durante dicho período se 
presentaron dos “picos” importan-
tes de temperatura: el primero en-
tre el 29 de enero y el 03 de febrero 
y nuevamente del 5 al 8 de febrero, 
con récords consecutivos de tem-
peraturas máximas durante el día, 
que oscilaron en promedio alrede-
dor de los 40°C y nocturnas de 
30°C, que hicieron su pico máximo 

Analizando los datos aportados 
por el Servicio Meteorológico Na-
cional (SMN, 2024), la ola de calor 
que azotó la mayor parte del país 
durante los meses de enero y fe-
brero de 2024, tuvo una duración 
de 23 días consecutivos de calor in-
tenso entre el 22 de enero y el 12 
de febrero de la cual nuestra pro-
vincia de Santiago del Estero no es-
tuvo exenta. 

Examinando con más detalle los 
datos registrados por la estación 

a las 16,00 hs del 03 de febrero con 
45,6°C.

La temperatura desempeña un 
papel vital en el crecimiento de los 
cultivos. Cada especie vegetal tie-
ne una temperatura mínima, ópti-
ma y máxima para su normal desa-
rrollo y sobrevivencia; el algodón 
por ejemplo tiene una temperatura 
mínima de 16-18°C, una óptima en-
tre 28 y 30°C y una máxima de 
40°C (Freeland et al., 2006). Sin embar-
go, tiene un umbral crítico de 32°C, 

más allá del cual los rendimientos 
comienzan a ser afectados negati-
vamente por el incremento de las 
temperaturas (Schlenker y Roberts, 2009).

Si la temperatura de las hojas 
supera los 32ºC durante el día, se 
ralentiza la función de las enzimas 
vegetales para la fotosíntesis y el 
crecimiento. Pero si las temperatu-
ras se vuelven excesivamente altas 
(superiores a 35ºC) disminuyen sig-
nificativamente la cantidad de asi-
milados disponibles debido a que la 
planta debe consumirlos para man-
tener su temperatura en la zona óp-
tima para el crecimiento del fruto, 
lo que trae como consecuencia un 
aumento en la caída de pimpollos y 
cápsulas pequeñas y una reducción 
en el número de semillas en las cáp-
sulas grandes, lo que conduce de 
una u otra manera, a la disminu-
ción del rendimiento (Bange y Brodrick, 

2018). 
No solo la temperatura diurna si-

no también la temperatura noctur-
na es importantes para el creci-
miento óptimo del algodón. Las no-
ches cálidas (por encima de un míni-
mo de 24ºC) significan que la tem-
peratura de las hojas sigue siendo 
alta y la respiración sigue siendo al-
ta, consumiendo asimilados alma-
cenados para “refrigerarse” que, 

de otra manera, se habrían utiliza-
do para un crecimiento adicional.

Los cultivos despliegan una am-
plia plasticidad estructural y fisioló-
gica que les permite adaptarse a di-
ferentes temperaturas. A pesar de 
ello, la exposición de las plantas (y 
de los seres humanos también) a 
temperaturas muy altas puede re-
sultar en un daño severo y un co-
lapso a nivel celular en cuestión de 
horas, fenómeno que se conoce 
con el nombre de “golpes de calor”.

Cuando ocurren estas altas tem-
peraturas, la mayoría de los seres 
humanos, podemos retirarnos a la 
sombra, despojarnos de ropa, be-
ber agua o a la comodidad de un 
ventilador o del aire acondicionado. 
Ahora pensemos como lo sienten 
las plantas de algodón (o de cual-
quier cultivo) que deben soportar 
esas mismas condiciones térmicas 
elevadas, inmóviles, siempre en el 
mismo lugar, con poco respiro du-
rante todo el día y la noche.

Según informes climáticos mun-
diales, la temperatura media global 
del planeta ha ido aumentando du-
rante el último siglo y, al ritmo ac-
tual de emisiones de gases de efec-
to invernadero, se proyecta un nue-
vo aumento para finales del siglo 
XXI (Parry et al., 2007). La evidencias 

científicas a nivel mundial indican 
una tasa de aumento mayor y mu-
cho más rápida de las temperatu-
ras mínimas nocturnas que de las 
temperaturas máximas diurnas, re-
duciendo así la amplitud de las tem-
peraturas diarias (IPCC, 2023).

Los seres humanos nos queja-
mos del calor durante el día, por-
que a la noche la mayoría de las ve-
ces, tenemos un descanso. Sin em-
bargo, para las plantas no sola-
mente es importante lo que ocurre 
con la temperatura durante el día si-
no que también es importante lo 
que sucede durante la noche. Eso 
se debe a que, una vez que se pone 
el sol, la planta no descansa y sigue 
trabajando debido al desarrollo de 
dos importantes procesos:
Ÿ La respiración, donde el car-
bono almacenado durante el día 
por la fotosíntesis se utiliza para 
mantener todas las funciones celu-
lares durante la noche. La respira-
ción ocurre las 24 horas del día, pe-
ro la respiración nocturna es más 
evidente después de que finaliza el 
proceso de la fotosíntesis al atarde-
cer.  Por ello es importante que, du-
rante la noche, la temperatura sea 
bastante más baja que durante el 
día, ya que, de lo contrario, las plan-
tas pueden experimentar estrés.
Ÿ La transpiración, que durante 
el día esta impulsada por las condi-
ciones ambientales y la disponibili-
dad de agua para las plantas, du-
rante la noche está mas asociada 
con el déficit de presión de vapor 
(DPV: la diferencia entre la canti-
dad de humedad en el aire actual 
comparado con el mismo aire pero 
saturado al 100%). Es por esta ra-
zón que, a la noche, las plantas pier-
den mucho de la habilidad para “en-
friarse” que tienen durante el día.  

El impacto de una temperatura 
nocturna alta (> a 24°C) es que la 
planta terminará usando más ener-
gía que almacenó durante el día, pa-
ra mantener las funciones celulares 
durante la noche. Básicamente lo 
que estas altas temperaturas noc-
turnas significan para la planta, es 
que cuando la planta se “despierta” 
a la mañana siguiente, las primeras 
horas de fotosíntesis serán para 
compensar la pérdida “extra” de ali-
mento de la noche anterior en lugar 
de almacenar fotosintatos para ge-
nerar nuevos crecimientos.

El calor y la humedad del am-
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Por: Elina Ribot - Prensa Aapresid

Otro efecto de las altas tem-
peraturas y los golpes de calor 
son la aparición de cápsulas 
llamadas “pico de loro” por su 
forma, provocados por la falta 
de desarrollo de un lóculo car-
pelar por la mala polinización 
debido a una reducción de la 
viabilidad del polen que lo de-
ja sin semillas en su interior a 
pesar de que los otros lóculos 
del fruto y sus semillas pue-
den desarrollarse normal-
mente. Se diferencia de da-
ños ocasionados por chinches 
en que la capsulas no presen-
ta ningún daño por picaduras 
o manchas oscuras. 

Un síntoma menos visible 
es la aparición de cápsulas de 
menor tamaño debido a un nú-
mero desigual de semillas en 
el interior de cada lóculo cau-
sado por fallas parciales en la 
polinización que afecta dife-
rencialmente a la fecunda-
ción. Esta reducción en el pe-
so de los frutos fijados tam-
bién puede ser originada por 
el acortamiento del período 
entre la floración y la apertura 
de las cápsulas, lo que reduce 
el tiempo hasta la madurez.

Figura 1: temperaturas máximas medias durante el día (7,00 a 19,00 hs) y 
temperaturas mínimas medias nocturnas (20,00 a 6,00 hs) entre el 01 de 
enero y el 15 de febrero de 2024 para el Campo Experimental Francisco 
Cantos de la EEA- INTA Santiago del Estero.

capsulas habían abortado.
Como la mayoría de los días de 

este verano de 2024 superaron los 
30°C (y en muchos casos, los 35°C 
y 40°C), las plantas de algodón que 
han sufrido estrés por calor mani-
festaron uno o más de los siguien-
tes síntomas con consecuencias so-
bre el rendimiento final:

de los tejidos verdes (biomasa) pro-
ducidos al fin de la floración efecti-
va (45 a 50 días después de prime-
ra flor) correspondía a formas re-
productivas (pimpollos, flores y 
principalmente, cápsulas) para el 
r a ngo  d i u r n o / no c t u r no  d e 
30/20°C. Sin embargo, para el ran-
go diurno/nocturno de 40/30°C, la 
biomasa reproductiva solo repre-
sentaba el 10%, lo que significaba 
que la mayoría de los pimpollos y 

biente durante los primeros días 
del año 2024 han sido muy impor-
tantes en nuestras regiones pro-
ductoras de algodón de Santiago 
del Estero, con 3, 5 y hasta 8 no-
ches seguidas en que las tempera-
turas mínimas nocturnas se man-
tuvieron en 24 grados o más, junto 
con días muy calurosos con tempe-
raturas promedio de 32°C e inclusi-
ve algunos días con 35°C o más, tal 
como puede observarse en la figura 
1.

Esta combinación de tempera-
turas diurnas por encima de los 
32°C y nocturnas superiores a 
24°C durante las recientes olas de 
calor seguramente redujo la efecti-
vidad de los procesos fotosintéticos 
y por lo tanto la energía disponible 
para el crecimiento reproductivo y 
al coincidir con la etapa de plena flo-
ración, un momento de máxima de-
manda de fotosintatos de la planta, 
también afectará el rendimiento 
del algodón.

Si la planta de algodón pudiera 
elegir un lugar para vivir, sería 
aquel en que el rango de tempera-
tura fuera de 30°C durante el día se-
guido de 20°C en las noches, que 
según Reddy et al. (1991) representa la 
combinación de temperaturas que 
produce la mayor velocidad de cre-
cimiento y los mayores rendimien-
tos, con un descenso de la produc-
ción del 50% para un rango de tem-
peraturas diurnas/nocturnas de 
40/30°C. En este estudio, el 49% 
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 Cavitación: tal vez el prin-
cipal síntoma visible. El creci-
miento de una cápsula joven 
de hasta 10 mm así como sus 
brácteas y la porción del tallo 
que la sostiene se detienen 
bruscamente para luego se-
carse y morir en la planta rápi-
damente, quedando adheri-
dos a la misma por una por-
ción de tejido que lo sostiene, 
dándole una apariencia de es-
tar “colgada” de la rama. Esta 
sintomatología es causada 
por la rápida muerte de la cáp-
sula antes de que se forme la 
capa de abscisión. 

Presencia de pimpollos y 
cápsulas jóvenes en el piso 
ocasionados por una reduc-
ción de los fotoasimilados dis-
ponibles que inmediatamente 
dispara un mecanismo de 
compensación por parte de la 
planta, que procede a des-
prenderse de las formas re-
productivas juveniles. Esto 
puede originar que la planta 
retome un crecimiento vege-
tativo excesivo después de ter-
minado el período de estrés 
por calor.



Por: Elina Ribot - Prensa Aapresid
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En San Carlos departamento 
Banda, a pocos kilómetros de la Ca-
pital de Santiago del Estero, se en-
cuentra ubicada la fábrica de “Que-
sos La Carola”. Revista Campo para 
Todos realizó una visita al estable-
cimiento para hablar con Ramón 
Usandivaras, hijo mayor de Pablo 

y Carol, quienes comenzaron con el 
emprendimiento de elaboración ar-
tesanal de quesos de cabra.

“Estamos desde hace más de 20 
años”, comienza diciendo Ramón, 
“El proyecto lo han empezado mis 
padres. Mi madre siempre estuvo 

vinculada a la danza, plástica (di-
bujo y pintura), y la cocina también 
ocupa un lugar en sus actividades 
creativas. Mi viejo, trabajó varios 
años en Fundapaz con la actividad 
lacto caprina, y tuvo la iniciativa de 
desarrollar el proyecto de tambo in-
tegrado al queso de cabra. El co-

Quesos “La Carola”
revoluciona el mercado

santiagueño
con sus nuevos

productos de
leche de vaca

Si hablamos de quesos en Santiago del Estero, 
¿quién no conoce los tradicionales quesos de cabra 
de “La Carola”? Ahora la familia Usandivaras logró 
cambiar su producción de quesos de cabras a quesos 
de vacas. 

Por último hemos observa-
do en las dos últimas campa-
ñas efectos de quemado en 
las porciones superiores de 
capsulas grandes con cambio 
de coloración y comienzo de 
una “rajadura parcial que em-
pieza en el punto de unión de 
los carpelos y que se continua 
por un corto espacio hacia aba-
jo, trayendo como conse-
cuencia una falla de la apertu-
ra de las capsulas que al que-
dar semicerrada no puede ser 
recolectada por las cosecha-
doras picker o directamente 
eliminadas por las cosechado-
ras con sistema stripper.

La transpiración es el principal 
factor de atenuación de las altas 
temperaturas y de los perjuicios 
que ella ocasiona. Siempre que ha-
ya un acceso adecuado a la hume-
dad del suelo, esta transpiración 
permite un enfriamiento efectivo in-
cluso cuando las temperaturas diur-
nas superan los 30 grados, razón 
por la cual el manejo del agua de 
manera eficiente en las áreas bajo 
riego o el manejo de la humedad al-
macenada en las áreas de secano 
(siembra directa, coberturas, den-
sidades, etc.) es un enfoque clave 
para la producción de algodón cuan-
do las temperaturas superan un 
cierto umbral.

Si bien las opciones de manejo 
disponibles para compensar el im-
pacto del calor excesivo son limita-
das, el programa de mejoramiento 
de algodón del INTA tiene como al-
ternativa futura, la selección de cul-
tivares que posean una mayor tole-
rancia al calor tanto diurno como 
nocturno y al estrés hídrico, utili-
zando como criterio de selección 
una mejor eficiencia fotosintética 
(fotosíntesis neta) y el manteni-
miento de la integridad de las mem-
branas celulares ante la incidencia 
de estos procesos.

En un contexto de cambio cli-
mático, es esperable que se acen-
túe el aumento de la temperatura 

debido a la mayor concentración de 
gases de efecto invernadero. Se 
prevé que la temperatura se incre-
mente 1 a 2°C los próximos 30 o 50 
años y que los episodios de altas 
temperaturas se intensifiquen, 
sean más frecuentes y duren más 
de lo que se está observando en los 
últimos años (IPCC, 2008). El conoci-
miento de esos efectos sobre los 
cultivos ayudará a predecir las con-
secuencias agronómicas del calen-
tamiento global asociado a gases 
de efecto invernadero, con el fin de 
garantizar la sostenibilidad de la 
agricultura en general y del algo-
dón en particular.

EL MEJOR EQUIPAMIENTO PARA SU TOYOTA
Jaulas - Defensas

Enganches - Fundas
Baúles - Baúles de Techo
Estribos - Lona Gerónimo

Cobertores - Porta Bicicleta
Protectores Inferiores

Deectores - Mariposeros
Equipamiento Minero

Portaequipajes
Traba de Auxilio

Por: Carlos F. Hamann
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Tipos de quesos
Respecto a los tipos de quesos 

que elaboran, “Quesos La Carola” 
se destaca por sus quesos duros y 
semiduros con una buena madura-
ción en Cámaras de Romano, Pepa-
to, Gouda y provoletas.  También el 
queso tambo natural y saborizado 
con orégano y con ají. A su vez fa-
brican el queso untable natural y 
con ají. Y dentro de los quesos tipo 
franceses fabrican Camembert y 
Crottin.

La Elaboración
“El proceso comienza con todo 

lo referido al tambo”, nos explica 
que es muy importante “Observar 
que el tambo cumpla con las exi-
gencias que tenemos en el país, 
que tenga las habilitaciones corres-
pondientes. De esa forma se puede 
garantizar los cuidados, tanto en el 

manejo de los animales como en el 
proceso del ordeñe. Y luego refri-
gerar la leche antes de entregarla a 
la fábrica”. Ramón habla muy tran-
quilo de su trabajo y se nota que es-

tá en todos los detalles con lo que 
nos cuenta a continuación: “Noso-
tros retiramos la leche en un tan-
que térmico que tenemos. Cuando 
llega a la fábrica se extrae una 
muestra para hacer los análisis co-
rrespondientes; controlar la tem-
peratura, se mide el pH y después 
se hace el análisis de Reductasa pa-
ra ver si hay contaminación. En 
nuestro caso los valores siempre 
fueron dentro de lo esperado y la le-
che es óptima”.

El proceso de elabora-
ción del queso.

La elaboración y producción es-
tá a cargo de Carol junto con 
dos jóvenes, Juana y Fernando. 
Carol es la maestra quesera. A pe-
sar que Ramón no se ocupa de esa 
tarea en la fábrica, igualmente la 
conoce muy bien, como para des-
cribir el proceso básico de elabora-
ción “Primero se procede al filtrado 
mecánico y luego se pasteuriza la 
leche, cumpliendo todos los pasos 
exigidos por las autoridades de 
nuestro país. Básicamente se exige 

mienzo fue elaborando los quesos 
en pequeñas ollas en la cocina, lue-
go pasaron a una olla de 100 litros 
con un sistema para calentar y en-
friar la leche. Más adelante arma-
ron una sociedad con la que cons-
truyeron la fábrica que hoy tene-
mos, a la que le fuimos realizando 
modificaciones. A lo largo de estos 
25 años tuvieron tres sociedades” 
expresó Ramón, y al respecto agre-
gó “actualmente la Familia Usandi-
varas está a cargo del emprendi-
miento que funciona como una em-
presa familiar”. 

Un poco de historia y la 
actualidad

Sentados a la sombra de un her-
moso algarrobo, continuamos con-
versando con Ramón mientras el so-
nido de las desmalezadoras nos hi-
zo apagar el grabador. Por suerte 
llovió en estos días y los yuyos apro-
vecharon el agua. Luego, continua-
mos “En la primera época recibía-
mos leche de cabra de la cuenca de 
Villa Robles, de unas 15 familias 
productoras. Eso fue cambiando y 
la leche de cabras pasó a ser pro-
vista por un tambo ubicado cerca 
de la ruta 9, en Silípica, actualmen-
te propiedad de la familia Sosa, es-
te tambo tiene más de 300 cabras 
en ordeñe” recordó. “A lo largo del 

tiempo y por diferentes motivos y 
causas este tambo fue bajando la 
producción de leche. Esta situación 
nos llevó a dejar de hacer queso de 
cabra”. Inmediatamente Ramón 
nos hace llegar al tiempo presente 
diciendo “Desde hace unos tres 
años comenzamos a trabajar sola-
mente con leche de vaca prove-
niente de la Colonia Jaime; con cu-
ya comunidad hemos logrado un 
buen vínculo. La relación humana, 
más la calidad de leche y la cerca-
nía a la fábrica, son condiciones 

muy favorables. Estamos proce-
sando 1.500 litros semanales, en 
dos elaboraciones de 700 litros ca-
da una, dependiendo del tipo de 
queso. Siempre de acuerdo al con-
sumo en el mercado, vamos anali-
zando cuál producto sale más y de 
esa forma equilibramos el stock” di-
jo, dejando claro, con su última fra-
se, que él se ocupa además del 
mantenimiento de los equipos de la 
fábrica; de la comercialización y lo-
gística de traslado de la materia pri-
ma, leche, y de la distribución de 
los quesos.
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que la planta quesera y los quesos 
estén aprobados por la dirección de 
Bromatología provincial; para su 
venta en todo el territorio provin-
cial. A partir de la pasteurización 
hay una cantidad de eventos que 
se van dando a medida que se va 
bajando la temperatura de leche. 
Dependiendo del tipo de queso que 
se quiere obtener se agrega el fer-
mento correspondiente, incluso en 
los quesos tipo franceses se agrega 
el hongo Penicilium en corteza”. 

En ese punto le hice varias pre-
guntas sobre el proceso y me expli-
có algunos aspectos básicos: “La 
coagulación puede ser láctica, que 
se lleva a cabo de manera natural; 
o enzimática, que es el proceso en 
el que añadimos cuajo a la leche. 
Después se realiza el lirado, que es 
el proceso donde se corta la masa. 
Cada tipo de queso requiere un ta-
maño de grano diferente, lo que va 
a determinar la humedad del queso 
que se está elaborando. La masa 
empieza a perder suero y empieza 
a aglutinarse, a tomar la forma del 
molde que utilicemos. Por otro la-
do, el suero que vuelve a otra tina y 
se calienta a 90 °C para hacer la ri-
cota”, me sorprendí al enterarme 
que también hacen ricota, y me di-
jo que otro producto nuevo que tie-
nen es el queso camembert, y con-
tinuó con la última parte de la ela-
boración “finalmente los quesos, es-
tos pasan al proceso de salado y a 
la maduración o afinado en las cá-
maras de frio. Estas cámaras tie-
nen diferentes grados de tempera-
tura de acuerdo al tipo de queso a 
madurar”. Para finalizar con los pro-
cesos de producción y afinado, me 

so artesanal. Siempre Tratamos de 
absorber un poco los costos de pro-
ducción, más aún con la inflación ac-
tual, para que el producto siga sien-
do accesible.”, dijo.

“Nuestros quesos están presen-
tes en importantes casas de comi-
das y de especialidades, restauran-
tes, de alimentos naturales tanto 
en Santiago como en La Banda. A 
su vez hay dos personas, una en ca-
da ciudad que se ocupan de recibir 
los pedidos familiares y entregarlos 
en domicilio (Quesos La Carola deli-
very)”. 

En ese momento lo interrogué 
sobre la rentabilidad de la emresa, 
a lo que me dijo “el margen actual 
nos permite permanecer, mante-
ner la estructura, seguir difundien-
do nuestros quesos, inclusive in-
corporando nuevos tipos, actual-
mente ya tenemos unos 10 tipos de 
quesos habilitados por Bromatolo-
gía de la provincia”. 

“Tenemos la idea de seguir cre-
ciendo, con la intención de apuntar 
a que la planta, llegue a un nivel óp-
timo de producción, es decir a utili-
zar lo más posible su capacidad ins-
talada y no estamos lejos de lo-
grarlo. Este objetivo pensamos que 
nos permitirá que las personas que 
son parte de “Quesos La Carola”, 
perciban lo mejor que se pueda por 
ese trabajo. Es cierto también que 
se nos presentan situaciones difíci-
les de resolver, como es el caso de 
la caldera que ya tiene muchos 
años de uso (la compramos usa-
da), y necesitamos cambiarla. Hoy 
claramente “Quesos La Carola” 
apunta a consolidarse como un em-
prendimiento familiar”. Finalizó Ra-
món Usandivaras, con lo que luego 
de sacar las fotos que compartimos 
con ustedes finalizamos esta her-
mosa visita.

recalcó que es importante indicar 
que, “Todos nuestros procesos 
cuentan con un Manual de Buenas 
Prácticas para responder a las exi-
gencias de los organismos que con-
trolan la sanidad y calidad produc-
to. Estos procesos fueron desarro-
llados a lo largo de los años junto a 
alumnos y docentes e investigado-
res de la facultad de agronomía y 
agroindustria de la UNSE”.

Los precios, las ventas y 
la competitividad

Por último, con Ramón habla-
mos sobre el tema comercial, tema 
que tiene muy claro “Siempre nos 
hemos visto como una planta pe-
queña, trabajando muchos años 
con leche de cabra y luego pasa-
mos a los quesos de vaca. En esta 
etapa nos propusimos apuntar a 
quesos artesanales por el volumen 
de producción, y naturales en cuan-
to a no tener conservantes ni sabo-
rizantes. Estos son aspectos que 
nos destacan en el mercado, junto 
con el hecho de ser un producto san-
tiagueño.

Tenemos una buena relación en 
lo que hace a la calidad y precio es-
tando dentro de la categoría de que-

El proceso de producción de la 
carne bovina es complejo e incluye 
diferentes etapas, desde la produc-
ción animal hasta la exposición de 
la carne en el punto de venta. La ca-
lidad de la carne bovina resulta de 
la combinación de los factores am-
bientales, económicos y sociales a 
lo largo de la cadena de valor. Así lo 
explicó un equipo de investigación 
del Instituto Tecnología de Alimen-
tos del INTA que evaluó el impacto 
de la suplementación con granos 

de destilería en alimentación a pas-
to.

De acuerdo con Darío Pighin -
investigador del Instituto Tecnolo-
gía de Alimentos del INTA-, “la su-
plementación con granos de desti-
lería en alimentación a pasto incre-
menta la presencia de ácidos gra-
sos poliinsaturados en la carne. Asi-
mismo, incrementa los niveles de 
un ácido graso trans natural (ácido 
vaccénico), precursor de los cono-
cidos ácidos grasos conjugados del 

linoleico (CLA)”.
Si bien la inclusión de los granos 

de destilería en las dietas animales 
es una práctica que se realiza hace 
varios años en otros países, no ha-
bía una clara tendencia sobre cier-
tos atributos de la carne, tales co-
mo el color y la terneza. Con este 
objetivo, el equipo del INTA evaluó 
su incorporación en la dieta animal.

“Observamos que no modificó 
el nivel de grasa intramuscular, ni 
el perfil de composición en cuanto a 

Suplementar al ganado con
burlanda mejora la calidad

nutricional de la carne

Incorporar granos de destilería, un subproducto de la industria del etanol producido a 
partir del maíz, brinda un aporte energético extra a aquellos animales criados a pasto, 
reduce costos y minimiza el impacto ambiental de este residuo. Además, mejora los atribu-
tos de la carne, según un reciente estudio de un equipo de investigación del Instituto 
Tecnología de Alimentos del INTA que confirmó un aumento en el contenido de ácidos grasos 
poliinsaturados y del ácido vaccénico, beneficiosos para la salud.
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fluctuaciones en los precios de los 
productos. Del mismo modo, los in-
versionistas se enfrentan a la vola-
tilidad del mercado, cambios eco-
nómicos y riesgos inherentes a sus 
decisiones. La filosofía común radi-
ca en la comprensión de que, a me-
nudo, mayores riesgos pueden tra-
ducirse en mayores recompensas.

3. Gestión de Recursos:

La eficiencia en la gestión de re-
cursos es esencial tanto en la agri-
cultura como en las finanzas. Los 
agricultores buscan maximizar la 
productividad de sus tierras, mien-
tras que los inversores buscan opti-
mizar el rendimiento de su capital. 
Ambos deben equilibrar cuidadosa-
mente el uso de recursos limitados 
para obtener los mejores resulta-
dos posibles.

1. La Siembra como Metáfo-
ra de la Inversión:

En la agricultura, el proceso de 
siembra es un acto de fe en el futu-
ro. Los agricultores seleccionan cui-
dadosamente las semillas, prepa-
ran la tierra y confían en que, con el 
tiempo, cosecharán los frutos de su 
esfuerzo. De manera similar, en el 
mundo financiero, los inversores 
plantan las semillas de su capital 
en diversas opciones de inversión, 
confiando en que crecerán y gene-
rarán rendimientos sustanciales a 
lo largo del tiempo.

2. Riesgo y Recompensa:

Tanto en la agricultura como en 
las inversiones financieras, el ries-
go es una constante.

Los agricultores enfrentan in-
certidumbres climáticas, plagas y 
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En el vasto paisaje de las decisiones financieras, dos campos 
aparentemente dispares convergen en sus principios filosóficos 
fundamentales: la inversión en el sistema financiero y el negocio agrícola. 
Aunque sus escenarios difieren en la superficie, una mirada más profunda 
revela similitudes que unen estos dos mundos aparentemente dispares.

Coincidencias entre la Agricultura y
la Inversión en el Sistema Financiero
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los ácidos grasos saturados o mo-
noinsaturados”, detalló Gabriela 
Grigioni -investigadora del Institu-
to Tecnología de Alimentos del 
INTA-. Sin embargo, sí se registró 
un aumento en el contenido de áci-
dos grasos poliinsaturados, princi-
palmente de la serie n6, como re-
sultado de dicha suplementación. 

Además, -detalló Grigioni- tam-
bién incrementó el contenido de áci-
do vaccénico, un ácido graso trans 
natural y precursor de la familia de 
ácidos grasos conjugados del lino-
leico (conocidos como CLA), que 
son reconocidos por sus efectos be-
neficiosos para la salud humana. 
Como si esto fuera poco, la suple-
mentación condujo a una modifica-
ción del perfil de aminoácidos de in-
terés de la carne. “Puntualmente, 
la inclusión de granos de destilería 
demostró un incremento del conte-
nido de Fenilalanina, aminoácido 
esencial. Asimismo, condujo un in-
cremento de la relación metioni-
na/triptofano, uno de los indicado-
res utilizados para evaluar el nivel 
de ̈ aprovechamiento¨ de aminoá-
cidos de una matriz alimenticia”, 
agregó.

Y subrayó: “Estos hallazgos ga-
rantizan futuros estudios enfoca-
dos en profundizar este aspecto in-
dicador de calidad”.

Sumado a esta mejora en los 
atributos de la carne, los especia-
listas subrayaron las ventajas de es-
ta estrategia de economía circular. 
“Dado que los granos de destilería 
son un subproducto de la produc-
ción de bioetanol, su costo es gene-
ralmente más bajo en comparación 
con otros alimentos para animales. 
Además, se puede reducir el costo 
de transporte desde las plantas de 
bioetanol hasta las áreas de pro-
ducción ya que un porcentaje im-
portante de dichas plantas se en-
cuentran están ubicadas en la re-
gión central. En consecuencia, uti-
lizar esta estrategia de alimenta-
ción contribuye a la economía cir-
cular”, explicaron.

Por su parte, Grigioni dio un pa-
so más y destacó “la importancia 
de estos logros de economía circu-
lar y de aprovechamiento de sub-
productos, en vías, también, de re-
ducir el desperdicio y el impacto am-
biental”.

“Este tipo de investigaciones 
permite revalorizar sistemas de pro-

Por: Federico Santiago Zupan,
Socio Fundador de Superávit

ducción extensivos, conjugando ne-
cesidades relacionadas con la bioe-
conomía circular”, aseguró Grigio-
ni, mientras que Pighin reconoció 
que “el estudio contribuirá a gene-
rar oportunidades a largo plazo en 
segmentos que valoran la innova-
ción y la sostenibilidad en la pro-
ducción de alimentos”.

Recircular los insumos, 
la clave

La mayor concentración de plan-
tas productoras de bioetanol de ca-
ña se da en el noroeste argentino 
(NOA), mientras que aquellas que 
procesan maíz se asientan en Cór-
doba, Santa Fe y San Luis. A dife-
rencia del biodiesel, destina su pro-
ducción casi exclusivamente al mer-
cado interno para cumplir el man-
dato de mezcla con nafta.

Según información de la Bolsa 
de Cereales, en la Argentina exis-
ten 6 plantas de producción de bioe-
tanol a partir de maíz: tres plantas 
instaladas en Córdoba, dos en San 
Luis y una en Santa Fe. La localiza-
ción coincide con las zonas donde 
se radica la mayor superficie de pro-
ducción de maíz.

En 2019, la región Pampeana 
aportó el 83,60 % de la producción 
bovina (toneladas de canal de vacu-
no), mientras que las demás regio-
nes geográficas contribuyeron con 
menos del 6,5 % cada una. Ade-
más, el 48,99 % de esta produc-
ción se debió a la faena de vaquillo-
nas. El 70 % de las plantas proce-
sadoras de bioetanol de maíz más 
importantes también se encuen-
tran en esta región.

Esta proximidad de las plantas 
de bioetanol favorece el uso de gra-
nos de destilería en la alimentación 
animal como suplemento o en die-
tas de engorde, lo que favorece el 
reprocesamiento de subproductos 
de la industria y el uso de sus valio-
sos nutrientes en dicha alimenta-
ción.

En este contexto, el sector 
agroindustrial, como proveedor de 
maíz para la producción de ener-
gías renovables y generador de sub-
productos que se convierten en pro-
teína animal emerge como un actor 
relevante hacia la implementación 
de estrategias que aporten a la se-
guridad alimentaria en el marco de 
un desarrollo sustentable.
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4. Paciencia y Crecimiento a 
Largo Plazo:

Tanto los agricultores como los 
inversores comprenden la impor-
tancia de la paciencia y el enfoque a 
largo plazo. Las cosechas no madu-
ran de la noche a la mañana, y las 
inversiones sólidas requieren tiem-
po para crecer y generar rendi-
mientos sostenibles. La filosofía de 
sembrar hoy para cosechar maña-
na resuena en ambos campos.

5. Impacto en la Comuni-
dad:

La agricultura y las inversiones 
financieras no son simplemente 
prácticas individuales; tienen un im-
pacto significativo en las comuni-
dades. Los agricultores contribu-
yen a la seguridad alimentaria y al 
desarrollo local, mientras que las in-
versiones financieras pueden im-
pulsar el crecimiento económico y 
la estabilidad. La filosofía de crear 
un impacto positivo va más allá de 
las ganancias personales.En con-
clusión, la inversión en el sistema fi-
nanciero y el negocio agrícola com-
parten una base filosófica sólida 

centrada en la siembra, la gestión 
de riesgos, la eficiencia en la utili-
zación de recursos, la paciencia y la 
contribución a la comunidad. Al re-
conocer estas coincidencias, los in-
versores y agricultores pueden en-
contrar inspiración mutua y apren-
der valiosas lecciones de sus res-

pectivos campos, creando así un te-
jido conectivo entre dos mundos 
aparentemente dispares. Al sem-
brar estas semillas de prosperidad 
filosófica, ambos campos pueden 
cosechar una abundancia que tras-
ciende los límites de lo financiero y 
lo agrícola.
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Durante Expoagro 2024
el agro volvió a brillar

Del 5 al 8 de marzo se llevó a ca-
bo una nueva edición de Expoagro, 
la muestra agroindustrial a cielo 
abierto más importante de la re-
gión, marco de múltiples reuniones 
de vinculación, negocios y capaci-
tación. Además, una vidriera don-
de se mostró la última tecnología 
disponible para maquinaria agríco-
la, insumos y servicios para la 
agroindustria.

Los números preliminares de la 
exposición al finalizar el último día 
son muy positivos. “Estamos muy 
contentos con estos cuatro días de 

Por otro lado, también hizo refe-
rencia a las buenas condiciones del 
tiempo de las cuatro jornadas, lo 
cual “hace que se potencien todos 
los indicadores de la muestra”. 

 Expoagro 2024 recibió la visita 
de 180 mil visitantes, de represen-
tantes de más de 46 países, de más 
de 60 figuras políticas -desde el Pre-
sidente de la Nación a ministros, se-
cretarios de estado, gobernadores, 
legisladores, intendentes y conce-
jales-. Además, hubo 1.500 perio-
distas acreditados.

Expoagro. Se fueron superando va-
rios récords”, señaló Martin 
Schvartzman, CEO de Exponenciar, 
y explicó: “Tuvimos récord de con-
currencia con más de 180.000 visi-
tantes  y más de 2.000 millones de 
dólares de solicitudes de créditos”.

Entre otras razones, Schvart-
zman mencionó “se perciben bue-
nas expectativas en el sector ante 
el nuevo gobierno. Además, en el úl-
timo tiempo tenemos muy buen cli-
ma, con lluvias, y una previsión de 
cosecha muy importante”.

Revista Campo para Todos participó del evento como integrante de Pool de 
periodistas. En las siguientes páginas podrán encontrar todas las novedades de las 
principales empresas del sector.
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Además, la red logística de ACA, 
que descarga granos en el puerto 
de Timbúes (Santa Fe), cuenta con 
una estación de servicio mayorista 
de última generación dentro del 
puerto con un servicio totalmente 
automatizado.

A esta oferta de servicios inno-
vadora, se sumó recientemente la 
inauguración de la nueva estación 
de servicios en el Mercado Agroga-
nadero de Cañuelas, con una su-
perficie de más de 8000 metros cua-
drados, siete islas de carga para au-
tos y camiones y una moderna tien-
da Súper 7. La nueva estación se 
encuentra ubicada en la Ruta 6, a 
3km de Ruta 3 y Autopista Ezeiza-
Cañuelas, y está abierta las 24 ho-
ras.

Puma Energy es una compañía 
petrolera global integrada de refi-
nación, transporte, almacena-
miento y distribución que opera en 
46 países. La empresa ha expandi-
do sus actividades a nivel mundial: 
es propietaria y operadora de 100 
terminales de abastecimiento, así 
como de más de 3000 estaciones 
de servicio y está presente en 80 ae-
ropuertos alrededor del mundo.

En Argentina, Puma Energy pro-
duce combustibles y lubricantes, 
con más de 400 estaciones de ser-
vicio en todo el país. A su Refinería 
en Bahía Blanca, la terminal en la lo-
calidad de Campana y su planta de 
lubricantes en Avellaneda, se su-
man más de 50 Agroservicios en 
los principales puntos de la zona 
productiva de la Argentina. 

“Nuestra continua presencia en 
Expoagro confirma nuestro gran 
compromiso con el sector agrope-
cuario que para nosotros, es el mo-
tor de desarrollo del país. Estamos 
dedicados a ofrecerle a cada pro-

ductor los combustibles y lubrican-
tes de la más alta calidad interna-
cional” sostuvo Alberto Salerno, ge-
rente comercial de Agro de Puma 
Energy.

Puma Energy reafirma su 
apuesta por el sector agro con una 
red de 117 instalaciones agro en 
una amplia cobertura geográfica, y 
45 agrositios de terceros distribui-
dos en las zonas agrícolas. El 
acuerdo con la Asociación de Coo-
perativas Argentina (ACA) permite 
alcanzar a más de 50.000 produc-
tores a través de 72 agros en las 
cooperativas y centros de servicios 
cooperativos propios en los princi-
pales puntos del país.

Puma Energy presente por quinto
año consecutivo en Expoagro 2024

Campo para Todos junto a Pool de periodistas 
visitaron el stand de Puma Energy en Expoagro 
donde Alberto Salerno habló sobre la empresa.

Esta tecnología de embolsado 
de granos se desarrolla en Argenti-
na para el mundo y hoy podemos 
hablar orgullosamente que sigue 
creciendo, incorporando actualiza-
ciones, tanto en el parque de ma-
quinaria, como en el seguimiento y 
monitoreo de los granos, que nos 
permite garantizar la conservación 
de los granos a lo largo del tiempo. 

Hoy el productor argentino ya 
no tiene ninguna duda de lo que re-
presenta la bolsa. Venimos de un 
año muy difícil, hemos pasado una 
sequía histórica que también nos 
afectó en todo lo que es el volumen 
comercializado. Hoy, con renova-
das esperanzas, vemos que los cul-
tivos se recuperaron.  En Ipesa in-
corporamos nuevas máquinas que 
nos permiten tener un mayor volu-
men de producción. También he-
mos ampliado nuestros depósitos 
en Buenos Aires para tener una pro-
visión asegurada y el volumen re-

querido, aunque sea en tiempos 
cortos.

El productor argentino ya iden-
tificó que el costo del almacenaje, 
cuando lo lleva en términos relati-
vos, es prácticamente despreciable 
comparado con cualquier otra al-
ternativa de almacenaje. Es así que 
el mercado de bolsas, para lo que 
es el almacenaje tanto de grano co-
mo de reservas forrajeras viene cre-
ciendo todos los años.

¿Qué usos alternativos se le 
puede dar a la bolsa?

Hemos hecho experiencias con 
azúcar, se ha embolsado arena pa-
ra fracking y, por supuesto, todo lo 
que son distintos subproductos de 
la industria, agroalimentaria y tam-
bién distintos cultivos como colza, 
poroto, garbanzo y arroz, este últi-
mo ya tiene un volumen importan-
te, con la particularidad que mejora 
la eficiencia de secado, porque per-
mite almacenarlo con altos conte-
nidos de humedad y después, una 
vez que el tiempo de cosecha ter-
minó, hacer más efi-
ciente el tiempo y la 
efectividad del seca-
do. 

¿Qué cantidad 
de bolsas van a 
producir este año 
y cuántas pien-
san vender? 

Tenemos capa-
cidad para fabricar 

entre 500 y 600 mil bolsas, el mer-
cado en alguna oportunidad llegó a 
tener un volumen de esas caracte-
rísticas, contando mercado local y 
exportación. Actualmente estamos 
incorporando un nuevo parque de 
maquinaria para duplicar el volu-
men de producción, eso obviamen-
te pensando en abastecer un mer-
cado internacional creciente.

¿Cómo marcha la campaña 
del silobolsa color rosa? 

Bien, nuevamente renovada y 
con muy buenas expectativas, año 
a año se destina un volumen de bol-
sas rosas para abastecer esa cam-
paña y siempre logramos vender to-
das. Como siempre, digo no solo la 
campaña del abrazo solidario con el 
campo es el aporte económico ha-
cia Fundalew y el hospital Santa Ma-
rina sino la importancia que tiene la 
difusión a nivel nacional y del cam-
po argentino identificar una bolsa 
rosa para poder dar difusión a una 
campaña de lucha contra el cáncer.

IPESA.
Tecnología
de embolsado
de granos
desarrollada
en Argentina
para el mundo

Estamos presentando en Expoagro un modelo 
de bolsa con un mayor diámetro, de 12 y 14 pies. 
Con esta nueva medida logramos una mayor 
eficiencia en la capacidad de almacenaje por 
superficie de tierra y una mejora en el tiempo 
operativo de almacenaje, buscando mayores 
volúmenes, expresó Pablo Seniow a Campo para 
Todos y Pool de periodistas en su stand.

Pablo Seniow, Responsable del
Departamento Técnico Comercial

Alberto Salerno, gerente comercial
de Agro de Puma Energy.



2726

Además, la red logística de ACA, 
que descarga granos en el puerto 
de Timbúes (Santa Fe), cuenta con 
una estación de servicio mayorista 
de última generación dentro del 
puerto con un servicio totalmente 
automatizado.

A esta oferta de servicios inno-
vadora, se sumó recientemente la 
inauguración de la nueva estación 
de servicios en el Mercado Agroga-
nadero de Cañuelas, con una su-
perficie de más de 8000 metros cua-
drados, siete islas de carga para au-
tos y camiones y una moderna tien-
da Súper 7. La nueva estación se 
encuentra ubicada en la Ruta 6, a 
3km de Ruta 3 y Autopista Ezeiza-
Cañuelas, y está abierta las 24 ho-
ras.

Puma Energy es una compañía 
petrolera global integrada de refi-
nación, transporte, almacena-
miento y distribución que opera en 
46 países. La empresa ha expandi-
do sus actividades a nivel mundial: 
es propietaria y operadora de 100 
terminales de abastecimiento, así 
como de más de 3000 estaciones 
de servicio y está presente en 80 ae-
ropuertos alrededor del mundo.

En Argentina, Puma Energy pro-
duce combustibles y lubricantes, 
con más de 400 estaciones de ser-
vicio en todo el país. A su Refinería 
en Bahía Blanca, la terminal en la lo-
calidad de Campana y su planta de 
lubricantes en Avellaneda, se su-
man más de 50 Agroservicios en 
los principales puntos de la zona 
productiva de la Argentina. 

“Nuestra continua presencia en 
Expoagro confirma nuestro gran 
compromiso con el sector agrope-
cuario que para nosotros, es el mo-
tor de desarrollo del país. Estamos 
dedicados a ofrecerle a cada pro-

ductor los combustibles y lubrican-
tes de la más alta calidad interna-
cional” sostuvo Alberto Salerno, ge-
rente comercial de Agro de Puma 
Energy.

Puma Energy reafirma su 
apuesta por el sector agro con una 
red de 117 instalaciones agro en 
una amplia cobertura geográfica, y 
45 agrositios de terceros distribui-
dos en las zonas agrícolas. El 
acuerdo con la Asociación de Coo-
perativas Argentina (ACA) permite 
alcanzar a más de 50.000 produc-
tores a través de 72 agros en las 
cooperativas y centros de servicios 
cooperativos propios en los princi-
pales puntos del país.

Puma Energy presente por quinto
año consecutivo en Expoagro 2024

Campo para Todos junto a Pool de periodistas 
visitaron el stand de Puma Energy en Expoagro 
donde Alberto Salerno habló sobre la empresa.

Esta tecnología de embolsado 
de granos se desarrolla en Argenti-
na para el mundo y hoy podemos 
hablar orgullosamente que sigue 
creciendo, incorporando actualiza-
ciones, tanto en el parque de ma-
quinaria, como en el seguimiento y 
monitoreo de los granos, que nos 
permite garantizar la conservación 
de los granos a lo largo del tiempo. 

Hoy el productor argentino ya 
no tiene ninguna duda de lo que re-
presenta la bolsa. Venimos de un 
año muy difícil, hemos pasado una 
sequía histórica que también nos 
afectó en todo lo que es el volumen 
comercializado. Hoy, con renova-
das esperanzas, vemos que los cul-
tivos se recuperaron.  En Ipesa in-
corporamos nuevas máquinas que 
nos permiten tener un mayor volu-
men de producción. También he-
mos ampliado nuestros depósitos 
en Buenos Aires para tener una pro-
visión asegurada y el volumen re-

querido, aunque sea en tiempos 
cortos.

El productor argentino ya iden-
tificó que el costo del almacenaje, 
cuando lo lleva en términos relati-
vos, es prácticamente despreciable 
comparado con cualquier otra al-
ternativa de almacenaje. Es así que 
el mercado de bolsas, para lo que 
es el almacenaje tanto de grano co-
mo de reservas forrajeras viene cre-
ciendo todos los años.

¿Qué usos alternativos se le 
puede dar a la bolsa?

Hemos hecho experiencias con 
azúcar, se ha embolsado arena pa-
ra fracking y, por supuesto, todo lo 
que son distintos subproductos de 
la industria, agroalimentaria y tam-
bién distintos cultivos como colza, 
poroto, garbanzo y arroz, este últi-
mo ya tiene un volumen importan-
te, con la particularidad que mejora 
la eficiencia de secado, porque per-
mite almacenarlo con altos conte-
nidos de humedad y después, una 
vez que el tiempo de cosecha ter-
minó, hacer más efi-
ciente el tiempo y la 
efectividad del seca-
do. 

¿Qué cantidad 
de bolsas van a 
producir este año 
y cuántas pien-
san vender? 

Tenemos capa-
cidad para fabricar 

entre 500 y 600 mil bolsas, el mer-
cado en alguna oportunidad llegó a 
tener un volumen de esas caracte-
rísticas, contando mercado local y 
exportación. Actualmente estamos 
incorporando un nuevo parque de 
maquinaria para duplicar el volu-
men de producción, eso obviamen-
te pensando en abastecer un mer-
cado internacional creciente.

¿Cómo marcha la campaña 
del silobolsa color rosa? 

Bien, nuevamente renovada y 
con muy buenas expectativas, año 
a año se destina un volumen de bol-
sas rosas para abastecer esa cam-
paña y siempre logramos vender to-
das. Como siempre, digo no solo la 
campaña del abrazo solidario con el 
campo es el aporte económico ha-
cia Fundalew y el hospital Santa Ma-
rina sino la importancia que tiene la 
difusión a nivel nacional y del cam-
po argentino identificar una bolsa 
rosa para poder dar difusión a una 
campaña de lucha contra el cáncer.

IPESA.
Tecnología
de embolsado
de granos
desarrollada
en Argentina
para el mundo

Estamos presentando en Expoagro un modelo 
de bolsa con un mayor diámetro, de 12 y 14 pies. 
Con esta nueva medida logramos una mayor 
eficiencia en la capacidad de almacenaje por 
superficie de tierra y una mejora en el tiempo 
operativo de almacenaje, buscando mayores 
volúmenes, expresó Pablo Seniow a Campo para 
Todos y Pool de periodistas en su stand.

Pablo Seniow, Responsable del
Departamento Técnico Comercial

Alberto Salerno, gerente comercial
de Agro de Puma Energy.



Acompañando a la firma tuvo su 
espacio en el stand la concesiona-
ria de Roberto Chelala SRL, respon-
sable de la venta oficial de neumá-
ticos Pirelli en la provincia de San-
tiago del Estero, con local de ven-
tas en la ciudad de La Banda.

En diálogo con Campo para To-
dos, el responsable de ventas de la 
concesionaria, Nahuel Cejas Puig, 
comentó “la nuestra es una firma 
muy grande, que está trabajando 
junto al productor y al campo des-
de hace más de 30 años, y tenemos 
sucursales en Bandera, en el límite 
con provincia de Santa Fe, y en Fer-
nández”.

La firma también cuenta con un 
representante en la ciudad de Con-
cepción, provincia de Tucumán, en 
una zona íntegramente cañera, y la 
última incorporación es la sucursal 
en San Fernando del Valle de Cata-
marca. 

Cerca del campo
“La concesionaria Chelala siem-

pre se particularizó por estar ligada 
al campo con la maquinaria agríco-
la, porque es concesionaria de Mas-
sey Ferguson y de muchas marcas 
más de primera línea y estamos 
muy contentos de incorporar a la fa-
milia de Chelala a Prometeon, para 
brindarles una herramienta más a 
los productores que desde hace tan-
tos años nos acompañan”, agregó 
Cejas Puig.

En este punto el responsable de 
ventas reconoció que “Prometeon 
Argentina nos abrió las puertas pa-
ra poder comercializar en Santiago 
del Estero y Catamarca cubiertas 
agrícolas, y días atrás hicimos un 
primer pedido de urgencia de cu-
biertas para camiones, así que ya 
tenemos disponibilidad en stock de 
estos productos”.

Como muestra del crecimiento 

Expoagro hace de su slogan “Capital Nacional de los Agrone-
gocios” una realidad, y Prometeon Tyre Group Argentina lo sa-
ben, por eso en esta edición de la megamuestra el fabricante de 
neumáticos y soluciones para el transporte y el agro, contó con 
un importante stand donde presentó todo su portfolio de pro-
ductos y servicios.
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DE LA MANO DE PROMETEON PIRELLI

Honda Motor de Argentina
presentó su nuevo motor V8

fuera de borda BF350

La empresa exhibió lo más destacado de motocicletas, autos, productos de 
fuerza y marina demostrando así la presencia de la compañía en los distintos 
momentos de la vida de sus usuarios, desde el cuidado del jardín, el funcionamien-
to del hogar, hasta los traslados cotidianos tanto por vía terrestre como marítima.

Sin duda, la gran novedad de la 
muestra fue la presentación del 
nuevo motor V8 fuera de borda 
BF350 con una potencia de 350 
caballos de fuerza. Con una cilin-
drada de 4.952 cm3, el BF350 se po-
sicionará como un modelo insignia 
de la marca y Argentina es el pri-
mer país de Sudamérica en comer-
cializarlo. Además del alto rendi-
miento y la navegabilidad, el BF350 
logra un alto nivel de funciona-
miento silencioso, baja vibración y 
resalta por la economía de su com-
bustible. Estará a la venta en mayo 
con una garantía de 3 años.

En cuanto a los productos de jar-
dín y agro, Honda mostró los pro-
ductos a batería: motoguadaña, 
cortacercos, motosierra y soplador. 
Esta línea contribuye con el objeti-
vo de la marca de lograr la neutrali-
dad de carbono para 2050 y sal-
drán a la venta en mayo de 2024.

Para la división motocicletas, 
los visitantes de la exposición dis-
frutaron de algunos de los referen-
tes que posicionan a Honda como lí-
der del mercado: la familia XR, con 
sus modelos XR150L, X190L, y la 
XR250 Tornado. En 2023 Honda fi-

nalizó el año con más de 104 mil 
motos vendidas, siendo la marca 
que más produce y que más vende 
en el país.

En cuanto a automóviles, en 
ExpoAgro se destacaron dos de los 
últimos tres lanzamientos de la 
marca que componen la familia 
SUV: ZR-V con tecnología de punta 
y un gran equipamiento de seguri-
dad, destacándose el sistema de 

ayuda a la conducción denominado 
Honda Sensing y 8 airbags, entre 
otros; y New CR-V, un modelo em-
blema para Honda en Argentina y 
con una gran historia, que llegó a 
posicionarse como líder de su seg-
mento entre 2015 y 2017.  Hoy es 
el turno de la sexta generación to-
talmente renovada con diseño exte-
rior disruptivo, motor 1.5 turbo y 
10 airbags.
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junto al productor y al campo des-
de hace más de 30 años, y tenemos 
sucursales en Bandera, en el límite 
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Como muestra del crecimiento 
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neumáticos y soluciones para el transporte y el agro, contó con 
un importante stand donde presentó todo su portfolio de pro-
ductos y servicios.
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de la empresa, Cejas Puig agregó 
que “próximamente vamos a abrir 
una sucursal de Prometeon Pirelli 
de Roberto Chelala, separado de lo 
que es la firma Roberto Chelala 
SRL. Este nuevo emprendimiento 
también será en la ciudad de La 
Banda”.

Nahuel puso el acento en el im-
portante apoyo que Prometeon Pire-
lli le brindan a la concesionaria, “pa-
samos a formar parte de esta gran 
familia que crece en todo el país. 
También es una gran responsabili-
dad seguir con la marca y la familia 
de Prometeon Pirelli”.

Prometeon en Expoagro
En Expoagro 2024 Prometeon 

desplegó una gran oferta integrada 
de neumáticos, soluciones de tec-
nología y diseños innovadores, 
orientados a maximizar la eficien-
cia en el transporte y la maquinaria 
agrícola.

En el segmento del transporte 
(Truck), Prometeon expuso sus pro-
ductos marca Premium, que brin-
dan mayor durabilidad, tracción y 
seguridad al rodar. Los modelos en 
exposición fueron los PIRELLI® Se-
rie 88 y Serie 01. 

Por otro lado, Prometeon tam-
bién ofreció otras marcas propias 
dentro del portafolio para el trans-
porte como los productos ANTEO® 
y SESTANTE®.

En cuanto al sector del agro, los 

modelos presentados en Expoagro 
fueron: PHP, MB39, TM95, TM75 y 
HF75 para distintos suelos y aplica-
ciones.

Hernán Di Leo, gerente Negocio 
Agro de Prometeon, destacó “en 
Santiago del Estero estamos muy 
contentos y orgullosos contar con 
la empresa Roberto Chelala, que 
trabajan con mucho profesionalis-
mo, sobre todo, con la gran deman-
da que tiene Santiago, es una pro-
vincia que ha crecido mucho en el 
agro.  Hay lugares donde hay poca 
lluvia, que suele trabajarse en sue-
los secos y esto hace que el recam-
bio de neumáticos sea mayor, o 
sea, el neumático se gasta más, 
por ese motivo el productor tiene la 
necesidad utilizar neumáticos de al-
ta calidad, que es sinónimo de bajo 
recambio eso hace evitar el riesgo 
de tener que cambiar un neumático 
en plena cosecha o siembra”. Por úl-
timo, Hernán expresó, “quiero des-
tacar que Chelala se sumó a nues-
tro programa Especialista Agro, es-
to quiere decir que tienen una per-
sona exclusiva que está trabajando 
en el negocio de neumáticos agrí-
colas. La misma fue capacitada pa-
ra poderles dar un servicio a sus 
clientes y usuarios un servicio y 
atención acorde a lo que necesita el 
productor agrícola”.

Hernán Di Leo, Gerente Negocio
Agro de Prometeon
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En maíz, las novedades están 
protagonizadas por dos nuevos hí-
bridos de ciclo corto con tecnolo-
gía VIPTERA 3 CL, la mejor tecnolo-
gía del mercado para el manejo de 
insectos y malezas. Se trata de NS 
7626 VIP3 CL, de máxima perfor-
mance en fechas de siembra tem-
pranas en ambientes de medio y al-
to potencial, y NS 7624 VIP3 CL, de 
excelente performance en siem-
bras tardías y gran adaptabilidad a 
todos los ambientes.

El portafolio de soja también 
viene renovado con los lanzamien-
tos de las variedades 4024 STS NS, 
4924 E STS NS, 4323 E NS y 4634 E 
STS NS. Se trata de nuevos mate-
riales con tecnología Enlist® y 
STS para un manejo más eficaz en 
el control de malezas y un salto en 
rendimiento.

En girasol, se suma al portafo-
lio de híbridos el NS 1227 CLHO, un 
alto oleico de excelente performan-
ce en todos los ambientes, tanto de 
alta como de baja productividad. 
Además de contar con tecnología 
Clearfield, tiene buen comporta-
miento frente a Phomopsis y resis-
tencia a las principales razas de 
Downy Mildew.

Y, como es tradición, la marca 
aprovecha el entorno de la exposi-
ción para reunir a su RED-IN para el 
lanzamiento de su campaña de tri-
go. Para este ciclo las novedades 
son 460 Baguette y 610 Baguette. 

Lanzamientos y manejo:

El primero es la mejor opción de ci-
clo corto en grupo de calidad 1 y rin-
des al nivel de los grupos 2 del mer-
cado. El segundo es el nuevo gana-
dor de ciclo intermedio con exce-
lente sanidad.

Para Nicolás Brandstadter, 
Gerente de Marketing, “a lo largo 
de su vida, un productor agrope-
cuario afronta entre 35 y 40 cam-
pañas agrícolas. Acompañarlo en 
cada ciclo es para nosotros un com-
promiso que afrontamos con gran 
responsabilidad, convencidos de 
que todo el conocimiento reunido 
en las más de 550 localidades en 
las que hacemos ensayos de rendi-
miento y manejo del portafolio ca-
da año, y que venimos acumulando 
a lo largo de más de tres décadas, 
representa un aporte invaluable a 
la hora de sacarle el jugo a nuestra 
genética. A ese proceso de inter-
cambio con nuestros clientes lo lla-
mamos Experiencia Nidera”. 

En el plot del semillero oficial en 
Expoagro, Nidera le dio vida a lo 
que sus técnicos hacen en el campo 
cada día. Claudio Pastor, Gerente 
de Desarrollo, explica que se pue-
den ver simulaciones de distintos 
ambientes y densidades que van 
desde 45.000 a 130.000 plantas en 
diferentes híbridos de maíz. “Eso 
permite ver cómo cada material ex-
presa las curvas de rendimiento.”, 
sostiene. 

¿Para qué sirve la informa-
ción y las recomendaciones de 
manejo que cada distribuidor 
proporciona junto a cada bolsa 
de semillas? El ejemplo es claro: 
“Venimos viendo en más de 40 loca-
lidades en los últimos tres años que 
en aquellos lotes en los que hicimos 
un manejo con densidad variable 
en maíz estamos observando pro-
medios de 4,5% más de rinde por 
hectárea”, detalla Brandstadter.

El semillero oficial de Expoagro presentó nueve materiales y una 
verdadera experiencia de manejo por ambientes y espacios desde 
donde entender y valorar el aporte de los servicios que ofrece la RED-
IN -Red Exclusiva de Distribuidores- a los clientes. 
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Javier Latorre, Gerente Regional de Desarrollo de Producto.

INDECAR presentó la fertilizadora 
neumática autopropulsada 

Phantom 7200

En el marco de Expoagro 2024, 
Indecar, sorprendió al mercado al 
presentar su última innovación: la 
fertilizadora neumática autopro-
pulsada Phantom 7200. Este 
equipo, destacado como el de 
mayor capacidad de trabajo en su 
categoría en la industria de la ferti-
lización argentina, promete trans-
formar la manera en que los pro-
ductores manejan la aplicación de 
nutrientes en sus cultivos.
Con una impresionante tolva de 
7200 litros y un ancho de labor 
de hasta 32 metros, la Phantom 
7200 está diseñada para que pro-
ductores y contratistas cubrieran 
grandes extensiones de manera 
eficiente, fomentando la incorpora-
ción de cultivos de servicio. Su 
característica más destacada es la 
capacidad de aplicar dos fertili-
zantes diferentes simultánea-
mente, con distribución varia-
ble, gracias a su avanzado siste-
ma neumático y barra con cua-
tro cortes por sección, controla-
dos por un dispositivo de agri-
cultura de precisión. 
Durante la presentación, los visi-
tantes, tienen la oportunidad única 
de conocer en detalle la Phantom 
7200, ya que es exhibida por pri-
mera vez. José Morena, gerente 
comercial de Indecar explicó que 
con esta fertilizadora se logra redu-
cir sustancialmente los costos 

operativos y mejorar la cober-
tura y rendimiento en cultivos 
como trigo y maíz. A su vez, la 
empresa informó sus alianzas 
estratégicas con dos de los semi-
lleros más importantes del país: 
Stine y Bioceres. Con su colabo-
ración se lleva a cabo el proyecto 
pionero en Argentina: el PT Farm, 
Centro Agroexperimental de 40 
hectáreas en Carmen de Areco, 
cuyo objetivo es brindar a los pro-
ductores la oportunidad de visitarlo 
y observar los resultados del mane-
jo profesional de genética, insumos 
y maquinaria de última generación. 
Como parte de la colaboración, 
Biofertil multiplicará y    comer-
cializará semillas Stine, mientras 
que Aceitera Areco hará lo propio 
con las semillas Bioceres. Estas 
alianzas buscaron ofrecer solucio-
nes integrales de alta tecnología 
para maximizar la productividad en 
la agricultura.
Stine, reconocido como el semillero 
privado número 1 del mundo espe-
cializado en soja y maíz, y Bioce-
res, con su genética revolucionaria 
en trigo, soja y vicia, aportaron su 
conocimiento al Campo Agrotec-
nológico Experimental. Este 
campo utilizará maquinaria Inde-
car, equipada con dispositivos de 
agricultura de precisión y dosifica-
ción variable, permitiendo a los 
productores visualizar el potencial 

de rendimiento al combinar la 
mejor genética con la tecnología 
líder en maquinaria agrícola de 
Indecar.
Gastón Ricardo, presidente del 
Grupo Indecar, expresó su entu-
siasmo por estas alianzas estraté-
gicas, destacando que no solo ofre-
cen las mejores máquinas, sino 
también soluciones integrales de 
alta tecnología para mejorar la 
productividad, respaldadas por 
pruebas concretas en el Campo 
Agrotecnológico Experimental. 
Este proyecto, basado en iniciati-
vas exitosas de Estados Unidos y 
Europa, representó un hito en la 
agricultura argentina y fortaleció la 
posición de Indecar como líder en 
innovación en el sector.

Gastón Ricardo, presidente
del Grupo Indecar
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Gastón Ricardo, presidente
del Grupo Indecar
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En la Expoagro la concesionaria oficial para 
Santiago del Estero participo de la presenta-
ción de la nueva línea de tractores Pauny 
7000. 

El tractor 7.710 fue la atracción principal 
del stand que también exhibió toda su línea de 
productos. El gerente de la firma Edy Rainie-
ri, expresó a Campo para Todos que están 
muy entusiasmados con el nuevo tractor. 
“Pauny está apostando muy fuerte con este 
tractor porque lo están requiriendo desde hace 
mucho tiempo en el mercado nacional y noso-
tros lo esperamos en Santiago”. 

    Asimismo, dialogamos con Fernando 
Barquín, Gerente Comercial Pauny para el 
Norte del país quien nos comentó “La línea 
7000 para la zona norte era un pedido de los 
clientes en función de las grandes extensiones 
que hay en Santiago y en todo el norte del 
país. Es una zona donde este tractor está ha-
ciendo falta para maximizar el ancho de labor” 
dijo. 

Fernando nos contó que en la planta de 
Pauny de Santiago del Estero se fabrican todos 
los componentes plásticos para todos los trac-
tores, techos, capot, guardabarros. Y para fina-
lizar dijo “En la provincia el único concesiona-
rio oficial es S.E.L. Agropauny SRL que se en-
cuentra ubicado en La Banda sobre la ruta 5, 
antes de la rotonda que va para Tintina. Ahí po-
drán adquirir los tractores con toda la línea de 
repuestos y unidades en stock disponibles pa-
ra entregar inmediatamente”.

SEL AGROPAUNY SRL en Expoagro
acompaño la presentación del

nuevo tractor Pauny 7.710
de 310 HP con caja automática 

Case IH, marca de CNH, pre-
sentó el Patriot 300 con nuevo mo-
tor NEF 6, que aporta mayor poten-
cia que la versión anterior, y nuevo 
sistema hidráulico. 

El equipo, pensado y diseñado 
exclusivamente para el mercado ar-
gentino, posee una barra de alumi-
nio de 36 metros que le brinda una 
significativa disminución del peso 
total a la máquina. Con la nueva 
motorización, garantiza mayor fia-
bilidad, robustez, bajo consumo de 
combustible, mejor comporta-
miento en terrenos irregulares, 
manteniendo constante velocidad 
y alta durabilidad.

Patriot 300 cuenta con bombas 
de transmisión hidráulica Heavy 
Duty con mayor capacidad de cau-
dal, ofreciendo mayor robustez. El 
sistema hidráulico fue rediseñado 
para brindar mayor disponibilidad 
de la máquina en operación, facili-
tando el acceso a los componentes 
principales. 

“Evolucionamos y escuchamos 
las necesidades del productor y con-
tratista rural argentino, y esta nue-
va configuración del Patriot 300 es 
el resultado de eso. Estamos orgu-
llosos de seguir desarrollando pro-
ductos nacionales y tecnológicos 
que le permiten al cliente satisfacer 
sus exigencias en el campo, logran-
do una excelente performance y 
una mejor calidad de aplicación”, 
explicó Rodrigo Lanciotti, gerente 

de Marketing. 
Además del nuevo motor y sis-

tema hidráulico, se incluyen otros 
elementos importantes como: 

Ÿ Modo Económico: Cuando se 

activa desde el interior de la cabi-
na, permite limitar la rotación del 
motor a 2000 rpm, ideal para con-
diciones de terreno planos, propor-
cionando una reducción significati-
va en el consumo de combustible 
de hasta un 15%.

Ÿ Tecnología RAVEN incorpo-

rada: 

Ÿ Inyección directa: evita la 

mezcla en tanque, utilizando for-
mulación pura, pudiendo recuperar 
sobrantes y reduciendo el impacto 

ambiental a la hora del lavado.

Ÿ Aplicaciones en simultáneo: uti-

lización de formulaciones químicas 
que no son compatibles para mez-
cla o realizar dos tipos de aplicacio-
nes en simultáneo, reduciendo la 
capacidad de pasadas en el lote.

Ÿ Sistema Low Rate: exclusivo 

para aplicaciones de bajo caudal

Ÿ Corte de secciones automá-

tico y dosis variable.
“Continuamos desarrollando 

equipos que le permitan a los pro-
ductores ser más sustentables en 
sus tareas contribuyendo al me-
dioambiente y fomentando buenas 
prácticas agronómicas”, agregó 
Lanciotti.

Case IH presentó la nueva
configuración del Patriot 300

Fabricado en la planta de Ferreyra, el equipo 
apunta a más tecnología y alto rendimiento pa-
ra los clientes.

De izq. a der. Federico Silveira, Director de Comunicaciones; Sergio Vera, 
Director Comercial; Rodrigo Lanciotti, Gerente de Marketing.

Edy Rainieri
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Por último, para conocer más so-
bre el nuevo tractor hablamos con 
Jorge Gerbaudo quien se desem-
peña como Gerente Regional de 
ventas de Pauny SA.  “Estamos pre-
sentando el tractor de línea 7000, 
en este caso el 7.710, de 310 HP 
que es una línea totalmente inno-
vadora. La principal característica 
es que tiene una caja automática 
CVT, que es de variación de veloci-
dad continua, lo que te permite ele-
gir el rango de velocidad en la cual 
vos quieras trabajar y no tiene lími-
te, o sea, podes ponerlo a 8, 8,1 o 
7, a lo que vos quieras. Directa-

mente desde la computadora se se-
tea y se pone a la velocidad de tra-
bajo y el sistema electrónico que 
tiene regula entre la caja y el motor 
los HP justos y la velocidad justa de 
la caja. Este tractor al tener ese sis-
tema de caja, un sistema hidráulico 
totalmente innovador, con el piloto 
automático, un sistema de Isobus, 
que es la conexión entre el tractor y 
la herramienta de atrás. Cuando to-
do está configurado, vos con el pilo-
to automático vas a ver que cuando 
llegue a la cabecera, te levanta la 
máquina doble, cambia la veloci-
dad de trabajo, y vuelve a poner la 
velocidad de trabajo anterior. La 
verdad que es una autonomía to-
talmente innovadora y que va a ser 
muy beneficioso”. 

¿Hay un plan de pago o fi-
nanciación? ¿Cómo se puede ac-
ceder al traductor? 

“Sí, los bancos en esta muestra 
ofrecen créditos muy competitivos 
y beneficiosos. Nosotros tenemos 
una financiación del Banco Nación 
en pesos al 68%. Y después la ma-
yoría de los bancos están tomando 
financiaciones en dólares, el Banco 
Nación particularmente a seis 
años, un año de gracia al 1,5%, el 
Banco Macro con tasa cero, Banco 
Provincia de Buenos Aires en pesos 
al 74%, o sea hay una variedad in-
mensa de créditos para que el pro-
ductor pueda adquirir el producto 
que necesite hoy. También tienen 

la posibilidad de acceder al plan de 
ahorro con el club San Jorge, en el 
cual te permite acceder a una cuota 
de un tractor x y después poder 
cambiarlo por el tractor que vos 
quieras, así que logramos cubrir 
una gama de posibilidades para 
que cada productor pueda llevarse 
un tractor”.

¿Cuándo va a estar disponi-
ble el tractor para los producto-
res? 

Estimamos que va a estar dis-
ponible para el segundo semestre 
del año, dependemos, justamente, 
de la importación de las cajas. 
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“Expoagro es el escenario del 
agro más esperado para comunicar 
los lanzamientos de NK que, como 
marca, aporta una renovación 
genética del porfolio e innovación 
en las herramientas digitales enfo-
cadas en el manejo agronómico y 
servicios para maximizar el rendi-
miento buscado por los producto-
res cada campaña”, describe Fran-
cisco Pérez Brea, Gerente de 
Marketing de NK. “Con el nuevo 
lema, el equipo de NK propone 
resaltar su significativa oferta con 
semillas de alta performances y 
más versátiles adaptándose a los 
ambientes más restrictivos. Con el 
l anzamiento  de l  NK  835 
VIPTERA3, la marca suma el 
híbrido de maíz más corto del por-
folio ideal para ambas fechas de 
siembra. Como líderes, en girasol, 
la novedad estará en el nuevo NK 
3979 CLHO que ofrece el mayor 
rendimiento para el segmento 
alto oleico. Además, presentare-
mos una nueva variedad de soja 
Enlist®: la 47X24 E STS NK”, 
agrega.

Uno de los puntos destacados 

del plot de NK en Expoagro será la 
demostración de maíces con alto 
potencial de rendimiento. Este año, 
la oferta para maíz se renueva con 
la presentación del nuevo NK 835 
VIPTERA3: un híbrido de alto 
potencial que suma al porfolio un 
rendimiento más competitivo junto 
a la oferta de materiales en ciclo 
corto, ideal para ambas fechas 
de siembra. Tiene la mejor combi-
nación de rendimiento y agronomía 
con ciclo corto y se adapta a todas 
las regiones maiceras del país. 
Además, el equipo técnico reco-
mendará otros híbridos de maíz 
adaptables a todos los ambientes 

como el NK 842 VIPTERA3, NK 870 
VIPTERA3 y NK 855 VIPTERA3: 

tres híbridos con ciclo interme-
dio-corto y recomendados para 
fechas de siembra temprana y 
tardía incorporando la tecnología 
Agrisure Viptera3 para el control de 
lepidópteros. 

Dentro del plot de NK se pudo 
ver el porfolio de girasol para la 
región NOA, “Estamos presentando 
el nuevo híbrido NK 3979 CLHO 

que aparte de ser alto oleico tiene 
tecnología SL es un híbrido que lo 
estamos posicionando a toda la 
zona girasolera del país, incluyen-
do al norte, es un ciclo intermedio 
muy parecido a lo que era el 3975 
quizá pero con unos días más lar-
gos” explica el Ing. Sergio Osu-
na, extensionista para la región 
norte del país, a lo que continuó, 
“Los puntos fuertes para el norte es 
que tiene una excelente inclinación 
de capítulo, sobre todo por los 
daños de pájaro, un paquete sani-
tario agronómico muy bueno, y 
sobre todo resistencia a la Mildiu 
del girasol, que es una enferme-
dad también muy presente en el 
norte”. Finalmente expresó, “En el 
paquete agronómico tiene muy 
buena capacidad de anclaje, así 
que problemas de vuelco, no tene-
mos prácticamente con este híbri-
do y después hablando de rinde, 
estamos con un potencial de rinde 
mucho más elevado que teníamos 
con 39 75 y un contenido de aceite 
también muy elevado”, finalizó 
Osuna.

  Durante Expoagro, los produc-
tores experimentaron con la plata-
forma de Cropwise.

“Con la plataforma de solucio-
nes digitales Cropwise, los pro-
ductores podrán crear prescrip-
ciones de Manejo Específico 
para la siembra de los híbridos 
de maíz y girasol NK, a través de 
la funcionalidad de Planting. Esta 
integración con Cropwise nos per-
mite tener una solución digital en 
mano de los distribuidores oficiales 
para gestionar y optimizar las dosis 
de semillas e insumos junto a nues-
tros clientes logrando así una pro-
ducción más sostenible”, explicó 
Andrés Caggiano. 

NK presentó en Expoagro su nueva
genética de maíz, girasol y soja

Sergio Osuna, extensionista para la región norte del país y
Francisco Pérez Brea, gerente de marketing de NK Semillas
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Sergio Osuna, extensionista para la región norte del país y
Francisco Pérez Brea, gerente de marketing de NK Semillas
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La compañía danesa creada 
recientemente como resultado 
de la fusión entre Novozymes y 
Chr. Hansen realizó su presen-
tación oficial junto a UPL, con 
quien tiene una alianza para la 
comercialización de sus pro-
ductos agrícolas en el país.

Novonesis, la compañía danesa 
recientemente creada como resul-
tado de la fusión entre Novozymes 
y Chr. Hansen, realizó su presenta-
ción oficial en Expoagro 2024. En 
colaboración con UPL, su aliada es-
tratégica en Argentina, Novonesis 
abrió las puertas a una nueva era 
en el mercado de biosoluciones agrí-
colas para el país.

 
En la conferencia de prensa or-

ganizada por Pool de periodistas, 
Novonesis destacó su compromiso 
con la innovación y la sostenibili-
dad al presentar una amplia gama 
de productos diseñados para maxi-
mizar el rendimiento de los cultivos 
de manera respetuosa con el medio 
ambiente.

A nivel global, la compañía ofre-

ce soluciones transformadoras en 
más de 30 sectores diversos, utili-
zando microorganismos, enzimas y 
las herramientas biotecnológicas  
más avanzadas disponibles. Esto fa-

cilita la producción y distribución 
de biosoluciones a gran escala. 

"El camino que venimos reco-
rriendo, en términos de productos 
biológicos, tiene ahora un abanico 
mayor de posibilidades", señaló la 
doctora Gisela Santella, líder de 
investigación de Novonesis.

“Nos concentraremos en el desa-
rrollo de nuevas biosoluciones que 
potencien nuestra oferta actual y 
que resuelvan problemáticas en el 
agro con menor impacto ambien-
tal".

Con su exitoso debut en Expoa-
gro, Novonesis reafirma su com-
promiso de liderar la industria ha-
cia un futuro agrícola más sosteni-
ble e innovador. 

Para obtener más información 
sobre Novonesis y sus biosolucio-
nes, visite www.novonesis.com

José Francisca, Gerente Comercial y Gisela Santella, Gerente de Investigación

Bayer propone un plan estratégico
AgroBioIndustria para que el sector

desarrolle todo su potencial

En el marco de Expoagro 2024, 
Juan Farinati, presidente y CEO 
de Bayer y director de la Divi-
sión Crop Science Cono Sur, sos-
tuvo que “el campo argentino es un 
bastión de potencialidades y opor-
tunidades” y afirmó que “los pro-
ductores argentinos con su inver-
sión, ciencia e innovación tecnoló-
gica generan divisas indispensa-
bles para la estabilización de la ma-
croeconomía, en un contexto mun-
dial que demanda productos y ali-
mentos bajos en huella de carbo-
no”.

Frente a este escenario desa-
fiante, afectado por cuestiones cli-
máticas y coyunturales, “Bayer ac-
túa como un puente de valor agre-
gado. Con una trayectoria de más 
de 100 años en el país, aporta ta-
lento, ciencia e inversiones, ade-
más de liderar la agenda de inno-
vación tecnológica y la transforma-
ción digital en el campo, con base 
en la agricultura regenerativa, pro-
porcionando soluciones integrales 
y sustentables que permiten a cada 
productor de todo el país tomar las 
mejores decisiones adaptadas a su 
realidad con el objetivo de producir 
más con menos y restaurar más, es-
to es que deje resultados positivos 
en la naturaleza”, remarcó Farinati.

La agricultura representa el 38 
% de la superficie de tierra con po-
tencial suficiente para desempeñar 
un papel fundamental en el desafío 
de falta de alimento a futuro. 
Argentina aporta sólo 0,7 % de las 

emisiones de gas invernadero, res-
pecto al 60 % que está concentrado 
en muy pocos países. “Precisamen-
te por esa razón, destacó Farinati, 
tiene una oportunidad para liderar 
la carrera hacia una agricultura re-
generativa que no solo genere divi-
sas y empleo, sino que también con-
tribuya a la mitigación del cambio 
climático”.

“Para alcanzar este objetivo es 
necesario un acuerdo general con 
políticas públicas de largo plazo 
que genere un entorno que propicie 
inversiones y brinde mayor accesi-
bilidad y libertad económica a to-
dos actores a través de mecanis-
mos virtuosos de diálogo, colabo-
ración y consenso”, afirmó Farinati.

El CEO de Bayer, también des-
tacó la imperiosa necesidad de tra-
bajar en un “Plan estratégico de 
Agro BioIndustria que se traduzca 
en un programa federal, apoyado 
en una agenda positiva que priorice 

políticas de crecimiento productivo 
e incremento de la actividad econó-
mica, con el objetivo de generar 
mayor bienestar, reducir los indi-
cadores de pobreza, a la vez de per-
mitir que el sector exprese todo su 
potencial”. 

“Se trata, indicó Farinati, de 
cambiar la ecuación a futuro. Pasar 
del 'modo resistencia', producto de 
la coyuntura (es decir, costo por 
hectárea) a una mirada de 'modo 
transformación' que nos permita 
expandir y sacar a la superficie to-
do el potencial del sector, en una 
ecuación de costo por tonelada”.

“Necesitamos potenciar las polí-
ticas públicas que fomenten la ace-
leración de la investigación y el de-
sarrollo de tecnologías y, al mismo 
tiempo impulsar la digitalización y 
la conectividad de los productores, 
lo que constituye un articulador cla-
ve de crecimiento y de eficiencia”, 
declaró Farinati

Juan Farinati
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financiables con préstamos en 
pesos o dólares y de hasta 48 
meses de plazo.

Del mismo modo estarán a 
disposición préstamos en dólares 
de corto plazo para la compra de 
insumos, y de largo para proyec-
tos de inversión como silos, equi-
pos de riego y tambos.

También nuestros clientes 
acceden a Macro Securities 
donde encuentran un amplio 
portfolio de productos para admi-
nistrar su liquidez de manera ágil 
y sencilla.

Campo Simple, la plataforma 
digital exclusiva para clientes de 
Banco Macro ofrece la posibilidad 
de comprar insumos agropecuarios 
con los mejores precios de con-
tado y financiación, junto a una 
atención exclusiva y el asesora-
miento de los especialistas.

Los especialistas que integran 
MACROAGRO estuvieron presen-
tes en el stand para dar a conocer y 
ofrecer las soluciones de financia-
ción innovadoras y herramientas 
bancarias digitales que Banco 
Macro ofrece al sector. 

Durante la muestra MacroA-
gro presento Red Agro, el nuevo 
portal de gestión de créditos en 
el cual las empresas comerciali-
zadoras de insumos dan inicio y 
curso inmediato a la solicitud de 
préstamos agropecuarios. 

Red Agro logra optimizar el 
tiempo del productor que, desde la 
palma de su mano, puede interac-
tuar con todos los proveedores 
agropecuarios sin necesidad de 
trasladarse del área de producción.

Red Agro potencia la cadena 
de valor digitalizando las gestiones 
y simplificando la operación 
financiera. El productor puede 
realizar todas las compras de la 
campaña agrícola, así como obte-
ner un préstamo on line, siempre 
optimizando costos y servicios 
financieros. 

Red Agro ofrece una solución 
que beneficia por igual a los pro-
ductores agropecuarios como a las 
compañías de insumos.

Con Red Agro no hay papeles 
ni formularios que firmar: es un 
acceso directo a condiciones espe-
ciales de financiación respaldadas 
por las principales empresas de 
insumos y maquinaria.

Por su parte, las compañías que 

venden productos con Red Agro 
pueden cobrar online, ofrecer 
financiación a sus clientes a través 
de Banco Macro y recibir los fon-
dos en forma inmediata. Todo en 
un proceso 100% online, ágil y 
simple.

Expoagro es el punto de parti-
da de la campaña y es por esto que 
desde MacroAgro, Banco Macro, 
presento una oferta muy com-
pleta de convenios con los princi-
pales proveedores para la compra 
de insumos, hacienda y repuestos 
de maquinaria agrícola, permitien-
do que el productor pueda concre-
tar la cancelación de sus consumos 
acorde a su ciclo productivo.

Asimismo, MacroAgro ofrece 
más de 30 acuerdos especiales 
de financiación con los principales 
fabricantes de maquinaria para la 
adquisición de unidades 0km, 

Banco Macro reafirma su
compromiso con el campo argentino 

De izq. a der. Santiago González, División Córdoba; Juan Martín Ocampo, 
Gerente de Producto Agro; Pablo Cáceres, División Santa Fe.

parte de toda una serie de cosas 
que la gente utiliza en forma coti-
diana. Actualmente entre el 10 o 15 
% de los productos que vendemos 
son a batería, y hace 5 años no 
vendíamos más del 2%. Cada vez 
crecen más las ventas de esos pro-
ductos y vamos a incrementar la 
variedad con más potencia y pres-
taciones, de hecho, los próximos 
lanzamientos de este año serán de 
ese segmento”, finalizó.

Santiago del Estero es un 
mercado muy importante para 
Stihl por su producción forestal. Se 
utilizan las máquinas, sobre todo 
las motosierras, y sus insumos, 
como por ejemplo las cadenas, 
espadas, lubricantes, limas, Etc. y 
todo el servicio de reparación y 
mantenimiento. Por eso es tan 
importante contar con una 
empresa como Tinagro SRL. 
Con lo cual los usuarios de Stihl se 
pueden quedar tranquilos porque 
incluso con el panorama de precios 
de hoy día es muy importante que 
la gente pueda tener la posibilidad 
de reparar su máquina, porque se 
le hace difícil, en este momento, 
poder reemplazar su máquina.

En el amplio stand de Stihl se 
pueden ver no solo todos los pro-
ductos de la empresa, sino que 
también pusieron un sector de 
servicio técnico especialmente 
para atender consultas. Y en otro 
sector fue adaptado para que los 
artesanos de la madera realicen 
sus obras con distintos tipos de 
motosierras. 

En nuestra visita, Campo para 
Todos habló con Juan Manuel 
Consoli, Gerente regional de 
ventas de Stihl quién expresó 
“Como todos los años estamos una 
vez más acá en la Expoagro ofre-
ciendo toda nuestra línea de pro-
ductos con motores de explosión, 
eléctrico y de batería de litio. Desde 
las conocidas motosierras, desma-
lezadoras, sopladores, aspirado-
ras, pulverizadores, hidrolavado-
ras y corta cercos. Todo para uso en 
el sector agrícola y jardinería 
obviamente”. 

Al preguntarle cuál es la última 

novedad dijo “estamos promocio-
nando en la Expoagro es un moto-
cultivador, que se usa para revolver 
el suelo, es una cosa muy novedosa 
que acabamos de lanzar y que está 
teniendo bastantes consultas”. 

Uno de los temas que hablamos 
con Juan Manuel fue la gran preo-
cupación que hay en Santiago por 
la reaparición de langostas en 
áreas rurales y de mosquitos en la 
ciudad, y nos dijo “estamos exhi-
biendo toda la línea de pulveriza-
dores, que son ideales para con-
trol de mosquitos y langostas. 
Disponemos de la versión manual y 
las de explosión, que son para 
mayor volumen porque esas traba-
jan con un caudal de viento muy 
fuerte y tienen un alcance de 12 a 
15 metros con la pulverización 
completa, o sea, para ese tipo de 
prestaciones se utiliza mucho. Con 
respecto al control de plagas urba-
nas, estamos con muchas consul-
tas por capacitaciones de cómo 
regular bien la máquina para que 
apliquen las dosis que correspon-
den de los productos que corres-
ponden”, expresó. 

Para finalizar nuestra charla con 
Consoli le consultamos sobre la 
evolución del mercado de produc-
tos con baterías, a lo que nos dijo, 
“nosotros traemos productos a 
baterías de hace ya muchos años, 
pero estos últimos 3 o 4 años se ha 
producido una explosión del mer-
cado, yo creo que ayudado porque 
la tecnología de la batería de Litio 
es totalmente diferente de la bate-
ría que se conocía, que cada vez 
está más presente no solamente en 
nuestro producto sino en la vida 
general de las personas y forma 

Tinagro SRL acomañó a 
Stihl en Expoagro

Juan Manuel Consoli
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Juan Manuel Consoli



BASF soluciones innovadoras
y herramientas digitales

“Expoagro representa para to-
do el equipo de BASF un momento 
clave, en donde valoramos la posi-
bilidad de comenzar el año encon-
trándonos con productores, socios 
comerciales y la comunidad del 
agro en general para escuchar y 
conversar sobre los principales 
asuntos que involucran al sector y 
presentar nuestros lanzamientos”, 
Afirma Gustavo Portis, Director de 
Soluciones para la Agricultura para 
Argentina, Uruguay, Paraguay y Bo-
livia.

En cuanto a las novedades en 
protección de cultivos y tratamien-
to de semillas, en el stand se exhi-
ben dos propuestas innovadoras. 
Por un lado, Voraxor®, un herbici-
da presiembra con alta eficacia en 
la desecación de las malezas de ho-
ja ancha que brinda gran velocidad 
y contundencia de control, además 
de persistencia comprobada. Se tra-
ta de un producto versátil, aplica-
ble a soja, maíz, trigo, cebada y ma-
ní.  Por otro lado, Melyra®, un fun-
gicida destacado por brindar mayor 
productividad y control de enfer-
medades sensibles a otros triazo-
les. Su uso se traduce en más kilos 
por hectáreas y posee amplia se-
lectividad, es decir, que es útil para 
el cultivo de soja y próximamente 
lo será también para maíz, trigo, ce-
bada, algodón, limón, naranja, 
mandarina y vid.

Con respecto al tratamiento de 
semillas, BASF presenta HiCoat® 
Dry, un inoculante premium en for-

mato sólido, de larga vida y de alta 
concentración para el cultivo de so-
ja. 

En cuanto al negocio de semi-
llas, la compañía reafirma su com-
promiso de robustecer el porfolio, 
presentando en el stand novedades 
en maíz, girasol y soja. En maíz ex-
hibe BASF 7339 VIPTERA 3, un hí-
brido con alto performance en siem-
bra tardía y versatilidad en todos 
los ambientes. También Híbridos de 
girasol InSun®, que ofrecen mayor 
productividad por hectárea y un 

completo perfil sanitario. Y, por últi-
mo, en soja, la marca Credenz® 
con más de 15 variedades para dife-
rentes regiones. 

BASF pone el foco en las necesi-
dades del productor y el futuro del 
agro, con la digitalización y la sus-
tentabilidad como protagonistas. 
En ese sentido, en el marco de 
Expoagro, especialistas de xarvio® 
brindan información acerca del últi-
mo lanzamiento: el nuevo servicio 
de Mapeo Digital de Malezas, ca-
racterizado por ser preciso, innova-
dor, simple y sustentable, con ma-
pas elaborados a partir de vuelos 
con drones que son procesados por 
algoritmos propios de xarvio® con 
el objetivo de realizar aplicaciones 
sectorizadas. 

Con un fuerte compromiso en la agricultura sustentable y 
el desafío de satisfacer las necesidades de los productores 
agropecuarios, BASF exhibe innovaciones en protección de 
cultivos, tratamiento de semillas, semillas y soluciones digi-
tales, a través de su plataforma xarvio®.

De izq. a der. Gustavo A. Portis, Director de Soluciones para la Agricultura 
para LASE (Argentina, Uruguay, Paraguay y Bolivia); Hernán Ghiglione, 
Global Marketing Manager, Herbicides; Juan Pablo Migasso: Gerente Senior 
Sistema de Cultivos Argentina; Pablo Provera, Gerente Senior Soluciones 
Digitales Agro
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New Holland

Uno de los pilares más impor-
tantes de la marca es estar en todo 
momento junto a sus clientes, escu-
chando sus necesidades y pendien-
tes de su bienestar. Por esta razón, 
un año después del lanzamiento de 
la cosechadora CR 7.90 Intellisen-
se, la marca invitó a la feria a sus 
clientes Julián Muguerza y Lara 
Giuliani, que han adquirido el equi-
po en la edición pasada, para que 
cuenten cómo fue su experiencia.

Ambos, apasionados por el cam-
po, dirigen la empresa Glimax y ges-
tionan el campo familiar "La Dora-
da" en Suipacha. Con una amplia 
experiencia en el sector, fueron pio-
neros en el país al adquirir el Pulve-
rizador Defensor SP3000 en 2018, 
equipo que también está presente 
en Expoagro, ahora en su versión lo-
cal con el potente motor NEF 6.

La pareja de productores agro-
pecuarios en la edición anterior de 
Expoagro, a través del concesiona-
rio oficial Álvarez Maquinarias, op-
taron por la versión actualizada y 
dotada de inteligencia artificial de 
la cosechadora CR 7.90 Intellisen-
se.

Consultados por la adquisición 
de este equipo del mercado argen-
tino, y sus posibilidades para el tra-
bajo que desarrollan desde su em-
presa, expresaron, “Hace tres años 
adquirimos la cosechadora CR 7.90 
y obtuvimos excelentes resultados. 
El año pasado, decidimos dar un pa-
so más con la versión equipada con 
inteligencia artificial. Este equipo 
nos permite calibrar para sacar la 

mejor condición de grano a lo largo 
de todo el día. La diferencia está en 
que calibra minuto a minuto gra-
cias a la cantidad de sensores que 
posee”, expresó Muguerza. 

La cosechadora CR 7.90 Inte-
llisense es una máquina 100% 
argentina, fabricada en la planta 
de Ferreyra, Córdoba, que se des-
taca por su inteligencia artificial in-
corporada, su capacidad de cose-
cha, precisión y calidad. Cuenta 
con la solución en conectividad MY 
PLM Connect, la plataforma que per-
mite monitorear y gestionar remo-
tamente el campo, la flota y los da-
tos, en cualquier momento y desde 
cualquier lugar, optimizando el 
tiempo y mejorando la productivi-
dad.

 “La cosechadora CR 7.90 Inte-
llisense conoce y aprende del clien-

te. Prevé situaciones para optimi-
zar el rendimiento, alcanzando la 
máxima eficiencia", expresó Tomás 
Liceda, director comercial de la 
marca.

Julián y Lara visibilizan el traba-
jo rural a través de sus redes socia-
les, donde comparten sus saberes 
sobre agricultura, ganadería y su 
día a día en el campo. Además, la in-
geniera agrónoma participa activa-
mente de la iniciativa de New Ho-
lland, “Mujeres en Campaña”, 
visibilizando el rol de las mujeres 
en el campo, “Mi consejo para to-
das las mujeres que se quieren in-
volucrar en el rubro es que lo ha-
gan, que no tengan miedo. No hay 
techo de cristal, pueden llegar a 
donde quieran. Me pone feliz que 
cada vez haya más mujeres, de dis-
tintas edades, tomando las riendas 
del campo”, comentó Lara.

Julián Muguerza y Lara Giuliani 
cuentan su experiencia con la 

cosechadora CR 7.90 Intellisense 

En el NOA hay
un interés
creciente en
usar Braford

En el sector ganadero de 
ExpoAgro nos encontramos con 
la productora santiagueña, Na-
talia Auat, quien es propietaria, 
junto a su esposo Oscar Gálvez, 
de la estancia y tiendas de car-
nes La Leonor y también es vo-
cal titular de la Comisión de fis-
calización de la Asociación Bra-
ford Argentina.

Hablamos con ella y esto nos ex-
presó: “Tenemos en Expoagro una 
hermosa oportunidad para mostrar 
todos los atributos que tiene la raza 
Bradford. De poder contar ladap-
tabilidad que tiene el Braford a 
esos calores tan extremos que tene-
mos en Santiago del Estero”. 
Con énfasis en el calor y remarcan-
do con muchos calificativos positi-
vos de sus animales y su experien-
cia como productora dijo, “Induda-
blemente te voy a hablar bien de 
Braford, continuó, no solamente 
por una cuestión de elección perso-
nal, sino también con fines comer-
ciales. Creo que es el futuro de 
la Ganadería Argentina. Pode-
mos encontrar en la raza todas las 
condiciones y características popu-
larmente conocidas, como son la 
mansedumbre y la adaptabilidad a 
los climas extremos, pero desde la 
asociación también queremos des-
tacar la terneza de su carne” dijo. 
Entre una de las actividades que la 
ABA realizó en Expoagro fue una de-
gustación de carne Braford al finali-
zar las charlas que realizaron en el 
auditorio Carne Argentina - IPCVA. 

Con Natalia continuamos ha-
blando sobre carne, “También pue-
do asegurar, por experiencia pro-

pia, que cuando ingresamos los ani-
males al feedlot se destacan por la 
gran capacidad de conversión de ali-
mentos en kilos de carne, por su-
puesto que eso se refleja en el re-
sultado económico. Con todo esto 
te quiero resaltar que con el gana-
do Braford estamos en condiciones 
de ofrecer una carne de excelencia 
para los mercados más exigentes” 
dijo. Y como comentario final del te-
ma carnes aseguró “Desde el año 
2014 en adelante, en el NOA hay 
un interés creciente de los pro-
ductores en usar la raza, calcu-
lamos que, del total de cabezas, el 
47% son Braford. Creo que esto se 
debe también a la posibilidad de tra-
bajar con la raza en el área comer-
cial de venta de carnes. En el NOA 
somos pioneros en eso”.

Para finalizar la entrevista y en 
vísperas del día de la Mujer le pedi-
mos un mensaje para todas las 
mujeres, “Desde la Asociación Bra-
ford, el mensaje es: ¡Que se ani-
men! Hoy, cada vez somos más las 
mujeres que nos animamos y que 
tenemos la posibilidad de vincular-
nos y trabajar en áreas que esta-
ban históricamente ocupadas por 
hombres y tener una mirada dife-
rente” Finalizó.

Natalia Auat
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Ahora Brangus en ExpoAgro 2024Oportunidades de mejoras
hacia una ganadería sustentable

Jorge Sedelli, Vicepresiden-
te de la Asociación, estuvo a car-
go de la presentación del evento y 
la moderación de las charlas, que 
comenzaron a las 10.30hs. en  el 
Auditorio Carne Argentina.

Sedelli hizo una breve introduc-
ción de la actualidad de la Asocia-
ción, que viene creciendo año a año 
con destacada presencia desde 
Buenos Aires hasta zona centro, 
NEA y NOA, e informó acerca de las 
actividades que se realizaron en 
2023, incluido el Congreso Mundial 
Brangus, y los proyectos para 
2024.

También hizo referencia a la re-
ciente renovación de imagen insti-
tucional de la Asociación y anunció 
la incorporación de una nueva 
Exposición al circuito de Expo-
siciones auspiciadas: “Brangus 
al Sur”, que se realizará el 26 y 
27 de junio en Junín (Provincia 
de Buenos Aires). La exposición 
forma parte de la estrategia de cre-
cimiento que la Brangus proyecta 
para los próximos años, con fuerte 
incursión en zonas más templadas. 
Se detecta aquí una gran oportuni-
dad de agregar valor a la ganadería 
regional.

“Ahora Brangus” continuó con 
el primer bloque de charlas técni-
cas, comenzando con Salud del Ter-
nero; ¿Dé donde vienen y a dónde 

van?, a cargo de Marcos Saint Mar-
tin, Asesor técnico de Biogénesis 
Bagó y a continuación, el Ing. Juan 
Bollatti, Gerente técnico de CENAB, 
Biofarma, habló sobre Razas Adap-
tadas como herramienta para miti-
gar el impacto del estrés calórico.

Para el segundo bloque el eco-
nomista David Miazzo, de Data 
Miazzo, habló sobre Macroecono-
mía y las implicancias en la activi-
dad agropecuaria en su charla Pano-
rama económico: ¿qué esperar pa-
ra los próximos meses?. Luego, el 

Lic. Victor Tonelli, Analista de Mer-
cados de Hacienda y Carne, se refi-
rió la situación de los Mercados ga-
naderos en su presentación Situa-
ción y perspectivas del negocio de 
ganados y carne en el país: hori-
zontes de consumo y exportación 
para 2024.

La actividad continuó en la pista 
con una charla de Patrón Racial a 
cargo del Veterinario Andrés Borto-
lussi, Inspector a de la Asociación, 
destacando las bondades de una ra-
za de tamaño moderado, muy bue-
nas madres y terneros, eficiente en 
producción,  excelente conforma-
ción carnicera y calidad de carne 
competitiva, tanto para consumo in-
terno como para los mercados más 
exigentes como cuota Hilton, cuota 
UE 481, mercado de Estados Uni-
dos.

La jornada cerró con una charla 
a cargo del reconocido cocinero 
Christian Petersen, sobre Consumo 
de carnes: cómo seleccionar y com-
prar, seguido por una degustación.

La Asociación Argentina de Brangus llevó adelante su tradicional jor-
nada “Ahora Brangus” en la edición 2024 de Expoagro.

Durante la realización de “Bra-
ford en Acción”, la jornada de ac-
tualización que organiza esta Aso-
ciación de criadores, se plantearon 
los “desafíos, oportunidades y de-
mandas de la ganadería y la sus-
tentabilidad”. Entre los disertantes, 
estuvo Diego Rodríguez, director 
Ejecutivo de la Asociación Braford 
Argentina; Juan Manuel Rial, ge-
rente de Hacienda en Frigorífico 
ArreBeef; María Inés Di Nápoli, 
CEO de Plataforma PUMA; y Ger-
mán Busch, gerente de Agronego-
cios de Banco Galicia. 

Rodríguez citó las posibilidades 
de balance de carbono neutros y ba-
lance de carbono negativos “y en to-
dos ellos lo que vimos es una opor-
tunidad de mejora, que en todos se 
podían tomar decisiones utilizando 
diferentes herramientas desde la 
genética, desde el manejo, desde 
lo sanitario, para hacer que sea 
más eficiente y lograr tener un ba-
lance que nos permita demostrarlo 
y que sea una herramienta hacia 
adelante. Ese fue el primer paso”, 
completó.

Sobre el particular sostuvo: “el 
segundo paso es hacer esto expan-
sivo, que llegue a todos, y de ahí la 
idea de un ecosistema, trabajar si-
nérgicamente y, en ese objetivo, es 
a donde empezamos a apuntar. 
Estamos pensando desde abajo pa-
ra hacer esto escalable, y necesita-
mos herramientas”, que es donde 
juegan plataforma Puma como he-
rramienta de escalabilidad, y la fi-
nanciación de Banco Galicia.

Desde el panel, el director Eje-
cutivo de la Asociación Braford 
Argentina, confirmó “este trabajo 
ecosistémico que estamos hacien-
do junto con Galicia y con Puma, pa-
ra todos nuestros productores, eso 
es lo que vimos desde Braford y es 
el desafío que nos planteamos para 
poder generar una herramienta 
que genere soluciones a los pro-
ductores”. 

En el Sector Ganadero de Expoagro 2024 edición 
YPF Agro, la Asociación Braford Argentina planteó 
los desafíos que tiene por delante esta producción 
en relación a la sostenibilidad. 
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2024.

También hizo referencia a la re-
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CEO de Plataforma PUMA; y Ger-
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dos ellos lo que vimos es una opor-
tunidad de mejora, que en todos se 
podían tomar decisiones utilizando 
diferentes herramientas desde la 
genética, desde el manejo, desde 
lo sanitario, para hacer que sea 
más eficiente y lograr tener un ba-
lance que nos permita demostrarlo 
y que sea una herramienta hacia 
adelante. Ese fue el primer paso”, 
completó.

Sobre el particular sostuvo: “el 
segundo paso es hacer esto expan-
sivo, que llegue a todos, y de ahí la 
idea de un ecosistema, trabajar si-
nérgicamente y, en ese objetivo, es 
a donde empezamos a apuntar. 
Estamos pensando desde abajo pa-
ra hacer esto escalable, y necesita-
mos herramientas”, que es donde 
juegan plataforma Puma como he-
rramienta de escalabilidad, y la fi-
nanciación de Banco Galicia.

Desde el panel, el director Eje-
cutivo de la Asociación Braford 
Argentina, confirmó “este trabajo 
ecosistémico que estamos hacien-
do junto con Galicia y con Puma, pa-
ra todos nuestros productores, eso 
es lo que vimos desde Braford y es 
el desafío que nos planteamos para 
poder generar una herramienta 
que genere soluciones a los pro-
ductores”. 

En el Sector Ganadero de Expoagro 2024 edición 
YPF Agro, la Asociación Braford Argentina planteó 
los desafíos que tiene por delante esta producción 
en relación a la sostenibilidad. 
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