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Detectaron focos de langostasi*
he%Santlago del Estero

T\

El dirigente de CRA, Pablo Kar-
natz expreso su preocupacion por
la apariciéon de langostas en San-
tiago del Estero y expreso6 "Detec-
tamos un foco en Santiago del Este-
ro, en un campo ubicado entre Sun-
cho Corral y Matara. Es una zona
que habia habido en afos anterio-
res langostas, posiblemente hicie-
ron una gran ovoposicion que eclo-
sionaron. Las langostas, se estan
combatiendo, primero por aire,
que no fue demasiado efectivo. Lue-
go por tierra con los equipos turbo-
soplantes. Esperamos que con eso
se controle. De todas formas, em-
pieza a preocupar porque significa
que puede haber ya dispersién ha-
cia otras zonas. Hasta ahora fue
mas que nada la saltonas y algo de
voladoras. El tema es que no se con-
viertan en gregarias que son las
que forman mangas”.

También comenté. En una reu-
nion del Comité Nacional de Lan-
gostas, realizado recientemente

El foco fue controlado de
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manera

conjunta por el Senasa junto a la
Provinciay al sector privado.

con todos los funcionarios se infor-
mo que hay mangas tanto en Para-
guay como en Bolivia. "El problema
€es que si tienes una manga en pai-
ses limitrofes que no se la combate
y ocurren vientos favorables vue-
lan 100 kilémetros por dia y en un
rato llegan aqui”.

“"En Matara hay productores
afectados que han perdido su re-
serva de forraje. LIamese que le co-
mieron el maiz o las pasturas. Hay
que recordar que nosotros en vera-
no tenemos que hacer reservas pa-
ra alimentar el ganado el resto del
afo y si le sumamos que venimos
arrastrando una gran sequia en la
zona la situacién se complica”.

“"Recientemente circulaba un vi-
deo donde vimos algunas mangas
importantes que estaban sobrevo-
lando Formosa. Ya tenemos ante-
cedentes que esas mangas que pa-
san de Paraguay han llegado a
Entre Rios. Estamos preocupados.
Queremos informar que estamos

trabajando con el SENASA para ata-
car los focos, en un esfuerzo publi-
co privado, como lo hicimos desde
hace afos atras”. Finalizé Karnatz.

Mientras que el productor y Pte.
de FAAS, José Ferreiro comentoé a
Revista Campo para Todos “En mi
campo, que esta en la zona de Mata-
rd, permanentemente las estamos
viendo y vigilando, pero como ha-
bia sequia no se multiplicaban, en-
tonces durante tres afios se ha man-
tenido el nivel de individuos mas o
menos estable. Con las lluvias de
noviembre y diciembre hubo naci-
mientos que generaron un aumen-
to importante en la poblacién, por
lo cual tuvimos que empezar a apli-
car el insecticida. Seguramente
después de estos 10 dias que estan
pronosticados con lluvia, vamos a
tener nuevamente nacimientos,
porque estaban copulando antes
de que empiecen las lluvias.

También detectamos presen-
cias en tres campos vecinos y en
Monte Toro, por la ruta 89 en direc-
cion a Quimili, a unos 30 km de Sun-
cho Corral, en sembrado de maiz
han encontrado presencia impor-
tante de adultas, también copulan-
do.

Lo importante es que haga-
mos un monitoreo constante,
para que si hay nacimientos se las
pueda combatir ahi en chiquita, por-
que de lo contrario existe la posibi-
lidad que se forme una manga” dijo
Ferreiro.
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El Servicio Nacional de Sanidad
y Calidad Agroalimentaria (Sena-
sa) declaré el estado de alerta fito-
sanitaria con el fin de llevar adelan-
te medidas de prevencion para la
deteccién y control de langostas y
atenuar su impacto en la naturale-
zay en la produccion vegetal.

La medida fue establecida en la
Resolucion 204/2024 publicada
hoy en el Boletin Oficial con la firma
del presidente del Senasa, Pablo
Cortese, tras una deteccion tem-
prana de la plaga en varias provin-
cias de Argentina asi como también
en Bolivia y Paraguay, y posibilita
coordinar con organismos naciona-
les, las provincias y el sector priva-
do el trabajo en terreno a nivel local
para acentuar las medidas de de-
teccidén y control temprano que im-
pidan o disminuyan el perjuicio de
la plaga en cultivos, pastizales y flo-
ra nativa, asi como también la inva-
sién a centros urbanos.

“La declaracion de alerta pre-
tende evitar situaciones criticas co-
mo en anos anteriores, destacando
que a la fecha no existen mangas
migratorias, pero estan dadas las
condiciones para que esto ocurra
en el corto plazo por lo cual es nece-
sario actuar de forma rapida y efi-
ciente para contener la plaga”, ex-

6 )J). Campo

plicé el coordinador general de Con-
tingencias y Emergencias del Sena-
sa, Héctor Medina.

Vigilancia

El sistema de vigilancia perma-
nente del Senasa detect6 un au-
mento de la plaga en algunas re-
giones del pais como Formosa, Sal-
ta, Santiago del Estero y Catamar-
ca, a lo que se suma la existencia
de condiciones climaticas predis-
ponentes para el desarrollo de lan-
gostas.

Asimismo, en el marco de coo-
peracion regional, tanto el Servicio
Nacional de Sanidad Agropecuaria
e Inocuidad Alimentaria (Senasag
de Bolivia como el Servicio Nacio-
nal de Calidad y Sanidad vegetal de
Semillas (Senave) de Paraguay in-
formaron sobre la presencia de la
plaga en sus paises.

Todo ello hace necesaria la coor-
dinacién de acciones para imple-
mentar controles tempranos que
impidan la formacién de mangas en
la Argentina que afecten sembra-
dios y vegetacion natural.

Esta situacion respecto de la pla-
ga fue analizada en la Ultima reu-
niodn - por videoconferencia - del Co-
mité Nacional de Crisis - que nuclea
a organismos nacionales, provin-
cias y productores - realizada dias
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La Resc\;cién 204/2024
del Senasa buscar alertar
sobre la situacion actual a
fin de coordinar el trabajo

conjunto de Nacion,
provincias y productores.

atras, encabezada por el vicepresi-
dente del Senasa, Sergio Rober, en
cuyo transcurso se traté la declara-
cién del alerta fitosanitario para fa-
cilitar las tareas conjuntas que in-
cluyen la difusion publica con el fin
de que quien detecte la presencia
del insecto avise al Senasa para po-
der actuar de inmediato preventi-
vamente.

Para denunciar la deteccién de
langostas y/u obtener mayor infor-
macion sobre la plaga contactarse

al WhatsApp del Senasa
1157005704.
Migratorias

Las langostas son plagas migra-
torias y transfronterizas con una ca-
pacidad de dispersion de hasta 150
km/dia y una alta voracidad, lo que
determina que tengan un alto im-
pacto econémico. Segun un anali-
sis del Instituto Interamericano de
Cooperacion para la Agricultura
(IICA), la produccion sujeta a ries-
go en la Argentina alcanza los 3.7
mil millones de délares.

Tras 60 afios sin mayores incon-
venientes, desde el afio 2015 hubo
un resurgimiento de la plaga en
Sudamérica, provocando la decla-
racion de distintas de emergencias
fitosanitarias en Argentina, Bolivia,
Paraguay y Brasil.
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El Senasa constato en
Formosa la presencia de
la plaga en etapa de
reproduccion lo que

indica el inicio de un
nuevo ciclo de vida.

El Servicio Nacional de Sani-
dad y Calidad Agroalimentaria
(Senasa) realiz6 monitoreos en el
departamento formosefio de Patifio
y detectd la presencia de altos ni-
veles de langostas (Schistocer-
ca cancellata), en etapa repro-
ductiva, por lo que recomienda a
los productores de la zona estar
atentos a los sitios de oviposi-
cioén a fin de realizar un control
temprano de los nacimientos.
Personal del Centro Regional
Chaco Formosa del Senasa con-
tinud con los trabajos de vigilancia
fitosanitaria al norte de la localidad
de Las Lomitas en lalinea de la Ru-
ta Provincial 28 y la Ruta Nacio-
nal 81 en zonas cercanas a Pozo
del Mortero y Pozo del Tigre has-
ta el sur limite con el rio Bermejo.

Durante los operativos, que fue-
ron desarrollados tras el aviso
de productores de la zona so-
bre la presencia de la plaga, los
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agentes constataron la presen-
cia de una alta densidad de

ejemplares con un gran porten-
taje de hembras en madurez re-
productiva. Lo que indica que en
poco tiempo mas las hembras pasa-
ran a la etapa de postura de hue-
vos (conocida como oviposicion)
en la cual colocan bajo la tierra
unos canutos alargados llamados
ootecas, que alojan en prome-
dio 100 huevos por cada ooteca.

T
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“El Senasa esta realizando
operativos de vigilancia en los
lugares de presencia reciente
de la langostas y en las rutas de
migratorias de las mismas. En
los ultimos monitoreos de For-
mosa advertimos la presencia
de langostas maduras repro-
ductivamente y que realizan
movimientos a corta distancia.
En poco tiempo mas las hem-
bras van a oviponer, lo que dara
paso al nacimiento de nuevas
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langostas y habra un incremen-
to de la poblacion. Momento
propicio para realizar el control
de las mismas evitando asi que
la plaga llegue al estado adulto
y desarrolle alas que le permi-
tan desplazarse hacia otros lu-
gares”, indic6 Julio Gonzalez, re-
ferente del Programa de Nacional
de langostasy tucuras del Senasa.

Las oviposiciones se efec-
taan, generalmente, en secto-
res del campo sin presencia de
vegetales, como claros en sem-
brados, bordes de caminos, bor-
des de alambrados. Las zonas de
postura de huevos se identifican
por la observacion en la superficie
del terreno con orificios claramente
sectorizados al ras del suelo que se-
llados con un tapén esponjoso de
color blanco que le brinda protec-
ciéon a los huevos hasta su eclosidn.

Una vez realizadas las posturas,
y si se registran buenas condicio-
nes de humedad, a partir del dia 10
se podran producir los nacimientos
de las ninfas de langosta, dando pa-
so a un nuevo ciclo de vida.

éQué debe hacer hoy el pro-
ductor?

Implementar controles de ser
posible para cortar el ciclo de la pla-
ga. De no ser posible debido a la ac-
cesibilidad a las distintas areas don-
de la plaga esta distribuida y a la
movilidad de la plaga, es muy im-
portante el monitoreo, identifi-
cacion y georreferenciacion de
los sitios de postura, a fin de
identificar los lugares de naci-
mientos y poder realizar los con-
troles tempranos de estadios
ninfales; etapa en que la plaga ne-
cesita alimentarse para crecer y
provoca mayores dafos a los culti-
vos y pastizales.

Ante esta situacion el Senasa so-
licita a productores y a la poblacion
que recorran sus establecimientos
y en caso de avistar langostas den
aviso de inmediato utilizando la li-
nea de WhatsApp 11 5700 5704
opcidn 2, que posee un bot inte-
ractivo: una herramienta de con-
versacion que permite al usuario
obtener informacion instantanea
sobre la situacion y recomendacio-
nes para el control de langostas y
tucuras.
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Por: Ing. Agr. Mario Mondino
EEA INTA Santiago del Estero

Analizando los datos aportados
por el Servicio Meteoroldgico Na-
cional (SMN, 2024), la ola de calor
que azotd la mayor parte del pais
durante los meses de enero y fe-
brero de 2024, tuvo una duracion
de 23 dias consecutivos de calor in-
tenso entre el 22 de enero y el 12
de febrero de la cual nuestra pro-
vincia de Santiago del Estero no es-
tuvo exenta.

Examinando con mas detalle los
datos registrados por la estacidon
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Cuando alguien piensa en cultivar una planta, lo pri-
mero que le viene a la mente es el sol ya que, desde tem-

prana edad en la escuela, nos han enseiado la impor-
tancia de la fotosintesis para la vida del planeta. Pero el

sol que alimenta y genera vida, también genera au-
mento de la temperatura y si esta sobrepasa ciertos li-
mites, existe la posibilidad de generar estrés por altas
temperaturas e inclusive la posibilidad de sufrir “gol-

pes de calor”.

meteoroldogica del Campo Experi-
mental Francisco Cantos (ex La Ma-
ria) de la EEA-INTA Santiago del
Estero, durante dicho periodo se
presentaron dos “picos” importan-
tes de temperatura: el primero en-
tre el 29 de enero y el 03 de febrero
y nuevamente del 5 al 8 de febrero,
con récords consecutivos de tem-
peraturas maximas durante el dia,
que oscilaron en promedio alrede-
dor de los 40°C y nocturnas de
30°C, que hicieron su pico maximo

alas 16,00 hs del 03 de febrero con
45,6°C.

La temperatura desempefia un
papel vital en el crecimiento de los
cultivos. Cada especie vegetal tie-
ne una temperatura minima, épti-
ma y maxima para su normal desa-
rrollo y sobrevivencia; el algodén
por ejemplo tiene una temperatura
minima de 16-18°C, una 6ptima en-
tre 28 y 30°C y una maxima de
40°C (Freeland et al., 2006). Sin embar-
go, tiene un umbral critico de 32°C,




mas alla del cual los rendimientos
comienzan a ser afectados negati-
vamente por el incremento de las
temperaturas (Schlenkery Roberts, 2009).

Si la temperatura de las hojas
supera los 32°C durante el dia, se
ralentiza la funcién de las enzimas
vegetales para la fotosintesis y el
crecimiento. Pero si las temperatu-
ras se vuelven excesivamente altas
(superiores a 35°C) disminuyen sig-
nificativamente la cantidad de asi-
milados disponibles debido a que la
planta debe consumirlos para man-
tener su temperatura en la zona 6p-
tima para el crecimiento del fruto,
lo que trae como consecuencia un
aumento en la caida de pimpollos y
capsulas pequefias y una reduccion
en el nUmero de semillas en las cap-
sulas grandes, lo que conduce de
una u otra manera, a la disminu-
cion del rendimiento (Bange y Brodrick,
2018).

No solo la temperatura diurna si-
no también la temperatura noctur-
na es importantes para el creci-
miento 6ptimo del algoddn. Las no-
ches calidas (por encima de un mini-
mo de 249°C) significan que la tem-
peratura de las hojas sigue siendo
altay la respiracién sigue siendo al-
ta, consumiendo asimilados alma-
cenados para “refrigerarse” que,

de otra manera, se habrian utiliza-
do para un crecimiento adicional.

Los cultivos despliegan una am-
plia plasticidad estructural y fisiol4-
gica que les permite adaptarse a di-
ferentes temperaturas. A pesar de
ello, la exposicién de las plantas (y
de los seres humanos también) a
temperaturas muy altas puede re-
sultar en un dafio severo y un co-
lapso a nivel celular en cuestion de
horas, fendmeno que se conoce
con el nombre de “golpes de calor”.

Cuando ocurren estas altas tem-
peraturas, la mayoria de los seres
humanos, podemos retirarnos a la
sombra, despojarnos de ropa, be-
ber agua o a la comodidad de un
ventilador o del aire acondicionado.
Ahora pensemos como lo sienten
las plantas de algodén (o de cual-
quier cultivo) que deben soportar
esas mismas condiciones térmicas
elevadas, inmoviles, siempre en el
mismo lugar, con poco respiro du-
rante todo el diay la noche.

Segun informes climaticos mun-
diales, la temperatura media global
del planeta ha ido aumentando du-
rante el ultimo siglo y, al ritmo ac-
tual de emisiones de gases de efec-
toinvernadero, se proyecta un nue-
vo aumento para finales del siglo
XXI (Parry et al., 2007). La evidencias
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cientificas a nivel mundial indican
una tasa de aumento mayor y mu-
cho mas rapida de las temperatu-
ras minimas nocturnas que de las
temperaturas maximas diurnas, re-
duciendo asi la amplitud de las tem-
peraturas diarias (1pcc, 2023).

Los seres humanos nos queja-
mos del calor durante el dia, por-
que a la noche la mayoria de las ve-
ces, tenemos un descanso. Sin em-
bargo, para las plantas no sola-
mente es importante lo que ocurre
con la temperatura durante el dia si-
no que también es importante lo
que sucede durante la noche. Eso
se debe a que, una vez que se pone
el sol, la planta no descansa y sigue
trabajando debido al desarrollo de
dos importantes procesos:

e La respiracion, donde el car-
bono almacenado durante el dia
por la fotosintesis se utiliza para
mantener todas las funciones celu-
lares durante la noche. La respira-
cion ocurre las 24 horas del dia, pe-
ro la respiracién nocturna es mas
evidente después de que finaliza el
proceso de la fotosintesis al atarde-
cer. Porello esimportante que, du-
rante la noche, la temperatura sea
bastante mas baja que durante el
dia, ya que, de lo contrario, las plan-
tas pueden experimentar estrés.

* La transpiracion, que durante
el dia esta impulsada por las condi-
ciones ambientales y la disponibili-
dad de agua para las plantas, du-
rante la noche estéd mas asociada
con el déficit de presion de vapor
(DPV: la diferencia entre la canti-
dad de humedad en el aire actual
comparado con el mismo aire pero
saturado al 100%). Es por esta ra-
z6n que, a la noche, las plantas pier-
den mucho de la habilidad para “en-
friarse” que tienen durante el dia.

El impacto de una temperatura
nocturna alta (> a 24°C) es que la
planta terminard usando mas ener-
gia que almacend durante el dia, pa-
ra mantener las funciones celulares
durante la noche. Basicamente lo
que estas altas temperaturas noc-
turnas significan para la planta, es
que cuando la planta se “despierta”
a la mafana siguiente, las primeras
horas de fotosintesis seran para
compensar la pérdida “extra” de ali-
mento de la noche anterior en lugar
de almacenar fotosintatos para ge-
nerar nuevos crecimientos.

El calor y la humedad del am-



canipo

para

biente durante los primeros dias
del afio 2024 han sido muy impor-
tantes en nuestras regiones pro-
ductoras de algoddn de Santiago
del Estero, con 3, 5 y hasta 8 no-
ches seguidas en que las tempera-
turas minimas nocturnas se man-
tuvieron en 24 grados o mas, junto
con dias muy calurosos con tempe-
raturas promedio de 32°C e inclusi-
ve algunos dias con 35°C o mas, tal
como puede observarse en la figura
1.

Esta combinacién de tempera-
turas diurnas por encima de los
32°C y nocturnas superiores a
24°C durante las recientes olas de
calor seguramente redujo la efecti-
vidad de los procesos fotosintéticos
y por lo tanto la energia disponible
para el crecimiento reproductivo y
al coincidir con la etapa de plena flo-
racion, un momento de maxima de-
manda de fotosintatos de la planta,
también afectard el rendimiento
del algodon.

Si la planta de algoddn pudiera
elegir un lugar para vivir, seria
aquel en que el rango de tempera-
tura fuera de 30°C durante el dia se-
guido de 20°C en las noches, que
segUln Reddy et al. (1991) representa la
combinacién de temperaturas que
produce la mayor velocidad de cre-
cimiento y los mayores rendimien-
tos, con un descenso de la produc-
cion del 50% para un rango de tem-
peraturas diurnas/nocturnas de
40/30°C. En este estudio, el 49%

Cavitacion: tal vez el prin-
cipal sintoma visible. El creci-
miento de una capsula joven
de hasta 10 mm asi como sus
bracteas y la porcion del tallo
que la sostiene se detienen
bruscamente para luego se-
carse y morir en la planta rapi-
damente, quedando adheri-
dos a la misma por una por-
cion de tejido que lo sostiene,
dandole una apariencia de es-
tar “colgada” de la rama. Esta
sintomatologia es causada
por la rapida muerte de la cap-
sula antes de que se forme la

capa de abscision.
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Figura 1: temperaturas maximas medias durante el dia (7,00 a 19,00 hs) y
temperaturas minimas medias nocturnas (20,00 a 6,00 hs) entre el 01 de
enero y el 15 de febrero de 2024 para el Campo Experimental Francisco
Cantos de la EEA- INTA Santiago del Estero.

de los tejidos verdes (biomasa) pro-
ducidos al fin de la floracion efecti-
va (45 a 50 dias después de prime-
ra flor) correspondia a formas re-
productivas (pimpollos, flores y
principalmente, capsulas) para el
rango diurno/nocturno de
30/20°C. Sin embargo, para el ran-
go diurno/nocturno de 40/30°C, la
biomasa reproductiva solo repre-
sentaba el 10%, lo que significaba
que la mayoria de los pimpollos y

e

capsulas habian abortado.

Como la mayoria de los dias de
este verano de 2024 superaron los
30°C (y en muchos casos, los 35°C
y 40°C), las plantas de algoddn que
han sufrido estrés por calor mani-
festaron uno o mas de los siguien-
tes sintomas con consecuencias so-

bre el rendimiento final:




.
., L - EE e
I g -

.y :._,IP"‘-.".'

Otro efecto de las altas tem-
peraturasy los golpes de calor
son la aparicion de capsulas
Ilamadas “pico de loro” por su
forma, provocados por la falta
de desarrollo de un léculo car-
pelar por la mala polinizacién
debido a una reduccién de la
viabilidad del polen que lo de-
ja sin semillas en su interior a
pesar de que los otros léculos
del fruto y sus semillas pue-
den desarrollarse normal-
mente. Se diferencia de da-
fos ocasionados por chinches
en que la capsulas no presen-
ta ningun dafio por picaduras
0 manchas oscuras.

Un sintoma menos visible
es la aparicion de capsulas de
menor tamafio debido a un na-
mero desigual de semillas en
el interior de cada loculo cau-
sado por fallas parciales en la
polinizacion que afecta dife-
rencialmente a la fecunda-
cion. Esta reduccion en el pe-
so de los frutos fijados tam-
bién puede ser originada por
el acortamiento del periodo
entre la floracion y la apertura
de las capsulas, lo que reduce
el tiempo hasta la madurez.

campo
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Presencia de pimpollos y
capsulas jovenes en el piso
ocasionados por una reduc-
cion de los fotoasimilados dis-
ponibles que inmediatamente
dispara un mecanismo de
compensacion por parte de la
planta, que procede a des-
prenderse de las formas re-
productivas juveniles. Esto
puede originar que la planta
retome un crecimiento vege-
tativo excesivo después de ter-
minado el periodo de estrés
por calor.
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La transpiracion es el principal
factor de atenuacién de las altas
temperaturas y de los perjuicios
que ella ocasiona. Siempre que ha-
ya un acceso adecuado a la hume-
dad del suelo, esta transpiracion
permite un enfriamiento efectivo in-
cluso cuando las temperaturas diur-
nas superan los 30 grados, razén
por la cual el manejo del agua de
manera eficiente en las areas bajo
riego o el manejo de la humedad al-
macenada en las areas de secano
(siembra directa, coberturas, den-
sidades, etc.) es un enfoque clave
para la produccién de algodén cuan-
do las temperaturas superan un
cierto umbral.

Ruta Provincial N° 1 - Esquina Autopista
(Frente al Misky Mayu) LLa Banda - Sgo. del Estero

Si bien las opciones de manejo
disponibles para compensar el im-
pacto del calor excesivo son limita-
das, el programa de mejoramiento
de algodon del INTA tiene como al-
ternativa futura, la seleccion de cul-
tivares que posean una mayor tole-
rancia al calor tanto diurno como
nocturno y al estrés hidrico, utili-
zando como criterio de seleccion
una mejor eficiencia fotosintética
(fotosintesis neta) y el manteni-
miento de la integridad de las mem-
branas celulares ante la incidencia
de estos procesos.

En un contexto de cambio cli-
matico, es esperable que se acen-
tle el aumento de la temperatura

b

EL MEJOR EQUIPAMIENTO PARA SU TOYOTA
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Bracco

Equipamiento 4x4

Por ultimo hemos observa-
do en las dos ultimas campa-
fNas efectos de quemado en
las porciones superiores de
capsulas grandes con cambio
de coloracion y comienzo de
una “rajadura parcial que em-
pieza en el punto de union de
los carpelos y que se continua
por un corto espacio hacia aba-

jo, trayendo como conse-

cuencia una falla de la apertu-
ra de las capsulas que al que-
dar semicerrada no puede ser
recolectada por las cosecha-
doras picker o directamente
eliminadas por las cosechado-
ras con sistema stripper.

debido a la mayor concentracion de
gases de efecto invernadero. Se
prevé que la temperatura se incre-
mente 1 a 2°C los préximos 30 0 50
afnos y que los episodios de altas
temperaturas se intensifiquen,
sean mas frecuentes y duren mas
de lo que se esta observando en los
ultimos afos (pcc, 2008). El conoci-
miento de esos efectos sobre los
cultivos ayudara a predecir las con-
secuencias agrondmicas del calen-
tamiento global asociado a gases
de efecto invernadero, con el fin de
garantizar la sostenibilidad de la
agricultura en general y del algo-
don en particular.

Jaulas - Defensas
Enganches - Fundas

Baiiles - Baiiles de Techo
Estribos - Lona Geronimo
Cobertores - Porta Bicicleta
Protectores Inferiores
Deflectores - Mariposeros
Equipamiento Minero
Portaequipajes
Traba de Auxilio
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En San Carlos departamento
Banda, a pocos kilémetros de la Ca-
pital de Santiago del Estero, se en-
cuentra ubicada la fabrica de “"Que-
sos La Carola”. Revista Campo para
Todos realizd una visita al estable-
cimiento para hablar con Ramoén
Usandivaras, hijo mayor de Pablo

y Carol, quienes comenzaron con el
emprendimiento de elaboracién ar-
tesanal de quesos de cabra.

"Estamos desde hace mas de 20
afnos”, comienza diciendo Ramon,
“"El proyecto lo han empezado mis
padres. Mi madre siempre estuvo

vinculada a la danza, plastica (di-
bujo y pintura), y la cocina también
ocupa un lugar en sus actividades
creativas. Mi viejo, trabajo varios
afos en Fundapaz con la actividad
lacto caprina, y tuvo la iniciativa de
desarrollar el proyecto de tambo in-
tegrado al queso de cabra. El co-
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mienzo fue elaborando los quesos
en pequefas ollas en la cocina, lue-
go pasaron a una olla de 100 litros
con un sistema para calentar y en-
friar la leche. Mas adelante arma-
ron una sociedad con la que cons-
truyeron la fabrica que hoy tene-
mos, a la que le fuimos realizando
modificaciones. A lo largo de estos
25 afos tuvieron tres sociedades”
expresd Ramon, y al respecto agre-
go “actualmente la Familia Usandi-
varas esta a cargo del emprendi-
miento que funciona como una em-
presa familiar”.

Un poco de historia y la

actualidad

Sentados a la sombra de un her-
moso algarrobo, continuamos con-
versando con Ramén mientras el so-
nido de las desmalezadoras nos hi-
zo apagar el grabador. Por suerte
llovié en estos dias y los yuyos apro-
vecharon el agua. Luego, continua-
mos "En la primera época recibia-
mos leche de cabra de la cuenca de
Villa Robles, de unas 15 familias
productoras. Eso fue cambiando y
la leche de cabras pasé a ser pro-
vista por un tambo ubicado cerca
de la ruta 9, en Silipica, actualmen-
te propiedad de la familia Sosa, es-
te tambo tiene mas de 300 cabras
en ordefie” recordd. “A lo largo del

tiempo y por diferentes motivos y
causas este tambo fue bajando la
produccion de leche. Esta situacion
nos llevé a dejar de hacer queso de
cabra”. Inmediatamente Ramon
nos hace llegar al tiempo presente
diciendo "Desde hace unos tres
afos comenzamos a trabajar sola-
mente con leche de vaca prove-
niente de la Colonia Jaime; con cu-
ya comunidad hemos logrado un
buen vinculo. La relacion humana,
mas la calidad de leche y la cerca-
nia a la fabrica, son condiciones

muy favorables. Estamos proce-
sando 1.500 litros semanales, en
dos elaboraciones de 700 litros ca-
da una, dependiendo del tipo de
queso. Siempre de acuerdo al con-
sumo en el mercado, vamos anali-
zando cuéal producto sale mas y de
esa forma equilibramos el stock” di-
jo, dejando claro, con su ultima fra-
se, que él se ocupa ademas del
mantenimiento de los equipos de la
fabrica; de la comercializacién y lo-
gistica de traslado de la materia pri-
ma, leche, y de la distribucién de
los quesos.




Tipos de quesos

Respecto a los tipos de quesos
que elaboran, “"Quesos La Carola”
se destaca por sus quesos duros y
semiduros con una buena madura-
cion en Camaras de Romano, Pepa-
to, Gouda y provoletas. También el
queso tambo natural y saborizado
con orégano y con aji. A su vez fa-
brican el queso untable natural y
con aji. Y dentro de los quesos tipo
franceses fabrican Camembert y
Crottin.

La Elaboracién

“"El proceso comienza con todo
lo referido al tambo”, nos explica
que es muy importante “"Observar
que el tambo cumpla con las exi-
gencias que tenemos en el pais,
qgue tenga las habilitaciones corres-
pondientes. De esa forma se puede
garantizar los cuidados, tanto en el
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manejo de los animales como en el
proceso del ordefe. Y luego refri-
gerar la leche antes de entregarla a
la fabrica”. Ramdn habla muy tran-
quilo de su trabajo y se nota que es-

ta en todos los detalles con lo que
nos cuenta a continuacion: "Noso-
tros retiramos la leche en un tan-
que térmico que tenemos. Cuando
llega a la fabrica se extrae una
muestra para hacer los anélisis co-
rrespondientes, controlar la tem-
peratura, se mide el pH y después
se hace el andlisis de Reductasa pa-
ra ver si hay contaminacion. En
nuestro caso los valores siempre
fueron dentro de lo esperado y la le-
che es éptima”.

El proceso de elabora-
cion del queso.

La elaboracion y produccion es-
ta a cargo de Carol junto con
dos jovenes, Juana y Fernando.
Carol es la maestra quesera. A pe-
sar que Ramén no se ocupa de esa
tarea en la fabrica, igualmente la
conoce muy bien, como para des-
cribir el proceso basico de elabora-
cion “"Primero se procede al filtrado
mecanico y luego se pasteuriza la
leche, cumpliendo todos los pasos
exigidos por las autoridades de
nuestro pais. Basicamente se exige
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que la planta quesera y los quesos
estén aprobados por la direccion de
Bromatologia provincial; para su
venta en todo el territorio provin-
cial. A partir de la pasteurizacion
hay una cantidad de eventos que
se van dando a medida que se va
bajando la temperatura de leche.
Dependiendo del tipo de queso que
se quiere obtener se agrega el fer-
mento correspondiente, incluso en
los quesos tipo franceses se agrega
el hongo Penicilium en corteza”.

En ese punto le hice varias pre-
guntas sobre el proceso y me expli-
c6 algunos aspectos basicos: "La
coagulacién puede ser lactica, que
se lleva a cabo de manera natural;
0 enzimadtica, que es el proceso en
el que afiadimos cuajo a la leche.
Después se realiza el lirado, que es
el proceso donde se corta la masa.
Cada tipo de queso requiere un ta-
mafo de grano diferente, lo que va
a determinar la humedad del queso
que se esta elaborando. La masa
empieza a perder suero y empieza
a aglutinarse, a tomar la forma del
molde que utilicemos. Por otro la-
do, el suero que vuelve a otra tina y
se calienta a 90 °C para hacer la ri-
cota”, me sorprendi al enterarme
que también hacen ricota, y me di-
jo que otro producto nuevo que tie-
nen es el queso camembert, y con-
tinud con la Ultima parte de la ela-
boracidn “finalmente los quesos, es-
tos pasan al proceso de salado y a
la maduracidn o afinado en las ca-
maras de frio. Estas camaras tie-
nen diferentes grados de tempera-
tura de acuerdo al tipo de queso a
madurar”. Para finalizar con los pro-
cesos de produccion y afinado, me

recalcé que es importante indicar
que, "Todos nuestros procesos
cuentan con un Manual de Buenas
Practicas para responder a las exi-
gencias de los organismos que con-
trolan la sanidad y calidad produc-
to. Estos procesos fueron desarro-
llados a lo largo de los afios junto a
alumnos y docentes e investigado-
res de la facultad de agronomia y
agroindustria de la UNSE”.

Los precios, las ventas y

la competitividad

Por ultimo, con Ramodn habla-
mos sobre el tema comercial, tema
que tiene muy claro "Siempre nos
hemos visto como una planta pe-
quefa, trabajando muchos afos
con leche de cabra y luego pasa-
mos a los quesos de vaca. En esta
etapa nos propusimos apuntar a
quesos artesanales por el volumen
de produccidn, y naturales en cuan-
to a no tener conservantes ni sabo-
rizantes. Estos son aspectos que
nos destacan en el mercado, junto
con el hecho de ser un producto san-
tiaguefio.

Tenemos una buena relacién en
lo que hace a la calidad y precio es-
tando dentro de la categoria de que-

so artesanal. Siempre Tratamos de
absorber un poco los costos de pro-
duccién, mas aun con la inflacién ac-
tual, para que el producto siga sien-
do accesible.”, dijo.

"Nuestros quesos estan presen-
tes en importantes casas de comi-
das y de especialidades, restauran-
tes, de alimentos naturales tanto
en Santiago como en La Banda. A
su vez hay dos personas, una en ca-
da ciudad que se ocupan de recibir
los pedidos familiares y entregarlos
en domicilio (Quesos La Carola deli-
very)”.

En ese momento lo interrogué
sobre la rentabilidad de la emresa,
a lo que me dijo "el/ margen actual
nos permite permanecer, mante-
ner la estructura, seguir difundien-
do nuestros quesos, inclusive in-
corporando nuevos tipos, actual-
mente ya tenemos unos 10 tipos de
quesos habilitados por Bromatolo-
gia de la provincia”.

"Tenemos la idea de seguir cre-
ciendo, con la intencién de apuntar
aque la planta, llegue a un nivel ép-
timo de produccidn, es decir a utili-
zar lo mas posible su capacidad ins-
talada y no estamos lejos de lo-
grarlo. Este objetivo pensamos que
nos permitira que las personas que
son parte de "Quesos La Carola”,
perciban lo mejor que se pueda por
ese trabajo. Es cierto también que
se nos presentan situaciones difici-
les de resolver, como es el caso de
la caldera que ya tiene muchos
anos de uso (la compramos usa-
da), y necesitamos cambiarla. Hoy
claramente "Quesos La Carola”
apunta a consolidarse como un em-
prendimiento familiar”. Finalizé Ra-
mon Usandivaras, con lo que luego
de sacar las fotos que compartimos
con ustedes finalizamos esta her-
mosa visita.



El proceso de produccion de la
carne bovina es complejo e incluye
diferentes etapas, desde la produc-
cion animal hasta la exposicion de
la carne en el punto de venta. La ca-
lidad de la carne bovina resulta de
la combinacién de los factores am-
bientales, econdmicos y sociales a
lo largo de la cadena de valor. Asi lo
explicéd un equipo de investigacion
del Instituto Tecnologia de Alimen-
tos del INTA que evalud el impacto
de la suplementaciéon con granos

Control y
rendimiento
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de destileria en alimentacién a pas-
to.

De acuerdo con Dario Pighin -
investigador del Instituto Tecnolo-
gia de Alimentos del INTA-, “la su-
plementacién con granos de desti-
leria en alimentacidén a pasto incre-
menta la presencia de acidos gra-
sos poliinsaturados en la carne. Asi-
mismo, incrementa los niveles de
un acido graso trans natural (acido
vaccénico), precursor de los cono-
cidos acidos grasos conjugados del

9 Ruta 51 Km 3.8 SDE

linoleico (CLA)".

Sibien la inclusion de los granos
de destileria en las dietas animales
es una practica que se realiza hace
varios aflos en otros paises, no ha-
bia una clara tendencia sobre cier-
tos atributos de la carne, tales co-
mo el color y la terneza. Con este
objetivo, el equipo del INTA evalud
su incorporacion en la dieta animal.

“Observamos que no modifico
el nivel de grasa intramuscular, ni
el perfil de composicion en cuanto a
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los acidos grasos saturados o mo-
noinsaturados”, detallé6 Gabriela
Grigioni -investigadora del Institu-
to Tecnologia de Alimentos del
INTA-. Sin embargo, si se registro
un aumento en el contenido de aci-
dos grasos poliinsaturados, princi-
palmente de la serie n6, como re-
sultado de dicha suplementacion.

Ademas, -detalld Grigioni- tam-
bién incremento el contenido de &ci-
do vaccénico, un acido graso trans
natural y precursor de la familia de
acidos grasos conjugados del lino-
leico (conocidos como CLA), que
son reconocidos por sus efectos be-
neficiosos para la salud humana.
Como si esto fuera poco, la suple-
mentacion condujo a una modifica-
cion del perfil de aminoacidos de in-
terés de la carne. “Puntualmente,
la inclusion de granos de destileria
demostré un incremento del conte-
nido de Fenilalanina, aminoacido
esencial. Asimismo, condujo un in-
cremento de la relacion metioni-
na/triptofano, uno de los indicado-
res utilizados para evaluar el nivel
de "aprovechamiento™ de aminoa-
cidos de una matriz alimenticia”,
agrego.

Y subrayd: “Estos hallazgos ga-
rantizan futuros estudios enfoca-
dos en profundizar este aspecto in-
dicador de calidad”.

Sumado a esta mejora en los
atributos de la carne, los especia-
listas subrayaron las ventajas de es-
ta estrategia de economia circular.
“Dado que los granos de destileria
son un subproducto de la produc-
cion de bioetanol, su costo es gene-
ralmente mas bajo en comparacién
con otros alimentos para animales.
Ademas, se puede reducir el costo
de transporte desde las plantas de
bioetanol hasta las areas de pro-
duccién ya que un porcentaje im-
portante de dichas plantas se en-
cuentran estan ubicadas en la re-
gion central. En consecuencia, uti-
lizar esta estrategia de alimenta-
cion contribuye a la economia cir-
cular”, explicaron.

Por su parte, Grigioni dio un pa-
so mas y destacd “la importancia
de estos logros de economia circu-
lar y de aprovechamiento de sub-
productos, en vias, también, de re-
ducir el desperdicio y el impacto am-
biental”.

“Este tipo de investigaciones
permite revalorizar sistemas de pro-
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duccién extensivos, conjugando ne-
cesidades relacionadas con la bioe-
conomia circular”, asegurd Grigio-
ni, mientras que Pighin reconocio
que “el estudio contribuirad a gene-
rar oportunidades a largo plazo en
segmentos que valoran la innova-
cién y la sostenibilidad en la pro-
duccién de alimentos”.

Recircular los insumos,
la clave

La mayor concentracion de plan-
tas productoras de bioetanol de ca-
fla se da en el noroeste argentino
(NOA), mientras que aquellas que
procesan maiz se asientan en Cor-
doba, Santa Fe y San Luis. A dife-
rencia del biodiesel, destina su pro-
duccién casi exclusivamente al mer-
cado interno para cumplir el man-
dato de mezcla con nafta.

Segun informacion de la Bolsa
de Cereales, en la Argentina exis-
ten 6 plantas de produccion de bioe-
tanol a partir de maiz: tres plantas
instaladas en Cérdoba, dos en San
Luis y una en Santa Fe. La localiza-
cién coincide con las zonas donde
se radica la mayor superficie de pro-
duccién de maiz.

En 2019, la regién Pampeana
aporto el 83,60 % de la produccion
bovina (toneladas de canal de vacu-
no), mientras que las demas regio-
nes geograficas contribuyeron con
menos del 6,5 % cada una. Ade-
mas, el 48,99 % de esta produc-
cién se debid a la faena de vaquillo-
nas. El 70 % de las plantas proce-
sadoras de bioetanol de maiz mas
importantes también se encuen-
tran en esta region.

Esta proximidad de las plantas
de bioetanol favorece el uso de gra-
nos de destileria en la alimentacién
animal como suplemento o en die-
tas de engorde, lo que favorece el
reprocesamiento de subproductos
de laindustria y el uso de sus valio-
sos nutrientes en dicha alimenta-
cion.

En este contexto, el sector
agroindustrial, como proveedor de
maiz para la produccién de ener-
gias renovables y generador de sub-
productos que se convierten en pro-
teina animal emerge como un actor
relevante hacia la implementacion
de estrategias que aporten a la se-
guridad alimentaria en el marco de
un desarrollo sustentable.




I Inversmn en

|cuItu |:ka_;
-

I'Slstema Fmaneigro‘.‘._

-

:.al,-... . f-

En el vasto paisaje de las decisiones financieras, dos campos
aparentemente dispares convergen en sus principios filosoficos
fundamentales: la inversion en el sistema financiero y el negocio agricola.

Aunque sus escenarios difieren en la superficie, una mirada mas profunda
revela similitudes que unen estos dos mundos aparentemente dispares.

Por: Federico Santiago Zupan,
Socio Fundador de Superavit

1. La Siembra como Metafo-
radelaInversion:

En la agricultura, el proceso de
siembra es un acto de fe en el futu-
ro. Los agricultores seleccionan cui-
dadosamente las semillas, prepa-
ran la tierra y confian en que, con el
tiempo, cosecharan los frutos de su
esfuerzo. De manera similar, en el
mundo financiero, los inversores
plantan las semillas de su capital
en diversas opciones de inversion,
confiando en que creceran y gene-
raran rendimientos sustanciales a
lo largo del tiempo.

2. Riesgo y Recompensa:

Tanto en la agricultura como en
las inversiones financieras, el ries-
go es una constante.

Los agricultores enfrentan in-
certidumbres climaticas, plagas y

fluctuaciones en los precios de los
productos. Del mismo modo, los in-
versionistas se enfrentan a la vola-
tilidad del mercado, cambios eco-
némicos y riesgos inherentes a sus
decisiones. La filosofia comun radi-
ca en la comprension de que, a me-
nudo, mayores riesgos pueden tra-
ducirse en mayores recompensas.

3. Gestion de Recursos:

La eficiencia en la gestion de re-
cursos es esencial tanto en la agri-
cultura como en las finanzas. Los
agricultores buscan maximizar la
productividad de sus tierras, mien-
tras que los inversores buscan opti-
mizar el rendimiento de su capital.
Ambos deben equilibrar cuidadosa-
mente el uso de recursos limitados
para obtener los mejores resulta-
dos posibles.
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4. Paciencia y Crecimiento a
Largo Plazo:

Tanto los agricultores como los
inversores comprenden la impor-
tancia de la paciencia y el enfoque a
largo plazo. Las cosechas no madu-
ran de la noche a la mafiana, y las
inversiones soélidas requieren tiem-
po para crecer y generar rendi-
mientos sostenibles. La filosofia de
sembrar hoy para cosechar mafa-
na resuena en ambos campos.

5. Impacto en la Comuni-
dad:

La agricultura y las inversiones
financieras no son simplemente
practicas individuales; tienen un im-
pacto significativo en las comuni-
dades. Los agricultores contribu-
yen a la seguridad alimentaria y al
desarrollo local, mientras que las in-
versiones financieras pueden im-
pulsar el crecimiento econémico y
la estabilidad. La filosofia de crear
un impacto positivo va mas alla de
las ganancias personales.En con-
clusion, la inversion en el sistema fi-
nanciero y el negocio agricola com-
parten una base filosofica sdlida

r f'?': 1~ .',":N g
A

centrada en la siembra, la gestion
de riesgos, la eficiencia en la utili-
zacion de recursos, la pacienciay la
contribucién a la comunidad. Al re-
conocer estas coincidencias, los in-
versores y agricultores pueden en-
contrar inspiracion mutua y apren-
der valiosas lecciones de sus res-

pectivos campos, creando asi un te-
jido conectivo entre dos mundos
aparentemente dispares. Al sem-
brar estas semillas de prosperidad
filoséfica, ambos campos pueden
cosechar una abundancia que tras-
ciende los limites de lo financiero y
lo agricola.
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_;; f.A VIDA TRABAJAN DO

- EL CAMPO.

Producir es le importante. Tus conocimiantes, experiencias y |a gente que te acomparia son las
claves para hacer crecer lo que tanto te costo conseguir. Nos dedicamoes a trabajar junto a ves
para sumar prosperidad y crecimiento. A diferencia de otras instituciones financieras, no
semos ni un banco ni una sociedad de bolsa: somes profesionales que nos complementames
en tu dia a dia, con lo que verdaderamente necesitas. ;Qué podemos hacer por vos?

‘ésu peréVit wiww.superavit.com.ar

@ info@superavit.com.ar
Tu allade en ol mundeo de las finanzes
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Campo

Durante Expoagro 2024_

Revista Campo para Todos participoé del evento como integrante de Pool de
periodistas. En las siguientes paginas podran encontrar todas las novedades de las

principales empresas del sector.

Del 5 al 8 de marzo se llevod a ca-
bo una nueva ediciéon de Expoagro,
la muestra agroindustrial a cielo
abierto mas importante de la re-
gién, marco de multiples reuniones
de vinculacién, negocios y capaci-
tacion. Ademas, una vidriera don-
de se mostré la ultima tecnologia
disponible para maquinaria agrico-
la, insumos y servicios para la
agroindustria.

Los numeros preliminares de la
exposicion al finalizar el Gltimo dia
son muy positivos. “Estamos muy
contentos con estos cuatro dias de

o SATIM A

WENTIAG £
BENTHE 54

Expoagro. Se fueron superando va-
rios récords”, sefald Martin
Schvartzman, CEO de Exponenciar,
y explico: “Tuvimos récord de con-
currencia con mas de 180.000 visi-
tantes y mas de 2.000 millones de
dolares de solicitudes de créditos”.

Entre otras razones, Schvart-
zman menciond “se perciben bue-
nas expectativas en el sector ante
el nuevo gobierno. Ademas, en el Ul-
timo tiempo tenemos muy buen cli-
ma, con lluvias, y una prevision de
cosecha muy importante”.

Por otro lado, también hizo refe-
rencia a las buenas condiciones del
tiempo de las cuatro jornadas, lo
cual “hace que se potencien todos
los indicadores de la muestra”.

Expoagro 2024 recibid la visita
de 180 mil visitantes, de represen-
tantes de mas de 46 paises, de mas
de 60 figuras politicas -desde el Pre-
sidente de la Nacion a ministros, se-
cretarios de estado, gobernadores,
legisladores, intendentes y conce-
jales-. Ademas, hubo 1.500 perio-
distas acreditados.

1
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@ ambolsade®

granes

enyARgentina
pare al munce

Pablo Seniow, Responsable del
Departamento Técnico Comercial

Esta tecnologia de embolsado
de granos se desarrolla en Argenti-
na para el mundo y hoy podemos
hablar orgullosamente que sigue
creciendo, incorporando actualiza-
ciones, tanto en el parque de ma-
quinaria, como en el seguimiento y
monitoreo de los granos, que nos
permite garantizar la conservacion
delos granos alo largo del tiempo.

Hoy el productor argentino ya
no tiene ninguna duda de lo que re-
presenta la bolsa. Venimos de un
afio muy dificil, hemos pasado una
sequia histérica que también nos
afecté en todo lo que es el volumen
comercializado. Hoy, con renova-
das esperanzas, vemos que los cul-
tivos se recuperaron. En Ipesa in-
corporamos nuevas maquinas que
nos permiten tener un mayor volu-
men de producciéon. También he-
mos ampliado nuestros depodsitos
en Buenos Aires para tener una pro-
vision asegurada y el volumen re-

Estamos presentando en Expoagro un modelo
de bolsa con un mayor diametro, de 12 y 14 pies.
Con esta nueva medida logramos una mayor
eficiencia en la capacidad de almacenaje por
superficie de tierra y una mejora en el tiempo
operativo de almacenaje, buscando mayores
voliumenes, expres6 Pablo Seniow a Campo para

Todos y Pool de periodistas en su stand.

querido, aunque sea en tiempos
cortos.

El productor argentino ya iden-
tifico que el costo del almacenaje,
cuando lo lleva en términos relati-
VoS, es practicamente despreciable
comparado con cualquier otra al-
ternativa de almacenaje. Es asi que
el mercado de bolsas, para lo que
es el almacenaje tanto de grano co-
mo de reservas forrajeras viene cre-
ciendo todos los afos.

éQué usos alternativos se le
puededar alabolsa?

Hemos hecho experiencias con
azlcar, se ha embolsado arena pa-
ra fracking y, por supuesto, todo lo
que son distintos subproductos de
la industria, agroalimentariay tam-
bién distintos cultivos como colza,
poroto, garbanzo y arroz, este ulti-
mo ya tiene un volumen importan-
te, con la particularidad que mejora
la eficiencia de secado, porque per-
mite almacenarlo con altos conte-
nidos de humedad y después, una
vez que el tiempo de cosecha ter-
mind, hacer mas efi-
ciente el tiempo y la
efectividad del seca—
do. &

éQué cantidad
de bolsas van af
producir este afo *
y cuantas pien-|
san vender? \

Tenemos capa- =
cidad para fabricar s

entre 500 y 600 mil bolsas, el mer-
cado en alguna oportunidad llegé a
tener un volumen de esas caracte-
risticas, contando mercado local y
exportacion. Actualmente estamos
incorporando un nuevo parque de
maquinaria para duplicar el volu-
men de produccion, eso obviamen-
te pensando en abastecer un mer-
cado internacional creciente.

éCo6mo marcha la campaia
del silobolsa color rosa?

Bien, nuevamente renovada y
con muy buenas expectativas, afio
a ano se destina un volumen de bol-
sas rosas para abastecer esa cam-
panay siempre logramos vender to-
das. Como siempre, digo no solo la
campafa del abrazo solidario con el
campo es el aporte econémico ha-
cia Fundalew y el hospital Santa Ma-
rina sino la importancia que tiene la
difusion a nivel nacional y del cam-
po argentino identificar una bolsa
rosa para poder dar difusion a una
campafia de lucha contra el cancer.
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PumalEnergy/presenteipor, quinto
fano consecutivolen Expoagro 2024

Alberto Salerno, gerente comercial
de Agro de Puma Energy.

Puma Energy es una compainia
petrolera global integrada de refi-
nacion, transporte, almacena-
miento y distribucidon que opera en
46 paises. La empresa ha expandi-
do sus actividades a nivel mundial:
es propietaria y operadora de 100
terminales de abastecimiento, asi
como de mas de 3000 estaciones
de servicio y esta presente en 80 ae-
ropuertos alrededor del mundo.

En Argentina, Puma Energy pro-
duce combustibles y lubricantes,
con mas de 400 estaciones de ser-
vicio en todo el pais. A su Refineria
en Bahia Blanca, la terminal en la lo-
calidad de Campana y su planta de
lubricantes en Avellaneda, se su-
man mas de 50 Agroservicios en
los principales puntos de la zona
productiva de la Argentina.

“Nuestra continua presencia en
Expoagro confirma nuestro gran
compromiso con el sector agrope-
cuario que para nosotros, es el mo-
tor de desarrollo del pais. Estamos
dedicados a ofrecerle a cada pro-

Campo para Todos junto a Pool de periodistas
visitaron el stand de Puma Energy en Expoagro
donde Alberto Salerno hablo sobre la empresa.

ductor los combustibles y lubrican-
tes de la mas alta calidad interna-
cional” sostuvo Alberto Salerno, ge-
rente comercial de Agro de Puma
Energy.

Puma Energy reafirma su
apuesta por el sector agro con una
red de 117 instalaciones agro en
una amplia cobertura geografica, y
45 agrositios de terceros distribui-
dos en las zonas agricolas. El
acuerdo con la Asociaciéon de Coo-
perativas Argentina (ACA) permite
alcanzar a mas de 50.000 produc-
tores a través de 72 agros en las
cooperativas y centros de servicios
cooperativos propios en los princi-
pales puntos del pais.

Ademas, la red logistica de ACA,
que descarga granos en el puerto
de Timbues (Santa Fe), cuenta con
una estacion de servicio mayorista
de dUltima generacién dentro del
puerto con un servicio totalmente
automatizado.

A esta oferta de servicios inno-
vadora, se sumo recientemente la
inauguracion de la nueva estacién
de servicios en el Mercado Agroga-
nadero de Canuelas, con una su-
perficie de mas de 8000 metros cua-
drados, sieteislas de carga para au-
tos y camiones y una moderna tien-
da Super 7. La nueva estacién se
encuentra ubicada en la Ruta 6, a
3km de Ruta 3 y Autopista Ezeiza-
Canfuelas, y esta abierta las 24 ho-

ras.
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La empresa exhibié lo mas destacado de motocicletas, autos, productos de
fuerza y marina demostrando asi la presencia de la compania en los distintos
momentos de la vida de sus usuarios, desde el cuidado del jardin, el funcionamien-
to del hogar, hasta los traslados cotidianos tanto por via terrestre como maritima.

Sin duda, la gran novedad de la
muestra fue la presentacion del
nuevo motor V8 fuera de borda
BF350 con una potencia de 350
caballos de fuerza. Con una cilin-
dradade 4.952 cm3, el BF350 se po-
sicionara como un modelo insignia
de la marca y Argentina es el pri-
mer pais de Sudamérica en comer-
cializarlo. Ademas del alto rendi-
miento y la navegabilidad, el BF350
logra un alto nivel de funciona-
miento silencioso, baja vibracién y
resalta por la economia de su com-
bustible. Estara a la venta en mayo
con una garantia de 3 afios.

En cuanto a los productos de jar-
diny agro, Honda mostro los pro-
ductos a bateria: motoguadafia,
cortacercos, motosierra y soplador.
Esta linea contribuye con el objeti-
vo de la marca de lograr la neutrali-
dad de carbono para 2050 y sal-
dran ala venta en mayo de 2024.

Para la division motocicletas,
los visitantes de la exposicion dis-
frutaron de algunos de los referen-
tes que posicionan a Honda como li-
der del mercado: la familia XR, con
sus modelos XR150L, X190L, y la
XR250 Tornado. En 2023 Honda fi-

26)) Campo

nalizé el afio con mas de 104 mil
motos vendidas, siendo la marca
que mas produce y que mas vende
en el pais.

En cuanto a automoviles, en
ExpoAgro se destacaron dos de los
Ultimos tres lanzamientos de la
marca que componen la familia
SUV: ZR-V con tecnologia de punta
y un gran equipamiento de seguri-
dad, destacandose el sistema de

ayuda a la conduccién denominado
Honda Sensing y 8 airbags, entre
otros; y New CR-V, un modelo em-
blema para Honda en Argentina y
con una gran historia, que llegé a
posicionarse como lider de su seg-
mento entre 2015y 2017. Hoy es
el turno de la sexta generacion to-
talmente renovada con disefio exte-
rior disruptivo, motor 1.5 turbo y
10 airbags.

De izq. a der. Ezequiel Caracoche, Subgerente de Productos de Fuerza y
Marina; Viviana Daleoso, Gerente de Relaciones Institucionales y Victor
Pruvost, Gerente de la Divisién Comercio de Autos y de Fuerza y Marina
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Nahuel Cejas Puig, ventas
Roberto Chelala SRL

Expoagro hace de su slogan “Capital Nacional de los Agrone-
gocios” una realidad, y Prometeon Tyre Group Argentina lo sa-
ben, por eso en esta edicion de la megamuestra el fabricante de
neumaticos y soluciones para el transporte y el agro, conté con
un importante stand donde present6 todo su portfolio de pro-

ductos y servicios.

Acompafiando a la firma tuvo su
espacio en el stand la concesiona-
ria de Roberto Chelala SRL, respon-
sable de la venta oficial de neuma-
ticos Pirelli en la provincia de San-
tiago del Estero, con local de ven-
tas en la ciudad de La Banda.

En didlogo con Campo para To-
dos, el responsable de ventas de la
concesionaria, Nahuel Cejas Puig,
comentod “la nuestra es una firma
muy grande, que esta trabajando
junto al productor y al campo des-
de hace mas de 30 afios, y tenemos
sucursales en Bandera, en el limite
con provincia de Santa Fe, y en Fer-
nandez”.

La firma también cuenta con un
representante en la ciudad de Con-
cepcién, provincia de Tucuman, en
una zona integramente cafera, y la
ultima incorporacion es la sucursal
en San Fernando del Valle de Cata-
marca.

Cercadel campo

“La concesionaria Chelala siem-
pre se particularizo por estar ligada
al campo con la maquinaria agrico-
la, porque es concesionaria de Mas-
sey Ferguson y de muchas marcas
mas de primera linea y estamos
muy contentos de incorporar a la fa-
milia de Chelala a Prometeon, para
brindarles una herramienta mas a
los productores que desde hace tan-
tos afios nos acompafan”, agregé
Cejas Puig.

En este punto el responsable de
ventas reconocié que “Prometeon
Argentina nos abrio las puertas pa-
ra poder comercializar en Santiago
del Estero y Catamarca cubiertas
agricolas, y dias atras hicimos un
primer pedido de urgencia de cu-
biertas para camiones, asi que ya
tenemos disponibilidad en stock de
estos productos”.

Como muestra del crecimiento

campo _«((2o
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de la empresa, Cejas Puig agregd
que “préximamente vamos a abrir
una sucursal de Prometeon Pirelli
de Roberto Chelala, separado de lo
que es la firma Roberto Chelala
SRL. Este nuevo emprendimiento
también serd en la ciudad de La
Banda”.

Nahuel puso el acento en el im-
portante apoyo que Prometeon Pire-
Ili le brindan a la concesionaria, “pa-
samos a formar parte de esta gran
familia que crece en todo el pais.
También es una gran responsabili-
dad seguir con la marca y la familia
de Prometeon Pirelli”.

Prometeon en Expoagro
En Expoagro 2024 Prometeon
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desplegd una gran oferta integrada
de neumaticos, soluciones de tec-
nologia y disefios innovadores,
orientados a maximizar la eficien-
cia en el transporte y la maquinaria
agricola.

En el segmento del transporte
(Truck), Prometeon expuso sus pro-
ductos marca Premium, que brin-
dan mayor durabilidad, traccién y
seguridad al rodar. Los modelos en
exposicion fueron los PIRELLI® Se-
rie 88 y Serie 01.

Por otro lado, Prometeon tam-
bién ofrecid otras marcas propias
dentro del portafolio para el trans-
porte como los productos ANTEO®
y SESTANTE®.

En cuanto al sector del agro, los

modelos presentados en Expoagro
fueron: PHP, MB39, TM95, TM75 y
HF75 para distintos suelos y aplica-
ciones.

Hernan Di Leo, gerente Negocio
Agro de Prometeon, destacd “en
Santiago del Estero estamos muy
contentos y orgullosos contar con
la empresa Roberto Chelala, que
trabajan con mucho profesionalis-
mo, sobre todo, con la gran deman-
da que tiene Santiago, es una pro-
vincia que ha crecido mucho en el
agro. Hay lugares donde hay poca
lluvia, que suele trabajarse en sue-
los secos y esto hace que el recam-
bio de neumaticos sea mayor, o
sea, el neumatico se gasta mas,
por ese motivo el productor tiene la
necesidad utilizar neumaticos de al-
ta calidad, que es sinénimo de bajo
recambio eso hace evitar el riesgo
de tener que cambiar un neumatico
en plena cosecha o siembra”. Por ul-
timo, Hernan expreso, “quiero des-
tacar que Chelala se sumé a nues-
tro programa Especialista Agro, es-
to quiere decir que tienen una per-
sona exclusiva que esta trabajando
en el negocio de neumaticos agri-
colas. La misma fue capacitada pa-
ra poderles dar un servicio a sus
clientes y usuarios un servicio y
atencion acorde a lo que necesita el
productor agricola”.

Hernan Di Leo, Gerente Negocio
Agro de Prometeon

0))._Campo
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Lanzamientos'y manejo:

En maiz, las novedades estan
protagonizadas por dos nuevos hi-
bridos de ciclo corto con tecnolo-
gia VIPTERA 3 CL, la mejor tecnolo-
gia del mercado para el manejo de
insectos y malezas. Se trata de NS
7626 VIP3 CL, de maxima perfor-
mance en fechas de siembra tem-
pranas en ambientes de medioy al-
to potencial, y NS 7624 VIP3 CL, de
excelente performance en siem-
bras tardias y gran adaptabilidad a
todos los ambientes.

El portafolio de soja también
viene renovado con los lanzamien-
tos de las variedades 4024 STS NS,
4924 ESTSNS,4323 ENSy4634E
STS NS. Se trata de nuevos mate-
riales con tecnologia Enlist® y
STS para un manejo mas eficaz en
el control de malezas y un salto en
rendimiento.

En girasol, se suma al portafo-
lio de hibridos el NS 1227 CLHO, un
alto oleico de excelente performan-
ce en todos los ambientes, tanto de
alta como de baja productividad.
Ademas de contar con tecnologia
Clearfield, tiene buen comporta-
miento frente a Phomopsis y resis-
tencia a las principales razas de
Downy Mildew.

Y, como es tradicién, la marca
aprovecha el entorno de la exposi-
cién para reunir a su RED-IN para el
lanzamiento de su campafa de tri-
go. Para este ciclo las novedades
son 460 Baguette y 610 Baguette.

El primero es la mejor opcidn de ci-
clo cortoen grupo de calidad 1 y rin-
des al nivel de los grupos 2 del mer-
cado. El segundo es el nuevo gana-
dor de ciclo intermedio con exce-
lente sanidad.

Para Nicolas Brandstadter,
Gerente de Marketing, “a lo largo
de su vida, un productor agrope-
cuario afronta entre 35 y 40 cam-
pafias agricolas. Acompafiarlo en
cada ciclo es para nosotros un com-
promiso que afrontamos con gran
responsabilidad, convencidos de
que todo el conocimiento reunido
en las mas de 550 localidades en
las que hacemos ensayos de rendi-
miento y manejo del portafolio ca-
da afio, y que venimos acumulando
a lo largo de mas de tres décadas,
representa un aporte invaluable a
la hora de sacarle el jugo a nuestra
genética. A ese proceso de inter-
cambio con nuestros clientes lo lla-
mamos Experiencia Nidera”.

Exper|enC|a

En el plot del semillero oficial en
Expoagro, Nidera le dio vida a lo
que sus técnicos hacen en el campo
cada dia. Claudio Pastor, Gerente
de Desarrollo, explica que se pue-
den ver simulaciones de distintos
ambientes y densidades que van
desde 45.000 a 130.000 plantas en
diferentes hibridos de maiz. “Eso
permite ver como cada material ex-
presa las curvas de rendimiento.”,
sostiene.

éPara qué sirve la informa-
cion y las recomendaciones de
manejo que cada distribuidor
proporciona junto a cada bolsa
de semillas? El ejemplo es claro:
“Venimos viendo en méas de 40 loca-
lidades en los Ultimos tres afios que
en aquellos lotes en los que hicimos
un manejo con densidad variable
en maiz estamos observando pro-
medios de 4,5% mas de rinde por
hectarea”, detalla Brandstadter.

De izqg. a der. Nicolas Brandstadter, Gerente de Marketing; Claudio Pastor,
Gerente Desarrollo de Producto; Ricardo Ollua, Extensionista Zona Sur y
Javier Latorre, Gerente Regional de Desarrollo de Producto.
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En el marco de Expoagro 2024,
Indecar, sorprendié al mercado al
presentar su Ultima innovacion: la
fertilizadora neumatica autopro-
pulsada Phantom 7200. Este
equipo, destacado como el de
mayor capacidad de trabajo en su
categoria en la industria de la ferti-
lizacion argentina, promete trans-
formar la manera en que los pro-
ductores manejan la aplicacion de
nutrientes en sus cultivos.

Con una impresionante tolva de
7200 litros y un ancho de labor
de hasta 32 metros, la Phantom
7200 esta disefiada para que pro-
ductores y contratistas cubrieran
grandes extensiones de manera
eficiente, fomentando la incorpora-
cién de cultivos de servicio. Su
caracteristica mas destacada es la
capacidad de aplicar dos fertili-
zantes diferentes simultanea-
mente, con distribucién varia-
ble, gracias a su avanzado siste-
ma neumatico y barra con cua-
tro cortes por seccion, controla-
dos por un dispositivo de agri-
cultura de precision.

Durante la presentacion, los visi-
tantes, tienen la oportunidad Unica
de conocer en detalle la Phantom
7200, ya que es exhibida por pri-
mera vez. José Morena, gerente
comercial de Indecar explicé que
con esta fertilizadora se logra redu-
cir sustancialmente los costos

operativos y mejorar la cober-
tura y rendimiento en cultivos
como trigo y maiz. A su vez, la
empresa informd sus alianzas
estratégicas con dos de los semi-
lleros mas importantes del pais:
Stine y Bioceres. Con su colabo-
racion se lleva a cabo el proyecto
pionero en Argentina: el PT Farm,
Centro Agroexperimental de 40
hectareas en Carmen de Areco,
cuyo objetivo es brindar a los pro-
ductores la oportunidad de visitarlo
y observar los resultados del mane-
jo profesional de genética, insumos
y magquinaria de ultima generacion.
Como parte de la colaboracion,
Biofertil multiplicard y comer-
cializara semillas Stine, mientras
que Aceitera Areco hara lo propio
con las semillas Bioceres. Estas
alianzas buscaron ofrecer solucio-
nes integrales de alta tecnologia
para maximizar la productividad en
la agricultura.

Stine, reconocido como el semillero
privado nimero 1 del mundo espe-
cializado en soja y maiz, y Bioce-
res, con su genética revolucionaria
en trigo, soja y vicia, aportaron su
conocimiento al Campo Agrotec-
nolégico Experimental. Este
campo utilizard maquinaria Inde-
car, equipada con dispositivos de
agricultura de precisién y dosifica-
cion variable, permitiendo a los
productores visualizar el potencial

’élra

aston Ricardo, president
ngl\prupo Indecar. i
de rendimiento al combinar la
mejor genética con la tecnologia
lider en magquinaria agricola de
Indecar.
Gaston Ricardo, presidente del
Grupo Indecar, expresd su entu-
siasmo por estas alianzas estraté-
gicas, destacando que no solo ofre-
cen las mejores maquinas, sino
también soluciones integrales de
alta tecnologia para mejorar la
productividad, respaldadas por
pruebas concretas en el Campo
Agrotecnoldogico Experimental.
Este proyecto, basado en iniciati-
vas exitosas de Estados Unidos y
Europa, representd un hito en la
agricultura argentina y fortalecio la
posicion de Indecar como lider en
innovacién en el sector.
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b Fabricado en la planta de Ferreyra, el equipo

apunta amas tecnologla y alto rendimiento pa- — * &

43 los clientes.

Case IH, marca de CNH, pre-
sentd el Patriot 300 con nuevo mo-
tor NEF 6, que aporta mayor poten-
cia que la versién anterior, y nuevo
sistema hidraulico.

El equipo, pensado y disefiado
exclusivamente para el mercado ar-
gentino, posee una barra de alumi-
nio de 36 metros que le brinda una
significativa disminucion del peso
total a la maquina. Con la nueva
motorizacion, garantiza mayor fia-
bilidad, robustez, bajo consumo de
combustible, mejor comporta-
miento en terrenos irregulares,
manteniendo constante velocidad
y alta durabilidad.

Patriot 300 cuenta con bombas
de transmisidon hidraulica Heavy
Duty con mayor capacidad de cau-
dal, ofreciendo mayor robustez. El
sistema hidraulico fue redisefiado
para brindar mayor disponibilidad
de la maquina en operacion, facili-
tando el acceso a los componentes
principales.

“Evolucionamos y escuchamos
las necesidades del productory con-
tratista rural argentino, y esta nue-
va configuracion del Patriot 300 es
el resultado de eso. Estamos orgu-
llosos de seguir desarrollando pro-
ductos nacionales y tecnoldgicos
que le permiten al cliente satisfacer
sus exigencias en el campo, logran-
do una excelente performance y
una mejor calidad de aplicacién”,
explico Rodrigo Lanciotti, gerente

lom @]@I] ED

De izq. a der. Federico Silveira, Director de Comunicaciones; Sergio Vera,
Director Comercial; Rodrigo Lanciotti, Gerente de Marketing.

de Marketing.

Ademas del nuevo motor y sis-
tema hidraulico, se incluyen otros
elementos importantes como:
°* Modo Econémico: Cuando se
activa desde el interior de la cabi-
na, permite limitar la rotacion del
motor a 2000 rpm, ideal para con-
diciones de terreno planos, propor-
cionando una reduccién significati-
va en el consumo de combustible
de hastaun 15%.

* Tecnologia RAVEN incorpo-
rada:

* Inyeccion directa: evita la
mezcla en tanque, utilizando for-
mulacién pura, pudiendo recuperar
sobrantes y reduciendo el impacto

ambiental ala hora del lavado.
* Aplicaciones en simultaneo: uti-
lizacién de formulaciones quimicas
que no son compatibles para mez-
cla o realizar dos tipos de aplicacio-
nes en simultaneo, reduciendo la
capacidad de pasadas en el lote.
¢ Sistema Low Rate: exclusivo
para aplicaciones de bajo caudal
* Corte de secciones automa-
tico y dosis variable.
“Continuamos desarrollando
equipos que le permitan a los pro-
ductores ser mas sustentables en
sus tareas contribuyendo al me-
dioambiente y fomentando buenas
practicas agrondmicas”, agregd
Lanciotti.
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En la Expoagro la concesionaria oficial para
Santiago del Estero participo de la presenta-
cion de la nueva linea de tractores Pauny
7000.

El tractor 7.710 fue la atraccion principal
del stand que también exhibid toda su linea de
productos. El gerente de la firma Edy Rainie-
ri, expres6 a Campo para Todos que estan
muy entusiasmados con el nuevo tractor.
“"Pauny esta apostando muy fuerte con este
tractor porque lo estan requiriendo desde hace
mucho tiempo en el mercado nacional y noso-
tros lo esperamos en Santiago”.

Asimismo, dialogamos con Fernando
Barquin, Gerente Comercial Pauny para el
Norte del pais quien nos comentd “"La linea
7000 para la zona norte era un pedido de los
clientes en funcion de las grandes extensiones
qgue hay en Santiago y en todo el norte del
pais. Es una zona donde este tractor esta ha-
ciendo falta para maximizar el ancho de labor”
dijo.

Fernando nos contd que en la planta de
Pauny de Santiago del Estero se fabrican todos
los componentes plasticos para todos los trac-
tores, techos, capot, guardabarros. Y para fina-
lizar dijo “En la provincia el unico concesiona-
rio oficial es S.E.L. Agropauny SRL que se en-
cuentra ubicado en La Banda sobre la ruta 5,
antes de la rotonda que va para Tintina. Ahi po-
dran adquirir los tractores con toda la linea de
repuestos y unidades en stock disponibles pa-
ra entregarinmediatamente”.
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Por ultimo, para conocer mas so-
bre el nuevo tractor hablamos con
Jorge Gerbaudo quien se desem-
pefia como Gerente Regional de
ventas de Pauny SA. “Estamos pre-
sentando el tractor de linea 7000,
en este caso el 7.710, de 310 HP
qgue es una linea totalmente inno-
vadora. La principal caracteristica
es que tiene una caja automdtica
CVT, que es de variacion de veloci-
dad continua, lo que te permite ele-
gir el rango de velocidad en la cual
vos quieras trabajary no tiene limi-
te, o sea, podes ponerlo a8, 8,1 o
7, a lo que vos quieras. Directa-

mente desde la computadora se se-
tea y se pone a la velocidad de tra-
bajo y el sistema electrénico que
tiene regula entre la caja y el motor
los HP justos y la velocidad justa de
la caja. Este tractor al tener ese sis-
tema de caja, un sistema hidraulico
totalmente innovador, con el piloto
automatico, un sistema de Isobus,
que es la conexidn entre el tractor y
la herramienta de atrds. Cuando to-
do esta configurado, vos con el pilo-
to automatico vas a ver que cuando
llegue a la cabecera, te levanta la
maquina doble, cambia la veloci-
dad de trabajo, y vuelve a poner la
velocidad de trabajo anterior. La
verdad que es una autonomia to-
talmente innovadora y que va a ser
muy beneficioso”.

éHay un plan de pago o fi-
nanciacion? éComo se puede ac-
ceder al traductor?

“Si, los bancos en esta muestra
ofrecen créditos muy competitivos
y beneficiosos. Nosotros tenemos
una financiacion del Banco Nacidén
en pesos al 68%. Y después la ma-
yoria de los bancos estan tomando
financiaciones en ddlares, el Banco
Nacién particularmente a seis
afos, un aho de gracia al 1,5%, el
Banco Macro con tasa cero, Banco
Provincia de Buenos Aires en pesos
al 74%, o sea hay una variedad in-
mensa de créditos para que el pro-
ductor pueda adquirir el producto
qgue necesite hoy. También tienen

la posibilidad de acceder al plan de
ahorro con el club San Jorge, en el
cual te permite acceder a una cuota
de un tractor x y después poder
cambiarlo por el tractor que vos
quieras, asi que logramos cubrir
una gama de posibilidades para
que cada productor pueda llevarse
un tractor”.

éCuando va a estar disponi-
ble el tractor para los producto-
res?

Estimamos que va a estar dis-
ponible para el segundo semestre
del afio, dependemos, justamente,
de laimportacion de las cajas.
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“"Expoagro es el escenario del
agro mas esperado para comunicar
los lanzamientos de NK que, como
marca, aporta una renovacion
genética del porfolio e innovacién
en las herramientas digitales enfo-
cadas en el manejo agronémico y
servicios para maximizar el rendi-
miento buscado por los producto-
res cada campafa”, describe Fran-
cisco Pérez Brea, Gerente de
Marketing de NK. "Con el nuevo
lema, el equipo de NK propone
resaltar su significativa oferta con
semillas de alta performances y
mas versatiles adaptandose a los
ambientes mas restrictivos. Con el
lanzamiento del NK 835
VIPTERA3, la marca suma el
hibrido de maiz mas corto del por-
folio ideal para ambas fechas de
siembra. Como lideres, en girasol,
la novedad estara en el nuevo NK
3979 CLHO que ofrece el mayor
rendimiento para el segmento
alto oleico. Ademas, presentare-
mos una nueva variedad de soja
Enlist®: la 47X24 E STS NK”,
agrega.

Uno de los puntos destacados

del plot de NK en Expoagro sera la
demostracion de maices con alto
potencial de rendimiento. Este afio,
la oferta para maiz se renueva con
la presentacién del nuevo NK 835
VIPTERA3: un hibrido de alto
potencial que suma al porfolio un
rendimiento mas competitivo junto
a la oferta de materiales en ciclo
corto, ideal para ambas fechas
de siembra. Tiene la mejor combi-
nacién de rendimiento y agronomia
con ciclo corto y se adapta a todas
las regiones maiceras del pais.
Ademads, el equipo técnico reco-
mendard otros hibridos de maiz
adaptables a todos los ambientes

como el NK842 VIPTERA3, NK 870

VIPTERA3 y NK 855 VIPTERAS3:
tres hibridos con ciclo interme-
dio-corto y recomendados para
fechas de siembra temprana y
tardia incorporando la tecnologia
Agrisure Viptera3 para el control de
lepidopteros.

Dentro del plot de NK se pudo
ver el porfolio de girasol para la
region NOA, “Estamos presentando
el nuevo hibrido NK 3979 CLHO

Sergio Osuna, extensionista para la region norte del bal's y
Francisco Pérez Brea, gerente de marketing de NK Semillas
i [
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que aparte de ser alto oleico tiene
tecnologia SL es un hibrido que lo
estamos posicionando a toda la
zona girasolera del pais, incluyen-
do al norte, es un ciclo intermedio
muy parecido a lo que era el 3975
quiza pero con unos dias mas lar-
gos” explica el Ing. Sergio Osu-
na, extensionista para la region
norte del pais, a lo que continuo,
“"Los puntos fuertes para el norte es
que tiene una excelente inclinacion
de capitulo, sobre todo por los
dafios de pdjaro, un paquete sani-
tario agronémico muy bueno, y
sobre todo resistencia a la Mildiu
del girasol, que es una enferme-
dad también muy presente en el
norte”. Finalmente expreso, "En el
paquete agrondémico tiene muy
buena capacidad de anclaje, asi
que problemas de vuelco, no tene-
mos practicamente con este hibri-
do y después hablando de rinde,
estamos con un potencial de rinde
mucho mas elevado que teniamos
con 39 75 y un contenido de aceite
también muy elevado”, finalizd
Osuna.

Durante Expoagro, los produc-
tores experimentaron con la plata-
forma de Cropwise.

"Con la plataforma de solucio-
nes digitales Cropwise, los pro-
ductores podran crear prescrip-
ciones de Manejo Especifico
para la siembra de los hibridos
de maiz y girasol NK, a través de
la funcionalidad de Planting. Esta
integracion con Cropwise nos per-
mite tener una solucion digital en
mano de los distribuidores oficiales
para gestionar y optimizar las dosis
de semillas e insumos junto a nues-
tros clientes logrando asi una pro-
duccion mas sostenible”, explico
Andrés Caggiano.



campo

para dos

Novonesis debuté en Expoagro
con nuevas biosoluciones

La compaiiia danesa creada
recientemente como resultado
de la fusion entre Novozymes y
Chr. Hansen realiz6 su presen-
tacién oficial junto a UPL, con
quien tiene una alianza para la
comercializacion de sus pro-
ductos agricolas en el pais.

Novonesis, la compafiia danesa
recientemente creada como resul-
tado de la fusion entre Novozymes
y Chr. Hansen, realiz6 su presenta-
cién oficial en Expoagro 2024. En
colaboracion con UPL, su aliada es-
tratégica en Argentina, Novonesis
abriod las puertas a una nueva era
en el mercado de biosoluciones agri-
colas para el pais.

En la conferencia de prensa or-
ganizada por Pool de periodistas,
Novonesis destaco su compromiso
con la innovacion y la sostenibili-
dad al presentar una amplia gama
de productos disefiados para maxi-
mizar el rendimiento de los cultivos
de manera respetuosa con el medio
ambiente.

A nivel global, la compania ofre-

ruru

JPL
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José Francisca, Gerente Comercial y Gisela Santella, Gerente de Investigacion

ce soluciones transformadoras en
mas de 30 sectores diversos, utili-
zando microorganismos, enzimas 'y
las herramientas biotecnoldgicas
mas avanzadas disponibles. Esto fa-

cilita la produccion y distribucion
de biosoluciones a gran escala.

"El camino que venimos reco-
rriendo, en términos de productos
bioldgicos, tiene ahora un abanico
mayor de posibilidades", sefialo la
doctora Gisela Santella, lider de
investigacion de Novonesis.

“Nos concentraremos en el desa-
rrollo de nuevas biosoluciones que
potencien nuestra oferta actual y
que resuelvan problematicas en el
agro con menor impacto ambien-
tal".

Con su exitoso debut en Expoa-
gro, Novonesis reafirma su com-
promiso de liderar la industria ha-
cia un futuro agricola mas sosteni-
ble e innovador.

Para obtener mas informacion
sobre Novonesis y sus biosolucio-
nes, visite www.novonesis.com



En el marco de Expoagro 2024,
Juan Farinati, presidente y CEO
de Bayer y director de la Divi-
sion Crop Science Cono Sur, sos-
tuvo que “el campo argentino es un
bastion de potencialidades y opor-
tunidades” y afirmé que “los pro-
ductores argentinos con su inver-
sion, ciencia e innovacion tecnolo-
gica generan divisas indispensa-
bles para la estabilizacién de la ma-
croeconomia, en un contexto mun-
dial que demanda productos y ali-
mentos bajos en huella de carbo-
no”.

Frente a este escenario desa-
fiante, afectado por cuestiones cli-
maticas y coyunturales, "Bayer ac-
tua como un puente de valor agre-
gado. Con una trayectoria de mas
de 100 afos en el pais, aporta ta-
lento, ciencia e inversiones, ade-
mads de liderar la agenda de inno-
vacion tecnoldgica y la transforma-
cion digital en el campo, con base
en la agricultura regenerativa, pro-
porcionando soluciones integrales
y sustentables que permiten a cada
productor de todo el pais tomar las
mejores decisiones adaptadas a su
realidad con el objetivo de producir
mas con menos y restaurar mas, es-
to es que deje resultados positivos
enla naturaleza”, remarco Farinati.

La agricultura representa el 38
% de la superficie de tierra con po-
tencial suficiente para desempefiar
un papel fundamental en el desafio
de falta de alimento a futuro.
Argentina aporta sélo 0,7 % de las

emisiones de gas invernadero, res-

pecto al 60 % que esta concentrado

€en muy pocos paises. "Precisamen-

te por esa razon, destaco Farinati,

tiene una oportunidad para liderar
la carrera hacia una agricultura re-

generativa que no solo genere divi-

sas y empleo, sino que también con-
tribuya a la mitigacién del cambio

climatico”.

“Para alcanzar este objetivo es
necesario un acuerdo general con
politicas publicas de largo plazo
que genere un entorno que propicie
inversiones y brinde mayor accesi-
bilidad y libertad econdémica a to-
dos actores a través de mecanis-
mos virtuosos de didlogo, colabo-
racion y consenso”, afirmo Farinati.

El CEO de Bayer, también des-
tacé la imperiosa necesidad de tra-
bajar en un "“Plan estratégico de
Agro Biolndustria que se traduzca
en un programa federal, apoyado
en una agenda positiva que priorice

politicas de crecimiento productivo
e incremento de la actividad econé-
mica, con el objetivo de generar
mayor bienestar, reducir los indi-
cadores de pobreza, a la vez de per-
mitir que el sector exprese todo su
potencial”.

“"Se trata, indico Farinati, de
cambiar la ecuacidn a futuro. Pasar
del 'modo resistencia’, producto de
la coyuntura (es decir, costo por
hectarea) a una mirada de 'modo
transformacion' que nos permita
expandir y sacar a la superficie to-
do el potencial del sector, en una
ecuacion de costo por tonelada”,

"Necesitamos potenciar las poli-
ticas publicas que fomenten la ace-
leracién de la investigacion y el de-
sarrollo de tecnologias y, al mismo
tiempo impulsar la digitalizacién y
la conectividad de los productores,
lo que constituye un articulador cla-
ve de crecimiento y de eficiencia”,
declar¢ Farinati
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Los especialistas que integran
MACROAGRO estuvieron presen-
tes en el stand para dar a conocery
ofrecer las soluciones de financia-
cién innovadoras y herramientas
bancarias digitales que Banco
Macro ofrece al sector.

Durante la muestra MacroA-
gro presento Red Agro, el nuevo
portal de gestiéon de créditos en
el cual las empresas comerciali-
zadoras de insumos dan inicio y
curso inmediato a la solicitud de
préstamos agropecuarios.

Red Agro logra optimizar el
tiempo del productor que, desde la
palma de su mano, puede interac-
tuar con todos los proveedores
agropecuarios sin necesidad de
trasladarse del area de produccidn.

Red Agro potencia la cadena
de valor digitalizando las gestiones
y simplificando la operacion
financiera. El productor puede
realizar todas las compras de la
campafia agricola, asi como obte-
ner un préstamo on line, siempre
optimizando costos y servicios
financieros.

Red Agro ofrece una solucion
que beneficia por igual a los pro-
ductores agropecuarios como a las
compafiias de insumos.

Con Red Agro no hay papeles
ni formularios que firmar: es un
acceso directo a condiciones espe-
ciales de financiacion respaldadas
por las principales empresas de
insumos y maquinaria.

Por su parte, las compafiias que

42))_campo

venden productos con Red Agro
pueden cobrar online, ofrecer
financiacidn a sus clientes a través
de Banco Macro y recibir los fon-
dos en forma inmediata. Todo en
un proceso 100% online, agil y
simple.

Expoagro es el punto de parti-
da de la campanfia y es por esto que
desde MacroAgro, Banco Macro,
presento una oferta muy com-
pleta de convenios con los princi-
pales proveedores para la compra
de insumos, hacienda y repuestos
de maquinaria agricola, permitien-
do que el productor pueda concre-
tar la cancelacién de sus consumos
acorde a su ciclo productivo.

Asimismo, MacroAgro ofrece
mas de 30 acuerdos especiales
de financiacion con los principales
fabricantes de maquinaria para la
adquisiciéon de unidades Okm,

financiables con préstamos en
pesos o dolares y de hasta 48
meses de plazo.

Del mismo modo estaran a
disposicion préstamos en dodlares
de corto plazo para la compra de
insumos, y de largo para proyec-
tos de inversion como silos, equi-
pos de riego y tambos.

También nuestros clientes
acceden a Macro Securities
donde encuentran un amplio
portfolio de productos para admi-
nistrar su liquidez de manera agil
y sencilla.

Campo Simple, la plataforma
digital exclusiva para clientes de
Banco Macro ofrece la posibilidad
de comprar insumos agropecuarios
con los mejores precios de con-
tado y financiacion, junto a una
atencion exclusiva y el asesora-

miento de los especialistas.

£ N e

De izq. a der. Santiago Gonzalez, Division Cérdoba,; Juan Martin Ocampo,
Gerente de Producto Agro; Pablo Caceres, Division Santa Fe.
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Tinagro SRL acomano a
Stihl en Expoagro

Santiago del Estero es un
mercado muy importante para
Stihl por su produccidn forestal. Se
utilizan las maquinas, sobre todo
las motosierras, y sus insumos,
como por ejemplo las cadenas,
espadas, lubricantes, limas, Etc. y
todo el servicio de reparaciéon vy
mantenimiento. Por eso es tan
importante contar con una
empresa como Tinagro SRL.
Con lo cual los usuarios de Stihl se
pueden quedar tranquilos porque
incluso con el panorama de precios
de hoy dia es muy importante que
la gente pueda tener la posibilidad
de reparar su maquina, porque se
le hace dificil, en este momento,
poder reemplazar su maquina.

En el amplio stand de Stihl se
pueden ver no solo todos los pro-
ductos de la empresa, sino que
también pusieron un sector de
servicio técnico especialmente
para atender consultas. Y en otro
sector fue adaptado para que los
artesanos de la madera realicen
sus obras con distintos tipos de
motosierras.

En nuestra visita, Campo para
Todos hablé con Juan Manuel
Consoli, Gerente regional de
ventas de Stihl quién expresé
“Como todos los afios estamos una
vez mas aca en la Expoagro ofre-
ciendo toda nuestra linea de pro-
ductos con motores de explosion,
eléctrico y de bateria de litio. Desde
las conocidas motosierras, desma-
lezadoras, sopladores, aspirado-
ras, pulverizadores, hidrolavado-
ras y corta cercos. Todo para uso en
el sector agricola y jardineria
obviamente”.

Al preguntarle cual es la ultima

novedad dijo “estamos promocio-
nando en la Expoagro es un moto-
cultivador, que se usa para revolver
el suelo, es una cosa muy novedosa
que acabamos de lanzar y que esta
teniendo bastantes consultas”.

Uno de los temas que hablamos
con Juan Manuel fue la gran preo-
cupacion que hay en Santiago por
la reaparicion de langostas en
areas rurales y de mosquitos en la
ciudad, y nos dijo “estamos exhi-
biendo toda la linea de pulveriza-
dores, que son ideales para con-
trol de mosquitos y langostas.
Disponemos de la versién manual y
las de explosidon, que son para
mayor volumen porque esas traba-
jan con un caudal de viento muy
fuerte y tienen un alcance de 12 a
15 metros con la pulverizacion
completa, o sea, para ese tipo de
prestaciones se utiliza mucho. Con
respecto al control de plagas urba-
nas, estamos con muchas consul-
tas por capacitaciones de cémo
regular bien la maquina para que
apliquen las dosis que correspon-
den de los productos que corres-
ponden”, expreso.

Para finalizar nuestra charla con
Consoli le consultamos sobre la
evolucion del mercado de produc-
tos con baterias, a lo que nos dijo,
“nosotros traemos productos a
baterias de hace ya muchos afios,
pero estos ultimos 3 o0 4 afios se ha
producido una explosion del mer-
cado, yo creo que ayudado porque
la tecnologia de la bateria de Litio
es totalmente diferente de la bate-
ria que se conocia, que cada vez
esta mas presente no solamente en
nuestro producto sino en la vida
general de las personas y forma

Juan Manuel Consoli

parte de toda una serie de cosas
que la gente utiliza en forma coti-
diana. Actualmente entreel 100 15
% de los productos que vendemos
son a bateria, y hace 5 afios no
vendiamos mas del 2%. Cada vez
crecen mas las ventas de esos pro-
ductos y vamos a incrementar la
variedad con mas potencia y pres-
taciones, de hecho, los préximos
lanzamientos de este afo seran de
ese segmento”, finalizd.

T mula CHLALE
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BASF solucmnes mnovadoras
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Con un fuerte compromiso en la agricultura sustentable y
el desafio de satisfacer las necesidades de los productores
agropecuarios, BASF exhibe innovaciones en proteccion de
cultivos, tratamiento de semillas, semillas y soluciones digi-
tales, a través de su plataforma xarvio®.

“Expoagro representa para to-
do el equipo de BASF un momento
clave, en donde valoramos la posi-
bilidad de comenzar el afio encon-
trandonos con productores, socios
comerciales y la comunidad del
agro en general para escuchar y
conversar sobre los principales
asuntos que involucran al sector y
presentar nuestros lanzamientos”,
Afirma Gustavo Portis, Director de
Soluciones para la Agricultura para
Argentina, Uruguay, Paraguay y Bo-
livia.

En cuanto a las novedades en
proteccion de cultivos y tratamien-
to de semillas, en el stand se exhi-
ben dos propuestas innovadoras.
Por un lado, Voraxor®, un herbici-
da presiembra con alta eficacia en
la desecacion de las malezas de ho-
ja ancha que brinda gran velocidad
y contundencia de control, ademas
de persistencia comprobada. Se tra-
ta de un producto versatil, aplica-
ble a soja, maiz, trigo, cebada y ma-
ni. Por otro lado, Melyra®, un fun-
gicida destacado por brindar mayor
productividad y control de enfer-
medades sensibles a otros triazo-
les. Su uso se traduce en mas kilos
por hectareas y posee amplia se-
lectividad, es decir, que es (til para
el cultivo de soja y proximamente
lo sera también para maiz, trigo, ce-
bada, algoddn, limén, naranja,
mandarinay vid.

Con respecto al tratamiento de
semillas, BASF presenta HiCoat®
Dry, un inoculante premium en for-
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mato sdlido, de larga vida y de alta
concentracion para el cultivo de so-
ja.

En cuanto al negocio de semi-
llas, la compaiiia reafirma su com-
promiso de robustecer el porfolio,
presentando en el stand novedades
en maiz, girasol y soja. En maiz ex-
hibe BASF 7339 VIPTERA 3, un hi-
brido con alto performance en siem-
bra tardia y versatilidad en todos
los ambientes. También Hibridos de
girasol InSun®, que ofrecen mayor
productividad por hectdrea y un

completo perfil sanitario. Y, por ulti-
mo, en soja, la marca Credenz®
con mas de 15 variedades para dife-
rentes regiones.

BASF pone el foco en las necesi-
dades del productor y el futuro del
agro, con la digitalizacion y la sus-
tentabilidad como protagonistas.
En ese sentido, en el marco de
Expoagro, especialistas de xarvio®
brindan informacion acerca del lti-
mo lanzamiento: el nuevo servicio
de Mapeo Digital de Malezas, ca-
racterizado por ser preciso, innova-
dor, simple y sustentable, con ma-
pas elaborados a partir de vuelos
con drones que son procesados por
algoritmos propios de xarvio® con
el objetivo de realizar aplicaciones
sectorizadas.

De izq. a der. Gustavo A. Portis, Director de Soluciones para la Agricultura
para LASE (Argentina, Uruguay, Paraguay y Bolivia); Hernan Ghiglione,
Global Marketing Manager, Herbicides; Juan Pablo Migasso: Gerente Senior
Sistema de Cultivos Argentina; Pablo Provera, Gerente Senior Soluciones
Digitales Agro
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Uno de los pilares mas impor-
tantes de la marca es estar en todo
momento junto a sus clientes, escu-
chando sus necesidades y pendien-
tes de su bienestar. Por esta razon,
un afo después del lanzamiento de
la cosechadora CR 7.90 Intellisen-
se, la marca invitd a la feria a sus
clientes Julian Muguerza y Lara
Giuliani, que han adquirido el equi-
po en la edicién pasada, para que
cuenten como fue su experiencia.

Ambos, apasionados por el cam-
po, dirigen la empresa Glimax y ges-
tionan el campo familiar "La Dora-
da" en Suipacha. Con una amplia
experiencia en el sector, fueron pio-
neros en el pais al adquirir el Pulve-
rizador Defensor SP3000 en 2018,
equipo que también esta presente
en Expoagro, ahora en su version lo-
cal con el potente motor NEF 6.

La pareja de productores agro-
pecuarios en la edicion anterior de
Expoagro, a través del concesiona-
rio oficial Alvarez Maquinarias, op-
taron por la version actualizada y
dotada de inteligencia artificial de
la cosechadora CR 7.90 Intellisen-
se.

Consultados por la adquisicién
de este equipo del mercado argen-
tino, y sus posibilidades para el tra-
bajo que desarrollan desde su em-
presa, expresaron, "Hace tres afios
adquirimos la cosechadora CR 7.90
y obtuvimos excelentes resultados.
El afio pasado, decidimos dar un pa-
S0 mas con la versién equipada con
inteligencia artificial. Este equipo
nos permite calibrar para sacar la
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mejor condicién de grano a lo largo
de todo el dia. La diferencia esta en
que calibra minuto a minuto gra-
cias a /a cantidad de sensores que
posee”, expres6 Muguerza.

La cosechadora CR 7.90 Inte-
llisense es una maquina 100%
argentina, fabricada en la planta
de Ferreyra, Cordoba, que se des-
taca por su inteligencia artificial in-
corporada, su capacidad de cose-
cha, precision y calidad. Cuenta
con la solucién en conectividad MY
PLM Connect, la plataforma que per-
mite monitorear y gestionar remo-
tamente el campo, la flota y los da-
tos, en cualquier momento y desde
cualquier lugar, optimizando el
tiempo y mejorando la productivi-
dad.

“La cosechadora CR 7.90 Inte-
Ilisense conoce y aprende del clien-
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te. Prevé situaciones para optimi-
zar el rendimiento, alcanzando la
maxima eficiencia", expresé Tomas
Liceda, director comercial de la
marca.

Julidn y Lara visibilizan el traba-
jo rural a través de sus redes socia-
les, donde comparten sus saberes
sobre agricultura, ganaderia y su
dia adiaen el campo. Ademas, la in-
geniera agrénoma participa activa-
mente de la iniciativa de New Ho-
lland, “"Mujeres en Campaia”,
visibilizando el rol de las mujeres
en el campo, "Mi consejo para to-
das las mujeres que se quieren in-
volucrar en el rubro es que lo ha-
gan, que no tengan miedo. No hay
techo de cristal, pueden llegar a
donde quieran. Me pone feliz que
cada vez haya mas mujeres, de dis-
tintas edades tomando las riendas
del campo”, coment¢ Lara.
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En el sector ganadero de
ExpoAgro nos encontramos con
la productora santiaguefia, Na-
talia Auat, quien es propietaria,
junto a su esposo Oscar Galvez,
de la estancia y tiendas de car-
nes La Leonor y también es vo-
cal titular de la Comision de fis-
calizacion de la Asociacion Bra-
ford Argentina.

Hablamos con ella y esto nos ex-
preso: "Tenemos en Expoagro una
hermosa oportunidad para mostrar
todos los atributos que tiene la raza
Bradford. De poder contar ladap-
tabilidad que tiene el Braford a
esos calores tan extremos que tene-
mos en Santiago del Estero”.
Con énfasis en el calor y remarcan-
do con muchos calificativos positi-
vos de sus animales y su experien-
cia como productora dijo, “Induda-
blemente te voy a hablar bien de
Braford, continud, no solamente
por una cuestion de eleccién perso-
nal, sino también con fines comer-
ciales. Creo que es el futuro de
la Ganaderia Argentina. Pode-
mos encontrar en la raza todas las
condiciones y caracteristicas popu-
larmente conocidas, como son la
mansedumbre y la adaptabilidad a
los climas extremos, pero desde la
asociacion también queremos des-
tacar la terneza de su carne” dijo.
Entre una de las actividades que la
ABA realiz6 en Expoagro fue una de-
gustacion de carne Braford al finali-
zar las charlas que realizaron en el
auditorio Carne Argentina - IPCVA.

Con Natalia continuamos ha-
blando sobre carne, "También pue-
do asegurar, por experiencia pro-

campo

. Natalia Auat‘

pia, que cuando ingresamos los ani-
males al feedlot se destacan por la

gran capacidad de conversion de ali-
mentos en kilos de carne, por su-

puesto que eso se refleja en el re-

sultado econémico. Con todo esto

te quiero resaltar que con el gana-

do Braford estamos en condiciones

de ofrecer una carne de excelencia

para los mercados mas exigentes”
dijo. Y como comentario final del te-
ma carnes aseguro "Desde el afio

2014 en adelante, en el NOA hay

un interés creciente de los pro-

ductores en usar la raza, calcu-

lamos que, del total de cabezas, el

47% son Braford. Creo que esto se

debe también a la posibilidad de tra-
bajar con la raza en el drea comer-

cial de venta de carnes. En el NOA

somos pioneros en eso”.

Para finalizar la entrevista y en
visperas del dia de la Mujer le pedi-
mos un mensaje para todas las
mujeres, "Desde la Asociacion Bra-
ford, el mensaje es: iQue se ani-
men! Hoy, cada vez somos mas las
mujeres que nos animamos y que
tenemos la posibilidad de vincular-
nos y trabajar en areas que esta-
ban histéricamente ocupadas por
hombres y tener una mirada dife-
rente” Finalizo.
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Oportunidades de mejoras
hacia una ganaderia sustentable

Durante la realizacién de “Bra-
ford en Accién”, la jornada de ac-
tualizacion que organiza esta Aso-
ciacién de criadores, se plantearon
los “desafios, oportunidades y de-
mandas de la ganaderia y la sus-
tentabilidad”. Entre los disertantes,
estuvo Diego Rodriguez, director
Ejecutivo de la Asociacién Braford
Argentina; Juan Manuel Rial, ge-
rente de Hacienda en Frigorifico
ArreBeef; Maria Inés Di Napoli,
CEO de Plataforma PUMA; y Ger-
man Busch, gerente de Agronego-
cios de Banco Galicia.

Rodriguez cit6 las posibilidades
de balance de carbono neutros y ba-
lance de carbono negativos 'y en to-
dos ellos lo que vimos es una opor-
tunidad de mejora, que en todos se
podian tomar decisiones utilizando
diferentes herramientas desde la
genética, desde el manejo, desde
lo sanitario, para hacer que sea
mas eficiente y lograr tener un ba-
lance que nos permita demostrarlo
y que sea una herramienta hacia
adelante. Ese fue el primer paso”,
completo.

Sobre el particular sostuvo: “el
segundo paso es hacer esto expan-
sivo, que llegue a todos, y de ahi la
idea de un ecosistema, trabajar si-
nérgicamente y, en ese objetivo, es
a donde empezamos a apuntar.
Estamos pensando desde abajo pa-
ra hacer esto escalable, y necesita-
mos herramientas”, que es donde
juegan plataforma Puma como he-
rramienta de escalabilidad, y la fi-
nanciacion de Banco Galicia.

Desde el panel, el director Eje-
cutivo de la Asociacion Braford
Argentina, confirmé “este trabajo
ecosistémico que estamos hacien-
do junto con Galiciay con Puma, pa-
ra todos nuestros productores, eso
es lo que vimos desde Braford y es
el desafio que nos planteamos para
poder generar una herramienta
que genere soluciones a los pro-
ductores”.

s
BRAFORD EN ACCION EN EXPOAGRO
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Ahora Brangus en ExpoAgro 2024

Jorge Sedelli, Vicepresiden-
te de la Asociacion, estuvo a car-
go de la presentacién del evento y
la moderacion de las charlas, que
comenzaron a las 10.30hs. en el
Auditorio Carne Argentina.

Sedelli hizo una breve introduc-
cion de la actualidad de la Asocia-
cion, que viene creciendo afio a afo
con destacada presencia desde
Buenos Aires hasta zona centro,
NEA y NOA, e inform6 acerca de las
actividades que se realizaron en
2023, incluido el Congreso Mundial
Brangus, y los proyectos para
2024.

También hizo referencia a la re-
ciente renovacién de imagen insti-
tucional de la Asociacién y anuncid
la incorporacién de una nueva
Exposicion al circuito de Expo-
siciones auspiciadas: “"Brangus
al Sur”, que se realizara el 26 y
27 de junio en Junin (Provincia
de Buenos Aires). La exposicion
forma parte de la estrategia de cre-
cimiento que la Brangus proyecta
para los proximos afos, con fuerte
incursion en zonas mas templadas.
Se detecta aqui una gran oportuni-
dad de agregar valor a la ganaderia
regional.

“Ahora Brangus” continu6 con
el primer bloque de charlas técni-
cas, comenzando con Salud del Ter-
nero; ¢Dé donde vienen y a dénde

van?, a cargo de Marcos Saint Mar-
tin, Asesor técnico de Biogénesis
Bago y a continuacion, el Ing. Juan
Bollatti, Gerente técnico de CENAB,
Biofarma, hablé sobre Razas Adap-
tadas como herramienta para miti-
gar el impacto del estrés caldrico.

Para el segundo bloque el eco-
nomista David Miazzo, de Data
Miazzo, hablé sobre Macroecono-
mia y las implicancias en la activi-
dad agropecuaria en su charla Pano-
rama econémico: équé esperar pa-
ra los proximos meses?. Luego, el
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Lic. Victor Tonelli, Analista de Mer-
cados de Hacienda y Carne, se refi-
rid la situacion de los Mercados ga-
naderos en su presentacion Situa-
cion y perspectivas del negocio de
ganados y carne en el pais: hori-
zontes de consumo y exportacion
para 2024.

La actividad continud en la pista
con una charla de Patréon Racial a
cargo del Veterinario Andrés Borto-
lussi, Inspector a de la Asociacion,
destacando las bondades de una ra-
za de tamafo moderado, muy bue-
nas madres y terneros, eficiente en
produccion, excelente conforma-
cion carnicera y calidad de carne
competitiva, tanto para consumoin-
terno como para los mercados mas
exigentes como cuota Hilton, cuota
UE 481, mercado de Estados Uni-
dos.

La jornada cerrd con una charla
a cargo del reconocido cocinero
Christian Petersen, sobre Consumo
de carnes: cémo seleccionary com-
prar, seguido por una degustacion.
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Nos encontramos en ExpoAgro 2024

| Natalia Auat,
Oscar Galvez [
y Carlos HQmann “¥

Gran cobertura de Expoagro realizo
Pool de Periodistas 2024
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Santiago del Estero en ExpoAgro 2024
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